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BEYAN

Bu tezin yaz�lmas�nda bilimsel ahlak kurallar�na uyuldu�unu, ba�kalar�n�n eserlerinden 

yararlan�lmas� durumunda bilimsel normlara uygun olarak at�fta bulunuldu�unu, kullan�lan 

verilerde herhangi bir tahrifat yap�lmad���n�, tezin herhangi bir k�sm�n�n bu üniversite veya 

ba�ka bir üniversitedeki ba�ka bir tez çal��mas� olarak sunulmad���n� beyan ederim. 

                                                                                               O�uzhan KODALAK
09.12.2015
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DE�K   : D�� Ekonomik �li�kiler Kurulu  

D�E   : Devlet �statistik Enstitüsü 

DOCDEX  : Bilirki�ilik Raporlar�   

DTÖ   : Dünya Ticaret Örgütü 

EFT   : Elektronik Fon Transferi 

EFTA   : Avrupa Serbest Ticaret Birli�i 

EMKT  : Elektronik Menkul K�ymet Transferi 

EXW   : Sat�c�n�n �� Yerinde Teslim 

FAS   : Gemi Yan�nda Teslim  

FCA   : Belirlenen Yerde Ta��mac�ya Teslim 

FOB   : Gemi Bordas�nda Teslim  

GATT   : Gümrük Tarifeleri ve Ticaret Genel Anla�mas� 

GB   : Gümrük Birli�i 
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ICC   : Milletleraras� Ticaret Odas� 

IMF   : Uluslararas� Para Fonu 

IRU   : Uluslararas� Karayolu Ta��mac�l��� Birli�i 

KDV   : Katma De�er Vergisi 

K�T   : Kamu �ktisadi Te�ebbüsü 

KOB�   : Küçük ve Orta Büyüklükteki ��letmeler 

KOSGEB  : Küçük ve Orta Ölçekli ��letmeleri Geli�tirme ve Destekleme 

�daresi Ba�kanl��� 

NAFTA  : Kuzey Amerika Ülkeleri Serbest Ticaret Anla�mas� 

OECC   : Avrupa Ekonomik ��birli�i Te�kilat� 

OECD   : Ekonomik Kalk�nma ve ��birli�i Örgütü 

SWIFT  : Dünya Bankalar aras� Elektronik Haberle�me Sistemi 

TL   : Türk Liras� 

UCP   : Yeknesak Kurallar ve Uygulamalar 

USD   : Amerikan Dolar� 
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Geli�en teknoloji, ileti�im, ula��m ile birlikte uluslararas� ticaret, tüm firmalar için vazgeçilmez 

bir hal alm�� ve özellikle ülkelerin d�� kaynak ihtiyaçlar�n� kar��lamada çok önemli bir unsur 

haline gelmi�tir. Uluslararas� ticarette önemli bir ödeme arac� olarak kullan�lan akreditif, bütün 

dünyada yayg�n ve önemli bir ödeme arac� olarak kabul edilmektedir. Bu çal��mada d��

ticarette kullan�lan akreditifli ödeme yönteminin detayl� incelemesi yap�lm�� ve UCP 600�e 

göre örnekler incelenmi�tir.   

Alt� ana bölümden olu�an çal��man�n birinci bölümünde; d�� ticaret kavram�, dünyada ve 

Türkiye�de d�� ticaretin geli�imi incelenmi�tir. �kinci bölümde d�� ticarette kullan�lan belgeler 

ele al�nm��, çal��man�n üçüncü bölümünde ise d�� ticarette kullan�lan teslim, ta��ma ve ödeme 

�ekilleri incelenmi�tir. Dördüncü bölümde, akreditifin tan�m�, taraflar�, çe�itleri, i�leyi�i ve 

rezerv konular� aç�klanm��t�r. Be�inci bölümde UCP 600�ün getirdi�i yenilikler aç�klan�rken 

son bölümde ise bir kat�l�m bankas�ndan elde edilen veriler de�erlendirilmi� ve istatistik 

sonuçlar irdelenerek aralar�ndaki ba�lant�lar gösterilmi�tir.  

Anahtar Kelimeler: D�� Ticaret, Akreditif, UCP 600, Teslim ve Ödeme �ekilleri, Belgeler
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International trade can not be neglected due to the devoloping technology, communication, 

transportation and it has been a very important concept especially for the countries to meet the 

foreign resources. So; letter of credit which is being used as an important payment factor in 

international trade, is accepted as an important payment tool worldwide.  

In this study; letter of credit payment method, which is used in foreign trade, is analyzed and 

samples according to UCP 600 are examined. In the first section of the study that is consisted of 

six main chapters; International Trade Concept and The Development of the International Trade 

Worldwide and in Turkey have been examined. Documents which are being used in international 

trade besides Delivery, Shipping and Payment Types have been studied in the second and third 

chapters, respectively. In the fourth chapter of the study; the definition of letter of credit, its 

parties, kinds, operations also reserve concept in letter of credit have been explained. The 

innovations due to UCP 600 are explained in the fifth chapter  and in the last chapter; the data 

acquired from a participation bank in Turkey are evaulated so that statistical results are examined 

and the relationship between them are indicated. 

Keywords: International Trade, Letter of Credit, UCP 600, Delivery and  Payment  Types, 

Documents

�

�

�

�



��

�

G�R��

Günümüzde teknolojik geli�meler, ileti�im ve ula��mda meydana gelen geli�meler ve 

ülkeleraras� ekonomik ili�kilerin geli�mesi uluslararas� piyasalar�n birbirine yak�nla�mas�na 

sebep olmu�tur. Uluslararas� boyutta yap�lan ticarette al�c� ve sat�c�n�n farkl� ülkelerde 

bulunmalar� bir tak�m zorluklar� da beraberinde getirmi�tir. Ülkelerin kambiyo rejimlerindeki 

farkl�l�klar, al�c� ve sat�c�n�n birbirlerini yeterince tan�m�yor olmas� ve güven problemi olmak 

üzere birçok sorun ortaya ç�kmaktad�r.  Sat�c�lar satt�klar� mal�n bedelini zaman�nda tahsil 

etmek isterken al�c�lar ise sözle�mede belirtilen mallar� zaman�nda almak istemektedirler. D��

ticarette iç ticarette oldu�u gibi sadece belirli ödeme yöntemleri olmay�p farkl� ülkeler, farkl� 

para birimleri ve farkl� ödeme �ekilleri söz konusudur. D�� ticarette al�c� ve sat�c� kendilerini 

garanti alt�na almak istemelerinden dolay� akreditifli ödeme yöntemi kar��m�za ç�kmaktad�r. 

Akreditifli ödeme yöntemi, güven faktörü yüksek olan bir ödeme yöntemidir çünkü i�lem 

arac� bankalarla yerine getirilmekte olup belgelerin kar��l�kl� olarak ibraz edilmesi esas�na 

dayanmaktad�r ve ICC taraf�ndan yay�nlanan bro�üre tabidir. ICC dünyada meydana gelen 

geli�melere ba�l� olarak bro�ürü yenilemektedir. En son yürürlü�e giren bro�ür 1 Temmuz 

2007 de yürürlü�e giren UCP 600 dür. UCP 600�ün yürürlü�e girmesiyle birlikte UCP 500 

yürürlükten kalkm�� ve UCP 500 de görülen eksiklikler giderilmeye çal���lm�� ayr�ca rezerve 

neden olan durumlar önlenmeye çal���larak yeni bro�ürle birlikte gerekli düzenlemelerin 

yap�lmas� amaçlanm��t�r.  

Çal��man�n!Önemi

D�� ticaret geçmi�ten günümüze kadar önemli bir ö�e olarak dünyada var olmu� toplumlar ve 

devletler için her zaman özel bir yer edinmi�tir. Farkl� zaman dilimlerinde farkl� misyonlar 

edinmi� olan d�� ticaret, kimi zaman siyasal kimi zaman da toplumsal de�i�imlerde etkili 

olacak kadar önem arz etmi�tir. 

D�� ticaretin düzenli ve belirli kurallar çerçevesinde uygulanmas� amac�yla uluslararas� 

toplumun kurdu�u MTO ve DTÖ gibi örgütler taraf�ndan sürdürülmektedir. 

Çal��man�n!Amac�

Bu çal��man�n amac� sözü edilen ödeme yöntemlerinden akreditifli ödeme yönteminin detayl� 

incelenmesi ve bu kapsam dâhilinde UCP 600�ün de�erlendirilmesidir.!Bu kapsamda s�ras�yla 

d�� ticaret kavram�, d�� ticarette kullan�lan belgeler, teslim ve ta��ma ve ödeme �ekilleri genel 

olarak akreditifli ödemeler, akreditif çe�itleri, UCP 600�ün getirdi�i yenilikler ve son olarak 

da kat�l�m bankas�ndan elde edilen verilerin de�erlendirilmesi amaçlanm��t�r.
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Çal��man�n Metodolojisi 

Çal��madan elde edilen veriler bir kat�l�m bankas�ndan yüz yüze görü�mek suretiyle ve 

elektronik posta yoluyla temin edilmi�tir. 

Çal��man�n Kapsam� 

Çal��man�n birinci bölümünde d�� ticaret kavram� ve tan�m� yap�lm��, konu hakk�nda teoriler 

aç�klanm��t�r. Ödeme araçlar� ve ödeme standartlar�, uluslararas� te�kilatlar vas�tas�yla 

dünyada d�� ticaretin geli�imi incelenmi�tir. Cumhuriyet döneminden günümüze kadar geçen 

sürede d�� ticaret konusunda ya�anan geli�meler de�erlendirilmi� ve d�� ticaretle ilgili kurum 

ve kurulu�lara yer verilmi�tir. 

�kinci bölümde akreditifli ödeme yönteminin gerçekle�mesine önemli yere sahip olan ve d��

ticarette kullan�lan belgelerden; ta��ma belgeleri, sigorta belgeleri, ticari belgeler, resmi 

belgeler ve finansman belgeleri incelenmi�tir. 

Üçüncü bölümde, teslim �ekilleri verilmi� ard�ndan, ta��ma �ekillerine de�inilerek son olarak 

da ödeme �ekilleri aç�klanm��t�r. 

Dördüncü bölümde akreditif kavram�n�n genel tan�m� yap�lm��, tarihçesi ve hukuki varl���, 

i�leyi�i, fonksiyonlar� ve taraflar�, çe�itleri de�erlendirilerek her birinin kullan�m amaçlar� 

�ekiller yard�m�yla izah edilmi�tir. 

Be�inci bölümde UCP 600�e geçi� sürecine de�inilmi� ve UCP 600 ile birlikte ortaya ç�kan 

de�i�iklikler ele al�nm��t�r. Ayr�ca UCP 500 ile UCP 600 aras�ndaki farkl�l�klar� görmek 

maksad�yla UCP 600 ve UCP 500 birbirleriyle mukayese edilmi�lerdir. 

Çal��man�n son bölümünde ise kat�l�m bankas�ndan elde edilen veriler �����nda ki kare ve t 

testi uygulanm��t�r. �lk olarak 76 ülkeden sa�lanan verilerle ithalat tutar�na ve sipari� say�s�na 

göre de�erlendirilmesi yap�lm��t�r. Daha sonra ise vade türü ve teyit aras�ndaki ili�ki, ülke ve 

vade türü aras�ndaki ili�ki, ülke ve teyit ili�kisi, ithalat miktar� ve vade ili�kisi, ithalat miktar� 

ile teyit ili�kisi, vade türüne göre ithalat tutarlar�n�n ortalamalar� aras�ndaki ili�ki, �thalat�n 

teyitli olup olmamas�na göre ithalat tutarlar�ndaki farkl�l�klar�n ara�t�r�lmas�, vade türüne göre 

ithalat ortalamalar� aras�nda ili�ki, teyit durumuna göre analiz gibi tablolar irdelenmi� ve bir 

tak�m hipotezler kurularak de�i�kenler aras�ndaki ili�kinin boyutu kan�tlanm��t�r. 
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1. BÖLÜM DI� T�CARET�N TEMELLER�

D�� ticaret; insanl�k tarihi boyunca üzerinde çal���lan, bilim insanlar�n�n hakk�nda teoriler 

üretti�i, siyasetçi ve tüccarlar�n planlamalar yapt��� özel bir konudur. Di�er ülkelerle 

gerçekle�tirilen ticaret sayesinde kültürler aras� etkile�im artmakta, üretimde uzmanla�ma 

imkânlar� geli�mekte, ödeme ve teslim �ekilleri ile belgeler konusunda yeni seçenekler ortaya 

ç�kmakta ayr�ca güvenlik, siyasi istikrar ve hukuk konular� daha da önem kazanmaktad�r. 

�nsanl���n birçok ihtiyac� d�� ticaret sayesinde kar��lanabildi�inden refah düzeyinin d�� ticaret 

sayesinde yükseldi�i dü�üncesi yayg�n biçimde kabul görmektedir.  

Eski ça�larda genellikle �pek ve Baharat yolu gibi güzergâhlar üzerinden gerçekle�tirilen d��

ticaret faaliyetleri co�rafi ke�iflerin sonras�nda yeni pazarlar�n ve ticaret yollar�n�n ortaya 

ç�kmas�yla h�zla geli�mi�tir. ��letmelerin ölçek ekonomilerinin büyümesi, uzmanla�man�n 

üretimde ve ticaretin her a�amas�nda önem kazanmas�yla beraber refah seviyesinin özellikle 

Bat�l� ülkelerde h�zla yükseldi�i görülmü�tür. 

D�� ticaretin ülkeler aras� ekonomik ili�kilerin en önemli ö�elerinden birisi oldu�u, ulusal 

kalk�nmada önemli bir rol üstlendi�i ifade edilebilir ki Öztürk  (2012); artan d�� ticaret 

hacmiyle birlikte i� alanlar�n�n geni�ledi�ini, ya�am standartlar�n�n ve uluslar�n refah 

seviyelerinin artt���n� ifade etmektedir. Zira ihracat sayesinde ülkenin verimli oldu�u 

alanlarda gelir art�r�labilir ve d�� borçlar�n ödenmesinde kullan�lan dövizin kazan�lmas� f�rsat� 

sa�lan�r. Ekonomik kalk�nma için gerekli olan yat�r�m mallar�n�n elde edilmesine olanak 

sa�layan mal ve hizmet ithaliyle birlikte kalk�nma süreçlerinin a��rl�k merkezi olan teknik 

bilgi ak�m� da ba�lamaktad�r.  

Bugünün �artlar�nda siyasi s�n�rlar�n etkisinin azalmas�, ileti�im ve teknolojik imkânlar�n 

artmas� ile kültürel ve ticari ili�kilerin boyutunun geçmi�e k�yasla daha da geli�mi� olmas� 

nedeniyle piyasalar küreselle�mekte; akademik çevreler, ekonomi yönetimleri, i�letmeler 

taraf�ndan d�� ticarete daha fazla önem verilmektedir.   

1.1. D�� Ticaretin Tan�m� ve Kapsam� 

D�� Ticaret; ekonomik olaylar yayg�n ileti�im ve etkile�im imkânlar� nedeniyle uluslararas� 

toplumda kültürel, sosyal ve siyasal etkilere sahiptir. Uluslararas� ekonomik ili�kilerin önemli 

bir k�sm�n� da ülkelerin birbirinden mal ve hizmet al�m� yani d�� ticaret olu�turdu�undan 

siyasi yönetimler kendi d���ndaki idarelerin büyük ço�unlu�uyla de�i�en oranlarda kar��l�kl� 

ba��ml�l�k içinde bulunmaktad�r.  



	�

�

Tunahan�a (2004) göre d�� ticaretin dar anlamdaki tan�m� ��ki ba��ms�z ve siyasi varl���n 

aras�nda gerçekle�en, mal ve hizmetlerin s�n�r ötesi al�m ve sat�m�� (Dizk�r�c�, 2004: 8) 

�eklinde yap�labilmekte dolay�s�yla bilgi transferi, hizmetler ve emtia d�� ticaretin kapsam� 

içinde yer almaktad�r.  

Köse (2013); küresel d�� ticaret hacminin çok büyük bir k�sm�n�n geli�mi� ülkeler taraf�ndan 

gerçekle�tirildi�ini ve geli�mekte olan ülkelerin söz konusu ticarette paylar�n�n görece dü�ük 

oranda oldu�unu zira söz konusu gruplarda yer alan ülkelerin ekonomik imkânlar�, sermaye 

birikimleri, refah düzeyleri ile d�� ticaret kültürleri aras�nda farkl�l�klar bulundu�unu ifade 

etmektedir. Bu yorum uluslararas� ekonomik örgütlere üye olan ülkelerin ekonomik 

büyüklükleri ile d�� ticaret hacimleri aras�ndaki ili�kiyi ortaya koyan bir de�erlendirme olarak 

görülmektedir. 

D�� ticaretin taraf ülkelerden birinin aleyhine; üretimi ve ödemeler bilançosunu olumsuz 

etkileyecek düzeyde gerçekle�mesi de söz konusu olabilmektedir. Bir ülke ekonomisinde 

üretim faktörlerinin d�� ticaret yoluyla olumsuz etkilenmesinin engellenmesini amaçlayan, 

ithal mallar�n piyasalara çok rahat bir �ekilde girmesini önleyen, yüksek gümrük tarifelerinin 

ve birtak�m s�n�rlamalar�n uyguland��� söz konusu d�� ticaret politikalar�na �korumac� 

politikalar� (protectionism) ad� verilmektedir (Köse, 2013). Korumac�l�k yabanc� mallar�n 

fiyat�n� art�ran tarifeler, ithalat� k�s�tlayan kotalar, anti damping uygulamalar�, gönüllü ihracat 

k�s�tlamalar�, te�vik amaçl� idari ve teknik düzenlemelere ilaveten üretimi te�vik eden ihracat 

sübvansiyonlar� gibi tarife d��� önlemlerle de yap�labilir.  

D�� ticarette korumac�l���n -dolay�s�yla devlet müdahalesinin- temelleri ulusun gücü ve 

zenginli�ini, o ulusun sahip oldu�u alt�n ve gümü� gibi de�erli madenlerin stoklar�na ba�l� 

olarak de�erlendiren Merkantilizme dayanmaktad�r. Söz konusu teoriye göre dünya serveti 

k�ymetli madenlerden olu�tu�undan hazinesi k�ymetli madenlerle dolu olan devletler güçlü 

devletlerdir. Dolay�s�yla devlet d�� ticarete ithalat�n azalmas�n� ve ihracat�n artmas�n� 

sa�layacak �ekilde müdahale etmelidir ki ithalat�n sadece hammadde konusunda 

desteklenmesini, mamul üretiminin ve ihracat�n�n da te�vik edilmesini amaçlayan 

Merkantilizme göre d�� ticarette bir taraf kazan�rken di�erinin kaybetmesi kaç�n�lmazd�r. 

Ancak bu yakla��m ça�da� ekonomik dü�ünceyle ba�da�mamaktad�r zira bugünkü anlay��a 

göre uluslar�n gelir ve servetlerinin kayna��, sahip olduklar� üretim kaynaklar�n�n miktar� ve 

bu faktörlerle yap�lan üretimdir (Seyido�lu, 2006: 27). Bu ba�lamda korumac�l�k kavram�n�n 

yan� s�ra müdahalecilik de önemle üzerinde durulmas� gereken bir konudur ki müdahale; 

hükümetlerin belirli bir ekonomik hedefe varmak amac�yla piyasa �artlar�n� etkilemesi 
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�eklinde tan�mlan�r. Bugünün liberal ekonomilerinde bile devlet müdahalesine rastlan�lmas� 

mümkündür, döviz kurlar�nda istikrar�n sa�lanmas� amac�yla Merkez Bankalar�n�n döviz al�p 

satmas� (kirli müdahale) bu duruma örnek olarak gösterilebilir.  

Sanayi Devrimi sonras�nda pazar aray��� probleminin ortaya ç�kmas�yla Merkantilizm ile 

koruyucu politikalar önemini yitirmi� ve yerini aç�k rekabet ko�ullar�n�n etkili oldu�u, 

bireysel giri�imin te�vik edildi�i, bireysel ç�karlar�n toplum ç�kar�n� da art�rd��� dü�üncesine 

yani Liberalizme b�rakm��t�r (Seyido�lu, 2003: 14-16 aktaran Dizk�r�c�, 2004). Liberalizm 

politikas� ekonomiye müdahalenin yanl�� oldu�unu, fiyat mekanizmas�n�n ekonomik hayatta 

düzeni sa�layaca��n� belirtmektedir. D�� ticarette iki taraf�n da kazanç sa�layaca�� 

uzmanla�ma ile kaynaklar�n etkin kullan�m�n�n artaca��n�, üretim ve tüketim miktarlar�ndaki 

art��larla ya�am standartlar�n�n yükselece�ini ifade eder. Bu teoriye göre d�� ticaretin 

önündeki engeller kald�r�lmal� ve giri�imcilerin kat�l�m� te�vik edilmelidir. 

Liberalizm�in teorisyenlerinden Adam Smith�in Uluslar�n Zenginli�i adl� kitab�nda ifade 

etti�i Mutlak Üstünlükler Teorisi�ne göre her bir ülke üretimde, mutlak üstünlü�e sahip 

oldu�u mal� üretmeli ve di�er mal� üretiminde mutlak üstünlü�e sahip olan ülkeden ithal 

etmelidir ki böylece üretimde sa�lanan uzmanla�ma sayesinde kar��l�kl� kazanç imkân� 

geli�mektedir (Homak, 2011).  

Mutlak Üstünlükler Teorisi�nin geli�tirilmi� bir hali olarak ifade edilebilen David 

Ricardo�nun Kar��la�t�rmal� Üstünlükler Teorisi�ne göre ise her ülke bir mamul üretiminde 

mutlak üstünlü�e sahip olmasa bile kar��la�t�rmal� üstünlü�e sahip oldu�u mallar� üreterek 

di�er ülkelere ihraç eder, buna kar��l�k nispeten daha az kar��la�t�rmal� üstünlü�e sahip 

oldu�u mallar� da di�er ülkelerden ithal ederse, hem bu ülkeler bu ticaretten kârl� ç�kmakta 

hem de dünya refah� artmaktad�r (Çelik ve di�., 2011). Ricardo�ya göre üzerinde durulmas� 

gereken, bir ülkenin mallar� di�er ülkeden daha ucuza üretmi� olmas� de�il üretimdeki 

üstünlüklerin derecesidir.        

Günümüzde özellikle sanayi mallar�n�n üretimine bakt���m�zda, kar��la�t�rmal� üstünlüklerin 

yaln�z nihai mal a�amas�nda de�il, ara üretim a�amas�nda da gerçekle�tirilmeye çal���ld���, 

bunun için de üretimin farkl� bölümlerinin uluslararas� alana yay�ld��� görülmektedir (Köse, 

2013: 16). Bu durum ise devletlerin uluslararas� beklentiler do�rultusunda kar��l�kl� 

ba��ml�l�klar�n� art�rmaktad�r. 

�ki ülke aras�ndaki �d�� ticaret haddi� kar��l�kl� arz ve talebin etkile�imiyle belirlenir ki daha 

önce k�smen mevcut olmakla birlikte ilk olarak Mill taraf�ndan kullan�lan bu görü�

�uluslararas� de�erler teorisi veya kar��l�kl� talep kanunu� olarak bilinmektedir (Seymen, 
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2000: 8). Mill�e göre serbest d�� ticaret sayesinde kaynaklar�n daha etkin kullan�m� 

sa�lanmaktad�r ve ülkeler ticaret olanaklar�n� kendi s�n�rlar�n�n d���na ç�karma imkân� 

bulmaktad�rlar. Geni� pazarlarda yap�lan ticaret i� bölümüne, sermayenin etkili ve verimli 

kullan�m�na ve ayr�ca d�� ticaret yapan ülkelerin geli�imine de dolayl� olarak katk�da 

bulunmaktad�r.  

Sürekli geli�en küresel dünya düzeninde ülkelerin yeni d�� ticaret teorilerine ihtiyaç 

duymas�n�n nedeni artan d�� ticaret hacminde meydana gelen pay de�i�imleri olarak 

görülebilir. Çakmak�a göre (2004) stratejik politikalar�n meydana gelmesini sa�layan yap�lar; 

ABD ekonomisinde d�� ticaretin pay�, dünya ekonomisinde ABD�nin de�i�en rolü, küresel d��

ticaretin de�i�en yap�s� ve endüstriyel organizasyon teorilerinin geli�tirdi�i araçlarla kendine 

aç�l�m sa�layan yeni d�� ticaret teorileri olarak görülmektedir. 

1.2. D�� Ticareti Etkileyen Faktörler 

20. asr�n ikinci yar�s�ndan itibaren ekonomik ili�kiler h�zla artmakta oldu�undan d�� ticaretin 

önemi her geçen gün artmakta ve de�i�en dünya ko�ullar�nda ülkeler d�� ticaretin yap�lanma 

a��n�n d���nda kalmak istememektedir.  

D�� ticarette taraf olan tüm ülkeler ekonomik, sosyal ve kültürel anlamda birbirlerine ba��ml� 

bir yap� içerisinde yer almaktad�rlar. Aslan ve Yörük�e göre (2008) d�� ticaret bir ülkenin 

geli�mi�lik düzeyini ortaya koymakta yararlan�lan göstergelerden birisi olup geli�mekte olan 

ülkelerin ekonomik d�� ili�kilere olan ba��ml�l�klar�n�n geli�mi� ülkelere nazaran daha yüksek 

seviyelerde seyretti�i anla��lmaktad�r. 

Dünya ekonomisinde özellikle son yirmi y�lda esnek döviz kurlar�, bölgesel ve ekonomik 

anlamda birle�meler, yeni sanayile�mi� ülkelerin geli�mekte olan ülkelerin pazarlar�na imalat 

sanayi ürünleriyle h�zl� bir giri� yapmalar�, uluslararas� para sisteminde yap�lan iyile�tirme 

hareketleri, Do�u Avrupa ülkelerinin yap�lanma ve d��a aç�lma hareketleri sonucunda 

liberalizm yap�s�n� benimsemeleri ve küreselle�me gibi konularda temel ve yap�sal anlamda 

de�i�meler meydana gelmi�tir (Karluk, 2002 aktaran Dizk�r�c�, 2004: 7).  

D�� ticareti etkileyen birçok unsur bulunmaktad�r ki bunlar; arz, talep, mal�n niteli�i, ürün 

maliyeti ve farkl�la�mas� ile beraber ülkelerin d�� ticaret politikalar� �eklinde 

s�ralanabilmektedir. 

Homak�a göre (2011) iktisat biliminin var olmas�yla birlikte çözülmesi gereken önemli 

sorunlardan bir tanesi üretimin nas�l art�r�laca�� problemi olmu�tur ancak endüstrile�me ve 

teknolojik geli�melerle birlikte üretimin art�r�lmas� sanayile�me sayesinde seri üretim
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yayg�nla�t���ndan geçmi�e k�yasla sorun olmaktan ç�km��t�r fakat bu kez de talep yetersizli�i 

problemi kendini göstermektedir ki örne�in AB ülkelerinde sanayi alan�nda talep yetersizli�i 

varken baz� ülkelerde tar�m sektöründe arz fazlas� ve talep yetersizli�i görülmektedir. 

Arz eksikli�i kavram� ise üretilen mamulün iç talebi kar��layamamas� ya da ürünün herhangi 

bir sebeple üretilmemesi durumunda kendini gösterir. Arz yetersizli�inin meydana 

gelmesinde maliyetlerin yüksek olu�u, teknik imkâns�zl�klar ve do�al etkenler vard�r

dolay�s�yla ülkeler bu ihtiyaçlar�n� ulusal s�n�rlar�n�n d���ndan kar��lamak zorunda 

kalmaktad�rlar. Yeterli seviyede petrol kayna�� bulunmayan bir ülkenin ihtiyac�n� kendi 

ulusal s�n�rlar� d���ndan temin etmesi ile beraber ileri teknoloji ürünlerinin ithalat� bu duruma 

örnek olarak gösterilebilir.  

Mal ve hizmet üretiminde kullan�lan girdi maliyetleri kendi aralar�nda k�yaslama yap�ld���nda 

farkl�l�klar arz etti�inden mamul fiyatlar�nda farkl�l�klar görülmektedir ki girdi maliyetlerinin 

mamulün verimlili�ine ve kalitesine do�rudan etki etti�i ifade edilebilir (Homak, 2011). 

D�� ticaret yap�lacak pazarda rakipler etkin olarak yer al�yorsa -sat�lmak istenen ürünün o 

pazarda kârl� bir �ekilde ticaretinin yap�lmas�na engel olacaklar�ndan- mamulün maliyet 

avantaj�, üstün ürün veya servis kalitesi, üretim yerinin ve ta��ma uzakl�klar�n�n getirdikleri 

avantajlar, sat�� ve da��t�mdaki üstünlükler öne ç�kmaktad�r. Ayr�ca ülkeler; uyulmas� güç 

standartlar, paketleme ve etiketleme �artlar�, sa�l�k kontrolleri, uzun ve kar���k formaliteler ve 

benzeri idari uygulamalar ile ithalat� zorla�t�rmaktad�rlar ki buna örnek olarak resmi engeller 

yerine yabanc� �irketlerin uymas� güç piyasa ko�ullar� ile uzun y�llar ithalat�n� dü�ük bir 

düzeyde tutabilmeyi ba�aran Japonya gösterilebilir (www.oaib.org.tr).  

Ülkeler d�� ticarete müdahalede bulunmak için bir tak�m araçlardan yararlan�rlar ki bunun en 

eski örne�ini gümrük tarifeleri olu�turmaktad�r (Seyido�lu, 2003: 120 aktaran Y�lanl�o�lu, 

2008: 4). Gümrük tarifeleri öncelerde hazineye gelir sa�lamak amac�yla kullan�lm�� olsa da 

günümüzde yurt içi sanayiyi d�� rekabete kar�� korumak amac�yla da al�nmaktad�r dolay�s�yla 

gümrük tarifeleri günümüzde hem koruma hem de gelir elde etmek amac�yla kullan�lmaktad�r 

(Y�lanl�o�lu, 2008). Gümrük tarifeleriyle ithal mallar�n yurt içinde arz� daralmakta ve fiyatlar� 

artmaktad�r ki bunun sonucunda yerli üretim te�vik edilmekte, tüketim s�n�rland�r�lmakta yani 

ülke çap�nda koruyucu politikalar uygulanm�� olmaktad�r. 

Kota (s�n�rland�rma) uygulamas� ise; ülkeye girecek mal hacminin hükümet yetkilileri 

taraf�ndan belirlenmesi anlay���na dayanmaktad�r. Kotalar fiyat art��� ve gelir sa�lama gibi 

yöntemler bak�m�ndan gümrük tarifelerine benzemelerine ra�men aralar�nda önemli 

farkl�l�klar bulunmaktad�r ki buna örnek olarak ülkede yüksek gümrük tarifelerini ödeyen 
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ki�iler bulundu�u sürece ithalat�n yap�lmas�na devam edilmesine kar��n kotalarla miktar ve 

fiyata kesin bir s�n�rlama getirilmesi gösterilebilir.  

Kota ithalat�n miktar ya da de�er olarak s�n�rland�r�lmas� oldu�undan e�er hükümetler sadece 

ithal edilecek mal miktarlar�n� belirler ve ithalat�n hangi ülkeden, kimler taraf�ndan 

yap�laca��na müdahale etmezlerse bu tür kotalara global kota ad� verilir ayr�ca tahsisli kota 

ad�nda belirli ithalatç�lara belirli ölçütlerde ithal hakk� da��t�m� söz konusudur (Çelik ve di�., 

2011: 28). Özellikle geli�mekte olan ülkeler döviz kaynaklar� ve daralan üretim kapasitesi 

gibi nedenlerle ithalat� azaltmak zorunda kal�rken bu durum geli�mi� ülkeler için genellikle 

bir d�� ticaret politikas� arac� olman�n d���nda siyasi koz olarak da de�erlendirilebilir. 

Y�lanl�o�lu�na göre (2008) geli�mekte olan ülkeler kalk�nma h�z�n� art�rmak ve ithalat� sürekli 

hale getirebilmek için ihracat� art�rmak isterler ki bu döngünün sürdürülebilmesi için döviz 

konusunda dengeyi sa�lamak kayg�lar� varsa hükümetler kambiyo kontrolü ve sabit kur gibi 

araçlarla bütün döviz i�lemlerini kontrol alt�nda tutmay� talep edebilirler. �hraç edilen 

mallardan elde edilen gelirlerin banka veya kamu kurulu�lar�na zorunlu olarak sat�lmas�, 

ithalatta teminat, çoklu kur uygulamalar� ile ihracat te�vikleri, sübvansiyonlar ve devlet 

yard�mlar� gibi araçlar hükümetlerin kalk�nma ile beraber döviz k�tl��� aras�nda denge 

olu�turmaya çal��t�klar�nda ba�vurduklar� yöntemler olarak bilinmektedirler. 

�thalat yasaklar�nda bir mal�n ülkeye giri�i tamamen yasaklanmaktad�r dolay�s�yla ithalat 

yasaklar�n�n amac� yerli sanayiyi d�� rekabetten korumak, d�� ödemeler bilançosu aç�klar�n� 

kapatmak ve yerli ekonomi için lüks say�lacak mallar�n ithalini önleyerek döviz tasarrufu 

sa�lamakt�r (Seymen, 2000). �thalat yasaklar� serbest piyasa ekonomisi anlay���na ters bir 

uygulama olarak görülmekte olup günümüzde yasaklar bir devlete yönelik oldu�unda 

genellikle politik olup bir mamule yönelik oldu�unda ise halk sa�l��� ile alakal� al�nmaktad�r. 

D�� ticarette uygulanan en kat� yöntemlerden biri �ambargo� olarak tan�mlanan yasaklard�r. 

Seymen�e göre (2000) bu uygulamada bir ülkeden mal al�nmad��� gibi o ülkeye mal sat��� da 

engellenmektedir ki ambargoda sadece belirli mallar için ithalat ve ihracat�n k�s�tlanmas� de�il 

tüm ticari ili�kilerin yasaklanmas� da söz konusudur ayr�ca ambargolar günümüzde yaln�zca 

BM karar�yla uygulanmaktad�r. 

Yasakl� bir d�� ticaret politikas� arac� olan �damping� ise bir mamulün d�� piyasada, üretildi�i 

piyasadaki sat�� fiyat�ndan ya da üretim maliyet de�erinin alt�ndaki bir fiyattan sat�lmas�d�r. 

Damping ile ihraç piyasas�ndaki rekabet gücünün art�r�lmas� hedeflenmektedir. Dolay�s�yla 

damping bir fiyat farkl�la�mas� de�il süreç olarak ele al�nmaktad�r. Bundan dolay� firmalar ilk 
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a�amada rakipleri piyasay� terk edene kadar fiyatlar�n� dü�ük tutup ikinci a�amada ise uzun 

dönemde fiyatlar�n� art�rarak piyasaya hakim hale gelecek ve karl�l�klar�n� art�racaklard�r.

Sübvansiyonlar ise bir firman�n veya sektörün hükümet taraf�ndan desteklenmesi �eklinde 

meydana gelmektedir ki bu destekleme ihracat ya da üretim safhas�nda prim veya vergi iadesi, 

vergi muafiyeti, ayni ve nakdi krediler, dü�ük faizli krediler, ucuz hammadde sa�lanmas�, 

yat�r�m indirimi ve zorunlu teminatlardan muaf tutulmas� �eklinde gerçekle�ebilmektedir. 

Gümrük vergileri d�� ticarete konu olan mal�n gümrük s�n�r�n� geçi�inde ödenen vergi ve 

harçlar olarak ifade edilir, prensip olarak ihracatta de�il ithalatta uygulan�r. Tarife ise, 

uluslararas� ticarete konu olan bütün mallara uygulanan vergileri belirleyen listeleri ifade eder 

ki ülkenin tek tarafl� kararla ald���, yasa ile konan gümrük tarifeleri �otonom tarife�, 

uluslararas� anla�ma ve kar��l�kl� görü�meler sonucunda belirlenen tarifeler ise �sözle�meli 

tarife� olarak adland�r�l�r (Çelik ve di�., 2011: 26). 

1.3. Dünyada D�� Ticaretin Geli�imi 

Takan�a göre (2001) ticaret ilk ça�larda ki�isel ihtiyaçlar�n kar��lanmas� amac�yla de�i� toku�

yap�larak ba�lam��t�r ve insanlar yiyecek ihtiyaçlar�n� kar�� tarafa post verip, et alarak 

gidermi�lerdir ancak ihtiyaçlar�n ço�almas� ile mal de�i�imi yerini renkli kabuklara,  alt�na ve 

son olarak da kâ��t paralara b�rakm��t�r. Ticaretin geli�imi de insanlar�n �artlar�na ba�l� olarak 

de�i�im ve geli�me göstermi� ve her dönemde farkl�l�klar ya�anm��t�r. Örne�in ortaça�da 

imparatorluklar dönemi �artlar�nda s�n�rlar geni� ve ticari engeller günümüze nazaran daha az 

iken Frans�z �htilali sonras�nda önem kazanan millile�me dü�üncesi imparatorluklar�n 

da��lmas�na, sava�lar�n ya�anmas�na, ülkeler aras�nda yüksek gümrük duvarlar�n�n 

olu�mas�na ve korumac�l�k anlay��lar�n�n yayg�nla�mas�na neden olmu�tur.  

Dünya ticaretinde geçmi�teki uygulamalar incelendi�inde özellikle 2. Dünya Sava���ndan 

hemen önceki dönemlerde ülkelerin ticarette yo�un olarak korumac� politikalar izledikleri ve 

ülkeler aras� uygulamalarda önemli farkl�l�klar oldu�u sonuçta ticarette haks�z rekabet 

ko�ullar�n�n ortaya ç�kt��� gözlenmektedir. Bu nedenle sözü edilen s�n�rlay�c� uygulamalardan 

pazar k�s�t� nedeniyle oldukça rahats�z olan Bat�l� sanayile�mi� ülkeler 2. Dünya Sava�� 

sonras� dünya pazarlar�na aç�larak ekonomik hayat� canland�rmak istemi�lerdir (Ak�n, 1999). 

Söz konusu �artlar alt�nda dünya ticaret hacmi 1970 y�l�nda yakla��k 570 milyar USD iken 

1982�de 3,4 ve 1989�da 5,7 ve 1999�da ise 11,7 trilyon USD de�erine ula�m��t�r üstelik 1990 
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ile 1995 y�llar� aras�nda dünyada mamul üretimi y�ll�k ortalama % 2 artarken dünya ticaret 

hacminin % 6,2 oran�nda büyüdü�ü görülmü�tür (Karluk, 2002:3). 

IMF�nin yapt��� tahmine göre 2014 y�l�nda dünya toplam mal ve hizmet ticareti % 4,5 

oran�nda artacakt�r (www.ekonomi.gov.tr). Yukar�da sözü edilen ekonomik büyüklük ile d��

ticaret hacmi aras�ndaki ili�kiye istinaden; yak�n gelecekte baz� ülke ve ülke gruplar�na 

yönelik yap�lan ekonomik büyüme tahminleri ileriki y�llarda küresel ticaret hacminin önemli 

ölçüde büyümeye devam edece�i yönündeki dü�ünceleri güçlendirmektedir. 

2014 ve 2015 için IMF, OECD ve DB taraf�ndan Türkiye, Avro Bölgesi, ABD, Dünya geneli 

ve her bir BRIC ülkesi için yap�lan söz konusu büyüme tahmini oranlar� a�a��daki tabloda 

gösterilmektedir: 

Tablo 1 
2014-2015 �çin Baz� Ülke ve Ülke Gruplar�na �li�kin Ekonomik Büyüme Tahminleri (%) 

  Dünya Türkiye Avro 
Bölgesi 

ABD Brezilya Rusya Hindistan Çin 

IMF 2014 3,7 3,5 1,0 2,8 2,3 2,0 5,4 7,5 

2015 3,9 4,3 1,4 3,0 2,8 2,5 6,4 7,3 

OECD 2014 3,6 3,8 1,0 2,9 2,2 2,3 4,7 8,2 

2015 3,9 4,1 1,6 3,4 2,5 2,9 5,7 7,5 

DB 2014 3,2 3,5 1,1 2,8 2,4 2,2 6,2 7,7 

2015 3,4 3,9 1,4 2,9 2,7 2,7 6,6 7,5 

Kaynak: Ekonomi Bakanl��� (2014).  
  

Söz konusu dönem için yap�lan tahminlere göre en dü�ük büyüme Avro bölgesinde 

beklenirken, en yüksek büyüme oranlar� Çin�de gerçekle�ecektir. Türkiye�nin büyüme 

tahmini ise % 3-4 band�nda dünya ortalamas�na benzerdir.  

  

1.3.1. Uluslararas� Örgütlenmelerin D�� Ticaretteki Rolü 

2.Dünya Sava�� sonras�nda iktisadi birle�melerin say�s� bu dönemi iktisadi birle�meler ça�� 

olarak nitelendirilecek kadar art�� göstermi� ve bu iktisadi birle�me ak�mlar� co�rafi bölge 

veya ortak din, siyaset, ekonomik rejim temeline dayal� grupla�malar� kapsamakta olup ilk 
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gruba örnek olarak AB, EFTA, NAFTA, ASEAN, APEC ve ikinci gruba OECD, DTÖ 

gösterilebilir (Seyido�lu, 2003: 247-258 aktaran Dizk�r�c�, 2004: 11).  

Avrupa çap�nda bar���n sa�lanmas� ve k�ta ülkeleri aras�nda bir ekonomik i�birli�inin 

kurulmas� amac�ndan hareketle ileride siyasi bir birli�in temellerinin at�lmas� hedeflendi�i 

birçok kez ifade edilmi�tir (www.abgs.gov.tr). 1956 y�l�nda AKÇT olarak kurulan, 20. yüzy�l 

sonlar�na önce AET ve sonra AB olarak giren yap�; siyasal s�n�rlar�n etkisini azaltarak 

ekonomik refah düzeyini art�rmay� ba�aran bir kurulu� olagelmi�tir.  

Birlik çal��malar�n�n ilk dönemlerinde �ngiltere�nin; Avrupa�daki birle�menin bir gümrük 

birli�i yerine Serbest Ticaret Bölgesi biçiminde olmas� gerekti�i aç�klamas� AET taraf�ndan 

reddedildi�inden bu ülkenin pazarl�k gücünü art�rmaya yönelik geçici bir kurulu� olarak 

EFTA kurulmu�tur (Dizk�r�c�, 2004: 11). 4 Ocak 1960 tarihinde Stockholm'de imzalanarak 

ve 3 Mart 1960'da yürürlü�e giren antla�ma ile AET�ye alternatif olarak kurulan EFTA'n�n 

amac�, g�da maddeleri d���ndaki maddeler için üye ülkelerin aralar�ndaki gümrük duvarlar�n� 

kald�rarak sanayi mallar� alan�nda serbest bir ticaret bölgesi olu�turmakt�r ayr�ca EFTA 

üyeleri, üçüncü ülkeler ile yapt�klar� s�naî ürün ticaretinde ortak gümrük tarifesi 

uygulamamaktad�rlar (www.ekodialog.com). Norveç, �zlanda gibi EFTA üyelerinin bir k�sm� 

mevcut pozisyonlar�n� bugüne kadar korumu� ve hâlen AB�ye kat�lmam��lard�r bununla 

birlikte EFTA; AB ve OECD�nin bir alt grubu say�labilir çünkü AB veya EFTA�ya üye olan 

devletlerin her biri ayn� zamanda OECD üyesidir. 

NAFTA; ABD, Meksika ve Kanada aras�nda 1994 ba��nda yürürlü�e girmi�tir. Ar��ya göre 

(2004) NAFTA; bölge ülkelerindeki özel sektör i�letmeleri aras�nda giderek artan orandaki 

ticari entegrasyonun do�al seyri olarak de�erlendirilmektedir ayr�ca döviz kurlar� ve para 

politikalar�n� konu almamas�, üçüncü ülkelere kar�� ortak gümrük tarifesi uygulanmamas� ve 

ortak bir Merkez Bankas� kurulmas� amac�n� gütmemesi nedeniyle NAFTA�n�n AB benzeri 

bir yap� olmad��� ifade edilmelidir.  

Asya k�tas�nda NAFTA�ya benzer �ekilde meydana getirilmi� olan bir bölgesel olu�um ise 

ASEAN�d�r. ASEAN; ticareti serbestle�tirme, ekonomik ve mali konularda i�birli�i sa�lama 

ve ortak sanayi kurma amaçl� çal��malar yürütmektedir. H�zla büyüyen Çin ve Hindistan ile 

Japonya ve Hong Kong gibi bölge ülkelerinin aras�nda kurulan ortak pazar sayesinde ASEAN 

sa�lanm��t�r. 

APEC en önemli amac� bölgesinde sürdürülebilir bir ekonomik büyüme ile toplumsal refah 

sa�lamakt�r. Dolay�s�yla bölgesel ekonomik entegrasyonun h�zland�r�lmas�, ekonomik ve 
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teknik alanda i�birli�inin te�viki, sürdürülebilir i� ortam�n�n kolayla�t�r�lmas� ile dinamik ve 

uyumlu bir toplum in�as� APEC�in hedefleri aras�nda ifade edilmektedir. 

2. Dünya Sava�� sonras�nda y�k�ma u�rayan Bat� Avrupa ekonomilerinin onar�m� amac�yla 

Marshall Plan� çerçevesinde ABD'nin yapt��� yard�mlar�n da��t�m�na yard�mc� olmak ve 

Avrupa ülkeleri aras�ndaki ticari ödemeleri serbestle�tirerek geli�tirmek için kurulan OEEC 

zamanla fonksiyonlar�n� kaybetmi� ve 1960'lara do�ru Bat� Avrupa'n�n yeniden imar� ile 

ekonomik yönden güçlenmesi büyük ölçüde tamamland���ndan 14 Aral�k 1960'ta imzalanan 

Paris Sözle�mesi ile yeni i�birli�i alanlar�na yönelinmesi amac�yla OECD kurularak, 30 Eylül 

1961'de resmen faaliyete ba�lam��t�r (www.ekodialog.com). OECD anla��laca�� üzere 

milletleraras� ticaretin ve ekonomik ili�kilerin düzenli ve sa�lam bir i�birli�ine dayand�r�lmas� 

amac�yla kurulmu�tur. 

Karaca�ya göre (2003): 84-86) Ocak 1948'de yürürlü�e giren GATT; d�� ticaretin 

serbestle�tirilmesi hedefi çerçevesinde faaliyet göstermi�tir ve d�� ticarette rekabetin mal 

kalitesini art�raca��, fiyatlar� dü�ürece�i böylece d�� ticaretin hacminin artaca�� dü�üncesi ile 

d�� ticaretin serbestle�mesinin önündeki engel olan gümrük tarifelerinin dü�ürülmesi, tarife 

d��� engellerin kald�r�lmas�, kar��la��labilecek di�er engellerin ve farkl� muamelelerin ortadan 

kald�r�lmas� GATT'�n temel amaçlar� aras�nda yer alm��t�r. GATT kurallar� ve tamamlay�c� 

anla�malar� 1986 ile 1994 y�llar� aras�nda gerçekle�tirilen Uruguay Round�u olarak an�lan 

ticaret müzakerelerinde dünya ticaretinin de�i�en ko�ullar�na uyum sa�lamak maksad�yla 

güncelle�tirilmi� ve bunlar�n neticesinde 15 Nisan 1994�te kurulan DTÖ GATT��n yerini 

alm��t�r. DTÖ�nün amaçlar�; üye ülkelerin ticaret ve ekonomi alan�ndaki ili�kilerini 

geli�tirmek, hayat standartlar�n� yükseltmek, tam istihdam� sa�lamak, reel gelir ve talep 

hacminde istikrarl� bir art�� sa�lamak, dünya kaynaklar�n�n sürdürülebilir kalk�nma hedefine 

uygun bir �ekilde kullan�m�n� sa�lamak, çevreyi korumak, farkl� geli�im seviyelerindeki 

ülkelerin ihtiyaç ve endi�elerine cevap verecek �ekilde mevcut kaynaklar� geli�tirmek 

�eklinde ifade edilebilmektedir.  

1.3.2. D�� Ticarette Kullan�lan Ödeme Araçlar� ve Ödeme Standartlar� 

Ticaretin geli�mesi için gerekli olan �artlardan birisi de ödemenin gerçekle�mesi olarak 

gösterilmektedir. Tarih boyunca insanlar birçok ödeme yöntemini kullanm�� ve mevcut 

düzene en uygun olan ödeme yöntemini sürekli olarak arama e�iliminde olmu�lard�r. 

Meydana gelen olaylar, taraflar�n beklentileri, stratejik hesaplar ve al�c�-sat�c� aras�ndaki 

pazarl���n seyri insano�luna farkl� zamanlarda farkl� i�lemler yapt�rm��t�r. 
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En çok kullan�lan ödeme araçlar�na ayni ödemeler, milli para, kliring ödemeleri ve alt�n örnek 

olarak gösterilmektedir. Günümüzde ulusal merkez bankalar� taraf�ndan alt�n�n kar��l��� 

olarak bas�lan banknotlar ve madeni paralar standart hale getirilmi�tir. �nternet ortam�nda 

ya�anan geli�meler ise yeni ödeme sistemlerinin olu�mas�nda ayr�ca bunun da ötesinde 

elektronik para (e-para) çözümlerinin gündeme gelmesine neden olmu�tur. Bunlar�n yan� s�ra 

klasik ödeme araçlar� olan banknot, madeni para, kredi kart� ve çeklerin güvenlik aç�klar�n� 

önlemek ve e-para kullan�m�n� yayg�nla�t�rmak amac�yla birçok yeni ödeme yöntemi 

kullan�lmaktad�r. 

Elektronik para, elektronik çek, ak�ll� kartlar (smart cards),� EFT ve EMKT güncel ödeme 

sistemlerine örnek olarak gösterilebilir. Bu ödeme yöntemlerine ek olarak günümüzde alt�n ile 

ödeme yöntemi de kullan�lmaktad�r ki bu ödeme standard� günümüze kadar farkl� yöntemlerle 

birçok kez kullan�lm��t�r. 

Ataman ve Sümer�e göre (1996: 8-13); 1914�e kadar Alt�n Standard� (Gold Standard), 1914-

1944 döneminde Alt�n Külçe Standard� (Gold Bullion Standard), 1944-1971 döneminde 

Bretton Woods ismiyle de an�lan Alt�n Döviz Standard�, 1971-1973 aras�nda Sabit Döviz 

Kuru ve 1973�ten bugüne kadar da Dalgal� Döviz Kuru Sistemi tercih edilen ödeme 

standartlar� olagelmi�tir. Alt�n Standard� çok eskilerden ba�lan�larak 1914�lere kadar alt�n�n 

ta��nan veya kar��l���nda banknotlar�n tedavüle sürüldü�ü yayg�n bir ödeme standard� iken 

Alt�n Külçe Standard� ise 1. Dünya Sava�� s�ras�nda artan enflasyon ve alt�n stoklar�nda 

meydana gelen azalmalar sonucunda alt�n külçelerin kullan�lmaya ba�land��� ve milli 

paralar�n alt�na tahvil edilerek ödemelerin alt�n ve milli paralarla gerçekle�tirildi�i bir 

sistemdir.  

2. Dünya Sava���ndan sonra büyük bir y�k�ma u�rayan Avrupa�da alt�n stoklar� neredeyse 

tükenmi� ve alt�n bak�m�ndan zengin olan ABD�nin ev sahipli�inde gerçekle�tirilen Bretton 

Woods Konferanslar��nda Alt�n Döviz Standard� kabul edildi�inden USD uzun y�llar boyunca 

alt�nla de�i�tirilebilen bir döviz olarak kullan�lm��t�r. ABD�nin enflasyon ve ödemeler 

dengesindeki aç�klar� nedeniyle 1971�de USD�nin alt�na tahvil imkan� durdurulmu� ve 

uluslararas� ödemelerin yap�lmas� için milli paralar aras�nda bir parite tespit edilmi�tir ancak 

1973 y�l�ndan itibaren milli paralar�n sabit bir orandan de�i�tirilmesi usulü de terk edilip 

dalgal� kur sistemine geçilmi�tir. Dalgal� kur; döviz al�m ve sat�m de�erlerinin serbest piyasa 

ko�ullar�na göre Merkez Bankas�n�n müdahalesi olmaks�z�n belirlenmesi anlam�na 

gelmektedir.
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Dalgal� kur rejiminde ulusal paran�n, yabanc� paralar kar��s�ndaki de�eri piyasa ko�ullar� 

alt�nda arz ve talebe göre olu�tu�undan d�� ticaret aç��� veren bir ülkenin milli paras�na di�er 

ülkelerce olan talep azalacak buna kar��l�k o ülkede di�er ülkelerin milli paralar�na olan talep 

artacakt�r (Özdemir, 1999: 393 aktaran Dizk�r�c�, 2004). 

1.3.3. D�� Ticarette Ülkelerin Kanun, Kültür ve Kural Farkl�l�klar� 

D�� ticarette uyulmas� gereken kurallar ve yasal düzenlemeler ülkeden ülkeye farkl�l�k 

göstermektedir��D�� ticaretin geli�mesi d�� ticaret yapacak ülkeler aras�ndaki farkl�l�klar�n en 

aza indirilmesiyle mümkün olmaktad�r. Di�er yandan her bir devletin kanun, kural ve kültür 

farkl�l�klar� veya benimsedikleri uygulamalar d�� ticaretin yap�lmas�n�, geli�mesini 

kolayla�t�racak ya da zorla�t�racak nitelik ta��maktad�r. Örne�in baz� ülkeler kendi yerli 

sermayesini güçlendirmek ve sanayisini korumak için kendi ülkelerine mal satacak olan di�er 

ülkelerin ürünlerine giri� zorlu�u getirebilir.  

Farkl� bir ülkeyle ticaret yaparken o ülkenin kültür yap�s� da bütün boyutlar�yla ele 

al�nmal�d�r. Toplumlar�n kültürel yap�lar�na örnek vermek gerekirse Alman i� adamlar� ve 

çal��anlar� plan programa çok ba�l� disiplini ön planda tutan bir yap�ya sahip iken �talyan ve 

Ortado�u ülkelerindeki i� dünyas�n�n rutinin d���na ç�kmay� seven, disipline pek fazla önem 

vermeyen bir yap�ya sahip oldu�u görülmektedir (Homak, 2011). Piyasa ara�t�rmalar� 

yaln�zca ürün bazl� olmamal�, o ülkenin insanlar�n�n kültür yap�lar� da derinlemesine 

ara�t�r�lmal�d�r. Aksi takdirde en ba�ar�l� �irketlerin bile farkl� ülkelerde yapt�klar� ticarette 

ba�ar�s�z olmalar� kaç�n�lmazd�r.  

Hüseyinova�ya göre (2006) Walt Disney Company farkl� bir ülkede kültürel farkl�l�k 

nedeniyle ba�ar�s�zl�k gösteren bir firma olarak örnek gösterilebilir. ABD�deki Disneyland 

ba�ar�s�n� Fransa Euro Disney�de uzun y�llar tekrarlayamayan kurulu� için sözü edilen 

sebepler Hüseyinova (2006: 74-75) taraf�ndan a�a��da görüldü�ü üzere s�ralanm��t�r: 

• Frans�z kanunlar� gere�ince sigorta poliçesi kapsam�nda 10 y�ll�k kontrat yap�lmas� 

öngörülürken Walt Disney Company Amerikan kanunlar�na göre uygun olan 3 y�ll�k 

kontratlar yapmak istemi�lerdir. 

• Ziyaretçi yo�unluklar�n�n Amerika�daki gibi Cuma günleri artaca��n� dü�ünen �irket 

yetkilileri çal��ma günlerini planlar� do�rultusunda belirlemi�lerse bile en yo�un gün san�lan�n 

aksine Pazartesi günü olmu�tur.

• Euro Disney ziyaretçilerinin san�ld��� gibi günlerce de�il yaln�zca 1-2 gün parktaki 

otelde kalmalar� da di�er bir yan�lg� olarak tespit edilmi�tir.
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• Disney Look ad� alt�nda çal��anlar� s�n�rlayan kurallar listesi çal��anlar�n t�rnak 

uzunluklar�ndan sakal tra�lar�na, küpe boylar�ndan saç boyalar�na kadar pek çok uygulamaya 

s�n�rlama ve yasak getirmi�se bile bu uygulamalar Frans�z i�çi yasalar�na ayk�r�l��� nedeniyle 

Fransa mahkemelerine �ikâyet edilmesi sonras�nda tekrar düzenlenmi�tir.

Dolay�s�yla toplumlar aras�ndaki kanun, kural ve kültür farkl�l�klar�ndan dolay� i�letmeler 

hedefledikleri kârl�l�k potansiyellerini kar�� ülke ile olan ticaretinde gerçekle�tiremeyece�i 

gibi kendi ülkelerinde al��k�n olduklar� mesleki ba�ar�ya da ula�amayabilirler. 

1.4. Türkiye�de D�� Ticaretin Tarihsel Geli�imi 

1.4.1. 1923-1963 Dönemi 

Söz konusu dönem Cumhuriyet�in kurulu�unun sonras�ndaki, hem Türkiye hem de dünya 

genelinde devletçi yakla��m�n yayg�n, küresel anlamda siyasi ve ekonomik istikrars�zl���n da 

yüksek oldu�u y�llar� içermektedir. Cumhuriyetin kurulu� sözle�mesi olarak tan�mlanabilecek 

olan Lozan Antla�mas� gere�i ancak 1929�dan itibaren yeni bir gümrük tarifesi uygulayabilen 

Türkiye için (K�yak, 2005) 1960�lara kadar olan dönem ihracat�n hammadde ve tar�m, 

ithalat�n ise sanayi ürünlerinden müte�ekkil oldu�u y�llar olarak ifade edilebilmektedir.

Yeni bir gümrük tarifesinin henüz uygulanamad���, cumhuriyetin siyasal oldu�u kadar 

ekonomik olarak da temellerinin at�ld��� 1923-1929 dönemine ait d�� ticaret göstergeleri 

a�a��daki tabloda gösterilmektedir. 

Tablo 2 
Türkiye�nin D�� Ticaret Göstergeleri (1923-1929)

Y�llar 

�hracat 

(Bin USD)

De�i�im 

(%) 

�thalat 

(Bin USD) 

De�i�im 

(%) 

D�� Ticaret 
De�i�im Dengesi 

(Bin USD) 

D�� Ticaret 
Hacmi (Bin 

USD) 

�hracat�n 
�thalat� 

Kar��lama 
Oran� (%) 

GSYH*

(Milyon 
TL)

1923 50.790 _ 86.872 _ -36.082 137.662 58,5 964 

1924 82.435 62,3 100.462 15,6 -18.027 182.897 82,1 1.215 

1925 102.700 24,6 128.953 28,4 -26.253 231.653 79,6 1.537 



���

�

1926 96.437 -6,1 121.411 -5,8 -24.974 217.848 79,4 1.662 

1927 80.749 -16,3 107.752 -11,3 -27.003 188.501 74,9 1.482 

1928 88.278 9,3 113.710 5,5 -25.432 201.988 77,6 1.640 

1929 74.827 -15,2 123.558 8,7 -48.731 198.385 60,6 2.082 

Kaynak: TÜ�K  (2009: 2) ; TÜ�K (2010: 668)  aktaran (K�l�nç Savrul ve di�., 2013: 62) 
*GSYH 1923-1997 cari fiyatlar�yla hesaplanm��t�r. 

Tablodaki verilere göre Türkiye�nin ihracat� 50-105 milyon USD kadar olup ithalat� da 85 ila 

130 milyon USD aral���nda bulunmaktad�r. �lgili dönemde Türkiye�nin d�� ticaret dengesinin 

negatif oldu�u ve ihracat�n ithalat� kar��lama oran�n�n günümüze benzer �ekilde seyretti�i 

anla��lmaktad�r.  

1929�da Büyük Buhran�� ve ard�ndan 2. Dünya Sava���n� ya�ayan sanayile�mi� ülkeler büyük 

y�k�mlar ya�arken, 1930�larda Türkiye gibi geli�mekte olan ülkeler de devlet öncülü�ünde ilk 

sanayi giri�imlerini gerçekle�tirmi�tir. 

1930 y�l� 1715 say�l� Türkiye Cumhuriyet Merkez Bankas� Kanunu�nun kabulüne istinaden 

bir sonraki y�l Merkez Bankas��n�n faaliyetlerine ba�lad��� Türkiye�de 1930�lu y�llarda; Türk 

Paras�n�n K�ymetini Koruma Kanunu, Menkul K�ymetler ve Kambiyo Borsas� Kanunu, Takas 

Komisyonlar� Te�kiline Dair Kanun ile Türkiye Kambiyo Kontrol Rejimi uygulamaya 

konulmu�tur ayr�ca 1932�de sanayiye kredi sa�lamak amac�yla Sanayi Kredi Bankas�, kamu 

ve özel sektör projelerini inceleyip de�erlendiren Devlet Sanayi Ofisi ve 1933 y�l�nda ise 

Sümerbank kurulmu�tur (Özcan, 1998: 3). 

Köse�ye göre (2013); �zmir �ktisat Kongresi�nden sonra Te�vik-i Sanayi Kanunu�nun 

yürürlü�e girmesi, ihracat�n art�r�lmas�na yönelik ilk giri�im olan 1930 tarih ve 1705 say�l� 

Ticarette Ta��i�in Men�i ve �hracat�n Murakabesi ve Korunmas� Kanunu�nun uygulanmas� 

ayr�ca 1940 tarihli Muamele Vergisi�nde �vergi istisnas� uygulamas�� ile Türkiye d�� ticaretini 

daha ba��ms�z belirleyebilmi� böylece 1930-1947 döneminde d�� ticaret fazlas� verebilmi�tir. 

Bu bilgilerin verilmesine müteakiben Türkiye�nin 1930-1939 dönemine ait d�� ticaret 

göstergeleri a�a��daki tabloda gösterilmektedir: 

Tablo 2 Devam� 
�
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Tablo 3 
Türkiye�nin D�� Ticaret Göstergeleri (1930- 1939) 

Y�llar �hracat 

(Bin USD) 

De�i�im 

(%) 

�thalat (Bin 
USD) 

De�i�im 

(%) 

D�� Ticaret 
Dengesi 

Bin USD) 

D�� Ticaret 
Hacmi 

(Bin USD) 

�hracat�n 
�thalat� 

Kar��lama 
Oran� (%) 

GSYH* 

(Milyon TL) 

1930 71.380 -4,6 69.540 -43.7 1.840 140.920 102.6 1.591 

1931 60.226 15,6 56.935 -13.8 291 120.161 100.5 1.395 

1932 47.972 -20,3 40.718 -32.1 7.254 88.690 117.8 1.175 

1933 58.065 21,0 45.091 10,7 12.974 103.156 128,8 1.142 

1934 73.007 25,7 68.761 52,5 4.246 141.768 106,2 1.219 

1935 93.670 4,4 70.635 2,7 5.597 146.867 107,9 1.314 

1936 93.670 22,9 73.619 4,2 20.051 167.289 127,2 1.698 

1937 109.225 16,6 90.540 23,0 18.685 199.765 120,6 1.810 

1938 115.019 5,3 118.899 31,3 -3.880 233.918 96,7 1.898 

1939 99.646 -13,4 92.498 -22,2 7.149 192.145 107,7 2.066 

Kaynak: TÜ�K (2009: 2) ; TÜ�K (2010: 668) aktaran (K�l�nç Savrul ve di�., 2013: 64) 
* GSYH 1923-1997  cari fiyatlar�yla hesaplanm��t�r. 

Yukar�daki tablodan anla��ld��� üzere 1930-1939 dönemi Türkiye için 1938 haricinde 

ihracat�n ithalattan daha fazla oldu�u bir dönemdir. Bir önceki döneme göre daha az ithalat�n 

yap�ld��� ve y�ll�k ortalama GSYH de�erinin de artt��� anla��lmaktad�r. 

May�s 1934�te yürürlü�e konulan 5 Y�ll�k Sanayi Plan� ile birlikte hammaddelerin yurt 

içinden sa�lanmas�, devlet yard�m�yla ülke için çok önemli olarak kabul edilen dokuma, 

maden, selüloz, seramik, kimya sanayi kollar�n�n kurulmas� amaçlanm��; büyük ço�unlu�u 

yabanc�lar�n elinde olan demiryollar�, tramvay, tünel �irketi, Zonguldak Kömür �irketi, �zmir 

Telefon �irketi kamula�t�r�lm��, toprak reformu gerçekle�tirilmi�tir (Özcan, 1998).   

1940-1946 y�llar�; sava� �artlar� ve ekonomide devletçilik politikalar�n�n izlendi�i y�llar 

olarak gerçekle�ti�inden üretim ve tüketim hacminde büyük miktarda daralmalar ya�anan bir 

dönem olmu�tur (Savrul ve di�., 2013). Dolay�s�yla sava� �artlar� sosyal, ekonomik ve ticari 

hayatta olumsuz bir seyir izlenmesine neden olmu�tur.  

Di�er ülkeler için oldu�u gibi söz konusu y�llar Türkiye için de son derece zor bir dönem 

olagelmi�tir. Sava� dönemi olarak ifade edilebilecek olan dönemde Türkiye�de d�� ticaret 

fazlas� olu�turmaya yönelik politikalar benimsenerek ithalat�n k�s�lmas� amaçlanm��t�r ki 

1938 y�l�nda 119 milyon USD olan ithalat 1939�da 92 milyon USD�ye ve 1940�da ise 50 
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milyon USD seviyesine dü�mü�tür ithalattaki azalman�n ihracattaki azalmadan fazla 

olmas�ndan dolay� bu dönemde d�� ticaret dengesinin olumlu olarak etkilendi�i görülmektedir 

(Savrul ve di�., 2013). 1940 sonras�nda hem ihracat hem de ithalat artm�� ancak ihracat yine 

de ithalat�n üzerinde gerçekle�ebilmi�tir. Sözü edilen dönemde Türkiye�nin d�� ticaret verileri 

a�a��daki tabloda gösterilmi�tir: 

Tablo 4 
Türkiye�nin D�� Ticaret Göstergeleri (1940-1946) 

Y�llar �hracat 

(Bin USD) 

De�i�im 

(%) 

�thalat (Bin 
USD) 

De�i�im 

(%) 

D�� Ticaret 
Dengesi 

(Bin USD) 

D�� Ticaret 
Hacmi 

(Bin USD) 

�hracat�n 
�thalat� 

Kar��lama 
Oran� (%) 

GSYH* 

(Milyon 
TL) 

1940 80.904 -18,8 50.035 -45,9 30.869 130.939 161,7 2.410 

1941 91.056 12,5 55.349 10,6 35.707 146.405 164,5 3.000 

1942 126.115 38,5 112.879 103,9 13.236 238.994 111,7 6.204 

1943 196.734 56,0 155.340 37,6 41.394 352.074 126,7 9.240 

1944 177.952 -9,5 126.230 -18,7 51.727 304.182 141,0 6.692 

1945 168.264 -5,4 96.969 23,2 71.295 265.233 173,5 5.477 

1946 214.580 27,5 118.889 22,6 95.691 333.469 180,5 6.876 

Kaynak: TÜ�K (2009: 2) ; TÜ�K (2010: 668) aktaran (K�l�nç Savrul ve di�., 2013: 65) 
* GSYH 1923-1997 cari fiyatlar�yla hesaplanm��t�r. 

Yukar�daki tablodan anla��ld��� üzere 1940-1946 döneminde zaman zaman dü�ü�ler ya�ansa 

da genel olarak d�� ticaret hacmi artm�� ve 1930�lara kadar olan dönemden farkl� olarak 

ihracat daima ithalat�n üzerinde seyretmi�tir.  

2. Dünya Sava���ndan sonra d�� ticarette devlet hâkimiyetine geçilerek sava� sonras�nda artan 

ithal talepleri ile zorla�an ihracat� sürdürmek amac�yla 7 Eylül 1946�da TL % 53,6 oran�nda 

devalüe edilerek 1 USD�nin de�eri 2,82 TL�ye e�itlenmi�tir (Özcan, 1998). Ancak 1946 

y�l�nda ithalat�n önünde engel olan fiyat ve miktar k�s�tlamalar�n�n kald�r�lmas�yla yine de 

ithalatta h�zl� art�� ya�anm��t�r ki ithalattaki bu art���n birinci nedeni 1950�den itibaren gelen 

yabanc� sermaye ve yard�mlar�n yeni tüketim istemi olu�turmas� ikincisi ise izlenen ekonomik 

geli�me politikas�n�n ithal girdi politikas�na dayanmas�d�r (Kepenek ve Yentürk, 2005: 119-

120 aktaran Savrul ve di�., 2013: 67). Sava� sonras�n� ifade eden 1947-1963 dönemi için 

Türkiye�nin d�� ticaret verileri a�a��daki tabloda gösterilmektedir: 
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Tablo 5 
Türkiye�nin D�� Ticaret Göstergeleri (1947-1963) 

Y�lar 
�hracat 

(Bin USD) 

De�i�im 

(%) 

�thalat 

(Bin USD) 

De�i�im 

(%) 

D�� Ticaret 
Dengesi 

(Bin USD) 

D�� Ticaret 
Hacmi 

(Bin USD) 

�hracat�n 
�thalat� 

Kar��lama 
Oran�(%) 

GSYH* 

(Milyon 
TL)

1947 223.301 4,1 244.644 105,8 -21.343 467.945 91,3 7.562 

1948 196.799 -11,9 275.053 12,4 -78.254 471.852 71,5 9.513 

1949 247.825 25,9 290.220 5,5 -42.365 538.045 85,4 9.072 

1950 263.424 6,3 285.664 -1,6 -22.240 549.088 92,2 9.715 

1951 314.082 19,2 402.086 40,8 -88.004 716.168 78,1 11.668 

1952 362.914 15,5 555.920 38,3 -193.006 918.834 65,3 13.421 

1953 396.061 9,1 532.533 -4,2 -136.472 928.594 74,4 15.638 

1954 224.924 -15,4 478.359 -10,2 -143.435 813.285 70,0 15.959 

1955 313.346 -6,4 497.637 4,0 -184.291 810.983 63,0 19.191 

1956 304.990 -2,7 407.340 -18,1 -102.350 712.330 74,9 22.144 

1957 345.217 13,2 397.125 -2,5 -51.908 742.342 86,9 29.449 

1958 247.271 -28,4 315.098 -20,7 -67.827 562.369 78,5 35.146 

1959 353.799 43,1 469.982 49,2 -116.183 823.781 75,3 43.923 

1960 320.731 -9,3 468.186 -0,4 -147.455 788.917 68,5 46.977 

1961 346.740 8,1 507.205 8,3 -160.465 853.945 68,4 49.827 

1962 381.197 9,9 619.447 22,1 -238.250 1.000.644 61,5 57.876 

1963 410.771 -3,4 687.616 11,0 -319.529 1.055.703 53,5 66.910 

Kaynak: TÜ�K (2009: 2) ; TÜ�K (2010: 668) aktaran (K�l�nç Savrul ve di�., 2013: 66) * GSYH 1923-1997 
cari fiyatlar�yla hesaplanm��t�r 

Yukar�daki tablodan da anla��ld��� üzere ithalattaki h�zl� art�� 1953 y�l�na kadar devam etmi�

ancak sonras�nda 1960�a kadar bir miktar azalarak stabil kalabilmi�tir. �hracat�n ithalat� 

kar��lama oranlar� sava� döneminden 1960�lara kadar dü�mü� ve özellikle 1960 sonras�nda 

h�zla azalm��t�r. Söz konusu k�s�tlaman�n arac� ise Savrul ve di�.�ne göre (2013); sava�

s�ras�nda hükümete ekonomiye müdahale konusunda geni� yetkiler tan�yan Milli Koruma 

Yasas��n�n 1953�ten sonra yeniden yürürlü�e konularak fiyat denetimlerinin art�r�lmas�d�r. 

Fakat verilerden de görüldü�ü üzere 1958�e kadar ithalat sürekli s�n�rland�r�lm��sa bile h�zla 

artma e�ilimindeki d�� ticaret aç��� ayn� dönemde k�smen de olsa devam etmi�tir. Ayr�ca 
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Altu��a göre (2006: 4) Türkiye bu dönemde IMF�ye üye olmakla d�� dünya ile ili�kilerini 

geli�tirmek ad�na önemli bir geli�me kaydetmi� ancak bu sayede ekonomik duyarl�l�klara 

daha aç�k bir hale gelmi�tir. 

1.4.2. 1964 -1980 Dönemi  

A�a� daki! tabloda! görüldü�ü! üzere! Türkiye�nin! d �! ticaretinin! 1964-1980! döneminde! de!

1947-1963!döneminde!ya�and � !gibi!sürekli!aç k!verdi�i!görülmektedir.!Üstelik!1964!y l nda!

ihracat n!ithalat !kar� lama!oran !%!76,5!iken!bu!oran!özellikle!1973!sonras nda!h zla!dü�mü�

ve!1980!y l nda!%!36,8�e!gerilemi�tir.!

Tablo 6
Türkiye�nin D�� Ticaret Göstergeleri (1964-1980) 

Y�llar �hracat 
(Bin USD) 

De�i�im 
(%) 

�thalat 
(Bin USD) 

De�i�im 
(%) 

D�� Ticaret 
Dengesi 

(Bin USD) 

D�� Ticaret 
Hacmi 

(Bin USD) 

�hracat�n 
�thalat� 

Kar��lama 
Oran� (%) 

GSYH*

(Milyon TL) 

1964! 410.771! 11,6! 537.229! -21,9! -126.458! 948.000! 76,5! 71.477!

1965! 463.738! 12,9! 571.953! 6,5! -108.215! 1.035.691! 81,1! 76.440!

1966! 490.508! 5,8! 718.269! 25,6! -227.761! 1.208.777! 68,3! 90.766!

1967! 522.334! 6,5! 684.669! -4,7! -162.325! 1.207.003! 76,3! 101.185!

1968! 496.419! -5,0! 763.659! 11,5! -267.240! 1.260.078! 65,0! 163.515!

1969! 536.834! 8,1! 801.236! 4,9! -264.403! 1.338.070! 67,0! 182.760!

1970! 588.476! 9,6! 947.604! 18,3! -359.128! 1.536.081! 62,1! 205.567!

1971! 676.602! 15,0! 1.170.840! 23,6! -494.239! 1.847.442! 57,8! 255.061!

1972! 884.969! 30,8! 1.562.550! 33,5! -677.581! 2.447.519! 56,6! 304.862!

1973! 1.317.083! 48,8! 2.086.216! 33,5! -769.133! 3.403.299! 63,1! 383.471!

1974! 1.532.182! 16,3! 3.777.501! 81,1! -2.245.319! 5.309.683! 40,6! 520.009!

1975! 1.401.075! -8,6! 4.738.558! 25,4! -3.337.483! 6.139.633! 29,6! 674.130!

1976! 1.960.214! 39,9! 5.128.647! 8,2! -3.168.433! 7.088.862! 38,2! 856.952!

1977! 1.753.026! -10,6! 5.796.278! 13,0! -4.043.252! 7.549.304! 30,2! 1.096.485!

1978! 2.288.163! 30,5! 4.599.025! -20,7! -2.310.862! 6.887.187! 49,8! 1.632.392!

1979! 2.261.195! -1,2! 5.069.432! 10,2! -2.808.236! 7.330.627! 44,6! 2.850.590!

1980! 2.910.122! 28,7! 7.909.364! 56,0! -4.999.242! 10.819.486! 36,8! 5.230.618!

Kaynak:!TÜ�K!(2009:!2)!;!TÜ�K!(2010:!668)!aktaran!(K l nç!Savrul!ve!di�.,!2013:!68)!*1923-1997!cari!
fiyatlar yla!hesaplanm �t r.

1960�l ! y llardan! sonra! 5! y ll k! kalk nma! planlar n n! devreye! girmesi! ve! de�i�en! yönetim!

yap s n n! da! etkisiyle! Türkiye! ithal! ikamesine! yönelik! büyüme! modelini! benimsemi�tir.!
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Yukar�daki tablodan da anla��ld��� üzere ilgili dönemde Türkiye�nin hem ithalat hem de 

ihracat tutarlar�n�n genel olarak devaml� büyüdü�ü ifade edilebilir.  

Planl� kalk�nma dönemi olarak adland�r�lan bu dönemde Türkiye�nin d�� ticaret ba�lam�nda 

tecrübeleri; sabit kur politikas�na devam etmesi, TL�nin a��r� de�erlenmesi, cari aç��� önlemek 

amac�yla ithal mallar�na miktar k�s�tlamalar�n�n getirilmesi ve ithalat� yasak mallar listesine 

büyüme ve kalk�nma için gerekli mallar�n da eklenmesi �eklinde s�ralanmaktad�r ancak söz 

konusu ithal ikameci sanayile�me politikas�ndan yerli sanayinin geli�imi beklense de gerek

ülke içindeki talep yetersizli�i gerekse ihraç ürünlerinin tar�m ürünleri a��rl�kl� olmas� bu 

politikan�n sürdürülebilirli�ini mümkün k�lmam��t�r (K�yak, 2005). 

Ba�kaya�ya göre (2004) Türkiye ekonomisinde ithal ikamesi politikas�; ithal girdilerin 

zamanla artmas�na kar��n ithal girdiyle üretilen ürünlerin ihracata de�il iç talebi kar��lamaya 

yönelik üretilmesi nedeniyle ödemeler dengesinde olumsuzluk yaratm��t�r. Yukar�da da 

bahsedildi�i üzere ithal ikamesine dayal� sanayile�me politikas�yla Türkiye için beklenen 

yarar sa�lanamad��� gibi milli ekonomi için gerekli döviz girdisi elde edilemedi�inden d��

ticaret haddinde sorunlar�n büyüdü�ü görülmü�tür. 

1977 y�l�nda Türkiye�de ekonomik istikrar�n bozulmas�, üretimin olumsuz yönde etkilenmesi 

ve ürün yetersizliklerinden dolay� karaborsalar�n meydana gelmesi; ithal ikameci modelin 

s�n�rlar�na ula��lmas� nedeniyle sistemin sürdürülemez hale gelmesi olarak görülmektedir 

(Yeldan, 2011: 43). Bu ya�ananlar�n ard�ndan 1978 ve 1979 y�llar�nda iki adet ekonomik 

istikrar program� uygulanm��t�r ki sözü edilen programlar�n amac� ödemeler bilançosu 

aç�klar�n�n finansman�, enflasyon bask�s�n�n durdurulmas�, K�T�lerin kendi kendilerini finanse 

edebilecek hale getirilmeleri ve bütçe üzerindeki yüklerin hafifletilmesi olarak gösterilebilir 

(�ahin, 2009: 187 aktaran Savrul ve di�., 2013: 69).  

1.4.3. 1980 Sonras� Dönem

1980 sonras� dönemde Türkiye�nin küresel piyasalara entegrasyonuna yönelik önemli 

çal��malar yap�lm�� ve 24 Ocak 1980 kararlar� ile uygulamaya konulan istikrar tedbirleri 

sayesinde öncelikle ihracat� olumsuz etkileyen TL�nin a��r� de�erli haline son verilmi�tir. �thal 

ikamesine dayal� sanayile�me modeli yerine ihracata dayal� bir sanayile�me modeli 

benimsenerek ülkenin d�� ticareti ve ekonomisi için al���lm���n d���nda sonuçlar elde edilmek 

istenmi�tir. 
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24 Ocak 1980 kararlar� ile; ithalat�n serbestle�tirilmesi, TL�nin a��r� de�erlenmesine son veren 

gerçekçi esnek kur uygulamas�na geçilmesi, ihracat�n ve yabanc� sermayenin te�viki, ihracata 

finansman ve sigorta konular�nda kurumsal destek sa�lanmas�, sübvansiyonlar�n kademeli 

olarak azalt�larak uygulanan fiyat kontrollerinin kald�r�lmas�, faiz oranlar�n�n 

serbestle�tirilmesi (1 Temmuz 1980 tarihinde faiz oranlar� tamamen serbest b�rak�lm��t�r) ve 

TL�nin % 48 oran�nda devalüe edilerek USD�nin de�erinin 47 TL�den 70 TL�ye kadar 

yükseltilmesinin gerçekle�tirildi�i ifade edilmektedir (Uluda� ve Ar�can, 2003: 47-48 aktaran 

Savrul ve di�., 2013: 69). Yukar�daki ifadeden de anla��laca�� üzere ithal ikamesinde 

yeterince ba�ar� sa�lanamamas� sonucu ihracat� ve yabanc� sermayeyi te�vik etmeye yönelik 

giri�imlerde bulunulmu� ve bir k�s�m kolayl�klar sa�lanm��t�r. 

1980 y�l�nda yap�lan devalüasyonun da etkisiyle ihracat�n ve dolay�s�yla döviz kazanc�n�n da 

art�r�lmas� amaçlanm��, ithalat� serbestle�tirme çal��malar� kapsam�nda 1984 y�l�nda yap�lan 

de�i�ikliklerle ortalama % 76,3 olan gümrük vergisi oran� % 48,9�a dü�ürülmü�tür (Savrul ve 

di�., 2013). �lgili dönemde ithalat kotalar� tarife engellerine dönü�türülerek dünya d��

ticaretine daha uyumlu politikalar benimsenmi�tir ki yap�lan düzenlemeler sonras�nda ithalat� 

yasakl� mallar�n say�s� 1800�den 459�a dü�mü�, uyu�turucu, silah ve bunlar�n girdileri d���nda 

ithali yasak mal kalmam�� ayr�ca ithali izne ba�l� mallar�n say�s� 1984�te 100 civar�nda iken 

1988�de 33�e indirilmi� ve 1990 y�l�nda ise ithal iznine ba�l� mallar�n listesi tamamen 

kald�r�lm��t�r (�ahin, 2009: 422-423 aktaran Savrul ve di�., 2013). 1983 seçimleri sonras�nda 

göreve ba�layan hükümet Aral�k 1983 ve Ocak 1984�te 24 Ocak 1980 kararlar�n� destekleyici 

nitelikte yeni ekonomik kararlar uygulam�� ve uygulanan ekonomi politikalar�nda ekonomik 

serbestle�meye öncelik verilmi�, bu sayede ekonomiye kaynak yaratacak gücün artarak daha 

verimli alanlara da��lmas� hedeflenmi�tir (Uluda� ve Ar�can, 2003: 51-52). Yukar�da söz 

edilen düzenlemeler sayesinde Türkiye�nin d�� ticareti ile dünyaya aç�lmas�; di�er ülkelerle 

siyasi, kültürel ve ekonomik ba�lar�n çok daha fazla oranda art�r�lmas� amaçlanm��t�r.

�hracat� art�rmak için uygulanan te�vikler ile ücret ve maa�lar�n enflasyon seviyesinin alt�nda 

tutularak iç talebin daralt�lmas� sonucu ihracatç�lar�n d�� piyasaya daha fazla önem vermesi, 

petrol fiyatlar�nda meydana gelen art��lar sonucunda Ortado�u ülkelerinin sat�n alma gücünün 

artmas� ve Türkiye�nin kom�u ülkelerle d�� ticaret hacmini artt�rmaya yönelik çal��malar� 

ihracat�n artmas�nda önemli rol oynam��t�r (�ahin, 2009: 409-410 aktaran Savrul ve di�., 

2013: 70). Dolay�s�yla bu dönemde uygulanan devalüasyon politikalar� bir yandan çal��an 

kesimin sat�n alma gücünde bir azalma yarat�rken di�er yandan ihracat sektörünün 

uluslararas� rekabet gücünü art�r�c� bir unsur olarak görülmü�tür (Sönmez, 2009: 28 aktaran 

Savrul ve di�., 2013:70). �lgili döneme ait veriler a�a��daki tabloda gösterilmektedir: 



���

�

Tablo 7
Türkiye�nin D�� Ticaret Göstergeleri (1981-1994) 

Y�llar �hracat 

(Bin USD) 

De�i�im 

(%) 

�thalat 

(Bin USD) 

De�i�im 

(%) 

D�� Ticaret 
Dengesi 

(Bin USD) 

D�� Ticaret 
Hacmi 

(Bin USD) 

�hracat�n 
�thalat� 
Kar��la

ma 
Oran� 
(%) 

GSYH* 

(Milyon TL) 

1981 4.702.934 61,6 8.933.374 12,9 -4.230.439 13.636.308 52,6 7.901.027 

1982 5.745.973 22,2 8.842.665 -1,0 -3.096.692 14.588.639 65,0 10.492.186 

1983 5.727.834 -0,3 9.235.002 4,4 -3.507.168 14.962.836 62,0 13.905.813 

1984 7.133.604 24,5 10.757.032 16,5 -3.623.429 17.890.636 66.3 21.997.146 

1985 7.958.010 11,6 11.343.376 5,5 -3.385.367 19.301.386 70,2 35.095.481 

1986 7.456.726 -6,3 11.104.772 -2,1 -3.648.046 18.561.497 67,1 51.079.324 

1987 10.190.049 36,7 14.157.807 27,5 -3.967.757 24.347.856 72,0 74.721.925 

1988 11.662.024 14,4 14.335.398 1,3 -2.673.374 25.997.422 81,4 129.224.505 

1989 11.624.692 -0,3 15.792.143 10,2 -4.167.451 27.416.835 73,6 227.324.008 

1990 12.959.288 11,5 22.302.126 41,2 -9.342.838 35.261.413 58,1 393.060.171 

1991 13.593.462 4,9 21.047.014 -5,6 -7.453.552 34.640.476 64,6 630.116.960 

1992 14.714.629 8,2 22.871.055 8,7 -8.156.426 37.585.684 64,3 1.093.368.045 

1993 15.345.067 4,3 29.428.370 28,7 -14.083.303 44.773.436 52,1 1.981.867.096 

1994 18.105.872 18,0 23.270.019 -20,9 -5.164.147 41.375.891 77,8 3.868.429.189 

Kaynak: TÜ�K (2009: 3) ; TÜ�K (2010: 662-676) aktaran (K�l�nç Savrul ve di�., 2013: 71) 

*GSYH 1923 -1997 cari fiyatlar�yla hesaplanm��t�r.

Tablodan da anla��laca�� üzere 1981 ve 1994 y�llar� aras�nda genel olarak hem ihracat�n hem 

de ithalat�n artt��� ancak ihracat�n ithalat� kar��lama oran�n�n 1980 öncesinde söz edilen 

dönemlere göre önemli art�� gösterdi�i ve 1981 y�l�nda % 52,6 iken 1994�te % 77,8�e ula�t��� 

görülmektedir. 

1984-1988 dönemi ihracat�n hükümet politikas� olarak her türlü te�vik tedbirleriyle 

desteklendi�i bir dönem olmu� ve bu dönemde TL de�eri USD kar��s�nda % 40 oran�nda 

devalüe edilmi�tir fakat 1989�dan itibaren yukar�da bahsedilenin aksine döviz kuru 

enflasyonun alt�nda tutularak TL�nin a��r� de�erlenmesine imkân verilmi� ve artan al�m 

gücünün etkisiyle 1988-1994 döneminde hem d�� hem de iç borçlarda ciddi bir art��

gözlemlenmi�tir ki bu durumun en büyük etkeni kamu kesiminin aç�klar� olmu� sonuç olarak 
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da faiz oranlar�n� yükseltmek zorunlulu�u ortaya ç�km��t�r (�ahin, 2000). Dolay�s�yla 1988 

sonras� Türkiye�de tüketimin ve toplumsal refah seviyesinin art�� gösterdi�i bir dönemi ifade 

etmektedir. Söz konusu nedenlerden dolay� d�� ticaret dengesinde negatif bir etkinin ortaya 

ç�kt���, ihracat�n ithalat� kar��lama oranlar�n�n 1984-1988 y�llar� aras�ndaki döneme k�yasla 

azald��� anla��lmaktad�r.

1994�te ise 5 Nisan Kararlar� olarak bilinen ekonomik istikrar program� aç�klanm�� ve bu 

program ile k�sa vadede fiyat istikrar�n�n sa�lanmas� amaçlanm�� yani enflasyonun kontrol 

alt�na al�nmas� dolay�s�yla mali piyasalarda istikrar�n sa�lanmas�, kamu kesimi gelir-gider 

dengesinin kurulmas�, K�T�lerin özelle�tirilmesi ve devletin borçlanma ihtiyac�n�n 

dü�ürülmesi öngörülmü� ayr�ca döviz kurunun sabitle�tirilmesi ile istikrar program�na 

sayg�nl�k kazand�rabilece�i dü�ünülmü�tür (�ahin, 2000: 212-214). Aral�k 1993�te 14.458 

TL/USD olan döviz kuru, 7 Nisan 1994'de 39.853 TL/USD�ye kadar yükselmi� ancak 

program�n uygulanmas� neticesinde 1994�ün sonunda kur 34.418 TL seviyesine gelmi�tir.

(Özkale ve Kayal�ca, 2008: 365 aktaran Savrul ve di�., 2013: 71). 1994 krizinden sonra 

ya�anan geli�meler neticesinde Türkiye�nin d�� ticaret göstergeleri a�a��da tabloda görüldü�ü 

üzere gerçekle�mi�tir: 

Tablo 8
Türkiye�nin D�� Ticaret Göstergeleri (1995-2012)

Y�llar �hracat 

(Bin USD) 

De�i�im 

(%) 

�thalat (Bin 
USD) 

De�i�im 

(%) 

D�� Ticaret 
Dengesi 

(Bin USD) 

D�� Ticaret 
Hacmi 

(Bin USD) 

�hracat�n 
�thalat� 

Kar��lama 
Oran� (%) 

GSYH**

(Milyon TL) 

1995 21.637.041 15,5 35.709.011 53,5 -14.071.970 573.346.052 60,6 7.762.456.071 

1996 23.224.465 7,3 43.626.642 22,2 -20.402.178 66.851.107 53,2 14.772.110.189 

1997 26.261.072 13,1 48.558.721 11,3 -22.297.649 74.819.792 54,1 28.835.883.135 

1998 26.973.952 2,7 45.921.392 -5,4 -18.947.440 72.895.344 58,7 70.203 

1999 26.587.225 -1,4 40.671.272 -11,4 -14.084.047 67.258.497 65,4 104.596 

2000 27.774.906 4,5 54.502.821 34,0 -26.727.914 82.277.727 51,0 166.658 

2001 31.334.216 12,8 41.399.083 -24,0 -10.064.867 72.733.299 75,7 240.224 

2002 36.059.089 15,1 51.553.797 24,5 -15.494.708 87.612.886 69,9 350.476 

2003 47.252.836 31,0 69.339.692 34,5 -22.086.856 116.592.528 68,1 454.781 

2004 63.167.153 33,7 97.539.766 40,7 -34.372.613 160.706.919 64,8 559.033 
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Tablo 8 Devam� 

2005 73.476.408 16,3 116.774.151 19,7 -43.297.743 190.250.559 62,9 648.932 

2006 85.534.676 16,4 139.576.174 19,5 -54.041.499 225.110.850 61,3 758.391 

2007 107.271.750 25,4 170.062.715 21,8 -62.790.965 277.334.464 63,1 843.178 

2008 132.027.196 23,1 201.963.574 -18,8 -69.936.378 333.990.770 65,4 950.534 

2009 102.135.000 -22,4 140.919.000 -30,2 -38.784.000 243.054.000 72,5 952.559 

2010 113.975.607 11,6 185.535.044 31,7 -71.559.436 299.510.651 61,4 1.098.799 

2011 134.907.000 29,8 240.842.000 18,5 -
105.935.000 

375.749.000 56,0 1.297.713 

2012 152.489.000 -1,8 236.545.000 13,0 -84.056.000 389.034.000 64,5 1.416.798 

  Kaynak: TÜ�K (2009: 3) ; TÜ�K (2010: 676) aktaran (K�l�nç Savrul ve di�., 2013: 72) 
* GSYH 1923�1997 cari fiyatlar�yla hesaplanm��t�r 1998-2013 cari fiyatlar�yla hesaplanm��t�r 

1995-2012 döneminde Türkiye�nin kriz dönemleri haricinde ithalat�n�n ve d�� ticaret hacminin 

artt���, 1995 ile 2000 y�llar� aras�nda % 50�ler civar�nda dalgalan�p keskin art�� ve azal��lar 

gösteren ihracat�n ithalat� kar��lama oran�n�n 2000�lerde % 60�lar band�nda dengeye oturdu�u 

görülmektedir.  

Sözü edilen dönemde Türkiye�nin d�� ticaret göstergelerine de yans�d��� dü�ünülen GB 

Anla�mas�, 2000 ve 2001 tarihli finansal krizler, AB ile 2003�te ba�layan ve halen devam 

eden tam üyelik müzakereleri benzeri birçok ekonomik ve siyasi geli�meler ya�anm��t�r. 1995 

y�l�nda Türkiye ile AB aras�nda imzalanan GB anla�mas� 1996 y�l�nda yürürlü�e girmi� olup 

bu sayede taraf ülkelerin sanayi mallar�n�n Türkiye ile AB aras�nda gümrüksüz olarak 

dola��m� mümkün olmu�tur. Kas�m 2000 ve �ubat 2001 finansal krizleriyle birlikte geli�en 

ekonomik kriz ortam�nda kurun serbest b�rak�lmas� neticesinde TL büyük oranda de�er 

kaybetmi� bunun neticesinde yat�r�m ve tüketim harcamalar�nda önemli daralmalar görülmü�, 

ihracat artm�� ve ithalat azalm��t�r.  

Buraya kadar tablolarla izah edilen Türkiye�nin d�� ticareti a�a��daki veriler �����nda yeniden 

de�erlendirilebilir. Örne�in; 1980 öncesi dönemde Türkiye�nin ihracat�nda tar�m ürünleri 

önemli bir yer tutarken 1980 ekonomik kararlar�yla birlikte ihraç mallar�nda sanayi pay�n�n 

h�zla artt���; ihracatta tar�m ürünlerinin pay� 1990�da % 18,4 iken bu oran�n 2000�de % 7,8�e 

geriledi�i ayr�ca sanayi kesiminin pay�n�n 1990�da % 79 iken 2000 y�l�nda % 91,2�ye ula�t��� 

görülmektedir (TÜ�K, 2009: 311-312). Dolay�s�yla 1980�lerde yürütülen çal��malar 

sonucunda bu dönemde Türkiye�nin bir dönü�ümü ya�ad��� ifade edilebilir. 

Türkiye�nin ihracat� 1994 ve 2004 y�llar� aras�nda dünya ihracat art�� h�z�n�n üzerinde y�ll�k 

ortalama % 12,5�lik bir art�� göstermi�tir ki bu art��la birlikte Türkiye 1994�te % 0,42 olan 
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dünya ticaretindeki pay�n� 2004�te % 0,70�e ç�kartm��t�r ayr�ca bu dönemde Türkiye�nin 

ithalat�n�n ihracat�ndan daha fazla artt��� görülmektedir ki ithalat� ortalama % 14,3 oran�nda 

artarken söz konusu oran küresel boyutta % 7,6�da kalm��t�r üstelik 2002 y�l�ndan itibaren 

Türkiye ekonomisi büyüme e�ilimine girmi� ve 2002-2007 y�llar� aras�nda küresel krizin 

ya�and��� 2008 y�l�na kadar y�ll�k ortalama % 6,8 oran�nda büyümeyi ba�arabilmi�tir (Savrul 

ve di�., 2013). 

2012 y�l�nda Türkiye ekonomisi % 2,2 oran�nda büyüme göstermi�ken ayn� oran 2013�te % 4 

olarak gerçekle�mi�tir (www.tuik.gov.tr). 2014 y�l�n�n Ocak ay�nda 2013 Ocak�a k�yasla 

ihracat % 8,6 ve ithalat ise % 2,6 oran�nda art�� göstermi� ayr�ca d�� ticaret aç��� % 6,8 

azalarak 6,8 milyar USD olarak gerçekle�mi�tir (Ekonomi Bakanl���, 2014). A�a��daki �ekil 

ise Türkiye�nin mevcut en büyük 5 ihraç pazar�n� paylar� ile beraber göstermektedir: 

�ekil 1:  Türkiye�nin �hracat�nda �lk Be� Ülke, Ocak 2014 (%)
Kaynak: Ekonomi Bakanl��� (2014) 

Yukar�daki �ekilde gösterildi�i üzere Ocak 2014 verilerine göre Türkiye�nin ihracat�nda ilk 5 

ülke s�ras�yla Almanya % 10,1, Irak % 8,2, �ngiltere 6,3, �talya 4,8 ve Fransa 4,1 olarak yer 

almaktad�r. Ayn� dönemde Türkiye�nin en çok ithalat yapt��� ülkeler ise a�a��daki �ekilde 

gösterildi�i üzere paylar�yla beraber s�ras�yla Rusya % 12,7, Çin % 10,8, Almanya % 8,0, 

ABD % 5,4 ve �talya % 4,5 �eklinde s�ralanmaktad�rlar.  
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�ekil 2:  Türkiye�nin �thalat�nda �lk Be� Ülke, Ocak 2014 (%)  

Kaynak: Ekonomi Bakanl��� (2014)

Sözü edilen verilerden anla��ld��� üzere Türkiye�nin ihracat�nda AB ve kom�u ülkeler,  

ithalatta ise özellikle enerji nedeniyle Rusya ile dünya genelinde de oldu�u üzere Çin 

hâkimiyeti öne ç�kmaktad�r. 

Türkiye�nin kurulu�undan bugüne verilen d�� ticaret verileri ayr�nt�l� olarak incelendikten 

sonra Cumhuriyet tarihinin ba��ndan itibaren TL/USD kurunun seyrinin de çe�itli y�llar 

itibariyle gösterilmesi faydal� görülebilir. A�a��daki tablodan da anla��laca�� üzere tabloda ilk 

gösterilen tarihlerdeki kur yak�n geçmi�teki kura benzer durumda bulunmaktad�r. 

Tablo 9
1924- 2014 Dönemi USD/TL Kurunun Seyri 

Tarih Kur Tarih Kur Tarih Kur Tarih Kur Tarih Kur Tarih Kur 

1924 1,67 1959 9,00 1981 132,20 1991 5.074,83 2002 

31 Aral�k 

1.647.654 2012 

31 Aral�k 

1,79 

1930 2,07 1970 14,85 1982 184,90 1992 8.565,85 2003 

31 Aral�k 

1.399.998 2013 

31 Aral�k 

2,13 

1931 2,12 1971 14 1983 280 1993 14.458,03 2004 

31 Aral�k 

1.342.700 2014 

31 

Ocak 

2,27 

� �
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Tablo 9 Devam� 

1932 2,11 1974 13,88 1984 442,50 1994 38.418 2005 

30 Aral�k 

1,34 2014 

28 

�ubat 

2,21 

1934 1,66 1975 15 1985 574 1995 59.501 2006 

29 Aral�k 

1,41 2014 

31 

Mart 

2,16 

1935 1,26 1976 16,50 1986 755,9 1996 106.682 2007 

31 Aral�k 

1,16 2014 

30 

Nisan 

2,11 

1940 1,28 1977 19,13 1987 1.018,35 1997 203.700 2008 

31 Aral�k 

1,53 2014 

31 

May�s 

2,10 

1941 1,31 1978 25 1988 1.813,02 1999 417.000 2009 

31 Aral�k 

1,50 2014 

29 A�ustos

2,16 

1945 1,30 1979 35 1989 2.311,37 2000 
Ekim 

687.000 2010 

31 Aral�k 

1,55 2014 

31 Ekim 

2,21 

1946 2,82 1980 89,25 1990 2.927,13 2001 
Ocak 

680.000 2011 

30 Aral�k 

1,90 2014 

31 Aral�k 

2,33 

Kaynak: 1923-2001 dönemi için Konya Ticaret Odas� (2009: 20) ; 2002-2014 dönemi için TCMB 
(www.tcmb.gov.tr)  
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2. BÖLÜM DI� T�CARETTE KULLANILAN BELGELER 

D�� ticarette kullan�lan belgeler; sat�lan mallar�n ta��nmas�, ithalat ve ihracat a�amas�nda 

gümrük giri� ve ç�k�� i�lemlerinin yürütülmesi ile sonuçland�r�lmas� bak�m�ndan önem 

ta��maktad�r. Somut olayda hangi belgelerin kullan�laca�� meselesi taraflar aras�ndaki 

sözle�meye, ödeme ve teslim �ekillerine ayr�ca taraf ülkelerin ithalat ve ihracat 

uygulamalar�na göre belirlenmektedir.  

D�� ticarette kullan�lan belgelerin Kay�han ve Eski�ye göre (2010: 232-233); ispat, güvence, 

temlik, dispozisyon ve finansman fonksiyonlar� bulunmaktad�r. 

2.1. Ta��ma Belgeleri (Transport Documents) 

Ta��ma belgeleri; ihraç edilecek olan mal� yükleten ile mal� ta��yacak olan uluslararas� ta��ma 

firmas� aras�nda yap�lan ta��ma sözle�mesidir. Al�c� ve sat�c� aras�ndaki sözle�meye dayanan, 

al�c�n�n, sat�c�n�n ve ta��y�c�n�n yükümlülüklerini gösteren, emre yaz�l� olarak düzenlenebilen 

ve bir k�sm� k�ymetli evrak niteli�i ta��yabilen belgelerdir. 

Söz konusu belgeler; nakliyeci ile gönderici yani ihracatç� aras�nda imzalanan bir çe�it 

sözle�me niteli�i ta��maktad�r ki ortaya ç�kan herhangi bir anla�mazl�k durumunda kullan�lan 

bu belge yap�lan anla�man�n ko�ullar�n� ispat edici özellik ta��maktad�r ilaveten mallar�n 

nakliyeci taraf�ndan teslim al�nd���n� ve var�� yerine kadar götürülmek üzere yola ç�kar�ld���n� 

göstermektedir (Öztürk, 2012). Dolay�s�yla taraflar aras�ndaki sözle�meye dayal� olarak 

ta��ma ve teslim �ekline ayr�ca ülke normlar� ile uygulamalara göre farkl� ta��ma belgeleri 

kullan�lmaktad�r. 

2.1.1. Denizyolu Ta��ma Belgeleri (Marine/Ocean Bill of Lading) 

Kon�imento; ta��yan taraf�ndan yükletenin (shipper) talebi üzerine tek tarafl� olarak 

düzenlenen deniz ticareti ile ilgili bir belge olup bu belge ile ta��yan bir yandan sevk için 

gönderenden e�yay� teslim ald���n� beyan di�er yandan da seferin sonunda (var�� liman�nda) 

yükün kanunen yetkili hamiline teslimini taahhüt eder (Kay�han ve Eski, 2010: 235). 

Çelik ve di�.�ne göre (2011); di�er ta��ma belgelerinden farkl� olarak mal�n mülkiyetini temsil 

eder ve ciro ile devri mümkündür dolay�s�yla denizyolu kon�imentosunda teslim edilen 

mallar�n üzerindeki mülkiyet hakk� kon�imentodan ayr� ileri sürülemeyece�i gibi ba�kalar�na 

da devredilemez bu nedenle kon�imentoda yaz�l� mallar�n teslimi için mutlaka kon�imentonun 

ibraz� ve bu hakk�n devredilebilmesi için de mutlaka kon�imentonun teslimi zorunludur. 
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Ta� nmak! üzere! teslim! al nan,! fakat! henüz! gemiye! yüklenmemi�! olan! mallarla! ilgili! olarak!

yükletenin! iste�i! üzerine! düzenlenen! kon�imentoya! tesellüm! kon�imentosu,! mal n! gemiye!

yüklenmesinden!sonra!düzenlenen!kon�imentoya!ise!yükleme!kon�imentosu!denilmektedir!ve!

tesellüm! kon�imentosu! yükletenin! iste�i! üzerine! ihraç! mal n n! bir! yükleme! liman na! sevk!

edilmek!veya!ta� mac !taraf ndan!gemiye!yüklenmek!üzere!sadece!teslim!edildi�inin!kayd n !

ta� yan!kon�imentodur!ki!genellikle!fiili!ihracat!tarihi!belli!olmad � !için!bankalar!taraf ndan!

genellikle!kabul!görmemektedir,!yükleme!kon�imentosu!ise!mallar!gemiye!yüklendi�i!zaman!

ta� y c !firma!ve!onun!acentesi!taraf ndan!düzenlenmektedir!(Öztürk,!2012).!

�hracata!konu!olan!mallar n!gemiye!yüklenmesi!sürecinde!kaptan!sözü!edilen!mallar !inceler!

ve! e�er! bu! mallarda! veya! ambalajlar nda! gözle! görülen! bir! eksiklik! yahut! kusur! varsa! bu!

durum!kon�imentonun!üzerinde!aç kça!belirtilir!ve!bu! tür!kon�imentolar!kirli!kon�imentolar!

olarak!adland r lmaktad r!ki!kirli!kon�imentolar n!aksine!mallar n!ve!ambalajlar n!eksiklik!ve!

kusurlar ! ile! ilgili!hiçbir! ifade! yer!alm yorsa!bu! tür!kon�imentolarda! temiz!kon�imentolard r!

(Can tez!ve!di�.!2011).!

2.1.2. Karayolu Ta��ma Belgeleri (International Consignment Note) 

a) Karayolu Ta��ma Senedi (CMR) (Convention Merchandises Routier/Karayolu Mal 

Dola��m Birli�i): Kamyon!kon�imentosu!da!denilen!karayolu!ta� ma!belgesi;!kamyon!benzeri!

araçlarla! yap lan! ve! uluslararas ! ta� mac l kta! CMR! sözle�mesi! gere�ince! düzenlenen! bir!

ta� ma!belgesidir!(Öztürk,!2012).!CMR!sözle�mesine!taraf!olan!ülkeler!aras nda!karayolu!ile!

ta� nan!mallar n!u�rayabilece�i!zarar n!nas l!kar� lanaca� n !ve!ta� y c !ile!ithalatç !aras ndaki!

sorumluluk!ili�kilerini!belirlemek!amac yla!düzenlenmektedir.!!

�thalatç ! ve! ihracatç n n! ülkesinden! birisi! dahi! bu! anla�may ! imzalam �sa! CMR! belgesinin!

düzenlenmesi! gerekmekte! olup! ilgili! belge! k ymetli! evrak! niteli�i! ta� mad � ndan! ciro! ile!

devredilememektedir.!Kay han!ve!Eski�ye!göre!(2010)!CMR!sözle�mesinin!uygulanabilmesi!

için!belli!bir!ücret!kar� l � nda!bir!e�ya!ta� ma!sözle�mesi!akdedilmi�!olmal d r.!

b) TIR Karnesi: Karayolu! ta� mac l � nda! kullan lan! TIR! karnesi;! araçlar n! malla! birlikte!

gümrükten!ç kaca� !s rada!ta� ma!firmas !taraf ndan!gümrü�e!sunulmakta!olup!uluslararas !bir!

kurulu�!olan!IRU!(International!Routier!Union)!sözle�mesine!dayanarak!bu!sözle�meye!dahil!

olan! ülkeler! aras ndaki! mal! ta� mac l � nda! özellikle! transit! ticarette! s kl kla! kullan lan,! bir!

çe�it!kimlik!belgesi!niteli�i!ta� maktad r!(Öztürk,!2012). !Uluslararas !ta� ma!yapan!araçlarda,!

uluslararas !ta� ma!yapabilme!yetki!belgesi!olan!firmalar!(C2!yetki!belgesi!sahibi)!arac l � !ile!

kullan lan! TIR! karnesi;! Türkiye�deki! kefil! kurulu�! olan! TOBB! taraf ndan! verilmekte! ve!

da� t m ! ticaret! ve! sanayi! odalar ! taraf ndan! yap lmaktad r! (Koban! ve! Keser,! 2013).! Söz!
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konusu belge üzerinde TIR��n plaka numaras�, dolu veya bo� a��rl��� ile ba�l� oldu�u ta��ma 

firmas�na ait bilgiler bulunmaktad�r (Öztürk, 2012).

c) FIATA Ta��ma Belgeleri: FIATA belgeleri olarak da adland�r�lan ta��ma belgeleri; 

Uluslararas� Ta��ma Acenteleri Birlikleri Federasyonu (International Federation of Freigth 

Forwarders Association) taraf�ndan, kendisine üye olan ta��ma acenteleri için standart olarak 

düzenlenmi� olan ve sadece karayolu ta��mac�l���nda kullan�lan ta��ma belgesidir (Öztürk, 

2012: 284). Söz konusu belgeler ilgili federasyonun ta��nmak üzere teslim al�nan mallar 

kar��l���nda verdi�i standart bir makbuz olup ta��ma belgesi niteli�ine sahiptir dolay�s�yla 

uluslararas� ta��ma acentesi taraf�ndan pe�inen kabul edilmi� �artlar� ve sorumluluklar� 

içermektedir (Kemer, 2005). 

d) Karayolu Manifestosu: �hracatla ilgili olan ve yurt içinde herhangi bir gümrükte 

yüklemesi yap�lan bir mal�n yine yurt içinde ikinci bir gümrü�e nakliyesi s�ras�nda 

karayolunda kullan�lan bir ta��ma belgesidir (Koban ve Keser, 2013). 

2.1.3. Demiryolu Ta��ma Belgeleri (CIM/Railway Bill) 

Yap�lan ilk yat�r�m maliyetlerinin yüksek olmas�na kar��n, i�letim maliyetleri di�er ta��ma 

türlerine oranla oldukça dü�ük olan demir yolu ta��mac�l��� özellikle uzun mesafelerde tercih 

edilen ekonomik ve güvenli bir ta��ma yöntemidir (Koban ve Keser, 2013: 223). Ülkeden 

ülkeye de�i�iklikler görülse de genellikle demiryollar�na sa�lanan devlet te�vikleri ve 

yard�mlar sayesinde demiryolu ula��m�n�n daha ekonomik oldu�u ve özellikle yüksek hacimli 

mallar�n ta��nmas�nda kullan�ld��� ifade edilebilir.

Koban ve Keser�e göre (2013) demiryollar�n�n di�er ta��ma yöntemlerine göre bir tak�m 

avantaj ve dezavantajlar� bulunmaktad�r: 

• Güvenli bir ta��ma yöntemidir ve özellikle büyük miktar ve hacimli yüklerin 

ta��nmas�na uygun bir ta��ma �eklidir.

• Son y�llarda özellikle uluslararas� geçi�lerde karayollar�nda geçi�lerde s�n�rlama 

bulunurken, demir yollar�nda herhangi bir s�n�rlama yoktur.

• Demiryolu ile yap�lan yüklerin ta��nmas�yla karayollar�n�n yükü azalmaktad�r.  

• Çevreye verdi�i kirlilik maliyeti di�er ta��ma yöntemlerine göre dü�üktür. 

• Demiryolu altyap�s�n�n geli�tirilmesi büyük maliyet içerdi�inden bu konuda hükümet 

deste�ine ba�l� kalmaktad�r. 
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• Günümüzde s�kl�kla kullan�lan kap�dan kap�ya ta��ma yöntemine göre yetersizlikleri 

bulunmaktad�r. 

• Sanayi kurulu�lar�n�n demiryolu ta��ma sistemine yönelik olumsuz izlenimleri 

bulunmaktad�r. 

• Özellikle üretim bölgelerine tali hat aç�lmas� ve bu amaçla yeni yat�r�mlara gidilmesi 

gerekmektedir. 

CIM belgesi demiryolu ta��mac�l���na yönelik bir ta��ma belgesidir ve �Demiryolu Hamule 

Senedi� olarak da bilinmekte olup ayn� zamanda ta��y�c� i�letme ile e�yan�n ta��nmas�n� 

isteyen taraf yani ithalatç� ve ihracatç� aras�nda bir ta��ma sözle�mesi olmakla birlikte 

demiryolu i�letmesi taraf�ndan mallar�n ta��nmak üzere teslim al�nd���n� da göstermektedir. 

Koban ve Keser�e göre (2013: 223-224) CIM belgesinin a�a��da ifade edilen özellikleri 

bulunmaktad�r: 

• Bu belge k�ymetli evrak niteli�ine sahip olmay�p ciro yolu ile devredilmesi söz konusu 

de�ildir ve 6 nüsha olarak haz�rlanan belge uygulamada gönderici ya da nakliye 

komisyoncusu (freight forwarder) taraf�ndan doldurularak, yükleme tamamlan�p gerekli 

kontroller yap�ld�ktan sonra demiryolu i�letmesi taraf�ndan onaylanmaktad�r.

• CIM belgesi uluslararas� ta��maya konu olan her bir dolu vagon için ayr� ayr� 

düzenlenmesi gerekmektedir.

• Parsiyel (k�smi) yüklemelerde gönderici nakliye komisyoncusu ile çözüm ortakl��� 

yapmak durumunda olup bu durumda gönderici nakliye komisyoncusu olmaktad�r.

• CIM belgesinde gerçek ve tüzel ki�i olarak al�c�n�n ad� ve ticari unvan�, göndericinin 

ad� ve ticari unvan�, ta��nan e�yan�n türü, cinsi ve miktar�, yükleme vagonu bilgileri, var��

istasyonu bilgileri ve gümrük ya da di�er makamlarca istenilen CIM belgesinin ekinde 

bulunan evrak�n listesi yer almas� gerekmektedir. 

2.1.4. Havayolu Kon�imentosu (Airway B/L) 

Havayolu �irketlerince düzenlenen ve mallar�n ta��nmak üzere teslim al�nd���n� gösteren belge 

havayolu kon�imentosu olarak adland�r�l�r, söz konusu belgeler k�ymetli evrak niteli�i 

ta��mamaktad�r dolay�s�yla ciro edilememektedir (Öztürk, 2012). Böylece havayolu 

kon�imentosunun ta��ma �irketlerince mallar�n uçakla ta��nmak üzere teslim al�nd���n� 
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gösteren ve düzenlenen belgenin üzerinde kimin ad� yaz�l� ise mallar�n ona teslim edilmesini 

sa�layan belgeler oldu�u ifade edilebilir.  

Can�tez ve di�.�ne göre (2011); havayolu kon�imentosu 12 nüsha olarak düzenlenmekte olup 

bunlardan 3 nüshas� orijinaldir ve bu orijinal belgelerin da��l�m� ve özellikleri ise a�a��da 

gösterildi�i �ekildedir:

1.nüsha: Ta��may� yapan havayolu �irketinde kal�r ve ihracatç� ya da ithalatç�n�n nakliye 

komisyoncusu (freight forwarder) taraf�ndan ka�elenir ve imzalan�r. 

2.nüsha: Ta��mac�ya konu olan mal ile birlikte ithalatç�ya gönderilir ve ta��y�c� ile ihracatç� 

ya da ithalatç�n�n freight forwarder�� taraf�ndan ka�elenerek imzalan�r. 

3.nüsha: Sadece ta��may� yapan havayolu �irketi taraf�ndan ka�elenerek imzalan�r ve mal 

uça�a yüklendikten sonra da bu nüsha ihracatç�ya teslim edilir.  

�hracatç� havayolu kon�imentosunun orijinal olan üçüncü nüshas�n� elinde bulundu�u sürece, 

ilgili acenteye ba�vurarak kon�imento üzerindeki al�c� bilgilerini her zaman de�i�tirebilir 

ancak bunun için söz konusu mal�n ithalatç� taraf�ndan ilgili acenteden henüz al�nmam��

olmas� gerekmektedir. Havayolu kon�imentosunun yukar�da bahsedilen özelli�inden dolay� 

ithalatç� ve akreditifli ödemelerde amir banka için risk meydana getirmektedir ki bu sebeple 

bankalar havayolu kon�imentosunun üçüncü nüshas�n�n kendilerine gönderilmesini 

istemektedirler ayr�ca akreditifli ödemelerde akreditif metninde orijinal nüshalar�n tam tak�m 

olarak muhabir bankaya teslim edilmesi isteniyorsa, havayolu kon�imentosunun üçüncü 

nüshas�n�n bankaya teslim edilmesi yeterli olmaktad�r (Can�tez ve di�., 2011). Anla��laca�� 

üzere havayolu kon�imentosunun üçüncü nüshas� bankalarla yap�lan görü�melerde büyük 

önem ta��maktad�r. Uluslararas� anla�malar ve Türk Sivil Havac�l�k Kanunu gere�i havayolu 

kon�imentosunda �u bilgilere yer verilmelidir (Can�tez ve di�., 2011: 127): 

• Havayolu kon�imentosunun ve ta��y�c� i�letmenin kod numaralar� 

• Belgenin düzenlendi�i yer ve tarih 

• Gönderenin ve ithalatç�n�n bilgisi 

• Bankan�n veya duruma göre ithalatç�n�n bilgileri 

• Kargonun niteli�i, türü, miktar� a��rl��� ve gerekiyorsa ölçüleri 

• Kalk��, var�� ve varsa aktarmayla ilgili havaalan� bilgileri 
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• Ta��ma ücreti ve ödeme ko�ullar�  

• Tehlikeli madde ta��nmas� durumunda gerekli olan ta��mayla ilgili deklarasyonlar. 

2.2. Sigorta Belgeleri   

Sigorta belgeleri mallar�n sevkiyat� esnas�nda olabilecek riskler göz önüne al�narak 

do�abilecek zararlar� kar��lamak için belli bir ücret kar��l���nda sigorta acentesi ile sigorta 

yapt�ran aras�nda mallar�n sigortalanmas�na ili�kin anla�may� gösteren belgedir ve söz konusu 

sigorta belgeleri; sigorta �irketleri, sigortac�lar ya da sigorta acenteleri taraf�ndan düzenlenmi�

veya imzalanm�� olmal�d�r (Bozkurt, 2004). �stenilen sigorta tutar�na ili�kin bir kay�t 

bulunmad��� takdirde sigorta tutar� mal�n CIF ya da CIP de�erinin en az % 110�u kadar 

olmal�d�r (Kay�han ve Eski, 2010: 244). 

Sigorta belgeleri kapsam�nda a�a��da s�ras�yla sigorta mektubu, sigorta poliçesi ve sigorta 

sertifikas� aç�klanmaktad�r: 

a) Sigorta Mektubu (Letter of Insurance) 

Sigorta mektubu; sigortalama i�lemlerin yap�lm�� oldu�unu üçüncü �ah�slara duyurmak 

amac�yla düzenlenen belgedir ancak üçüncü �ah�slar nezdinde (bankalar da dâhil) bir güvence 

olu�turmad���ndan uygulamada kabul gören bir evrak de�ildir (Tunahan, 2004 aktaran 

Dizk�r�c�, 2004: 86). 

b) Sigorta Poliçesi (Insurance Policy) 

Sigorta poliçesi; d�� ticarete konu olan mallar�n yüklendikleri yerden ithalatç�ya teslim 

edilecekleri ana kadar u�rayabilecekleri hasarlara kar�� sigorta edildiklerini gösteren bir 

belgedir, ihtiyaca göre nama, emre veya hamiline düzenlenir, bir tür k�ymetli evrakt�r 

dolay�s�yla ciro yoluyla devredilebilmektedir (Kemer, 2003). Ticarete konu olana mala 

gelecek olan hasarlar için sigortay� yapt�ran do�rudan sigorta �irketine ba�vurabilmektedir.  

Bir sigorta belgesi üzerinde a�a��daki bilgiler bulunmal�d�r (Finansbank, 1997): 

• Sigortac�n�n ve sigorta ettirenin ad�, soyad�, ticaret unvan� ve ikametgâh adresleri 

• Sigortan�n konusu 

• Sigortac�n�n üstüne ald��� risklerle bunlar�n ba�lad��� ve son bulaca�� tarih  

• Sigorta bedeli 

• Prim tutar� ile ödeme zaman� ve yeri 
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• Sigortac�n�n üstüne ald��� rizikolar�n gerçek kapsamlar�n� belirlemeye yarayacak bütün 

haller 

c) Sigorta Sertifikas� (Insurance Certificate) 

Sigorta sertifikas� bir defadan fazla yüklemesi olan ihracatç� veya ithalatç�n�n kesin sigorta 

öncesi düzenledikleri sigorta belgesi olmakla birlikte fazla kapsaml� olmamas�na kar��n ancak 

yüklemeden önce mal� yükletenle ta��ma firmas� aras�nda düzenlenmektedir (Öztürk, 2012). 

Dolay�s�yla kesin sigorta yerine geçmeyen, kesin sigorta yap�labilmesi için kullan�lan, mal�n 

niteli�i, yükleme yeri ve tarihi gibi baz� bilgileri içeren bir belgedir. Ancak sigortac� 

taraf�ndan kabul edilip imzaland�ktan sonra bir sigorta belgesi niteli�i ta��yan sigorta 

sertifikas� yükletenin iste�i üzerine nama, emre veya hamiline düzenlenebilmekte olup ciro 

yoluyla devredilebilmektedir. 

2.3. Ticari Belgeler (Commercial Documents) 

Ba�r�aç�k�a göre (2003) ticari belgeler; sat�lan bir mal�n cinsi, miktar�, birim sat�� fiyat�, 

toplam bedeli, men�ei, teslim �ekli ve ödeme �artlar� gibi bilgilerin beyan edildi�i, genellikle 

�ngilizce ve Türkçe dillerinde iki nüsha olarak düzenlenen, nüsha adedi taraflar aras�ndaki 

anla�maya göre de�i�en, tanzim tarihi, al�c� ve sat�c�n�n ad� ve adresi, sipari� veya anla�ma 

say�s� gibi detaylar� içeren, üzerinde maliye ka�esi veya noter tasdiki bulunan, ihracatç� 

taraf�ndan düzenlenip ithalatç� ülkenin iste�ine ba�l� olarak Ticaret Odas��nca onaylanan ve 

ithalatç�ya gönderilen belgelerdir. Faturalar, çeki ve paketleme listesi, ekspertiz raporu, borsa 

tescil beyannamesi, gözetim belgesi, imalatç� analiz belgesi gibi belgeler ticari belgeleri 

olu�turmaktad�r. 

2.3.1. Faturalar 

Gümrük kontrollerinde ve ödeme yaparken en çok kullan�lan belge faturad�r, faturada 

bulunmas� gerekli k�s�mlar a�a��da gösterilmektedir (Bölükba��, 2008): 

• Hangi dilde düzenlenmi�se o dildeki fatura ibaresi 

• Sat�c�n�n bilgileri (ad�, ticaret unvan�, adresi) 

• Al�c�ya ili�kin bilgiler 

• Mala ili�kin marka ve amblem bilgileri 

• Ödemenin yap�l�� �ekli 

• Faturan�n düzenlenme tarihi ve numaras� 
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• Al�c�n�n talebine ili�kin özel bilgiler  

a) Proforma Fatura (Proforma Invoice) 

Proforma fatura ihracatç�n�n ithalatç�ya yönelik haz�rlad���, teklif mektubu niteli�ine sahip,  

mal�n veya hizmetin niteliklerini ve fiyat�n� belirten, ödeme ve teslim �ekilleri ile di�er sat��

ko�ullar�n� içeren bilgilerin yer ald���, ticari bir kay�t ve gümrük i�lemleri yap�lamayan, 

pazarl��a aç�k, kesinle�memi� bilgileri içerir.  

b) Ticari Fatura (Commercial Invoice) 

Proforma fatura üzerinden taraflar pazarl�k yap�p anla�t�ktan sonra kesin olan nihai yani ticari 

fatura düzenlenir. Dolay�s�yla ticari fatura as�l fatura olmakla birlikte makbuz özelli�ine sahip 

k�ymetli evrak niteli�i ta��maktad�r (Kemer, 2005). Ticari faturada mal�n cinsi, miktar�, 

toplam tutar�, birim fiyat�, al�c� ve sat�c�n�n ad� ve adresi, teslim ve ödeme �ekilleri gibi sat��a 

ili�kin bilgiler yer almaktad�r. 

Ticari faturada yer alan bilgiler di�er belgeler için esas te�kil eder dolay�s�yla kon�imento, 

ihracat beyannamesi, sigorta poliçesi, gümrük beyannamesi, men�e �ahadetnamesi ve dola��m 

belgesi gibi belgeler ticari faturalar esas al�narak düzenlenmektedir. 

c) Navlun Faturas� (Freight Invoice) 

D�� ticaret i�lemlerinde nakliyeci �irketin sözle�me �artlar� ve üzerinde anla�maya var�lan 

�artlar dâhilinde navlun bedelini tahsil etti�ini gösteren belgedir, makbuz niteli�indedir.   

d) Konsolosluk Faturas� (Consular Invoice)

D�� ticarete konu olan mal�n men�eini belirlemek için bazen ithalatç� ülkeler ticari faturalar�n 

ihracatç�n�n ülkesinde bulunan kendi büyükelçiliklerinde ya da konsolosluklar� taraf�ndan 

onaylanmas�n� istemektedir ki bu tür faturalara konsolosluk faturas� denilmektedir (Öztürk, 

2012: 279). Konsolosluk faturas� uygulamas�yla birlikte mal�n men�ei ve ihraç ülkesi 

belirlendi�i gibi ihraç edilen mal�n cari piyasa fiyat�na olan uygunlu�u da denetlenmi�

olmaktad�r ve bu sayede ihracatç� ülkenin damping yapmas�n�n önüne geçilmi� olmaktad�r 

(Güven, 1994: 118 aktaran Öztürk, 2012: 279). 

2.3.2. Çeki ve Paketleme Listesi (Certificate of Weight and Packing List) 

Çeki listesi; sat�c� veya tarafs�z bir ki�i/kurum taraf�ndan beyan edilen, ticari faturada 

belirtilen mala dair birim, paket ve çuval a��rl���n�n bilgilerini içeren, hangi ta��ta ne kadar 
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mal yüklendi�ini gösteren belgelere denir. Çeki listesinde kay�tl� a��rl�klar�n fatura ve 

kon�imentodaki bilgilerle uyumlu olmas� gerekmektedir. 

Ayr�ca TIR ve vagonla yap�lan ta��ma i�leminde otomatik tart� cihazlar�ndan ç�kan tart� fi�leri 

çeki listesi yerine geçerken akreditifli i�lemlerde bu tür fi�lerin kabul edildi�inin akreditif 

metninde aç�kça belirtilmesi gerekmektedir (Kutlovac, 2007).  

Paketleme listesi say�labilir mallarda kullan�lan, koli, ambalaj adedi ile hangi kolinin içinde 

ne tür ve hangi miktarda mal bulundu�unu gösteren, gümrük kontrolünde önemli faydalar 

sa�layan dolay�s�yla gümrük idaresi veya ithalatç� taraf�ndan istenebilen, al�c�n�n iste�i 

üzerine sat�c� taraf�ndan düzenlenen belgelerdir (Kayalar, 1997: 41 aktaran Dizk�r�c�, 2004). 

2.3.3. Di�er Ticari Belgeler 

a) �malatç�n�n Analiz Belgesi (Manufacturer�s Analysis Certificate) 

Boya, çimento, asit gibi kimyasal maddelerin ve analiz gerektiren mallar�n nem oran�, erime 

derecesi ve bu mallar�n formüllerini olu�turan elementlerin ad ve oranlar�n� gösteren belgeye 

denir ve bu belge do�rudan imalatç�, ihracatç� veya sadece imalatç� taraf�ndan 

düzenlenebilece�i gibi ithalatç�n�n iste�i üzerine ba��ms�z ve tarafs�z bir laboratuvar 

taraf�ndan da düzenlenebilmekte olup ithalatç� ba��ms�z laboratuvar iste�ini al�m sat�m 

sözle�mesinde veya akreditif mektubunda mutlaka belirtmelidir (Kemer, 2005). 

b) Kontrol (Gözetim) Belgesi (Certificate of Inspection) 

D�� ticarette fiili ihracat� ba�latacak mal�n kalitesinin, al�m sat�m sözle�mesinde ismi yaz�l� 

olan mal�n kalitesiyle ayn� olup olmad���n�n tespit edilmesi çok önemlidir ve buna istinaden 

kontrol belgesi ihracatç� veya ithalatç�n�n iste�i üzerine, fiili ihracattan önce uluslararas� 

gözetim �irketlerince düzenlenir (Kemer, 2003: 260). 

Uluslararas� gözetim �irketleri d�� ticarete konu olan mallar�n istenilen özelliklere sahip olup 

olmad���n� kontrol etmekte, tart� i�lemlerini denetlemekte ve yapt��� denetim sonucu 

düzenledi�i kontrol belgesiyle rapor etmektedir böylece kontrol belgesi bir tür ekspertiz ve 

analiz raporu niteli�i göstermektedir (Öztürk, 2012: 276). 

c) Borsa Tescil Beyannamesi 

Tar�m ürünlerinin kay�t alt�nda tutulmas�, kaçaklar�n ve vergi kay�plar�n�n önlenmesi 

amac�yla tar�m ürünlerinin ihracat�nda gümrük i�lemleri gerçekle�tirilirken ihracatç�n�n 

gümrük idaresine sundu�u belgedir. 
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2.4. Resmi Belgeler 

Çal��mada resmi belgeler konusu gümrük beyannamesi, dola��m belgeleri, men�e 

�ahadetnamesi ve di�er belgeler ba�l�klar� alt�nda a�a��da görüldü�ü üzere aç�klanmaktad�r. 

2.4.1. Gümrük Beyannamesi 

Gümrük beyannamesi ihracatç�dan al�nan Türkçe fatura ve paketleme listesi ile gümrükleme 

talimat�na göre gümrük mü�aviri taraf�ndan haz�rlanan ve mallar�n gümrükten ç�k���n�n 

yap�labilmesi için gümrü�e sunulan matbu dilekçedir (Melemen, 2008: 96). Kemer�e göre 

(2003) gümrük beyannamesi mal�n cinsi, ihracatç�, ithalatç� ve varsa komisyoncunun kimlik 

bilgileri, mal�n bedeli, döviz cinsi, yükleme ve bo�altma yeri, teslim �ekli ve ödeme �ekli 

hakk�nda tüm bilgileri içermektedir, toplam 8 nüshadan meydana gelmektedir ki ihracatta ilk 

5 nüshas� düzenlenir; bir nüshas� gümrük idaresinde kal�rken bir nüshas� firmaya verilir, di�er 

nüshalar� arac� olan bankaya, ihracatç� birli�ine ve D�E�ne gönderilmektedir, kalanlar� 

ithalatta düzenlenmektedir. Melemen�e göre (2008: 96) gümrük beyannamesi ihracat�n 

yap�ld���n� gösteren tek belge olup Türkçe faturadan sonra gelen en önemli resmi ihracat 

belgesidir. 

2.4.2. Dola��m Belgeleri (Movement Certificates) 

Dola��m belgelerine örnek olarak a�a��da ATR, EUR.1 ve INF.2 belgeleri aç�klanmaktad�r. 

a) ATR Belgesi (Movement Certificate-ATR) 

AB ülkelerine yap�lacak ihracatta kullan�lan bir dola��m belgesidir ve Türkiye ile AB aras�nda 

serbest dola��mda bulunan e�yan�n tercihli rejimden yararlanabilmesi için düzenlenmektedir 

ki ATR belgesi matbu halde olup ihracatç� firma taraf�ndan doldurulmaktad�r ve ihracatç� 

i�letmenin bulundu�u yerdeki sanayi ve ticaret odas�na onaylatt�r�lmaktad�r (Can�tez ve di�., 

2011). Çelik ve di�.�ne göre (2011: 129) ATR belgesi; AB ülkeleri ile Türkiye aras�nda 

serbest dola��m� sa�layan bir belge oldu�undan mal�n men�e ülkesi önemli olmay�p mal�n 

serbest dola��mda olmas� esast�r. 

b) EUR.1 Belgesi 

EUR.1 belgesi ise Türkiye�den EFTA ülkelerine ve EFTA ülkelerinden Türkiye�ye yap�lacak 

ihracatta sanayi ürünlerinin ithalat�nda gümrük indiriminden yararlanmak yani gümrük vergisi 

gibi vergilerden serbestiyet kazanmak amac�yla t�pk� ATR belgesinde oldu�u gibi ihracatç� 

taraf�ndan ba�l� bulunan ticaret ve sanayi odas�ndan al�n�p doldurulan daha sonra ç�k��

gümrük idaresine onaylat�lan ve malla birlikte ithalatç� ülkedeki var�� gümrü�üne ula�t�r�lan 
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bir serbest dola��m belgesidir (Kemer, 2005). Can�tez ve di�.�ne göre (2011: 119-120); EFTA 

ülkeleri kendilerine yönelik EUR.1 belgesinin düzenlenmesinde, ihracata konu olan mal�n 

tamamen Türk men�eli ürünlerden üretilmesini �art ko�maktad�r. Dolay�s�yla ATR 

belgesinden farkl� olarak EUR.1 belgesi mal�n men�eini temsil eder. 

c) INF.2 Belgesi 

Türkiye�de serbest dola��mda bulunan girdilerin önce bir üçüncü ülkeye gönderilip orada 

i�çili�e tabi tutulmas�yla üretilen nihai ürünlerin AB ülkelerine gönderilmesi sonucu bu 

ürünün bünyesinde yer alan ve serbest dola��m hakk�na sahip Türk girdisinin, gümrük 

vergisinden muaf tutulmas�n� sa�layan bir belgedir ve yukar�da anlat�lan sürecin tersi de 

INF.2 belgesi ile mümkün olmaktad�r (Kemer, 2005).

2.4.3. Men�e �ahadetnamesi (Certificate of Origin) 

�hraç edilen mallar�n men�eini yani üretimin gerçekle�ti�i ülkeyi gösteren belge men�e 

�ahadetnamesidir. �thalatç�n�n talebi üzerine düzenlenen, ihracatç� taraf�ndan sanayi ve ticaret 

odas�nca onaylat�lan, tavizli gümrük vergisi söz konusu oldu�unda talep edilen bir belgedir. 

Kutlovac�a göre (2007: 45); men�e �ahadetnamesi, ihracatç� taraf�ndan haz�rland�ktan sonra 

ihracatç�n�n ba�l� bulundu�u ticaret odas� taraf�ndan veya ithalat�n yap�laca�� ülkenin elçilik 

veya konsoloslu�unca onaylanabilmektedir. 

Üretimi birden fazla ülkede gerçekle�tirilen e�yan�n hangi ülke men�eli say�laca��; üretimin 

önemli bir a�amas�n�n veya ekonomik olarak gerekli görülen en son esasl� i�çili�in o ülkede 

yap�lmas� gibi kriterlere göre karar verilmektedir (Çelik ve di�., 2011). 

Can�tez ve di�.�ne göre (2011: 112) men�e kurallar�n�n kullan�l�� amaçlar�; gümrük 

vergilerinin hesaplanabilmesi, d�� ticaretin kontrolü amac�yla taviz, kota ve anti damping gibi 

araçlar�n uygulanabilmesi ayr�ca d�� ticaretle ilgili sa�l�kl� istatistik bilgilerin tutulabilmesi 

�eklinde s�ralanabilmektedir. 

2.4.4. Di�er Resmi Belgeler 

a) Kontrol Belgeleri I ve II  

Belli tar�m ürünlerinin ihracat�nda, bu mallar�n TSE taraf�ndan belirlenmi� standartlara uygun 

oldu�unu kan�tlayan belge Kontrol Belgesi I olarak adland�r�lmaktad�r ve ayn� amaca uygun 

baz� tar�m ürünlerinin ithalat�nda da Kontrol Belgesi II kullan�lmaktad�r (Tunahan, 2004 

aktaran Dizk�r�c�, 2004: 80). 
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b) Bitki Sa�l�k Sertifikas� (Phytosabitary Certificate) 

Bitki sa�l�k sertifikas�; bitki ve bitkisel ürün ihracatç�s�n�n sataca�� ürünlerde hastal�k, zararl� 

maddeler ve ilaç kal�nt�lar� bulunmad���n�, bu ürünlerin tüketime uygun oldu�unu belgelemek 

üzere ihracatç� ülkenin resmi makamlar� taraf�ndan gerekli denetimler yap�ld�ktan sonra 

ilgililere verilen belgedir ayr�ca ihracatç�n�n ba�vurusu üzerine Tar�m �l Müdürlükleri 

taraf�ndan ürünün bitki sa�l��� aç�s�ndan denetimi yap�lmakta olup mallar� sat�n alan ülkenin 

iste�i do�rultusunda yap�lan laboratuvar analiz raporlar� da bitki sa�l��� sertifikas�na 

eklenmektedir (Öztürk, 2012). 

c) Radyasyon Belgesi (Radiation Certificate) 

�hraç edilecek tar�m ürünlerinin hiç radyasyon içermedi�ini veya kabul edilebilir orandan 

daha fazla radyasyon içermedi�ini ispatlayan, ihracatç� ülkenin bu konuda ölçüm yapmaya 

yetkili bir resmi kurulu�u taraf�ndan düzenlenip ithalatç�ya ula�t�r�lmak üzere ihracatç�ya 

verilen bir belgedir ki ithalatç� firman�n talebi halinde ihracatç� firma bu belgeyi Türkiye�de 

Atom Enerjisi Kurumu�ndan temin ederler (www.gumrukkontrolor.org.tr). 

d) Boykot/Kara Liste Sertifikas�  (Boycott/Black List Certificate) 

Sava� halinde bulunan veya diplomatik ili�kilerini durduran ülkeler kar��l�kl� olarak ticari 

münasebetlerine de son verdikleri için genellikle boykot uygulamas�na gitmektedirler. Boykot 

bir ülkenin ba�ka bir ülkeyi cezaland�rmak veya daha önce yapm�� oldu�u bir haks�zl��� 

gidermek amac�yla o ülke ile ticari ili�kilerde bulunmay� kabul etmemesine denir. Boykot 

sertifikas� d�� ticaret yapan taraflar�n boykot kapsam�nda bulunmad���n�, ihracatç�n�n boykot 

kapsam�ndaki ülke ile bir ticari ba��n�n bulunmad���n�, mallar�n ta��nmas� s�ras�nda boykot 

kapsam� içerisinde yer alan ülkeden geçmedi�ini ve mal�n boykot edilen ülke men�eli 

olmad���n� göstermektedir (Öztürk, 2012). 

e) Veteriner Sertifikas� (Veterinary Certificate)

Veteriner sertifikas�; ihraç ve ithal edilecek hayvan ve hayvansal men�eli maddelerin sa�l�kl� 

oldu�una, men�elerinde salg�n veya bula��c� hastal�k bulunmad���na dair resmi merciler 

taraf�ndan düzenlenen bir belgedir. 

f) A.T.A Karneleri (A.T.A Carnet) 

Bir ülkeden ithalat yap�l�rken, ithal edilen mallar�n gümrük vergisine konu olmadan geçici 

olarak ithalini ve belirli bir süre içerisinde tekrar yurtd���na ç�kar�lmad��� takdirde ödenmesi 
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gereken gümrük vergisi ve di�er vergilerin ödenmesini sa�layan uluslararas� nitelikli bir 

belgedir (Tunahan, 2004 aktaran Dizk�r�c�, 2004: 81). 

g) Helal ve Ko�er Belgeleri (Halal Certificate/Kosher Certificate)

Helal Belgesi; yiyeceklerin �slam dinine göre tüketilmesinde sak�nca olmad��� gösteren 

belgeler olup il müftülüklerince verilmektedir. Ko�er Belgesi ise d�� ticarette s�kl�kla 

kullan�lan bir belge olup yiyeceklerin Musevilik dininin esaslar�na uygun oldu�unu ifade 

eden, Türkiye�de Hahamba��l�k taraf�ndan düzenlenen bir belgedir. 

2.5. Finansman Belgeleri 

Finansman belgeleri d�� ticaret i�lemlerinde kilit rol oynayan bankalar�n kredi verme ve 

krediye arac�l�k etme durumlar�nda kulland�klar� belgelerdir. Finansman belgelerine örnek 

olarak poliçe, bono ve antrepo makbuzu a�a��da aç�klanmaktad�r: 

a) Poliçe (Bill of Exchange/Draft) 

D�� ticarette finansman belgesi olarak kullan�lan poliçe; hamiline para ödenmesini gerektiren 

de�erli bir kâ��t olup belli bir sürenin sonunda belli miktarda paray� kendi ad�na ya da bir 

ba�kas�n�n emrine ödenmesi için alacakl�n�n borçlusuna yazd��� bildiriyi ifade etmektedir 

(Öztürk, 2012: 288). Alacakl� taraf�ndan borçlu üzerine çekilen bir ödeme emri olan poliçede 

üç taraf bulunmaktad�r ki uygulamada a�a��da ifade edilen lehtar ve ke�ideci genellikle ayn� 

ki�iler olmaktad�r  (Finansbank, 1997): 

a) Ke�ideci (Drawer): Poliçeyi düzenleyen taraft�r. 

b) Lehtar (Beneficiary): Poliçenin üzerinde yazan mebla��n ödenece�i taraft�r. 

c) Muhatap (Drawee): Üzerine poliçe düzenlenen borçlu taraft�r. 

�ki a�amal� olarak meydana getirilen poliçe sat�c� taraf�ndan düzenlenir, al�c� taraf�ndan kabul 

edilir ve bankalar taraf�ndan gerçekle�tirilen bu i�lemle her iki taraf�n da istekleri 

gerçekle�tirilmi� olmaktad�r (Finansbank, 1997 aktaran Dizk�r�c�, 2004: 87). Poliçe; 

yaz�l� ve ko�ulsuz bir ödeme emri oldu�undan ciro ile el de�i�tirebilmektedir ayr�ca borçlusu 

taraf�ndan kabul edilmezse yasal takibi yap�lmaktad�r (Öztürk, 2012: 288). 

2.5.2. Bono (Promissory Note) 

Bono; borçlunun alacakl�s�na hitaben düzenledi�i ödeme vaadini içeren bir kambiyo 

senedidir. Taraflardan birincisi borcunu ödeyece�ini vaat eden ke�ideci, ikincisi lehine senet 
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düzenlenen alacakl�d�r ki bono daima emre yaz�l� olarak düzenlenir ve vadesinde hamili 

taraf�ndan ödenmek üzere bankalar arac�l��� ile borçlusuna ödeme için ibraz edilir (Tunahan, 

2004). D�� ticarette nadiren kullan�lmakta olan bir belgedir.

Bono bir borç vaadi ta��mas� niteli�inden dolay� poliçeden ayr�lmaktad�r, bononun poliçeden 

di�er bir fark� ise sadece sat�c� taraf�ndan de�il borçlu taraf�ndan da imzalanabilmesi olup 

bonoda en az iki ki�i söz konusu iken poliçede üç ki�i mevcuttur (Öztürk, 2012).  

2.5.3 Antrepo Makbuzu (Warehouse Receipt) 

Antrepo makbuzu; d�� ticarete konu olan mallar�n saklanmak üzere antrepoya al�nd���n� 

gösteren al�nd� belgesi olmakla birlikte nama veya emre düzenlenmektedir. Bu belgenin 

üzerinde mal�n miktar�, cinsi, teslim al�nd��� tarih ve teslim al�nan mallar�n hacizli olup 

olmad���, tahsil edilecek ücretler, masraflar, antreponun bulundu�u bölge gibi konular 

belirtilmektedir ayr�ca bu belge henüz gemide yeri belirlenmemi� veya gemi temin edilmemi�

mallar için düzenlenmektedir ve k�ymetli evrak niteli�inde olmad���ndan ciro 

edilememektedir (Kemer, 2005).  
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3. BÖLÜM DI� T�CARETTE TESL�M, TA�IMA VE ÖDEME 

�EK�LLER�

Günümüz dünyas�nda ülkeler birbirleriyle sosyal, ekonomik, politik ve kültürel ili�kiler içinde 

olup, de�i�ik ölçülerde kar��l�kl� ba��ml�l�k içindedirler. Uluslararas� ekonomik ili�kilerin en 

eski ve en büyük k�sm�n� da ülkelerin birbirinden mal ve hizmet al�m sat�m� yani d�� ticaret 

olu�turmaktad�r. Teknolojinin, ula�t�rma ile haberle�me olanaklar�n�n geli�mesi ve gümrük 

tarifelerinin çok yanl� biçimde indirilmesi ile birlikte, uluslararas� mal ak�mlar� özellikle son 

yüzy�lda h�zl� biçimde geli�mi�tir. D�� ticarette taraflar; imkân, güvence, maliyet ve mevzuat 

yönlerinden durumlar�na en uygun ödeme �eklini seçip aralar�nda mutabakata vard�ktan sonra 

bu ödeme �eklinin gereklerine uygun olarak yükümlülüklerini yerine getirmektedirler. D��

ticarette ülkelerin kültürel, ekonomik ve sosyal �artlar�ndan dolay� bir tak�m uygulama 

farkl�l�klar� meydana gelmektedir ki karma�a olmamas� veya anla�mazl�klar�n çözülebilmesi 

amac�yla i�lemlerin küresel boyutta standart kurallar do�rultusunda uygulanmas� için teslim, 

ta��ma ve ödeme �ekilleri düzenlenmi�tir. 

3.1. D�� Ticarette Teslim �ekilleri 

D�� ticaret i�lemleri bünyesinde var olan birçok riske ra�men bir önceki yüzy�l�n ilk çeyre�ine 

kadar ülkeler aras�ndaki ticaret ile ilgili standart ve yaz�l� kurallar�n olmamas� ilgili dönemde 

ticaretin yaz�l� olmayan gelenekler ve al��kanl�klar ile yürütülmesine neden olmu�tur. D��

ticaretin farkl� kültürler aras�nda yap�lmas�ndan kaynaklanan kültür, dil ve anlay��taki 

çe�itlili�e ba�l� ortaya ç�kan sorunlar kar��s�nda farkl� yorumlar�n yap�lmas�, uzun y�llar 

kar���kl�klara yol açm��t�r. Dolay�s�yla olu�abilecek her türlü yorum ve uygulama sorununun 

ortadan kald�r�labilmesi ve standardizasyon için hükümetlerden ba��ms�z uluslararas� bir 

kurula ihtiyaç duyulmu�tur.  

Taraflar aras�nda sözle�me yap�l�rken baz� yükümlülüklerle ilgili her durum önceden hükme 

ba�lanamad���ndan ihtiyaç do�rultusunda 1919�da ICC�nin temelleri at�lm�� ve ICC 

taraf�ndan belirlenen uluslararas� ticaret terimleri (INCOTERMS) sayesinde geçmi�ten 

bugüne güncellenmek suretiyle d�� ticarette kullan�lan bir dizi standart teslim �ekli 

olu�turulmu�tur. Söz konusu teslim �ekilleri taraflar�n yükümlülüklerini aç�kça belirtmekte ve 

mallar�n teslim �ekli, masraflar�n payla��m�, hasar�n geçi�i, belge düzeni gibi konular� 

kapsamaktad�r. Ba�r�aç�k�a göre (2003) INCOTERMS mal sat��lar�ndan do�an hukuki 

sorunlar�n önlenmesine yard�mc� olmakta ancak sat�� sözle�mesinde aç�kça belirtilmedikleri 

sürece otomatik olarak uygulanmamaktad�r.  
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�lk kez 1936�da düzenlenen ve INCOTERMS 1936 ad�yla an�lan uluslararas� ticari terimler 

s�ras�yla 1953, 1967, 1976, 1980, 1990, 2000 y�llar�nda güncellenmi� ve en son 2010�da 

INCOTERMS 2010 revizyonu yay�nlanm��t�r (Çelik ve di�., 2011: 138).  

Teslim �ekilleri; mallar�n bir yerden ba�ka bir yere ta��nmas�nda taraflar�n sorumluluklar�n�n 

tespiti, hangi hallerde ihracatç�n�n sorumlulu�unu yerine getirmi� olarak de�erlendirilece�i, 

ihracatç�n�n sorumlulu�unu yerine getirmedi�i takdirde risklerin taraflar aras�nda nas�l 

payla��laca��, ta��ma s�ras�nda mallara gelebilecek kay�p ve zarar riskinin hangi tarafa ait 

olaca��, hukuki aç�dan ithalatç�ya teslimin ne �ekilde gerçekle�tirilece�i, mallar�n sigorta 

primi ve nakliye bedellerinin kim taraf�ndan ödenece�i, mal�n yurt d���na ç�kar�lmas� yani 

ihracat a�amas�nda ilgili formalitelerin kim taraf�ndan yerine getirilece�i, uluslararas� navlunu 

hangi taraf�n ödeyece�i, var�� yerinde mallar�n bo�alt�lmas�n�n kime ait olaca�� ve ithalatla 

ilgili formaliteyi hangi taraf�n yerine getirece�i, var�� yerinde KDV, gümrük vergisi ve di�er 

vergileri hangi taraf�n kar��layaca�� gibi sorular�n yan�t�n�n bulunmas� amac�yla meydana 

getirilmi�tir.(Dizk�r�c�,2004). Bu sorular�n cevab�n� veren en güncel terimler metni 

INCOTERMS 2010�da var olan dört ana teslim grubu a�a��da aç�klanmaktad�r: 

3.1.1. E Grubu Teslim �ekli 

E-grubunda bulunan tek teslim �ekli �Ticari ��letmelerde Teslim� olarak ifade edilen �Ex-

Works (EXW)� teslimidir. Ex-Works; sat�c�n�n mallar� i�yerinde al�c�n�n emrine haz�r 

tutmakla teslim yükümlülü�ünü yerine getirmesi anlam�ndad�r ve bu teslim �ekli di�er teslim 

yöntemleri ile kar��la�t�r�ld���nda ihracatç�ya en az risk yükleyen yöntemdir. Can�tez ve 

di�.�ne göre (2011); EXW teslim �eklinde sözle�mede belirtilen sat�� bedeline yaln�zca 

ambalajlanm�� mal bedeli dâhil olup teslim tarihinden itibaren her türlü gümrükleme, nakliye, 

sevk, yükleme, bo�altma ve sigorta masraflar� al�c� taraf�ndan ödenmektedir. 

3.1.2. F Grubu Teslim �ekli

�Yükleme Sözle�meleri� olarak an�lan F grubu teslim �ekillerinde ihracatç�dan d�� ticarete 

konu olan mallar� ithalatç�n�n belirledi�i ta��ma �irketinin arac�na teslim etmesi ya da 

yüklemesi istenmektedir. �hracatç�n�n sorumlulu�u ta��mac�ya mal�n teslimi ile birlikte sona 

erer ve mal�n teslim yeri ihracatç�n�n ülkesidir (Koban, 2002: 36). Bu teslim �ekli kendi 

içerisinde üç farkl� �ekilde gerçekle�mektedir: 

a) Belirlenen Yerde Ta��mac�ya Teslim (Free Carrier-FCA) 

Belirlenen yerde ta��mac�ya teslim �ekli; mallar�n gümrük ç�k�� i�lemleri tamamlanm�� olarak 

al�c� taraf�ndan belirlenen ta��y�c�ya onun taraf�ndan belirtilen yerde teslim edilmesiyle 
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birlikte sat�c�n�n mal teslim yükümlülü�ünün yerine getirilmi� olmas� anlam�na gelmektedir 

(Finansbank, 1997). Sat�c�, masraflar� kendine ait olmak üzere, mallar�n teslim edildi�ine dair 

teslim kan�t�n� al�c�ya vermekte al�c� ise belirlenen tarihte ve yerde mallar� teslim almaktad�r.

Teslim an�na kadar bütün masraf ve riskler sat�c�n�n yükümlülü�ünde iken bu a�amadan 

sonraki riskler ve sorumluluk ithalatç�ya aittir. Öztürk�e göre (2012); al�c� ithalatla ilgili belge 

veya izinleri alarak gümrük vergisi ve masraflar�n� ödemekle sorumlu bulunurken ta��ma 

acentesiyle anla�ma yap�larak navlun ücreti ve ihraç ülkesi yetkilerinin emretti�i yükleme 

öncesi muayene masraflar�n�n d���ndaki di�er zorunlu muayene masraflar�n� da ödemektedir. 

b) Gemi Yan�nda Teslim (Free Alongside Ship-FAS) 

Bu teslim �eklinde sat�c� mal� belirlenen yükleme liman�nda geminin yan taraf�na getirmesiyle 

teslim yükümlülü�ünü yerine getirmektedir. Deniz ve su yolu ta��mac�l���nda kullan�lmakta 

olan FAS teslim �eklinde sat�c�n�n yükümlülükleri mallar�n ambalajlanmas�, gümrük ç�k��

i�lemlerinin yap�lmas�, geminin yan taraf�nda al�c�n�n tasarrufuna sunulmas� ve teslimatla 

ilgili belgelerin haz�rlanmas�ndan ibaret iken al�c�n�n yükümlülü�ü ise mal�n geminin yan 

taraf�nda teslim al�nmas�, ta��ma ve sigorta masraflar�n�n kar��lanmas� ile gümrük giri�

i�lemlerinin halledilmesi olarak gösterilmektedir (Kay�han ve Eski, 2010). 

c) Gemi Bordas�nda Teslim (Free on Board-FOB)

Uluslararas� ticarette en çok kullan�lan teslim �ekillerinden biri olan FOB teslim �eklinde 

ihracatç�, sözle�mede belirtilen tarihte al�c� taraf�ndan belirtilen limanda geminin güvertesine 

mal�n teslim edilmesini sa�layarak teslim yükümlülü�ünü yerine getirmekte ve o andan 

itibaren olu�acak masraf ve riskler ithalatç�ya ait olmaktad�r ki mallar geminin korkulu�unu 

geçti�i andan itibaren sat�c�n�n mallar�n gemiye yerle�tirilmesinden dolay� herhangi bir 

sorumlulu�u bulunmamaktad�r (Y�ld�z, 2007). FOB kural� sat�c�n�n mallar� gemiye 

yüklemeden önce bir terminalde ta��y�c�ya teslim etti�i haller için uygun olmayabilir örne�in 

mallar konteynerde oldu�u zaman bu �ekilde teslim edilmeleri ola�and�r ve bu durumlarda 

FCA teslim �ekli uygulanmal�d�r (Tunahan, 2013: 10). 

Sat�c� mallar� belirtilen �ekilde al�c�ya temin etmek, mal�n gemiye yüklendi�ini al�c�ya 

bildirmek, riskler ve giderler kendisine ait olmak üzere gerekli olan ihracat belgelerini 

sa�lamak, mal�n gemiye yüklenmesine kadar tüm masraflara ekspertiz, ambalajlama vergi ve 

resimleri de dahil olmak üzere ölçme masraflar�na kat�lmak gibi yükümlülükleri mevcut iken 

al�c� ise, mal gemiye yüklendikten sonra tüm masraf ve risklere kat�lmak ve geminin var��

zaman�n� sat�c�ya bildirmek zorundad�r (Karafak�o�lu, 1997 aktaran Y�ld�z, 2007: 22).  
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3.1.3. C Grubu Teslim �ekli 

C grubu teslim �ekillerinde ihracatç� F grubundaki yükümlülüklerine ilaveten mal�n nakliye 

ve gerekirse sigorta bedelini de ödemektedir. Mal�n yüklenmesinden sonra ortaya ç�kabilecek 

risklerden dolay� ihracatç�n�n hiçbir sorumlulu�u bulunmay�p masraflar�n ithalatç�ya geçi� an� 

ile risklerin geçi� an� farkl�d�r. C grubunda yer alan CFR, CIF, CPT ve CIP teslim �ekilleri 

a�a��da s�ras�yla ifade edilmektedir: 

a) Mal Bedeli ve Navlun (Cost and Freight-CFR) 

�Deniz ve �çsu Ta��mac�lar�na Özgü Kurallar� içinde yer alan CFR teslim �ekli; ihracatç� 

firman�n mallar�n ihracat ülkesindeki gümrükleme i�lemleri ile gemi güvertesine tesliminden 

sonra navlun bedelini de ödedi�i teslim �eklidir. (Y�lmaz ve Özken, 2013: 156). Mallar 

gemide bulundu�u andan itibaren tüm riskler al�c�ya geçmektedir (Tunahan, 2013: 10).  

b) Mal Bedeli, Sigorta ve Navlun (Cost, Insurance and Freight-CIF)

D�� ticarette yayg�n olarak kullan�lan teslim �ekillerinden biri olan CIF�de sat�c� CFR teslim 

�eklindeki yükümlülüklere aynen sahip olmakla birlikte mallar�n ta��nmas� s�ras�nda ortaya 

ç�kabilecek kay�p, hasar ve rizikolara kar�� deniz sigortas� da temin etmek durumundad�r 

(Koban ve Keser, 2007). 

Tunahan�a göre (2013) sigorta teriminin dâhil oldu�u bu teslim �ekillerinde; 

• �hracatç� masraflar kendisine ait olmak üzere bir sigorta poliçesi temin etmeli ve 

poliçenin bir nüshas�n� ya da bunu kan�tlayan ba�ka bir doküman� al�c�ya iletmelidir. 

• Teamüllere göre sigorta kapsam� yang�n, çal�nma ve hasar gibi durumlarda en dar 

kapsamda yap�lmal�d�r. 

• Sigorta bedeli sat�� sözle�mesi, fatura veya gümrük beyannamesinde belirtilen mal 

bedelinin % 10 fazlas� olmal�d�r.  

c) Ta��ma Ücreti Ödenmi� Olarak Teslim (Carriage Paid To - CPT) 

Getirdi�i yükümlülükler anlam�nda CFR teslim �ekli ile ayn� olup sadece su veya deniz 

ta��mac�l���nda de�il tüm ta��ma türlerinde kullan�l�r. Dolay�s�yla CPT teslim �ekli ta��ma 

türü ne olursa olsun, birden çok ta��ma türü olsa da kullan�labilen, ta��ma ücreti ödenmi�

olarak teslim �eklini ifade etmektedir (Y�lmaz ve Özken, 2013). 

Arzova�ya göre (2007); CPT teslim �eklinde önce sat�c�n�n sonra al�c�n�n sorumluluklar� 

a�a��daki s�raya göre gösterilmektedir: 
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• Mallar� ve faturay� veya e�de�er elektronik mesaj� haz�r etmek 

• Masraf ve riskler kendine ait olmak üzere mallar�n ihrac� için gerekli belgeleri temin 

etmek 

• Masraflar kendisine ait olmak üzere ta��ma sözle�mesini haz�rlamak 

• Mallar�n ta��y�c�ya teslim an�na kadar olan kay�p, hasar ve riskleri üstlenmek 

• Navlun, ta��ma ücretleri ve mallar�n yüklenmesine kadar olan bütün masraflar� 

üstlenmek 

• Al�c�ya mallar�n teslim edildi�ini bildirmek 

• Al�c�n�n talebi üzerine transit geçi�le ilgili belgeleri sa�lamak ve sigorta i�lemleri 

konusunda gerekli belgeleri sa�lamak  

Al�c�n�n sorumluluklar� a�a��da s�ralanmaktad�r:  

• Mal bedelini sat�� sözle�mesinde öngörüldü�ü �ekilde ödemek 

• Risk ve masraf� kendisine ait olmak üzere ithalat belgelerini temin etmek  

• Teslim i�lemlerini takiben mallar�n kabul ve var�� yerinde teslim almak 

• Mallar�n ta��y�c�ya tesliminden itibaren kay�p ve hasarlar�n riskini üstlenmek 

• Ta��ma belgesini kabul etmek, teslimin yap�ld���na dair kan�t ya da e�de�er elektronik 

mesaj� sa�lamak. 

d) Ta��ma Ücreti ve Sigorta Ödenmi� Olarak Teslim (Carriage and Insurance Paid To-

CIP) 

Bu teslim �eklinin CIF�ten tek fark� çoklu ta��mac�l�kta kullan�lmas� olup sat�c� mallar� 

gümrük i�lemleri tamamlanm�� olarak ta��y�c�ya yükletir, navlun ve sigorta masraflar�n� 

kar��lar. Tunahan�a göre (2013) e�er var�� yerine mallar�n ula�t�r�lmas� s�ras�nda birden fazla 

ta��mac� kullan�l�yorsa mallar�n ilk ta��y�c�ya teslimiyle hasar riski al�c�ya geçmi� olmaktad�r. 

3.1.4.  D Grubu Teslim �ekli 

DAT, DAP ve DDP olarak incelenen bu grup ihracatç�lar aç�s�ndan en fazla risk içeren 

yöntemleri bar�nd�rd���ndan en az tercih edilen teslim �ekilleri D grubunda yer al�r (Can�tez 

ve di�., 2011).  
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a) Terminalde Teslim (Delivered at Terminal - DAT) 

Her türlü ta��mac�l�kta kullan�labilen DAT teslim �eklinde ihracatç� mallar�n haz�rlanmas�, 

ihracat gümrük i�lemlerinin yap�lmas�, ithalatç� ülkedeki var�� yerine kadar ta��nmas�, ta��ma 

arac�ndan bo�altm�� olarak e�yay� ithalatç�n�n tasarrufuna b�rakmakla yükümlüdür ki söz 

konusu noktaya kadar tüm sorumluluk ihracatç�ya aittir (Çelik ve di�., 2011).  

DAT teslim �eklinde ihracatç�n�n ithalat ülkesinde herhangi bir gümrükleme sorumlulu�u 

yoktur yani ithalat ülkesindeki herhangi bir yerde mallar� teslim etmesi gümrükleme 

i�lemlerini yapaca�� anlam�na gelmemektedir (Y�lmaz ve Özken, 2013: 125-128). 

b) Belirlenen Noktada Teslim (Delivered at Place - DAP) 

DAP teslim �ekli d�� ticarete konu olan mallar�n al�c� ve sat�c� taraf�ndan belirlenmi� olan 

bo�altma yerinde (bir liman iskelesi, gümrük noktas�, havaliman�) bo�altma için haz�r 

durumda nakliye arac�n�n üzerinde al�c� emrine b�rak�lmas� olarak ifade edilmekte olup DAT 

teslim �eklinde oldu�u gibi gümrükte do�an vergi, resim ve harçlar al�c�ya aittir (Öztürk, 

2012).   

Y�lmaz ve Özken�e göre (2013: 118) taraflar�n ithalat ülkesindeki belirlenen varma yerini ve 

ilgili noktay� net bir �ekilde belirtmeleri �iddetle tavsiye edilmektedir çünkü bu belirtilen 

noktaya kadar olan masraflar ihracatç� firma taraf�ndan üstlenilmektedir. 

c) Gümrük Resmi Ödenmi� Olarak Teslim (Delivered Duty Paid - DDP) 

Tüm ta��ma türlerini kapsayan teslim �ekilleri içerisinde yer alan �Gümrük Resmi Ödenmi�

Olarak� kullan�lan DDP teslim �eklinde ihracatç�n�n sorumlulu�u, mallar�n ithal ülkesinde 

önceden belirlenen yerde emre haz�r tutulmas� ile sona ermekte olup ihracatç� mallar�n sözü 

edilen noktaya kadar ta��nmas�, ithal gümrü�ünden geçirilmesi için vergi, resim, harçlarla 

birlikte riziko ve giderlerin ödenmesinden sorumlu bulunmaktad�r (Can�tez ve di�., 2011). 

DDP teslim �ekli; ithalatç� için minimum, ihracatç� için maksimum sorumlulu�u ifade 

etmektedir. 
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A�a� daki!tabloda!INCOTERMS 2010�a!göre!teslim!�ekilleri!k saca!özetlenmektedir:!

Tablo 10 
 INCOTERMS 2010�a Göre Teslim �ekilleri 

Terim �ngilizce Türkçe 

EXW Ex!Works! Sat c n n!��yerinde!Teslim!

(...Olarak!Belirtilen!Yerde)!

FCA Free!Carrier! Ta� mac ya!Masrafs z!Teslim!

(�Olarak!Belirtilen!Yerde)!

FAS Free!Alongside!

Ship!

Gemi!Yan nda!Masrafs z!Teslim!

(�Olarak!Belirtilen!Yükleme!Liman nda)!

FOB Free!On!Board! Gemide!Masrafs z!Teslim!

(�Olarak!Belirtilen!Yükleme!Liman nda)!

CFR Cost!and!

Freight!

Belirtilen!Var �!Liman na!Kadar!Masraflar!ve!Navlun!Ödenmi�!Olarak!Teslim!

(Var �!Liman �!Olarak!Belirtilmek!Suretiyle)!

CIF Cost,!Insurance!

and!Freight!

Belirtilen!Var �!Liman na!Kadar!Masraflar,!Sigorta!Primi!ve!Navlun!Ödenmi�

Olarak!Teslim!

(Var �!Liman �!Olarak!Belirtilmek!Suretiyle)!

CPT Carriage!Paid!

To!

Belirtilen!Var �!Yerine!Kadar!Ta� ma!Ödenmi�!Olarak!Teslim!

(Var �!Yeri�!Olarak!Belirtilmek!Suretiyle)!

CIP Carriage!and!

Insurance!Paid!

to!

Belirtilen!Var �!Yerine!Kadar!Sigorta!Primi!ve!Ta� ma!Ödenmi�!Olarak!Teslim!

(Var �!Yeri�!Olarak!Belirtilmek!Suretiyle)!

DAT Delivered!At!

Terminal!

Belirlenen!Var �!Yerinde!Terminalde!Teslim!

(Var �!Liman !veya!yeri�!Olarak!Belirtilmek!Suretiyle)!

DAP Delivered!At!

Place!

Belirlenen!Var �!Yerinde!Teslim!

(Var �!Yeri�!Olarak!Belirtilmek!Suretiyle)!

DDP Delivered!Duty!

Paid!

Belirtilen!Var �!Yerine!Gümrük!Vergisi!Ödenmi�!Olarak!Teslim!

(Var �!Yeri�!Olarak!Belirtilmek!Suretiyle)!

Kaynak:!Tunahan!(2013)!!
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3.2. D�� Ticarette Ta��ma �ekilleri (Mode of Transportation) 

D�� ticarette teslim i�lemleri kadar ta��ma k�sm� da önemli bir yer tutmakta olup ta��nmak 

istenen mallar�n kar�� tarafa istenilen zaman ve yerde herhangi bir zarara u�ramadan 

ula�t�r�lmas� ta��ma i�leminin temel amac�n� olu�turmaktad�r. 

Can�tez ve di�.�ne göre (2011) sözü edilen ta��ma fonksiyonunun son derece karma��k bir 

çerçeve içerisinde faaliyette bulunmas�ndan ötürü uluslararas� ta��mayla ilgili tüm kurallara 

titizlikle uyulmas�n�n ilgili taraflar aç�s�ndan son derece faydal� olmas� beklenmekte olup sözü 

edilen kurallar uluslararas� ta��mac�l���n seyriyle ilgili olabilece�i gibi, ta��ma �irketiyle ilgili 

idari kurallardan da olu�abilmektedir.

D�� ticarette yayg�n olarak kullan�lan ta��ma �ekilleri; Havayolu, Denizyolu, Karayolu, 

Demiryolu, Nehir ve Kanal Ta��mac�l���, Çok Yöntemli Ta��mac�l�k ve Sabit Tesisatla 

Yap�lan Ta��mac�l�k ba�l�klar�n� içermektedir ki yukar�da ad� geçen yöntemlerden iki veya 

daha fazlas�n�n birlikte gerçekle�tirildi�i yöntem Çok Yöntemli Ta��mac�l�k olup Sabit 

Tesisatla Yap�lan Ta��mac�l�k ise boru hatlar�yla yap�lan petrol ve do�algaz sevkiyat� benzeri 

ta��mac�l��� ifade eder (Can�tez ve di�., 2011). 

3.3. D�� Ticarette Ödeme �ekilleri 

D�� ticarette kullan�lan en yayg�n ödeme yöntemleri; Pe�in Ödeme, Mal Mukabili Ödeme, 

Vesaik Mukabili Ödeme, Kabul Kredili Ödeme ve Akreditifli Ödeme �eklinde 

s�ralanmaktad�r. Sözü edilen ödeme �ekillerinin tespitinde; uluslararas� ticaretin ta��d��� 

riskler, ihracatç� ve ithalatç�n�n finansman yap�lar�, taraflar aras�ndaki kar��l�kl� güven ve 

ticarete konu olan mal�n arz ve talep esnekli�i gibi faktörler önemli rol oynamaktad�r 

(Kaymakç� ve di�., 2007). �hracatç� sözle�me �artlar�na uygun olarak d�� ticarete konu olan 

mal� göndermekle mükellef iken ithalatç� da borcunu belirlenen �artlara göre ödemekle 

yükümlüdür.  

Taraflar kendileri aç�s�ndan en uygun olan ödeme yöntemini seçip aralar�nda mutabakata 

vard�ktan sonra sözle�me gere�i belirlenen ödeme yöntemlerinin gereklerine uygun olarak 

sorumluluklar�n� yerine getirirler ki aralar�nda herhangi bir anla�mazl���n ya�anmamas� için 

uluslararas� alanda kabul görmü� ödeme yöntemlerinin kullan�lmas� ve sözle�mede mal 

bedelinin nas�l ödenece�inin aç�k bir �ekilde belirtilmesi gereklidir (Öztürk, 2012).

3.3.1. Pe�in Ödeme (Prepayment/Cash In Advance) 

Pe�in ödeme, ihracatç�n�n fiili ihracat� gerçekle�tirmeden önce ithalatç�dan ihraç edece�i 

mal�n bedelini avans olarak pe�in tahsil etti�i bir ödeme �eklidir (Arzova, 2007: 248). Pe�in 
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ödeme yönteminde ihracatç� aç�s�ndan herhangi bir risk bulunmamas�na kar��n söz konusu 

ödeme �ekli ithalatç� aç�s�ndan son derece riskli bir yöntemdir ki mal�n teslimi 

gerçekle�tirilmeden ödemenin gerçekle�mesi ithalatç�n�n ihracatç�ya açt��� bir tür kredi 

�eklinde yorumlan�r.  

Yukar�da sözü edilen risklere örnek olarak; ticarete konu olan mal�n hiç gönderilmemesi ya 

da vaktinde gönderilmemesi veya sözle�me �artlar�na uygun olmayan mallar�n gönderilmesi 

ifade edilebilir. Öztürk�e göre (2012) pe�in ödemenin yap�lmas� söz konusu malda piyasada 

k�tl�k bulunmas� ya da ithalatç�n�n o mal� her türlü ko�ul alt�nda sat�n almak zorunda 

olmas�ndan kaynaklanmaktad�r. 

Boztürk�e göre (2007) pe�in ödemenin i�leyi�i a�a��daki �ekilde gösterilebilir: 

(3) 

     

(4)                                                                    (2) 

(1)  

                                                

�ekil 3:  Pe�in 

Ödeme Yönteminin ��leyi�i

       Kaynak:Boztürk  (2007: 27).

1) �thal edilecek olan mal�n bedeli al�c� taraf�ndan ülkesindeki bankaya yat�r�l�r.

2) �thalatç�n�n bankas� ihracatç�n�n ülkesindeki muhabirine talimat vererek mal bedelinin 

ihracatç�ya ödenmesini talep eder. 

3) Muhabir banka kendisine gönderilen ödeme talimat� çerçevesinde mal bedelini sat�c�ya 

öder. 

4) Mal bedelini pe�in olarak tahsil etmi� olan sat�c�n�n yükümlülü�ü ise; mallar� istenilen 

�artlara uygun olarak yüklemek ve vesaiki al�c�s�na göndermektir. 

�hracatç� �hracatç�n�n 

Bankas� 

�thalatç�n�n 
Bankas� 

�thalatç� 
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Pe�in ödeme yaparken en çok kullan�lan yöntemler ise Efektif, Havale, Kredi Kart�, Çek, 

Prefinansman, K�rm�z� �artl� (Red Clause) Akreditif ile ödeme �eklindedir. Bu yöntemler 

a�a��da s�ras�yla aç�klanmaktad�r. 

a) Efektif 

D�� ticarete konu olan mal veya hizmetin bedelinin nakden ödenmesidir ki söz konusu efektif; 

ithalatç�, ihracatç� ya da ithalatç�n�n bir yetkilisi taraf�ndan yurt içine beraberinde getirilebilir. 

Efektif kullanarak pe�in ödeme yap�ld���nda ilgili ki�inin gümrükte Döviz Beyan Tutana�� 

düzenletmesi, 15 gün içinde konsolosluktan al�nan özel vekâletname (yetki belgesi) ve 

pasaportla beraber ihracatç�n�n bankas�na giderek ilgili dövizi bozdurmas� gerekmektedir 

(Tunahan, 2004 aktaran Dizk�r�c�, 2004: 36). 

b) Havale ile Ödeme 

Bu ödeme �eklinde ithalatç�n�n bankas� ithalatç�n�n talimat�yla ilgili mal�n bedelini 

ihracatç�n�n kendi ülkesindeki banka hesab�na aktar�r ve sonras�nda ihracatç� da söz konusu 

mal� ithalatç�ya gönderir (Ataman ve Sümer, 1996). 

c) Kredi Kart� �le Ödeme 

Bankalar arac�l��� ile küçük mebla�l� alacaklar için yap�lan bu i�lem, on-line bilgisayar a�� ile 

yürütülmektedir (Tunahan, 2004 aktaran Dizk�r�c�, 2004). 

d) Çek ile Ödeme 

Yurt içi ticarette oldu�u gibi yurt d���yla yap�lan ticarette de çek kullan�lmaktad�r ve kredi 

kart�nda oldu�u gibi genellikle küçük mebla� içeren mal al�mlar�nda tercih edilmektedir. Çek 

ile ödeme bankalar arac�l��� ile gerçekle�tirilmekte olup teknolojik bir özellik gerektirmeyen 

ödeme �eklidir.  

e) Prefinansman 

Prefinansman, ithalatç�n�n ihracatç�y�, ihracat öncesi finanse etmesi anlam�na gelmekte olup 

prefinansman sisteminde, ihracatç�n�n bankas�, ihracat�n gerçekle�tirilmemesi halinde 

mü�terisine gelen prefinansman�, uluslararas� uygulanan pe�in faizi üzerinden hesaplanan 

gecikme cezas� ile birlikte ithalatç�ya ödemek zorundad�r. (Ak�n, 1999). Dolay�s�yla 

ithalatç�n�n pe�in ödemedeki riskini azaltan bir yöntemdir.  
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f) K�rm�z� �artl� (Red Clause) Akreditif 

D�� ticarete konu olan mal�n sat�n al�nmas� ve yükleme masraflar�n�n kar��lanmas� amac�yla 

ithalatç� taraf�ndan ihracatç� lehine, arac� bankan�n avans mahiyetinde pe�in ödeme yapmas� 

yetkisini veren bir ödeme �eklidir (Dizk�r�c�, 2004: 37). Bu konu akreditif bölümünde daha 

detayl� bir �ekilde aç�klanacakt�r. 

3.3.2. Mal Mukabili Ödeme (Cash Against Goods) 

Mal mukabili ödeme �ekli, ihracatç�n�n mal bedeline ili�kin hiçbir tahsilât yapmadan mallar� 

ithalatç�ya göndermesi ve ithalatç�n�n da mallar ülkesine geldikten sonra gümrükleme 

i�lemlerinin ard�ndan belirlenen vade tarihi do�rultusunda mal bedelini ihracatç� emrine 

banka transferi ile göndermesi temeline dayal� bir ödeme yöntemidir. (Dölek, 2000: 36 

aktaran Öztürk, 2012: 294). Anla��laca�� üzere; ihracatç�n�n ithalatç�ya mallar�n bedelini 

tahsil etmeden göndermesi i�lemine mal mukabili ödeme yöntemi denir. Mal mukabili ödeme 

yönteminin i�leyi�i a�a��daki �ekilde gösterilmektedir: 

            (1)                                               (3)

  SATICI GÜMRÜK                          ALICI

      (2) 

    

     (4) 
        

�ekil 4:  Mal Mukabili Ödeme Yönteminin ��leyi�i 
Kaynak: Arzova  (2007: 240).

1) Sat�c� al�c� ile yapt��� anla�ma do�rultusunda, sataca�� mal� al�c�n�n ad�na gönderir. 

2) Sat�c� mal� yüklerken haz�rlanan sevk evraklar�n� da direk olarak al�c�ya gönderir. 

3) Al�c� kendisine gelen sevk evraklar� ile mal� gümrükten çeker. 

4) Al�c�, sat�c� ile anla�t�klar� vadede mal�n bedelini sat�c�ya öder. 

Mal mukabili ödeme yöntemi ta��d��� risk aç�s�ndan pe�in ödemenin tam tersi bir yöntemdir. 

Bu yöntemde ihracatç� ithalatç�ya yönelik kredi açm�� say�l�r zira mal mukabili ödeme 

yönteminde bütün risk ihracatç�n�n üzerinde bulunmaktad�r. Mal kar��l��� ödeme yöntemi 
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ithalatç�ya mal�n bedelini o mal�n mülkiyetine sahip olduktan sonra diledi�i zamanda ya da 

kendi ülkesinin mevzuat�n�n tan�d��� vadenin son gününe kadar ödeme imkân� vermesinin 

yan�nda ilgili mal� kendi ülkesinde sat��a sunduktan sonra bir kerede ya da k�s�m k�s�m ödeme 

yap�labilmesi seçeneklerini sunmaktad�r (Öztürk, 2012). 

Söz konusu ödeme yönteminde gerekli ödemenin yap�laca��na dair herhangi bir güvence 

olmadan mal�n gönderilmesi için sat�c�n�n al�c�ya güvenmesi ve finansal olarak al�c�n�n güçlü 

oldu�una inanmas� gerekmektedir ki bahsedilen güven genellikle birbirini uzun y�llard�r 

tan�yan, düzenli olarak ticari ili�kilerde bulunan firmalar aras�nda geçerli olmaktad�r. 

3.3.3. Vesaik Mukabili Ödeme (Cash Against Documents) 

Bu ödeme �eklinde söz konusu tahsilât sevk vesaiki yani belgeler kar��l���nda yap�lmaktad�r. 

Dolay�s�yla mal�n ithalatç�n�n ülkesine ula��p, al�c� taraf�ndan görülmü� olmas�na gerek 

kalmadan al�c�n�n sevk belgelerine istinaden ödeme yapt���, riskin ithalatç� ve ihracatç� 

aras�nda payla��lmas�na dayal� bir ödeme yöntemidir. 

Vesaik mukabili ödeme yönteminde ithalatç� mal bedelini ödemeden orijinal evrak� bankadan 

alamayacak ve mallar� gümrükten çekemeyecektir ilaveten ihracatç� da sipari� üzerine üretime 

ba�lay�p mal� sevk ettikten sonra dahi ithalatç�n�n mal� almaktan vazgeçebilmesi ihtimalinden 

dolay� risk ta��maktad�r (Ba�r�aç�k, 1996: 105). 

Arzova�ya göre (2007: 245) vesaik mukabili ödeme yönteminin i�leyi�i a�a��daki gibidir                                                   

                                                                        (3)

TAHS�LE GÖNDEREN BANKA                                                 TAHS�L EDEN BANKA                                                   

(6)

                                                                           

  (8)         (2)                                                                                             (7)    (5)  (4)   

                                     

 SATICI                                                                                                   ALICI

                                               (1)                                                                                            

�ekil 5:  Vesaik Mukabili Ödeme Yönteminin ��leyi�i

Kaynak: Arzova  (2007: 245). 
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1) Sat�c� mal� al�c�ya gönderir. 

2) Sat�c� bankas�na mal ile ilgili vesaiki teslim eder. 

3) Gönderi bankas� tahsil bankas�na vesaiki gönderir. 

4) Tahsil bankas� al�c�ya ad�na vesaik geldi�ini ihbar eder. 

5) Al�c� tahsil bankas�na mal bedelini öder. 

6) Tahsil eden banka mal bedelini gönderi bankas�na transfer eder. 

7) Tahsil bankas� al�c�ya vesaiki teslim eder. 

8) Gönderi bankas� sat�c�ya mal bedelini öder. 

Arzova�ya göre (2007) vesaik mukabili ödeme yönteminin sa�lad��� yarar ve riskler a�a��da 

ifade edilmektedir: 

• Bankac�l�k ve posta masraflar� azd�r. 

• Bankalar�n sorumlulu�undan dolay� garantili bir yöntemdir. 

• Sevk belgesi (kon�imento) tahsil bankas� ad�na düzenlenerek ödeme garantili bir hale 

dönü�türülebilir. 

• Al�c� mallar� gümrükten çekmeyebilir. 

• Tahsil bankas� dökümanlar�, tahsilat i�lemi gerçekle�meden al�c�ya verebilir. 

• Dökümanlar tahsil bankas� ve al�c�ya geç ula�abilir ve al�c� mal bedelini ödemek 

istemeyebilir.  

�ekil 5�te ifade edilen al�c�, sat�c�, tahsil eden banka ve tahsile gönderen banka ad�ndaki 

taraflar� Dizk�r�c��ya (2004) göre a�a��da görüldü�ü üzere tan�mlamak mümkündür: 

a) Sat�c� / Amir: Tahsilat için haz�rlanan belgeleri tahsil emri ekiyle birlikte bankas�na veren 

ihracatç� firmad�r ve kabul kredili vesaik mukabili ödeme yap�l�yorsa, poliçe düzenlendi�i 

için �drawer� ad� verilir. 

b) Tahsile Gönderen Banka veya Römiz Bankas� (�hracatç� Bankas�- Remitting Bank): 

�hracatç�n�n tahsil için verdi�i vesaiki, al�c�n�n ülkesinde bulunan muhabirine gönderen 

bankad�r.
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c) Tahsil Eden veya �braz Eden Banka (Presenting or Collecting Bank): Gönderen 

bankadan ald��� tahsil talimat�na göre muhataptan (ithalatç�) tahsil i�lemini yapan veya 

poliçeyi kabule sunan, ithalatç�n�n ülkesindeki bankad�r. 

d) Al�c�: Kendisine ibraz edilen  belgeler kar��l���nda ödemeyi gerçekle�tirip vesaiki ve mal� 

teslim alan ithalatç�d�r. Ödeme kabul kredili oldu�u takdirde drawee de denilmektedir. 

3.3.4.  Kabul Kredili Ödeme (Acceptance Credit)  

Kabul kredili ödeme yöntemi kendi ba��na bir ödeme �ekli olmay�p mal mukabili ve vesaik 

mukabili ödeme ile birlikte kullan�lan, para ile ödemenin yerini ithalatç�n�n kabul edece�i bir 

poliçenin ald��� ödeme �eklidir (Dizk�r�c�, 2004). Dolay�s�yla kabul kredili ödemelerde mal 

bedelinin ödenmesi mal�n tesliminden yahut belgelerin ithalatç�ya ibraz edilmesinden belli bir 

vade sonras�na b�rak�lmaktad�r.  

3.3.5. Akreditifli Ödeme 

Akreditif; uluslararas� ticarette ithalatç�n�n verdi�i talimata istinaden ithalatç�n�n bankas� 

taraf�ndan ihracatç� lehine aç�lan ve akreditif ko�ullar� yerine getirildi�inde ithalatç� banka 

taraf�ndan mal bedelinin ihracatç�ya ödenece�inin taahhüt edildi�i bir çe�it banka garantisidir 

(Akta�, 2002: 15 aktaran Demir, 2010: 19).

Bu çal��man�n esas konusu olan akreditif hakk�nda detayl� bilgi sonraki bölümlerde 

verilecektir.  

Ödeme �ekillerinin genel bir de�erlendirilmesi yap�ld���nda her birinin a�a��da görülen 

a�amalardan olu�tu�u ifade edilebilmektedir: 

1) Sat�c�n�n mal� sevk etmesi 

2) Al�c�n�n mal� teslim almas� 

3) Sat�c�ya mal bedelinin ödenmesi 

4) Mal bedelinin ödenece�ine dair sat�c�ya banka garantisi verilmesi  

Finansbank (1997) taraf�ndan yap�lan bir çal��maya göre ödeme �ekillerine göre söz konusu 

a�amalar�n s�ralamas� a�a��daki tabloda görüldü�ü üzeredir:  
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Tablo 11
Ödeme �ekillerine Göre A�amalar�n S�ras� 

Ödeme �ekli 1.A�ama 2.A�ama 3.A�ama 4.A�ama 

Pe�in Ödeme 3 1 2 - 

Mal Mukabili Ödeme 1 2 3 - 
Vesaik Mukabili Ödeme 1 3 2 - 

Poliçeye Banka Avali 
Verilerek Vesaik Mukabili 

Ödeme 

1 4 2 3 

Vesaik �braz�nda Ödemeli 
Akreditif 

4 1 3 2 

Vadeli veya Kabul Kredili  
Akreditif 

4 1 2 3 

             Kaynak: Finansbank (1997) 

Türkiye�nin 2012-2014 döneminde yukar�da ad� geçen ödeme �ekillerine göre d�� ticaret 

rakamlar� a�a��daki tabloda gösterilmektedir:  

Tablo 12
Ödeme �ekillerine Göre Türkiye�nin D�� Ticaret Rakamlar� (2012-2014) 

2012 �thalat 

(Bin USD) 

Pay� (%) �hracat 

(Bin USD) 

Pay� (%) 

Pe�in 108.000.257 % 45,65 21.875.516 %14,34 

Mal Mukabili 70.734.281 % 29,90 87.324.963 %57,27 

Vesaik Mukabili 14.985.436 % 6,33 24.409.530 %16,01

Akreditif 22.540.652 % 9,52 14.328.538 %9,39 

Di�er 

(Bedelsiz, Özel Takas, Ba�l� 

Muamele, Özel Hesap) 

6.676.509 % 2,82 1.737.342 %1,13 

Vadeli Akreditif 12.404.823 % 5,24 2.518.118 %1,65 

Kabul Kredili Akreditif 172.928 % 0,07 50.325 %0,03

� �
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Tablo 12 Devam� 

Kabul Kredili Mal Mukabili 452.635 % 0,19 71.411 %0,04 

Kabul Kredili Vesaik 

Mukabili 

577.619 % 0,24 145.993 %0,09 

TOPLAM 236.545.141 % 100 152.461.737 %100 

2013 �thalat 

(Bin USD) 

Pay� (%) �hracat 

(Bin USD) 

Pay� (%) 

Pe�in 117.639.578 % 46,74 15.136.099 %9,97 

Mal Mukabili 77.764.400 % 30,90 93.795.859 %61,78 

Vesaik Mukabili 15.523.196 % 6,16 25.878.334 %17,04 

Akreditif 21.271.411 % 8,45 12.280.664 %8,08 

Di�er 

(Bedelsiz, Özel Takas, Ba�l� 

Muamele, Özel Hesap)

6.056.605 % 2,40 2.004.279 %1,32 

Vadeli Akreditif 12.205.980 % 4,85 2.419.749 %1,59 

Kabul Kredili Akreditif 171.057 % 0,06 38.254 %0,02

Kabul Kredili Mal Mukabili 473.676 % 0,18 117.414 %0,07 

Kabul Kredili Vesaik 

Mukabili 

555.348 % 0,22 131.987 %0,08 

TOPLAM 251.661.251 % 100 151.802.639 %100 

� �
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Tablo 12 Devam� 

2014 �thalat 

(Bin USD)

Pay� (%) �hracat 

(Bin USD)

Pay� (%)

Pe�in 107.883.852 % 48,93 13.509.228 % 9,34 

Mal Mukabili 65.674.467 % 29,79 94.735.947 % 65,56 

Vesaik Mukabili 13.691.695 % 6,21 22.069.899 % 15,27 

Akreditif 16.837.769 % 7,63 10.140.699 % 7,01 

Di�er 

(Bedelsiz, Özel Takas, Ba�l� 

Muamele, Özel Hesap) 

5.593.728 % 2,53 1.502.453 % 1,03 

Vadeli Akreditif 9.742.468 % 4,41 2.258.121 % 1,56 

Kabul Kredili Akreditif 109.766 % 0,04 38.940 % 0,02 

Kabul Kredili Mal Mukabili 463.044 % 0,21 103.151 % 0,07 

Kabul Kredili Vesaik 

Mukabili 

453.487 % 0,20 126.854 % 0,08 

TOPLAM 220.450.276 % 100 144.485.292 % 100 

Kaynak: TÜ�K (2014) 

Tablodan görüldü�ü üzere 2012 ve 2014 y�llar�nda Türkiye�nin ithalat�nda en çok kullan�lan 

ödeme yöntemleri s�ras�yla pe�in, mal mukabili, akreditifli ve vesaik mukabili ödeme 

�eklindedir. �hracatta kullan�lan ödeme yöntemleri ise s�ras�yla mal mukabili, vesaik 

mukabili, pe�in ve akreditifli ödemedir. �thalatta pe�in ödemenin pay�n�n % 50 ve ihracatta 

mal mukabili ödemenin pay�n�n da % 60 civar�nda olmas� Türk i�letmeleri aç�s�ndan çok 

büyük bir dezavantaj olarak yorumlanmaktad�r. Akreditif kullan�m� ise ilave maliyeti ve 

güvensizlik nedeniyle kullan�lan bir yöntem olmas� nedeniyle özellikle ithalatta Türk 

i�letmeleri için olumsuz bir i�aret olarak alg�lanmaktad�r.
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4. BÖLÜM AKRED�T�FL� ÖDEMELER VE ÇE��TLER�

4.1. Akreditifin Tan�m�  

Akreditif; d�� ticarette ödeme ve kredi fonksiyonlar� olan bir bankac�l�k i�lemidir, �accredits� 

kelimesinden türemi� olup itibar etmek, onaylamak, temin etmek anlam�na gelmektedir ki 

al�c� ile sat�c�n�n birbirlerini tan�mad��� durumlarda bir veya daha fazla bankan�n taahhütte 

bulunmas�yla taraflar aras�nda güven olu�mas�n� sa�lar (Bölükba��, 2008: 21-22).  

Akreditif; mü�terinin talebi ve talimat� ile veya bizzat kendi ad�na i�lem yapan bir kimsenin 

ya da bir bankan�n akreditif �artlar�na uyulmas� kayd�yla ve akreditifte �arta ba�lanan vesaikin 

ibraz� kar��l���nda üçüncü bir tarafa veya onun emrine ödeme yapaca��, vadeli ödeme 

taahhüdüne girece�i, kabul eyleminde bulunaca�� veya i�tira yapaca�� düzenlemedir (Özalp, 

2007: 23). 

Yukar�daki tan�mlamalardan da anla��ld��� üzere akreditif; i�leyi�inde bankalar�n da 

bulundu�u �artl� bir ödeme taahhüdü olup önceki yöntemlere göre daha kapsaml� bulunan bir 

ödeme �eklidir ayr�ca ICC�nin akreditif uygulamalar� için düzenlenmi� olan -bir sonraki 

bölümde detaylar�yla aç�klanacak olan- UCP�ye uygun olarak kredi mektubu (letter of credit) 

formunda uygulanmaktad�r. Mektup formunda olu�turulan akreditifin metninde akreditifin 

maksimum tutar� ve vadesi belirtilmekte olup ödeme yapacak taraf�n akreditif bankas�ndan 

nas�l ramburse olaca��na ili�kin yöntem aç�kça ifade edilmektedir (Özalp, 2007).

4.2. Akreditifin Tarihçesi ve Hukuki Varl��� 

Akreditifin ilk örnekleri çok eski ça�larda ilk kez Atina�da görülmü� ve �trapezitai� ad� 

verilen özel bankerler aras�nda kullan�lm��t�r (Kaya, 1995: 5 aktaran Bölükba��, 2008: 23). 

Kelime olarak ilk kullan�m� ise �Traveler�s Letter of Credit� olarak 18. yüzy�lda 

gerçekle�mi�tir (Özalp, 2007). Akreditifin önemi uluslararas� alanda özellikle 1. ve 2. Dünya 

Sava�lar�ndan sonra artm�� böylece akreditifli ödeme yöntemi küresel anlamda kabul gören 

bir ödeme �ekli halini alm��t�r (Bölükba��, 2008).Uluslararas� alanda akreditif i�lemlerinin 

aras�ndaki farkl�l�klar� gidermek için yap�lacak olan çal��malar ICC�ye verilmi� olup bu 

kurallar ilk olarak 1929 Amsterdam Konferans��nda bir tasar� olarak onaylanm�� ve bu tasar� 

yaln�zca Fransa ve Belçika bankalar�nca kabul edilmi�tir (Demir, 2010). Çe�itli uluslararas� 

kongrelerde yap�lan düzenlemelerden sonra nihayet 1962 revizyonunda �ngiltere ve 

Commonwealth ülkeleri taraf�ndan kabul edilmesi ile birlikte akreditif uluslararas� ticarette 

kabul görmeye ba�lam��t�r (Bölükba��, 2008). 1974, 1983 ve 1993 revizyonlar�nda dünyada 

ya�anan geli�meler ve de�i�meler �����nda do�an ihtiyaçlar do�rultusunda kurallar çe�itli 
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revizeler yap�larak akreditifle ilgili i�lemler güncel hale getirilmi�tir (Do�an, 2003: 76 aktaran 

Bölükba��, 2008: 24). 1983�ten sonra UCP 400 ve 1994�ten itibaren UCP 500 kullan�lm��sa 

da uluslararas� ticarette akreditifle ilgili olarak 1 Temmuz 2007�den bugüne UCP 600 

kurallar� uygulanmaktad�r (Polat 2008: 209-222 aktaran Demir, 2010: 23 ). 

4.3. Akreditifin ��leyi�i  

D�� ticarette ithalatç� ve ihracatç� birbirlerini iyi tan�mad���ndan ve farkl� ülkelerde farkl� 

kambiyo rejimleri uyguland���ndan taraflar güvensizlik ve risk içindedirler. Sat�c� satt��� 

mallar�n ücretini vaktinde tahsil etmeyi ve al�c� ise bedelini ödedi�i/ödeyece�i mallar� 

üzerinde anla��lan tarihte teslim almak istemektedir. Sözü edilen �artlar alt�nda akreditif her 

iki taraf için de güvenli bir ödeme �eklidir.  

�irinp�nar�a göre (2012) genel anlamda ise akreditifli ödeme yönteminin i�leyi�i a�a��da 

aç�klanm��t�r: 

1) Al�c� ile sat�c� aras�nda ön görü�me yap�l�r. 

2) Amir bankas�na ba�vurarak akreditif açt�r�r. 

3) Amir banka akreditif mektubunu haz�rlay�p lehtar bankaya gönderir. 

4) Lehtar bankan�n incelemesinden sonra akreditif ihracatç�ya ihbar edilir. 

5) �hracatç� akreditifi inceleyerek mallar� sevk eder. 

6)  Lehtar ihracat sevk belgelerini bankas�na sunar. 

7) Akreditif teyitli ise ödeme lehtar banka taraf�ndan amir bankaya 7 i� günü içinde yap�l�r ve 

gerekli dokümanlar gönderilir. 

8) Amir banka ilgili belgeleri amire sunar ve mal bedelini tahsil eder. 

9) Akreditif teyitsiz ise amir banka taraf�ndan mal bedeli havale edilir. 

10) �hracatç�ya ödeme yap�l�r.  

 Akreditifli ödeme �eklinin i�leyi�i �ekil 6�da yukar�daki s�ralamaya istinaden 

gösterilmektedir: 
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�ekil 6:  Akreditifin ��leyi�i

      Kaynak: Arzova ve Melemen (1998) aktaran �irinp�nar (2012: 32).

Akreditif i�lemlerinde en çok dikkat edilmesi gereken hususlardan baz�lar� �unlard�r:  

a) �thalatç� ile ihracatç� aras�nda sözle�me yap�ld��� zaman, ihracatç�n�n ithalatç� firman�n ne 

tür belgeler isteyebilece�ini bilmesi gerekmektedir ve ihracatç� akreditif ko�ullar�n�n yerine 

getirebilmesi için akreditif vadesinin yeterli oldu�undan emin olmal�d�r. 

b) �hracatç�, ithalatç� ile olan tüm i�lerinde ad�n�n ve adresinin do�ru �ekilde yaz�ld���ndan 

emin olmal�d�r, akreditif ihracatç�ya bildirildi�inde ihracatç� akreditifte ve sunaca�� 

belgelerde isminin do�ru oldu�undan emin olmal�d�r. 

c) Al�c�n�n k�smen yap�lan sevkiyat� kabul edip etmedi�i ihracatç� taraf�ndan anla��l�r 

olmal�d�r aksi takdirde k�smi sevkiyat� kabul ediyor ise teslim tarihinde bir sorun ç�ksa bile bu 

durum akreditifin geçerlili�ini etkilemeyecektir. 

d) �hracatç�n�n sözle�me tamamlanmadan önce, mallar� nas�l yükleyece�ini bilmesi 

gerekmektedir, genelde yüklemelerde aktarma i�lemi yap�labilmektedir ve kimi zaman 

önceden geminin aktarma yap�p yapmayaca��n� bilmek mümkün olmayabilir, bu gibi 

durumlar için akreditifin aktarma i�lemine izin vermesi yararl� görülmektedir. 

e) Akreditifte mallar�n gönderildi�i yer ve gönderilme tarihi, ithalatç� ve ihracatç�n�n 

akreditifte anla�t�klar� ko�ullar gibi olmal�d�r. 

f) �hracatç�, ithalatç�n�n hangi belgeleri istedi�i konusunda emin olmal�d�r, mallar� istenilen 

belgelere göre mallar� yüklemeye haz�rlarken, ola�an d��� maliyet ve gecikmeler 

olabilmektedir. 

�thalatç�-Amir 

Applicant 

�hracatç�- 
Lehtar 

Beneficiary 

Lehtar�n  Bankas� 

Beneficiary�s  

Bank 

Amir Bankas� 

Applicant�s Bank 
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g) �hracatç� akreditifin kendisine ihbar edildi�i zaman tüm ayr�nt�lar� kontrol etmelidir, ayr�ca 

istenilen belgelerin haz�rlanmas� için verilen zaman�n yeterli olup olmad��� ihracatç� 

taraf�ndan kontrol edilmelidir (www.afyontso.org aktaran Dizk�r�c�, 2004). 

4.4. Akreditifin Fonksiyonlar� 

Akreditifin teminat, ödeme ve kredi olmak üzere üç fonksiyonu bulunmaktad�r (Kaya, 1995: 

30-33 aktaran Demir, 2010). Akreditifin aç�lmas�, ihracatç�n�n akreditife konu olan belgeleri 

tam olarak temin ve ibraz etmi� olmas� �art�yla, ihracatç�ya ödemenin teminini sa�lar ki 

al�c�n�n ödemeden kaç�nma veya ödemede zora dü�mesi durumuna ba�l� rizikolar�n 

birço�undan kaç�n�lm�� olur. Akreditifte, akreditifin �artlar�nda kararla�t�r�ld��� üzere üçüncü 

bir ki�i yani banka taraf�ndan ödeme gerçekle�tirilir. Akreditif bütün hukuk sistemlerinde 

kredi veya benzeri kavramlarla ifade edilmektedir zira akreditifle kredi aras�nda birçok 

benzerlik bulunmaktad�r.

4.5. Akreditif ��leminde Taraflar 

D�� ticarette en yayg�n olarak kullan�lan, ihracatç� ve ithalatç� aras�nda söz konusu olan 

kar��l�kl� güvensizli�i ödeme sürecine banka itibar�n� katarak ortadan kald�ran akreditifli 

ödemeler tümüyle bankalar arac�l���yla gerçekle�tirilmektedir ve akreditifli ödeme, kapsam� 

en geni� ihracatç� ve ithalatç� aç�s�ndan en garantili ödeme �eklidir (Öztürk, 2012: 303).  

Akreditifte taraflar amir, amir banka, ihbar bankas�, lehtar, teyit bankas�, i�tira bankas� ve 

rambursman bankas�ndan meydana gelmekte olup ve her biri a�a��da s�ras�yla 

aç�klanmaktad�r: 

4.5.1. Akreditif Amiri (�thalatç�-Applicant) 

Akreditif amiri, ithalat� gerçekle�tiren firma olup bankas�na akreditif açma talimat�n� vererek 

i�lemi ba�latan taraf olmaktad�r. �hracatç� ile yapm�� oldu�u sözle�meye veya ondan ald��� 

proforma faturaya göre akreditifin cinsini, �artlar�n� ve istenecek belgelerin ayr�nt�lar�n� 

bankas�na bildirerek akreditifin içeri�ini belirlemektedir (Y�ld�z, 2007: 45).

Özalp�e göre (2007) bir akreditif i�lemi boyunca amirin rolü, üstlendi�i görev ve 

sorumluluklar a�a��da gösterilmektedir: 

• Sat�c�n�n istedi�i de�i�iklikler varsa ve bu de�i�ikliklerin yap�lmas� uygun görülüyorsa 

akreditifte gerekli de�i�ikliklerin yap�lmas� amac�yla bankas�na aç�k ve anla��l�r �ekilde 

talimatlar vermek. 
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• Sat�c�n�n bankaya ibraz etti�i vesaik ile ilgili olarak eksiklik ya da uygunsuzluk 

bildirildi�inde zaman kaybetmeden görü�ünü bildirmek. 

• Sigorta sorumlulu�unun kendisine ait olmas� durumunda yükleme tarihi itibariyle 

sigortay� yapt�rmak ya da bankas�na önceden bu konu hakk�nda yetki vermek. 

• Bankas�yla yapt��� akreditif sözle�mesine göre verdi�i taahhütleri yerine getirmek. 

4.5.2. Amir Banka (�thalatç�n�n Bankas�-Opening/Issuing Bank) 

�thalatç�n�n talebi üzerine akreditif metnini haz�rlayarak ihracatç�n�n bankas�na gönderen ve 

akreditifin içerdi�i �artlar�n yerine getirilmesi kar��l���nda lehtar ve/veya lehtar bankaya kar�� 

ödeme taahhüdüne giren bankad�r ve amir banka ithalatç�n�n ad�na ihracatç� bankas�na kar�� 

bir ödeme taahhüdünde bulunarak ithalatç�ya gayri nakdi kredi açm�� olmaktad�r (Arzova, 

2007: 257).

Akreditif �artlar�n�n lehtar taraf�ndan yerine getirilmesiyle amir bankan�n yerine getirece�i 

sorumluluklar �unlard�r (Özalp, 2007 aktaran Bölükba��, 2008): 

• E�er akreditifte belge ibraz� kar��l��� ödeme varsa, belgeler ibraz edildi�inde ödemeyi 

yapmak. 

• Vadeli ödeme söz konusu ise akreditif �artlar�nda belirlenen vadelerde ödeme yapmak. 

• Poliçe kabul kayd� varsa ve kabulü amir banka yapacaksa ihracatç� taraf�ndan amir bankaya 

çekilen poliçeleri vadelerinde ödemek. 

4.5.3. �hbar Bankas� (Advising Bank) 

Amir bankadan ald��� akreditif metninde kendisine verilen görev gere�ince akreditifi lehtara 

ya da onun bankas�na ihbar eden, yani lehine akreditif aç�ld���n� bildiren ve �artlar�n� ona göre 

tebli� eden bankad�r (Dizk�r�c�, 2004: 61).  

�hbar bankas�n�n yükümlülükleri a�a��daki �ekilde ifade edilmektedir: (UCP 600: 2007 

aktaran Gül, 2010: 15)    

• �hbar edece�i akreditifin gerçek olup olmad���n� kontrol için gerekli özeni göstermek (UCP 

600 Madde 9/b). 

• Akreditifin gerçek olup olmad���n� belirleyemedi�i takdirde, zaman kaybetmeksizin talimat� 

veren bankay� haberdar etmek (UCP 600 Madde 9/f). 
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• Akreditifin gerçek olup olmad���n� belirleyemedi�i takdirde, lehtara akreditifin gerçekli�ini 

belirleyemedi�ini bildirmek (UCP 600 Madde 9/c). 

• Akreditifin gerçekli�ini saptamas�na ra�men ihbar etmemeyi tercih ederse, amir bankaya 

zaman kaybetmeden konu hakk�nda bilgi vermek (UCP 600 Madde 9/e). 

4.5.4. Akreditif Lehtar� (�hracatç�-Beneficiary)

Akreditif lehtar� ihracatç� firma olup, kendisine ibraz edilen akreditif �artlar�na göre mal� 

gönderen, buna kar��l�k vesaiki de bankas�na ibraz eden taraft�r. Lehtar�n sorumlulu�u vesaiki 

tam ve zaman�nda ibraz etmektir ki ancak bunun kar��l���nda mal bedelinin ödenece�inden 

emindir (Tuncel, 2006). 

Lehtar kendisine ihbar edilen akreditifin �artlar�n�n sat�� sözle�mesine uygun bulunmad���n� 

ve bu akreditif �artlar�n� yerine getirmeyece�ini gördü�ü takdirde akreditiften yararlanabilmek 

üzere, al�c�dan akreditif �artlar�nda de�i�iklik yap�lmas�n� istemek zorundad�r (Vecdi, 1989: 

82 aktaran Kutlovac, 2007: 21). 

4.5.5. Teyit Bankas� (Confirming Bank) 

�lgili akreditifte belirtilen �artlar�n eksiksiz olarak yerine getirilmesi halinde ödeme yapma 

veya poliçe kabul etme taahhüdüne giren bankaya teyit bankas� denir (Apak, 1995). Amir 

banka teyit bankas� olabilece�i gibi ba�ka herhangi bir banka da teyit bankas� olabilir.  

Özalp�e göre (2007: 26) teyit bankas� akreditife teyit ilave edip etmemekte serbesttir ancak bir 

kez akreditife teyit ilave ettikten sonra taahhüdü dönülmez olur. Teyit bankas�n�n 

sorumlulu�u amir bankan�n sorumlulu�u derecesinde bulundu�undan ileride herhangi bir 

sorunla kar��la�mamak amac�yla �artlar� aç�kça ifade edilmemi� olan akreditifi teyit 

etmeyebilir (Gül, 2010). 

UCP 600�deki Madde 8/d uyar�nca teyit için kendisine yetki verilen ya da istekte bulunulan 

banka akreditifi teyit etmeye haz�r olmamas� durumunda gecikmeksizin amir bankaya bu 

durumu bildirmek zorundad�r. Ayr�ca teyit bankas� bir de�i�ikli�i kapsam�na alabilece�i gibi 

teyidin kapsam� d���nda da ihbar edebilir ancak teyidi kapsam�na almad��� durumlar� 

gecikmeden lehtara ve amir bankaya bildirmelidir (UCP 600 Madde 9/e). 

4.5.6 ��tira Bankas� (Negotiating Bank) 

��tira kelime anlam� olarak sat�n almak anlam�na gelmesine kar��n d�� ticaretteki anlam� ise 

yetkili k�l�nan bankan�n akreditif �artlar�na uygun vesaik kar��l���nda derhal ödeme yapmas� 
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ya da ödeme taahhüdü alt�na girmesidir (Dizk�r�c�, 2004) dolay�s�yla ödeme yapan ya da 

ödeme yükümlülü�ünü üstlenen banka �i�tira bankas�� olarak adland�r�lmaktad�r. 

Ay�a göre (2008) amir banka taraf�ndan aç�lan akreditifte, bir ba�ka bankaya ibraz edilen 

belgeleri sat�n alma yetkisi verilebilir ve bu i�tira yetkisi sadece belgelerin incelenmesini de�il 

ayn� zamanda de�erinin ödenmesini de kapsar. Böylelikle i�tira ile görevlendirilen banka, 

kendine ibraz edilen belgeleri ibrazda bulunan tarafla müzakere eder ve anla�malar� 

durumunda bedelini ödeyerek sat�n al�r. 

��tira bankas� veya i�tiraya yetkili bankalar, akreditiflerin �s�n�rl� i�tira edilebilir� veya 

�serbest i�tira edilebilir� olmalar�na göre de�i�iklik gösterirler ve s�n�rl� i�tira edilebilir 

akreditifte belirtilen banka, serbest i�tira edilebilir akreditifte ise herhangi bir banka i�tira 

bankas�d�r (Özalp, 2007: 27). 

4.5.7. Rambursman Bankas� (Reimbursing Bank) 

Amir bankan�n üstlenmi� oldu�u ödeme sorumlulu�unu teyit bankas� yerine getirdi�inde teyit 

bankas�na akreditifle ilgili olarak yapt��� ödemenin amir banka taraf�ndan itfa edilmesi 

gerekmektedir, amir banka ilgili bedeli bizzat transfer edebilece�i gibi üçüncü bir banka da bu 

ödemeyi amir banka ad�na yapabilir ki buradaki üçüncü banka rambursman bankas� olarak 

adland�r�l�r (Can�tez ve di�., 2011). 

4.6. Akreditif Çe�itleri

Akreditifli ödeme yönteminde farkl� bankalar ayn� i�lem içinde farkl� i�levleri yerine 

getirmektedirler ve kimi zaman ise tek bir banka birkaç bankan�n rolünü üstlenmektedir ve d��

ticarette en az iki banka bu i�lemlere arac�l�k etmektedir (Dizk�r�c�, 2004). 

A�a��da be� ayr� grupta s�n�fland�r�lmas� mümkün olan akreditiflerin türleri s�ralanmakta ve 

özellikleri aç�klanmaktad�r. 

1) Güvenlik Aç�s�ndan Akreditifler 

2) Ödeme Sorumlulu�u Aç�s�ndan Akreditifler 

     a) Teyitli Akreditif 

     b) Teyitsiz Akreditif 

3) Ödeme Ko�ullar�na Göre Akreditifler 

     a) Görüldü�ünde Ödemeli Akreditifler 
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     b) Vadeli Akreditif 

     c) Kabul Kredili Akreditif 

4) Kullan�l�� Amaçlar�na Göre Akreditifler 

     a) Adi Akreditif 

     b) Devredilebilir Akreditif 

     c) K�rm�z� �artl� Akreditif 

     d) Ye�il �artl� Akreditif 

     e) Kar��l�kl� Akreditif 

      f) Rotatif Akreditif 

5) D�� Ticarette Yayg�n Olarak Kullan�lan Akreditifler 

     a) Dönülemez Vadeli Akreditif 

     b) Dönülemez Teyitli Vadeli Akreditif 

     c) Dönülemez Pe�in Akreditif 

     d) Dönülemez Teyitli Pe�in Akreditif 

4.6.1. Güvenlik Aç�s�ndan Akreditifler 

01.07.2007 tarihine kadar güvenlik aç�s�ndan akreditifler dönülebilir (kabili rücu) ve 

dönülemez (gayrikabili rücu) olmak üzere gruplanm�� olsa da UCP 600 kurallar� ile birlikte 

dönülebilir akreditifler kald�r�lm�� ve tüm akreditifler dönülemez ko�uluna sahip olmu�lard�r 

(Can�tez ve di�.,  2011: 70).  

��lemin herhangi bir an�nda lehtara haber vermeden de�i�tirilebilen akreditife dönülebilir 

akreditif (revocable credits) denilmektedir ki UCP 600�e göre tüm akreditifler dönülemez 

olarak aç�labilse de taraflar mutab�k kald���nda dönülebilir akreditif aç�labilir.  

Dönülemez akreditifler (irrevocable credits) ise; lehtar üzerine dü�en görevleri yerine 

getirdikten sonra akreditif talimat�nda yazan �artlar� yerine getirmesi kar��l���nda bankan�n 

ödeme i�lemini yerine getirdi�i ve bundan dönü�ü olmayan akreditif türüdür ayr�ca 

dönülemez akreditif bankan�n herhangi bir anda iste�i üzerine tek tarafl� olarak de�i�tirilemez 

ve iptal edilemez (Bölükba��, 2008: 46).  
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4.6.2. Ödeme Sorumlulu�u Aç�s�ndan Akreditifler 

Lehine akreditif aç�lm�� olan ihracatç�n�n kendini daha güvende hissetmesi için akreditifler 

ödeme sorumlulu�u aç�s�ndan teyitli akreditif ve teyitsiz akreditif olmak üzere iki çe�ittir.  

4.6.2.1. Teyitli Akreditif (Confirmed L/C) 

Akreditif açan banka ihracatç� taraf�ndan yeterince tan�nm�yorsa ihracatç� kendisini güvende 

hissetmek amac�yla çekece�i poliçenin ödenece�i konusunda kendi bankas�ndan teminat 

verilmesini talep etmektedir. Bu �ekilde çekilen poliçe akreditifi açan banka taraf�ndan 

ödenmedi�i takdirde ihracatç�n�n ülkesindeki banka kendisinin ödemeyi yapaca��n� taahhüt 

etmektedir. (Öztürk, 2012).  

Ba�ka bir �ekilde ifade etmek gerekirse teyitli akreditif; arac� bankan�n akreditif aç�ld���n� 

ihracatç�ya bildirirken amir bankan�n talepte bulunmas� durumunda kendi teyidini de 

ekleyerek ihbarda bulundu�u akreditif türü olarak tan�mlanmaktad�r. Dolay�s�yla hem 

ithalatç�n�n ülkesindeki amir banka hem de ihracatç�n�n ülkesindeki arac� banka birlikte 

taahhütte bulunmu� olmaktad�rlar. 

Akreditifte teyit garanti veya kefalet niteli�inde de�ildir, teyidin amac�; amir banka riskini 

tamamen bertaraf ederek lehtara akreditif �artlar�na uydu�u sürece amir bankadan ba��ms�z 

olarak ödeme yapmak böylece lehtara ikinci bir güvence sa�lamakt�r (Özalp, 2007: 45). 

Akreditif metninde teyit talimat�n�n mutlaka al�nm�� olmas� gerekmektedir, aksi takdirde 

akreditif teyitsiz kabul edilir ayr�ca akreditifin dönülemez olarak aç�lm�� olmas� da 

gerekmektedir (Cesur, 2013). 

Örnek olarak Türkiye�de ihracatç�n�n bankas�, geli�mekte olan ülkenin (Orta Do�u ülkeleri, 

Güney Do�u Asya ülkeleri, Latin Amerika ülkeleri gibi) bankas� taraf�ndan aç�lacak bir 

akreditife teyit vermek için yüksek oranl� bir komisyon uygulamakta ve hatta bazen hiç teyit 

vermemesine kar��n AB ülkelerinden birinin bankas� taraf�ndan aç�lacak akreditife daha kolay 

teyit verilmekte ve daha dü�ük oranl� bir komisyon bedeli uygulanmaktad�r. 

4.6.2.2. Teyitsiz Akreditif (Unconfirmed L/C) 

Amir banka taraf�ndan aç�lan akreditife ba�ka banka taraf�ndan teyit ekleme yetkisinin 

verilmedi�i ancak amir banka taraf�ndan görevli bankan�n belirlenebilece�i akreditiflerdir. 

Teyit bankas� üstlenece�i riske kar��l�k bir komisyon ald��� için akreditif masraflar� 
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yükselmektedir ve bu nedenle ithalatç�lar genellikle teyitsiz akreditifi tercih etmektedir 

(�ahin, 2004: 9 aktaran Demir, 2010: 43). 

4.6.3. Ödeme Ko�ullar�na Göre Akreditifler 

Akreditiflerin ödeme ko�ullar� dikkate al�nd���nda görüldü�ünde ödemeli, vadeli ve kabul 

kredili türleri bulunmaktad�r. Ödemenin hangi yolla gerçekle�tirilece�i de akreditif metninde 

aç�k bir �ekilde belirtilmelidir. 

4.6.3.1. Görüldü�ünde Ödemeli Akreditif (At Sight L/C) 

Akreditifte istenen belgelerin ibraz edilmesi üzerine söz konusu belgelerin amir banka veya 

görevli banka -varsa teyit bankas�- taraf�ndan uygun bulunmas�ndan sonra bedeli hemen 

ödenen akreditiflerdir.  

4.6.3.2. Vadeli Akreditif (Deferred Payment) 

Akreditifte �art ko�ulan belgelerin ibraz edilmesi ve bu belgelerin amir banka taraf�ndan 

uygun bulunmas� üzerine bedelin akreditifte öngörülen vadede ödendi�i akreditiflerdir. 

Esasen bütün akreditifler vadelidir, sadece ödemenin vadeli olmas�ndan dolay� vadeli 

akreditifler �ertelemeli ödemeli akreditif� olarak da adland�r�lmaktad�r (Reiso�lu, 2009). 

Özalp�e göre (2007) vadeli akreditif ile ilgili olarak baz� önemli hususlar �u �ekildedir: 

• Ödeme belgeler ibraz edildikten sonra de�il vadesinde yap�l�r. 

• Ödeme i�leminin vadesi akreditif �artlar�na göre belirlenmektedir örne�in kon�imentodan 90 

gün sonra, görüldükten 60 gün sonra gibi. 

• Poliçe yoktur. 

• Daha önceleri vadeli akreditifin �skonto edilebilmesi için akreditifte �skonto ya da erken 

ödeme yap�labilece�ine ili�kin yetki olmas� gerekirken UCP 600�le birlikte getirilen 

düzenleme sayesinde buna gerek kalmam��t�r. 

Vadeli akreditifler genellikle ithalattan önce kontrolü yap�lan ve bir devlet kurumunun 

onay�n� gerektiren g�da ve ilaçla ilgili ticari i�lemlerde kullan�lmaktad�r ve banka mallar�n 

zilyetlik makbuzu kar��l���nda teslimini gerçekle�tirmektedir (Hinkelman, 2002: 77 aktaran 

Cesur, 2013: 25).
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4.6.3.3. Kabul Kredili Akreditif (Acceptance Credit L/C) 

Kabul kredili akreditifte ihracatç� mallar� ihraç ettikten sonra sevk belgeleriyle birlikte 

(anla�maya göre) teyit bankas�, amir banka veya akreditif amiri taraf�ndan kabul edilmek 

üzere poliçeyi kendi bankas�na verir, poliçe kabul edildikten sonra ihracatç�ya geri verilir, 

ihracatç� ya poliçeyi �skonto ettirir ya da vadesine kadar bekler, ithalatç� ise poliçenin 

kabulünden sonra belgelerini bankadan al�r (Ataman ve Sümer, 1996). 

Kabul kredisinde ödeme belli bir süre sonunda yap�l�r ancak bunun için lehtar taraf�ndan bir 

poliçe düzenlenmesi gerekmektedir ve poliçe yaln�z akreditif amiri veya bankalardan biri 

taraf�ndan kabul edilebilece�i gibi amirin kabulüne bankalardan birinin aval (garanti) 

vermesiyle birlikte daha güvenceli bir hâle gelmektedir ki bu al�c� ve sat�c� aras�ndaki 

anla�maya ve al�c�n�n bankas�yla ve bankalar�nda kendi aralar�ndaki kredi ili�kisine göre 

ortaya ç�kmaktad�r (Ak�n, 1999: 195 aktaran Dizk�r�c�, 2004: 102). 

4.6.4. Kullan�l�� Amaçlar�na Göre Akreditifler 

Kullan�l�� amaçlar�na göre akreditifler; adi, devredilebilir, k�rm�z� �artl�, ye�il �artl�, kar��l�kl� 

ve rotatif akreditifler olarak a�a��da detayl� olarak aç�klanmaktad�r. 

4.6.4.1. Adi Akreditif (Fixed L/C) 

Bu akreditifler talimat�nda belirtilen limitinin bir defada kullan�lmas�yla hükümden dü�en 

akreditiflerdir. K�smi sevkiyatlara izin verilmesi ve akreditifteki limitin a��lmamas� ko�uluyla, 

parti sevkiyata ait vesaiklerin ibraz edilmesi hâlinde her bir parti sevkiyat�n ödemesi k�s�m 

k�s�m yap�labilir ve akreditif metninde rotatif ibaresi yer almaz ise bu akreditifler adi akreditif 

olarak kabul görürler (Can�tez ve di�., 2011). 

4.6.4.2. Devredilebilir Akreditif (Transferable L/C)

Devredilebilir akreditif ihracatç� taraf�ndan üçüncü bir �ahsa devredilebilen akreditiftir, 

akreditifle ilgili olan mallar�n ihracatç� firma taraf�ndan üretimi mümkün bulunmuyorsa veya 

ihracatç� bir arac� ise akreditifin üçüncü �ahsa devredilmesi ve ödemenin bu �ahsa yap�lmas� 

söz konusu olmaktad�r.  

Bu tür akreditiflerde ilk lehtar genellikle komisyoncu veya al�c�n�n temsilcisi olup mal� 

kendisi sevk etmez, akreditifi mal� sevk edecek olan ikinci lehtar(lar)a devreder ve bu türdeki 

arac�lar özellikle büyük partiler halindeki mal al�mlar�nda yeterli malî olanaklara yahut banka 

kredilerine sahip olmamalar�ndan dolay� devredilebilir akreditif onlara yard�mc� olmaktad�r 

(Arzova, 2007). 
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Bir akreditifin devredilebilir olmas� için amir banka taraf�ndan akreditif metninde 

devredilebilir (transferable) oldu�unun belirtilmesi gerekmektedir. Di�er yandan bölünebilir 

(divisible), parçalanabilir (fractionable), temlik edilebilir (assignable), aktar�labilir 

(transmissible) gibi terimler akreditifi devredilebilir hale getirmemekte olup aksi halde 

akreditif devredilemez akreditif olarak de�erlendirilmektedir (Öztürk, 2012). Akreditifin 

devredilebilir özellikte olmas�, mallar�n ilk ihracatç� yerine ba�kas� taraf�ndan da sevk 

edilmesine olanak sa�lamaktad�r.  

Özalp�e göre (2007) devredilebilir akreditifin avantajlar�, riskleri, dezavantajlar� a�a��da ifade 

edilmektedir. Devredilebilir akreditifin avantajlar�; 

• Arac� lehtara büyük bir kolayl�k sa�lamaktad�r ve arac� lehtar (birinci lehtar), ikinci lehtara 

devretti�i k�s�m için endi�e duymaz çünkü bankadan talepte bulunabilmesi için akreditife 

uygun evrak haz�rlamas� gerekti�ini bilmektedir. 

• Arac� böyle bir ticari faaliyetin içerisinde oldu�u durumda kendi kaynaklar�n� kullanmak 

zorunda kalmamaktad�r. 

• �kinci lehtarlar ise akreditife uygun ibrazda bulunduklar� sürece banka güvencesinde paras�n� 

alacaklar�ndan emin olurlar. 

• Arac� tacir akreditif açt�rman�n masraf ve formalitelerinden kurtulur. 

• Arac� tacir banka nezdinde kredi limiti tutmak zorunda kalmaz. 

�eklinde s�ralan�rken devredilebilir akreditifin dezavantajlar� ve riskleri ise �u �ekildedir: 

• Al�c� firma (ithalatç�) di�er normal akreditife göre daha fazla risk üstlenir.

• Al�c� tan�mad���, ticari ili�kisi olmayan üçüncü bir taraftan mal almaktad�r. 

• Akreditif devredildi�inde daha fazla ki�i i�in içine girdi�inden sahtekârl�k riski artacakt�r. 

• Akreditif vesaiki birden çok defa incelenmesinden dolay� kaybolma riski fazlala�maktad�r. 

• Amir bankan�n operasyonel kontrolü zorla��r. 

4.6.4.3. K�rm�z� �artl� Akreditif (Red Clause L/C) 

Pe�in ödemeli akreditif olarak da bilinen bu yöntem akreditifin bir k�sm�n�n ya da tamam�n�n 

mal gönderilmeden ya da sevk belgesi bankaya ibraz edilmeden ihracatç�ya kulland�r�lmas�d�r 

(Öztürk, 2012). Bu akreditifler üzerinde önceleri k�rm�z� mürekkeple gösterildi�i için k�rm�z� 
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�artl� akreditif olarak adland�r�lmaktad�r ancak günümüzde bu uygulama geçerlili�ini 

yitirmi�tir (Ba�r�aç�k,1996: 140). 

K�rm�z� �artl� akreditifte, paran�n bir k�sm� mal sevkinden önce ihracatç�ya ödendi�inden 

dolay� amir banka risk üstlenmektedir ve e�er mal gönderilmez ise amir banka ödeme riskiyle 

kar�� kar��ya kalmaktad�r bu nedenle bu tür akreditiflerde genellikle ihracatç�n�n bankas�ndan 

bir teminat mektubu istenmektedir (Öztürk, 2012: 311). 

K�rm�z� �artl� akreditifler daha çok Avustralya ve Yeni Zelanda�dan yün, Afrika ve 

Güneydo�u Asya ülkelerinden çay ithalat�n�n finansman�nda kullan�lmaktad�r ve akreditif 

i�lemlerinde operasyonel riskleri asgariye indirmek için a�a��daki noktalara dikkat edilmelidir 

(Özalp, 2007): 

• Akreditif herhangi bir bankada geçerli (available with any bank) kayd�yla aç�lmamal�, i�tira 

görevli banka ile s�n�rland�r�lmal�d�r. 

• Akreditif i�ler olmal�, lehtar taraf�ndan ibraz edilecek belgeleri aç�kça göstermeli ve di�er 

faktörlere ba�l� olmamal�d�r. 

• Pe�in ödemeli akreditif dosyalar�n�n üzerine i�aret konmal� ve di�er dosyalardan ayr�lmal�d�r. 

• Akreditifin �art�n�n gere�i olarak pe�in ödenecek k�s�m için garanti veya taahhütname 

gerekiyorsa bunlar�n istenilen �artlara haiz olup olmad��� kar��la�t�r�lmal�d�r. 

• Tecrübeli ve uzman ki�iler taraf�ndan i�lemlerin yap�lmas� sa�lanmal�d�r. 

4.6.4.4. Ye�il �artl� Akreditif (Green Clause L/C) 

K�rm�z� �artl� akreditiften kaynaklanan risklerin en aza indirilmek istenmesinden dolay� 

geli�tirilen ye�il �artl� akreditifte; k�rm�z� �artl� akreditifte oldu�u gibi ihracatç�ya bir anlamda 

kredi deste�i sa�lamaktad�r ancak ihracatç�ya avans �eklinde ödeme yap�lmas�na ra�men söz 

konusu avansla al�nan mallar muhabir bankas�n�n mülkiyetinde kalmakta yani ihracatç� 

muhabir bankas�ndan ye�il �artl� akreditife dayanarak avans çekip üretim için mal alsa dahi bu 

mallar�n ambar teslim makbuzlar� muhabir bankan�n ad�na olmaktad�r (Can�tez ve di�. 2011). 

4.6.4.5. Kar��l�kl� Akreditif (Back to Back L/C)  

Kar��l�kl� akreditif birbirinden ba��ms�z iki akreditif i�leminden olu�an, ilk akreditif lehtar�n�n 

ikinci akreditifin amiri oldu�u ve ilk akreditif tutar�ndan ikinci akreditifin ödendi�i i�lemdir. 

Ataman ve Sümer�e göre (1996) kar��l�kl� akreditifte lehtar, akreditifi kendisine ihbar eden 

bankaya ba�vurarak, kendi lehine aç�lm�� bulunan akreditifi teminat göstermek suretiyle 
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ikinci bir lehtar lehine akreditif aç�lmas�n� talep eder ve bankan�n kabul etmesi durumunda ilk 

akreditif �artlar�na ba�l� olarak yeni akreditifi açar. 

Kar��l�kl� akreditifler devredilebilir akreditiflere çok benzemektedirler ancak devredilebilir 

akreditifte bütün akreditif i�lemleri tek bir akreditif mektubu üzerinden yürütülürken burada 

iki ayr� akreditif mektubu bulunmaktad�r:  

1) �thalatç�n�n, ihracatç� lehine açt��� akreditif (orijinal akreditif) 

2) �hracatç�n�n ba�ka ülkedeki imalatç� lehine açt��� akreditif (2.akreditif)  

Orijinal akreditif bu zamana kadar devredilebilir akreditifte dâhil olmak üzere çe�itli türleriyle 

incelenmi� olan akreditiftir ancak ikinci akreditif kar��l�kl� akreditiftir dolay�s�yla ilk 

akreditifin lehtar� ikinci akreditifin amiridir (Koban, 2002: 93 aktaran Dizk�r�c�, 2004: 98). 

Birinci akreditifin açt�ran�, ikinci akreditifin hamiline kar�� hiçbir surette sorumlu de�ildir, 

çünkü aralar�nda herhangi bir hukuki münasebet yoktur (Erdo�an, 2000: 41 aktaran Dizk�r�c�, 

2004: 41). 

4.6.4.6. Rotatif Akreditif (Revolving Credits) 

Rotatif akreditifler; yeni bir akreditif aç�lmas� için bankaya yeniden ba�vurulmaks�z�n, var 

olan akreditifin vadesinin sonuna kadar, kendili�inden sürekli olarak yenilenmesine olanak 

sa�layan bir akreditif türüdür (Finansbank, 1997).  

Akreditif amiri ile lehtar aras�nda devam eden bir i� söz konusu oldu�unda kullan�lan ve her 

sevkiyatta ayr� bir akreditif açmak yerine kararla�t�r�lan sürede yap�lacak olan tek bir akreditif 

olarak tan�nmakla birlikte akreditif kullan�ld�kça ek bir talimata ya da bildirime gerek 

olmaks�z�n ayn� süre ve �artlara tabi olarak yenilenmektedir. (�� Bankas�, 2001 aktaran 

Bozkurt, 2004). Böylece yap�lacak olan yüklü miktardaki harcamalar�n önüne geçilmekte ve 

formalitelerle u�ra�maktan da kaç�n�lmaktad�r. Sat�c� ise bu akreditife güvenerek her 

seferinde akreditif aç�l���n� beklemesine gerek kalmadan imalat�n� h�zl� bir �ekilde 

sürdürebilmektedir.  

Rotatif akreditifler süreye ve miktara ba�l� akreditifler olarak aç�lmaktad�rlar. Miktara ba�l� 

akreditifte akreditif tutar�n�n tamam�, akreditif vadesi boyunca yap�lan her sevkiyatta bir 

k�sm� kullan�lacak �ekilde düzenlenir. (Öztürk, 2012). 

Süreye ba�l� olarak yenilenen akreditiflerin ise birikimli (cumulative) veya birikimsiz 

(noncumulative) olmak üzere iki çe�idi vard�r ve birikimli akreditifte bir önceki dönem için 

kullan�lmayan miktar bir sonraki dönemde kullan�labilmekte iken birikimsiz örnekte ise 
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herhangi bir devrede yap�lmayan yükleme, bir sonraki devreye ilave edilmemektedir (Arzova, 

2007). 

4.7. D�� Ticarette Yayg�n Olarak Kullan�lan Akreditifler

Akreditifler daha önce aç�kland��� üzere çok farkl� çe�itlerde ve niteliklerde olabilmektedirler 

ancak ithalatta ve ihracatta yayg�n olarak kullan�lan akreditif çe�itleri dönülemez, teyitli, 

vadeli ya da pe�in olanlard�r (Can�tez ve di�., 2011).

4.7.1. Dönülemez Vadeli Akreditif (Irrevocable and Deferred L/C) 

Dönülemez vadeli akreditifin kü�at metninde 40A k�sm�nda ��Irrevocable��, 41D bölümünde 

�Deferred veya Def Payment� ve 42P k�sm�nda ise belirli bir vade yaz�l�d�r ve bu �artlara haiz 

olan akreditif dönülemez ve vadeli akreditif olarak tan�mlanmaktad�r (Can�tez ve di�., 2011). 

Dönülemez vadeli akreditifin i�leyi�i a�a��da gösterilmektedir: 

1) Öncelikle tüm akreditif i�lerinde oldu�u gibi al�c� ve sat�c� aras�nda sözle�menin varl��� 

gereklidir. 

 2) Sözle�mede akreditifin mutlaka �dönülemez ve vadeli� oldu�u belirtilmelidir, sözü edilen 

anla�ma ya da anla�ma yerine geçen proforma fatura dikkate al�narak ithalatç� (amir) kendi 

bankas�ndan  (amir banka) ihracatç� (lehtar) lehine akreditif aç�lmas� için ba�vurur. 

3) Akreditifin aç�lmas�na müteakip amir banka sözü edilen akreditifin aç�ld���n� ihracatç�n�n 

ülkesindeki muhabir bankas�na bildirir. 

4) Aç�lan akreditife lehtar�n uygunluk vermesi gerekiyorsa bu durum kü�at mektubunda 

belirtilir ve lehtardan uygunluk istenebilir.  

5) �hracatç� akreditif ko�ullar� alt�nda d�� ticarete konu olan ürünü zaman�nda ithalatç�ya sevk 

eder. 

6) Mallar� ithalatç�ya sevk eden ihracatç�, ihracatla ilgili belgeleri kendi bankas�na teslim 

ederek, ihracat bedelinin vadesinde ödenmesi talebinde bulunur. 

7) Muhabir banka ihracatç�dan ald��� d�� sat�ma konu olan vesaikleri inceler ve e�er yap�lan 

i�lem akreditif �artlar�na uygunsa amir bankaya vesaikleri kendi römiz mektubuyla birlikte 

sevk eder ve akreditifin vadesinde ödenmesi talebinde bulunur. 

8) Muhabir bankan�n yapt��� gibi amir bankada belgeleri inceler ve vesaiklerin uygun 

bulunmas� halinde amir banka taraf�ndan durum ithalatç�ya bildirilir. 
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9) Mal� temsil eden vesaikler ithalatç�ya teslim edilir. 

10) �thalatç� mal�n� gümrükten çeker. 

11) Bu arada akreditif vadesi geldi�inde ilgili hesap amir banka taraf�ndan borçland�r�l�r ve 

muhabir bankaya ihracat bedeli transfer edilir. 

12) Transfer edilen bu bedel daha sonra muhabir banka taraf�ndan ihracatç�ya ödenir. 

4.7.2. Dönülemez Teyitli Vadeli Akreditif (Irrevocable, Confirmed and Deferred L/C) 

Dönülemez teyitli ve vadeli olan akreditiflerin dönülemez vadeli akreditiflerden tek fark� 

akreditife teyit verilmi� olmas�d�r ve bu akreditifin kü�at metninin 40A k�sm�nda 

�irrevocable�, 41D bölümünde �Deferred� veya �Def Payment� ayr�ca 42P k�sm�nda ise 

belirli bir vadenin bulunmas�na ek olarak 49 numaral� bölümde de, �confirm� veya 

�confirmed� ibaresi yaz�l�d�r (Can�tez ve di�., 2011: 80). 

4.7.3. Dönülemez Pe�in Akreditif (Irrevocable, at Sight L/C) 

Amir bankadan ihracat bedeli transfer edildi�inde ilgili bedelin muhabir banka taraf�ndan 

lehtara ödendi�i akreditiftir. 

4.7.4. Dönülemez Teyitli Pe�in Akreditif (Irrevocable, Confirmed, at Sight L/C)

Dönülemez, pe�in ve teyitli olan akreditiflerde teyit veren banka kendisine sevk belgeleri 

uygun bir �ekilde teslim edildikten sonra, ihracat bedeli amir banka taraf�ndan transfer edilsin 

veya edilmesin 5 i�günü içerisinde lehtara ödeme yapmak zorundad�r ki bu nedenle akreditifli 

ödemeler içerisinde ihracatç�lar taraf�ndan en çok tercih edilen akreditif türlerinden biridir 

(Can�tez ve di�., 2011). 

4.8. Akreditif Uygulamalar� 

Akreditif uygulamalar�; akreditifin aç�lmas� ve sonras�ndaki süreç içinde de�i�ebilen 

a�amalardan ötürü farkl�l�klar gösterir. Söz konusu uygulamalar� akreditifin aç�lmas�, 

akreditifin ihracatç�ya bildirilmesi, akreditife teyit verilmesi, belgelerin incelenmesi ve 

akreditif metni �eklinde incelemek mümkündür. 

4.8.1. Akreditifin Aç�lmas�  

Akreditifin aç�lmas� ile ilgili taraflar�n izledi�i süreç a�a��daki �ekilde gösterilmektedir:  
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                                                                                                 Akreditifin aç�ld���n�  

                                                                                                  Lehtara bildirmesini/

                                                                                                  Akreditife teyidini  

                                                                                       eklemesini talep eder 

   

�ekil 7: Akreditifin Aç�l���

Kaynak: Yeni,  2004: 34 aktaran  Y�ld�z, 2007: 62 

 Y�ld�z�a göre (2007: 63) akreditifin aç�l���n�n i�leyi�i a�a��daki gibidir:                                                                       

1) �thalatç� ve ihracatç� aras�nda ödemenin akreditifle yap�laca��n� belirten bir sat�� sözle�mesi 

imzalanmaktad�r. 

2) �thalatç� sat�c� lehine akreditif aç�lmas� için bankas�na müracaat etmekte ve bankas�n�n 

kendisine verdi�i matbu olarak bas�l� akreditif açt�rma formunu, proforma fatura veya sat��

sözle�mesindeki �artlara uygun olarak doldurup bankaya iade etmektedir. 

3) �thalatç�n�n bankas� yani amir banka ödeme yükümlülü�ü ta��d���ndan mü�terisinden kredi 

için gerekli teminat� almakta ve akreditif açt�rma teklif formunda belirtilen �artlara göre 

akreditifi açmaktad�r.  Açt�rma i�lemi genellikle swift mesaj� ile nadiren ise teleks ya da 

mektup format�nda aç�lmaktad�r ki amir banka rambursman bankas�na kararla�t�r�lan tarihte 

teyit bankas�n� ramburse etmesi için �ifreli mesajla talimat vermekte ve kar��l�k ay�rtmaktad�r 

ancak amir bankan�n teyit bankas� nezdinde hesab� varsa ayr�ca bir rambursman bankas� 
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kullan�lmas�na gerek kalmamakta olup akreditif metninde bu bankaya pe�inen yetki 

verilmektedir. 

4) Amir bankan�n gönderdi�i akreditifi alan ihracatç� bankas�, akreditifin do�rulu�unu tespit 

ettikten sonra akreditifin aç�ld���n� yani akreditife teyitini ekledi�ini bildirmekte ve 

ço�unlukla yaz� ekinde akreditifin bir kopyas�n� ihracatç�ya göndermektedir. Teyit bankas� 

akreditife teyit vermek istemiyorsa da en k�sa sürede amir bankaya bildirmek zorundad�r. 

4.8.2. Akreditifin �hracatç�ya Bildirilmesi 

Yukar�da da aç�kland��� üzere akreditif; amir banka taraf�ndan aç�ld�ktan sonra muhabir 

bankaya bildirilir, akreditifi alan muhabir banka öncelikle kü�at mektubunu inceler ve daha 

sonra akreditif lehtara ihbar edilir. Muhabir banka akreditifi lehtara ihbar etme a�amas�nda 

a�a��da gösterilen akreditif aç�l�� bildirim formunu kullanmaktad�r (Can�tez, 2011: 87) 
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                                           B�LGE BANK                     
                                                                                                 No: 
                                AKRED�T�F AÇILI� B�LD�R�M FORMU 
REFERANSIMIZ                             : 03221459
MEBLA�                                          : 49,579.86 EUR 
AKRED�T�F AM�R�                        : TEXTILE ALMATURA 
AKRED�T�F LEHTARI            : G&M DI� T�CARET A.�
AKRED�T�F� AÇAN BANKA       : BANCA POPALARE 
AKRED�T�F VADES�                     : 30 DAYS AFTER CMR DATE 
YÜKLEME VADES�                       : 

Lehinize yukar�da dökümü yaz�l� ihracat akreditifi aç�lm��t�r. Akreditif tahd�nda 
ödeme yap�lmas�n�n akreditif �artlar�na uyulmas� ve akreditifte belirtilen uygun 
vesaikin ibraz�na ba�l� oldu�unu an�msat�r�z. Bu akreditif Vesikal� Krediler için 
Yeknesak Teamüller ve Uygulamalar revizyonu ICC yay�n no 600�e tabidir. Bu 
akreditif çerçevesinde yükleme yap�lmas� ve vesaik ibraz edilmesi hali söz konusu 
ICC yay�n no 600�ün hükümlerinin taraf�n�zcada kabul edilmi� oldu�unu ifade eder. 
              Taraf�n�zca uyulmas� gereken maddeler a�a��da belirtilmi�tir. 

• Söz konusu akreditif  ko�ullar�n�n dikkatle incelenerek, akreditif �artlar�nda 
yerine getirilmesi mümkün olmayan hususlar var ise, yükleme vadesinden 
önce amir firma ile temasa geçilerek taraf�n�zca gerekli düzeltmelerin 
sa�lanmas� kabulünüz halinde akreditif �artlar�na uyulmas� gerekmektedir. 

• Akreditif �artlar�na uygun vesaikin ibraz�nda her vesikadan bir fazla suret 
nezdimizdeki i�lem dosyas�nda saklanmak üzere taraf�m�za gönderilecektir. 

• Sözü edilen akreditif �artlar�na göre masraf ve komisyonlar�n ihracatç�ya ait 
oldu�u ve bu hüküm de�i�medi�i takdirde, bunlar�n ihracatç�lar�n pazarlama 
döviz kontenjanlar�ndan mahsup edilmek suretiyle kar��lanaca��na bilgi 
edinilmesini rica ederiz. 

(�) Bu ihbarname ve ili�ikteki akreditif ihbar�n� size taraf�m�za herhangi bir 
taahhüdü tazammum etmeksizin gönderiyoruz. 
�hbar Komisyonu  : % 0,1 
Dosya Masraf�       : 26 TL 
SW�FT Masraf�     : 7.50 TL 
KONU AKRED�T�F�N TARAFIMIZDA KULLANILIP 
KULLANILAMAYACA�I HUSUSUNU TARAFIMIZA AC�LEN 
B�LD�RMES�N� R�CA EDER�Z.   
                                                                                                                KA�E-�MZA

�ekil 8:  Akreditif Aç�l�� Bildirim Formu
Kaynak: Can�tez ve di�.,  2011: 87  

4.8.3. Akreditife Teyit Verilmesi 

Yukar�da da bahsedildi�i üzere pratikte en çok kullan�lan ve tercih edilen  akreditifler teyitli 

olanlard�r. Amir banka taraf�ndan düzenlenen her akreditife teyit verilmesi söz konusu 

de�ildir, bu durum amir bankan�n ve ülkesinin güvenilirli�iyle alakal�d�r. Muhabir bankan�n 

akreditife teyit vermesi halinde vermi� oldu�u teyide yönelik alaca�� teyit masraf� da yine 

amir bankan�n ve ülkesinin güvenilirli�i ile yak�ndan ilgilidir.  
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4.8.4. Akreditifli Ödemelerde Belgelerin �ncelenmesi ve Rezerv 

�hracatç� akreditif �artlar�na göre mal�n sevkiyat�n� yapt�ktan sonra akreditifte istenilen 

belgeleri muhabir bankaya ibraz eder. Muhabir banka veya teyit bankas� belgelerin akreditif 

�artlar�na uygunlu�unu inceledikten sonra e�er eksik yahut yanl�� ç�karsa vesaiki i�leme 

almay� red edebilir ki �rezerv� ad� verilen bu durumda ihracat bedelinin lehtara ödenmemesi 

söz konusu olur.  

Sevkiyat yap�ld�ktan sonra bankada yap�lan incelemelerde, sevk belgelerinde eksiklerin ve 

yanl��lar�n tespiti sonucunda bankalar i�lemi durdurur, ihracatç�y� bundan haberdar eder ve 

ithalatç�n�n talimat� üzerine ödeme ya yap�lmaz ya da eksik yap�l�r ki bu durum ihracatç� için 

olumsuz bir durumdur (Dizk�r�c�, 2004). Bankan�n rezerv koymas�; akreditif i�leminin 

gerçekle�memesine veya i�lemlerin vesaik mukabiline dönü�mesine neden olabilir. 

Akreditif konular�nda ortaya ç�kan rezerv konular� ise tabloda görüldü�ü üzeredir: 

Tablo 13 
Akreditif Belgelerinde Ortaya Ç�kan Rezerv Konular�

REZERV KONUSU NEDEN SORUMLULUK 

Uyumsuz Bilgiler Farkl� dokümanlarda yazan farkl� bilgiler �hracatç� 

Belge Eksikli�i Akreditifte belirtilen belge yok �hracatç� 

Di�er Di�er belgesel eksiklikler 
�hracatç�, üçüncü taraf 
(�malatç�, ta��y�c� vs.) 

Geç �braz 
Yüklemeden 21 gün geçtikten sonra 

vesaikin ibraz� (ya da akreditifte 
belirtilen süreden) 

�hracatç� 

Ta��y�c�n�n 
Belirtilmemesi ve �mza 

Eksikli�i 

Ta��y�c� ismi kon�imentoda belirtilmemi�
veya ta��y�c� ad�na imzalanmam��t�r. 

Ta��ma hizmet sa�lay�c�s� 

Yanl�� Bilgi 
Belgeler üzerindeki bilgiler akreditifle 

uyumlu de�il 
�hracatç� 

Akreditifin Vadesinin 
Dolmas� 

Akreditif vadesi dolduktan sonra 
belgelerin ibraz� 

�hracatç� 

Yanl�� Mal Tan�m� 
Akreditifte yer alan mal tan�m�ndan 

farkl� bir tan�m�n belgelerde yer almas� 
�hracatç� 

Cironun Eksikli�i veya 
Yanl�� Yap�lmas� 

Kon�imento, sigorta belgesi ve poliçenin 
ihracatç� veya di�er taraf taraf�ndan 

cirolanmamas� 
�hracatç� veya sigorta �irketi 

Geç Yükleme 
Yükleme için verilen günden sonra 

yüklemenin yap�lmas� 
�hracatç�/ta��y�c� 

    Kaynak:  www.Sitpro.org.uk/reports/lettcredr/lettcredr.pdf (26/11/2006) aktaran (Polat, 2008: 215) 

Yukar�da bahsedilen genel durumlar�n d���nda bazen spesifik olarak ihracatla ilgili çe�itli 

vesaikte de yanl��l�k yap�labilmektedir ki rezerv kesintilerinin yan� s�ra ticari faturalarda 

yap�lan yanl��l�klar genel olarak a�a��daki �ekilde s�ralanmaktad�r (Can�tez ve di�., 2011): 

• Faturan�n ihracatç� d���nda bir ba�ka firma taraf�ndan düzenlenmesi 

• �hracatç�n�n unvan� ve adresinde de�i�iklik yap�lmas� 
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• Teslim �eklinin belirtilmemesi ya da akreditif ko�ulunun d���nda olmas� 

• Mallar�n aç�klanmas�, akreditif metninin d���nda olmas� 

• Fatura bedelinin akreditifte belirtilen tutara uymamas� veya bu tutar� a�mas� 

• Akreditifte istenilen mal miktar�n�n d���nda bir miktar�n vurgulanmas� 

• �thalatç�n�n istedi�i say�da faturan�n düzenlenmemesi 

• Faturan�n içeri�inde tutars�zl�k bulunmas� veya teyit edilmemi� silintilerin ve kaz�nt�lar�n 

varl��� 

• Faturalar�n imzalanmamas�, imzalar�n orijinal olmamas� ya da yetkili ki�iler taraf�ndan 

onaylanmam�� olmas� 

• Faturan�n akreditif metninde istenilen belgeleri aynen içermemesi
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5. BÖLÜM UCP 600 KURALLARININ DE�ERLEND�R�LMES� VE 

GET�R�LEN YEN�L�KLER

5.1. UCP 600�e Geçi�

ICC ilk kez 1933 y�l�nda birçok ülkede uygulanan birbirinden ayr� olu�mu� düzenlemeleri 

�yeknesak kurallar�, bir ba�ka deyi�le �bir örnek kurallar� ba�l��� alt�nda birle�tirmi� ve söz 

konusu kurallar 1951 y�l�nda dünya genelinde tacirler taraf�ndan kabul gördükten itibaren 

1962, 1974, 1983, 1993 ve son olarak da 2007�de güncellenmi� bulunmaktad�r (Kring, 2009).

UCP�yi haz�rlayanlar ticarete yön veren geli�meleri her zaman ilgiyle takip etmi�ler ve gerekli 

gördükçe düzenleme yoluna gitmi�lerdir ki 1974 revizyonu k�smen konteyner ve kombine 

ta��mac�l���ndaki de�i�imler nedeniyle, 1983 revizyonu ta��mac�l�k ve haberle�me 

alanlar�ndaki yeni teknik standartlara yan�t verilebilmesi amac�yla, 1993�te yap�lan UCP 500 

ise bask� ve bilgisayar sistemleriyle üretilen belgeleri görüntüleme ile elde edilen imzalar� ve 

elektronik haberle�me yöntemlerini dikkate almak maksad�yla gerçekle�tirilmi�tir (ICC, 2002: 

3 aktaran Y�lmaz ve di�., 2012).  

Anla��laca�� üzere UCP revizyonlar� ça��n gereksinimlerine ayak uydurmak, i�lem ak���n� 

kolayla�t�rmak ve taraflar aras�nda anla�mazl�klar�n minimum seviyeye indirilmesi amac�yla 

düzenlenmi� olup yap�lan her yeni revizyon çal��mas�yla birlikte görülen eksikliklerin 

giderilmesi ya da minimum düzeye indirgenmesi amaçlanm��t�r.  

ICC yetkilileri UCP 500�e geçi� nedenlerini yukar�da s�ralananlara ilave olarak ta��mac�l�k 

sanayindeki yeni geli�melere ve teknolojik uygulamalara uyum sa�lamak ile i�leyi�inin 

iyile�tirilmesi olarak ifade etmi�lerdir. Bu kapsamdaki en önemli sorunlardan biri olarak 

akreditifli ödeme yönteminde ibraz edilen belgelerin yakla��k % 50�sinin rezervler nedeniyle 

geri çevrilmesi neticesinde akreditifin etkinli�inin azalmas� dolay�s�yla i�lemin taraflar 

üzerinde mali yönden negatif bir etki yapmas�, maliyetlerde art��a neden olmas� sonucu 

ithalatç�, ihracatç� ve bankalar�n kâr marjlar�ndaki dü�ü� ifade edilmi�tir (ICC, 2002: 11 

aktaran Y�lmaz ve di�., 2012).  

UCP 400�den UCP 500�e geçerken piyasan�n ihtiyaçlar�na uygun farkl�l�klar getirilmi� ve 

birçok sorun 500 say�l� bro�ür ile giderilmi�tir ancak 500 say�l� bro�ürde �negotiation (i�tira)� 

konusu, 20 (b) maddesi uyar�nca orijinal doküman�n anlam�, �gecikmeksizin� ve �belgenin 

görünü�ü (on its face)� �eklindeki ifadelerden ne anla��laca�� konular�nda ciddi s�k�nt�lar� 

beraberinde getirmi� bununla birlikte �reasonable time (makul süre)� ve �reasonable care 

(makul özen)� ifadelerinin anla��lmas� çok uzun süreler alm��t�r (Polat, 2008: 217 aktaran 
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Gül, 2010). Her ne kadar revizyonlarla de�i�iklikler yap�lsa ve önlemler al�nsa da taraflar 

aras�ndaki münasebetlerle birlikte yeni sorunlar�n varl��� ortaya ç�kmaktad�r ve bu yeni durum 

ise taraflar� ko�ullar� iyile�tirmek amac�yla yeni düzenlemeler yap�lmas�na sevk etmektedir. 

Amac� kar��layamayan ifadeler, yanl�� yorumlar, kullan�lan dil gibi sorunlar� ihtiva eden UCP 

500 belgesi her ne kadar özellikle akreditif konusunda i�leyi�in kolayla�t�r�lmas� amac�yla 

düzenlenmi� olsa da rezerv oran�n�n % 50�lerden a�a�� çekilmesi gerçekle�memi�, tersine 

yükselmi�tir. UCP 600 revizyon çal��malar�na ba�land���nda dünya çap�nda yap�lan birkaç 

ara�t�rma akreditifler alt�nda ibraz edilen belgelerin % 70�inin rezervler nedeniyle ilk ibrazda 

geri çevrildi�ini dolay�s�yla akreditifin bir ödeme arac� olarak piyasadaki pay�n� 

sürdürmesinde ciddi sorunlar ya�anabilece�ini göstermektedir (UCP 600, 2007 aktaran Gül, 

2010).  

UCP 600 üç y�ll�k bir çal��man�n ürünü olup; kurallar�n revizyonu h�zla de�i�en teknoloji ve 

geli�en ileti�im olanaklar�n�n getirdi�i �artlara göre düzenlenmi�, cari uygulamalar�n 

ihtiyaçlar�na cevap verebilmek ve ödemelerin ask�ya al�nmas�na neden olan rezerv sorunlar�n� 

minimum düzeye indirebilmek maksad�yla UCP 500�ün geçerli oldu�u y�llarda ICC 

Bankac�l�k Komisyonu�nun çe�itli akreditif ayr�nt�lar�na ve sorunlar�na ili�kin verdi�i be�

yüzü a�k�n görü� (ICC Opinions), ICC�nin Bilirki�i Hizmeti (DOCDEX) çerçevesinde verdi�i 

kararlar ve UCP kurallar�n�n uygulanmas�n� etkileyen mahkeme kararlar� da dikkate al�narak 

gerçekle�tirilmi�tir (Rowe, 2005: 68 aktaran Gül, 2010).  

5.2. UCP 600�de Yenilikler ve De�i�iklikler 

Uluslararas� ticaret riskli bir alan oldu�undan dolay� bu alanda gerekli düzenlemeleri yapan 

dünya çap�nda bir mahkeme ve detayl� bir kanun bulunmamaktad�r. 

 ICC�nin 85 y�ll�k birikiminin bir göstergesi olarak ortak bir zemin ve asgari anlamda 

mü�terek olarak UCP ve ISCP kurallar� olu�mu� ve bugünkü noktaya gelinmi�tir. Ancak 

kurallar�n uygulanmas� ve anla��lmas�, kurallara göre akreditif metinlerinin ve belgelerin 

haz�rlanmas�nda süreç içinde yer alan taraflar�n bilgi ve hassasiyet düzeyleri farkl�l�k 

göstermektedir (Polat, 2008).

Yeknesak kurallar�n düzenlenmesinde yap�lan birinci de�i�iklik UCP 500 içerisinde yer alan 

49 madde, UCP 600 kapsam�nda 39 maddeye indirilmi�tir ki bu süreç baz� maddelerin 

kald�r�lmas� baz� maddelerin ise birle�tirilmesi �eklinde gerçekle�mi�tir (Y�lmaz ve di�., 

2012). 



���

�

ICC�nin en son revizyonu olan UCP 600 yay�n� UCP 500�e göre birtak�m katk�lar içerse de 

tüm sorunlar� ortadan kald�racak bir mekanizmada sunmamaktad�r ve tüm teknik detaylar 

belirtilmemekle birlikte temel olarak �u farkl�l�klardan bahsedilebilir (Özalp, 2007: 197-202 

aktaran Polat, 2008: 218-220): 

• UCP 500�de da��n�k olarak ve de�i�ik yerlerde bulunan tan�mlar derli toplu bir �ekilde bir 

araya getirilmi� ve bir nevi sözlük maddesi olu�turulmu�tur (Md 2). Bu madde kapsam�nda 

Advising Bank, Applicant, Banking Day, Beneficiary, Confirmation, Confirming Bank, 

Credit, Issuing Bank, Nominated Bank ile birlikte Honour, Complying Presentation, 

Negotiation, Presentation, Presenter tan�mlar� eklenmi�tir. 

• UCP�de yap�lan de�i�iklikler bir maddede (Md 3) bir araya getirilmi� ve dönülemezlik, el 

yaz�s� ve onaylanma (legalized, visaed, certified), belgeyi tan�mlamak için kullan�lan ifadeler 

(first class, qualified, independent, official, competent, local) ile birlikte (on or about, to-until 

ve from after) ifadeleri ve ne anlama geldikleri bu maddede ele al�nm��t�r. 

• Bir akreditif dönülemez (irrevocable) olarak belirtilmese dahi o akreditif dönülemezdir (Md 

3). Bu anlamda revocable akreditifler UCP 600 kapsam�nda standart olarak yer almamaktad�r. 

• Görevli banka gi�esinde kullan�mda olan bir akreditif ayn� zamanda amir banka gi�elerinde de 

kullan�mdad�r ve UCP 500�de �freely negotiable� olarak geçen ifade �freely available� olarak 

de�i�tirilmi�tir dolay�s�yla herhangi bir bankan�n gi�esinde kullan�mda olacak akreditif tüm 

yöntemlerle kullan�ma aç�k hale gelmektedir (Md 6).

• Amir bankan�n yükümlülü�ü (Md 7) ve teyit bankas�n�n yükümlülü�ü (Md 8) ayr� ayr� 

belirtilmi�tir ayr�ca en önemli de�i�ikliklerden biri vadeli ve kabul kredili akreditiflerde amir 

bankan�n vadesinde yapaca�� ödemenin �skonto i�lemi yap�p yapmad���na bak�lmaks�z�n 

ödemenin vadesinde gerçekle�tirilmesi yönündedir (Md 7). 

• De�i�ikliklere ili�kin yükümlülükler, de�i�ikliklerin ret veya kabulünün nas�l belirlenece�i ve 

bu ret veya kabulün bildiriminin nas�l olmas� gerekti�i de yeni bir madde ile kurala 

ba�lanm��t�r (Md 10). 

• UCP 600 kapsam�nda en önemli konulardan birisi de tüm akreditiflerin otomatikman 

�skontolu olmas�d�r. Bir poliçeyi kabul etmesi veya vadeli ödeme yükümlülü�üne girmesi için 

bir bankay� görevlendiren amir banka, görevli bankan�n kabul etti�i bir poliçeyi veya girdi�i 

vadeli ödeme yükümlülü�ünü sat�n almas� veya ön ödeme yapmas� için o görevli bankay� 

yetkili k�lmaktad�r (Md 12). 

• Belgelerin incelenmesine ili�kin standartlar ve uygun ibraz�n belirlenmesi de yine UCP 

500�deki gibi ayr� bir madde ile ele al�nm��t�r (Md 14); bir ibraz�n uygunlu�unun incelenmesi 

için ibraz gününü izleyen azami 5 banka i� gününe kadar bankan�n vesaik inceleme süresi 
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bulunmaktad�r. Di�er yandan rezervlerin azalt�lmas�na ili�kin yeni bir bak�� aç�s� ve yorum 

getirilmi� ve bu kapsamda �bire bir ayn�l�k� yerine �ters dü�meme� prensibi getirilmi�tir. 

• Yükleme tarihinden sonraki 21 takvim gününden daha geç olmamak kayd�yla fakat her 

hâlükârda akreditifin vade tarihinden geç olmamak üzere ibraz gerçekle�tirilmelidir (Md 14). 

• Rezervli/Uygun olmayan belgeler, rezerv kald�rma ve bildiri ise yine özel bir madde ile (Md 

16) belirlenmi�tir. Genel çerçevesi ayn� olmakla birlikte bankalarca gönderilen ret bildirisinin 

tek bir �ekilde olaca�� belirtilmi�tir ve bu bildirinin süresi ibraz gününü izleyen be�inci i�

günü bitiminden geç olmamak üzere bir süreye ba�lanm��t�r. 

• �braz� �art ko�ulan her bir belge için en az bir adet orijinali ibraz edilmelidir ve belgenin 

kendisi orijinal olmad���n� belirtmedi�i sürece belgeyi düzenleyenin orijinal görünümlü bir 

imzas�, i�areti, ka�esi veya etiketi belgenin orijinal olarak i�leme al�nmas�n� gerektirecektir 

(Md 17). 

• Ta��ma belgelerine ait hususlar ise her bir ta��ma belgesi için ayr� ayr� belirtilmi�tir (Md 

19�dan Md 25�e kadar). Bu düzenlemeyle birlikte dü�ünülmesi gereken ba�ka bir husus ise 

SWIFT uygulamas� ile birlikte getirilen 44E ve 44F alanlar�n�n limanlar� göstermesidir. 

• Bir akreditif ta��ma belgesinin �clean on board� �art�n� içerse bile �clean� sözcü�ünün bir 

ta��ma belgesinde gözükmemesi gerekmektedir ve bu ifade aç�k bir �ekilde (Md 27)�de ifade 

edilmi�tir. 

• Sigorta belgesi, kapsam� ve tutar�na ili�kin düzenlenen madde ile (Md 28) acenteye �vekil 

(proxy)� kavram� da eklenmi� olup akreditifte istenilen sigorta tutar� belirli bir yüzde tutar� 

olarak belirtildi�i takdirde bu oran�n asgari bir tutar olarak anla��lmas� gerekmektedir. 

• K�smi kullan�mlar ve k�smi yüklemelere ili�kin olarak ibraz edilen belgeler birden fazla 

tak�mdan olu�tu�u takdirde bu belgelerde gösterilen yükleme tarihlerinden en geç olan� 

yükleme tarihi olarak al�nacakt�r (Md 31). 

• UCP 500 kapsam�nda da yer alan, önemine binaen ayr� bir paragraf olarak Md 35�te vurgu 

yap�lan bir husus �u �ekilde ifade edilmektedir: Görevli banka bir ibraz�n uygun oldu�unu 

belirledi�i ve belgeleri amir bankaya veya teyit bankas�na gönderdi�i takdirde görevli banka 

ibraz� kar��lam�� veya i�tira etmi� olsa da olmasa da belgelerin görevli banka ile amir banka 

veya teyit bankas� aras�nda kaybolmas� halinde görevli bankaya ve lehtara korunma 

sa�lanmakta ve bu kapsamda, amir banka veya teyit bankas� ibraz� kar��lamal�, i�tira etmeli 

veya o görevli bankay� ramburse etmelidir. 

• Terör eylemleri de mücbir sebeplere eklenmi�tir (Md 36). 

UCP 500�den UCP 600�e geçi� ICC taraf�ndan yay�nlanan ISBP ile de birlikte dü�ünülmesi 

gerekti�inden ve ISBP 645 no�lu yay�n UCP 500�e yönelik haz�rlanm�� bulundu�undan; UCP 
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600 ile birlikte yeni ISBP 681 yürürlü�e girmi� ve yeni yay�n hem içerik hem de madde say�s� 

itibariyle tabii olarak farkl�l�klar içermektedir (Erdemol, 2007: 3-4 aktaran Polat, 2008).  

A�a��daki tablolarda s�ras�yla UCP 500 ile UCP 600�ün sistematik yap�lar� izah edilerek, ilgili 

hususlar mukayese edilmektedir: 

Tablo 14 
UCP 500�ün Sistematik Yap�s� 

ANA BA�LIK MADDE KONU 
A.Genel Hükümler ve 

Tan�mlar 
1 Uygulama Alan� 
2 Akreditifin Anlam� 
3 Sözle�meler Kar��s�nda Akreditifler 
4 Mallar/Hizmetler/Yap�lan ��ler Kar��s�na 

Belgeler 

5 Akreditifin Aç�lmas�na ve De�i�tirilmesine 
�li�kin Talimat 

B. Akreditifin Biçimi ve 
�hbar� 

6 Dönülebilir/Dönülemez Akreditifler 
7 �hbar Bankas�n�n Yükümlülü�ü 
8 Bir Akreditifin Hükümsüz K�l�nmas� 
9 Amir Bankalar�n�n ve Teyit Bankalar�n�n 

Yükümlülü�ü 

10 Akreditifin Tipleri 
11 Tel Haberle�mesi ile Aç�lan Akreditifler ve 

Ön �hbarl� Akreditifler 
12 Tam ve Aç�k olmayan Talimat 

C. Yükümlülükler ve 
Sorumluluklar 

13 Belgelerin incelenmesine �li�kin Standart 

14 Akreditif �artlar�na Uymayan 
(Çeli�kili/Rezervli) Belgeler ve Bildiride 

Bulunma 
15 Belgelerin Geçerlili�ine �li�kin Sorumluluk 

Al�nmamas�
16 Mesajlar�n Çekilmesine �li�kin Sorumluluk 

Al�nmamas�
17 Mücbir Sebep
18 Talimat Verilen Taraf�n Eylemine �li�kin 

Sorumluluk Al�nmamas�
19 Bankalar Aras�ndaki Rambursman 

Düzenlemeleri
D. Belgeler 20 Belgeleri Düzenleyenlere �li�kin Belirsizlik

21 Belgelerin Düzenleyicilerinin veya 
�çeriklerinin Belirtilmemesi 

22 Akreditifin Aç�l�� Tarihi Kar��s�nda Belgelerin 
Düzenlenme Tarihi 

23 Deniz/ Okyanus Kon�imentosu
24 Ciro Edilemez Denizyolu Ta��ma Senedi
25 Charter Party Kon�imentosu 
26 Çok �ekilli (Multimodal) Ta��maya �li�kin 

Ta��ma Belgesi
27 Havayolu Ta��ma Belgesi
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Tablo 14 Devam� 
28 Karayolu, Demiryolu veya Karasal Suyolu 

Ta��ma Belgeleri
29 Kurye ve Posta Makbuzlar�
30 Navlun Komisyoncular� (Freight Forwarders) 

Taraf�ndan Düzenlenen Ta��ma Belgeleri 

31 �Güverte Üzerinde�, �Yükletenin Tart� ve 
Say�m�na Göredir�, �Gönderenin �smi�

32 Temiz Ta��ma Belgeleri 
33 Navlunu Ödenecek/Ödenmi� Ta��ma 

Belgeleri
34 Sigorta Belgeleri
35 Sigorta Kapsam�n�n Tipi
36 Tüm Riskler ve Sigorta Kapsam�
37 Ticari Faturalar
38 Di�er Belgeler

E. Çe�itli Hükümler 39 Akreditif Tutar�na, Miktara ve Birim Fiyat�na 
�li�kin �zinler 

40 K�smi Sevkiyat ve K�smi Kullan�mlar
41 Parti Parti Sevkiyat ve Kullan�mlar
42 Akreditif Vadesi ve Vesaikin �braz Yeri
43 Vade Bitimine �li�kin S�n�rlama
44 Vade Bitim Tarihinin Uzat�lmas�
45 �braz Saatleri
46 Sevk Tarihlerine �li�kin Genel �fadeler
47 Sevkiyat Sürelerine �li�kin Tarih Terimleri

F. Devredilebilir 
Akreditif

48 Devredilebilir Akreditif 

G. Akreditiften Do�an 
Paralar�n Temlik 

Edilmesi

49 Akreditiften Do�an Paralar�n Temlik 
Edilmesi 

Kaynak: Y�lmaz ve di�., 2012: 391-393 

Tablo 14�de görüldü�ü gibi UCP 500 yedi ana ba�l�k alt�nda (1.Genel Hükümler ve Tan�mlar, 

2. Akreditifin Biçim ve �hbar�, 3. Yükümlülükler ve Sorumluluklar, 4.Belgeler, 5.Çe�itli 

Hükümler, 6.Devredilebilir Akreditif, 7.Akreditiften Do�an Paralar�n Temlik Edilmesi) 

toplam 49 maddeden olu�maktad�r. 
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Tablo 15 
UCP 600�ün Sistematik Yap�s� 

MADDE KONU 
1 UCP�nin Uygulanmas�
2 Tan�mlar
3 Yorumlar
4 Sözle�meler Kar��s�nda Akreditifler
5 Mallar, Hizmetler veya Yap�lan ��ler Kar��s�nda 

Belgeler
6 Kullan�m Yöntemi, Vade Tarihi ve �braz Yeri
7 Amir Bankan�n Yükümlülü�ü
8 Teyit Bankas�n�n Yükümlü�ü
9 Akreditiflerin ve De�i�iklerin �hbar Edilmesi

10 De�i�iklikler
11 Telekomünikasyon Arac�l��� �le Gönderilen, Ön 

�hbar� Yap�lan Akreditifler ve De�i�iklikler 
12 Görevlendirme
13 Bankalar Aras� Rambursman Düzenlemeleri
14 Belgelerin �ncelenmesine �li�kin Standart
15 Uygun �braz
16 Rezervli /Uygun Olmayan Belgeler, Rezerv 

Kald�rma ve Bildiri
17 Orijinal Belgeler ve Kopyalar
18 Ticari Fatura
19 En Az �ki Farkl� Ta��ma �eklini Kapsayan 

Ta��ma Belgesi
20 Kon�imento
21 Ciro Edilemez Denizyolu Ta��ma Senedi
22 Charter Party Kon�imento
23 Havayolu Ta��ma Belgesi
24 Karayolu, Demiryolu veya Karasal Suyolu 

Ta��ma Belgeleri 
25 Kurye Al�nd�s�, Posta Al�nd�s� veya Postalama 

Sertifikas�
26 �Güverte Üzerinde�, �Yükletenin Tart�, Say�m ve 

�çerik� Beyan� ve Navluna Ek Masraflar 
                                    27 Temiz Ta��ma Belgesi

28 Sigorta Belgesi Kapsam� ve Tutar�
29 Vade Tarihinin veya �braz�n Son Gününün 

Uzat�lmas�
30 Akreditif Tutar�nda, Mal Miktar�nda ve Birim 

Fiyatlar�nda Tolerans
31 K�smi Kullan�mlar veya K�smi Yüklemeler
32 K�s�mlar/Partiler Halinde Kullan�mlar veya 

Yüklemeler
33 �braz Saatleri
34 Belgelerin Geçerlili�ine �li�kin Sorumluluk 

Üstlenilmesi
35 Mesajlar�n �letilmesine ve Çeviriye �li�kin 

Sorumluluk Üstlenilmesi
36 Mücbir Sebep
37 Talimat Verilen Taraf�n Eylemleri �çin 

Sorumluluk Üstlenilmemesi
38 Devredilebilir Akreditifler
39 Akreditiften Olu�acak Fonlar�n Temliki

Kaynak: Y�lmaz ve di�., 2012: 394 

Tablo 15�de UCP 600�ün sistematik yap�s�na bak�ld���nda ise UCP 500�den farkl� olarak ana 

ba�l�klar�n kald�r�ld���n� ve her bir maddenin kendinden ba��ms�z ama sistematik bir devam 
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sürecinde olu�turuldu�unu ve UCP 600�ün toplamda 39 maddeden meydana geldi�i 

görülmektedir. 

UCP 600�de görülen önemli say�labilecek bir de�i�iklik; UCP 500 kapsam�nda 49 maddeden 

ayr� olarak ama UCP 500 içerisinde yer alan, akreditif kapsam�nda ibraz edilen belgelerin 

orijinal olup olmad���n�n belirlenmesi ve bu kapsamdaki düzenlemeleri netle�tirmek amac�yla 

olu�turulan dört adet durum notunun �UCP 500�e Ait Baz� Konulardaki Yanl��

Yorumlamalar�n Düzeltilmesi �çin ICC Durum Notlar�� ba�l��� alt�nda  ifade edilmesidir 

(Y�lmaz ve di�., 2012). Dolay�s�yla UCP 600�ün düzenlenmesindeki amac�n bu ba�lamda 

daha önce ortaya ç�kan baz� sorunlar�n düzeltilmesi sürecinde faydal� bir bak�� aç�s� getirmesi 

ve özellikle rezerv oranlar�nda dü�ü� sa�lanmas� oldu�u dü�ünülebilmektedir. Y�lmaz ve 

di�.�ne göre (2012); ilgili düzenlemelerde görülen bir di�er de�i�iklik ise UCP 600 

kapsam�nda mevcut kurallar�n ve bu kurallar içerisindeki maddelerin istenildi�inde veya 

gerek duyuldu�unda biri veya birkaç�n�n kapsam d��� b�rak�lmas�d�r ki önemli bir de�i�iklik 

olarak görülen bu opsiyon taraflar�n istedikleri takdirde daha esnek bir yap�y� meydana 

getirmelerine olanak sa�larken, akreditif bilgisi yeterli olmayan taraf� di�er taraf�n kötü 

niyetine kar�� korunmas�z hale getirmektedir.  
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6. BÖLÜM UCP 600�E GÖRE BANKALARDA AKRED�T�F 

UYGULAMALARININ DE�ERLEND�R�LMES�

6.1. Çal��man�n Amac� 

Bu çal��man�n amac� UCP 600�e göre akreditifli ödemelerin bankalardaki güncel 

uygulamalar�n�n incelenmesidir. Söz konusu amaç do�rultusunda elde edilen tüm veriler; 

ülkelere göre ithalat ve sipari� miktar�, vade türü ile teyitli olup olmamas�na göre 

irdelenmektedir.

6.2. Çal��man�n Kapsam� 

Yukar�da ifade edilen amaç do�rultusunda bir kat�l�m bankas�n�n 2013 y�l�na ait ithalatta 

kullan�lan akreditifli ödeme verileri elde edilebilmi�tir. �lgili verilerde akreditif aç�lan ülkeler, 

sipari� say�lar� ve ithalat tutarlar� ile vade durumuna ilaveten akreditifin teyitli olup 

olmamas�na dair bilgiler yer almaktad�r. 

6.3. Çal��man�n Yöntemi 

Bir kat�l�m bankas�ndan 2013 y�l�nda gerçekle�tirilen ithalatta akreditifli ödeme yöntemine 

dair elde edilen veriler SPSS 20.0 program�nda kullan�larak Pearson Ki-Kare ve t testlerinde 

de�erlendirilmi�tir. 

6.4. Çal��ma Sonuçlar�n�n De�erlendirilmesi 

Yukar�da ifade edilen detaylara sahip veriler a�a��daki tabloda toplam ithalat tutar�na göre 

s�ralanarak her bir ülkeden yap�lan ithalat tutarlar�, sipari� say�lar�, her bir sipari�e dü�en 

ortalama ithalat tutarlar�, her ülkenin toplam ithalat ve toplam sipari� say�s� içindeki pay� 

gösterilmi�tir: 

Tablo 16 
Ülkelerden Yap�lan �thalat Miktar�na Göre S�ralama 

Ülke Sipari�

Say�s� 

Toplam �thalat 

(USD) 

Ortalama 

�thalat (USD) 

�thalat�n Standart 

Sapmas� 

Toplam �thalat 

Tutar�n�n Pay� 

(%) 

Toplam Sipari�

Say�s�n�n  Pay� 

(%) 

1) Çin 1289 172.060.032,99 133.483,3460 200.386,84138 13,47060585 30,66857007 

2) �sviçre 92 140.936.833,76 1.531.922,1061 1.567.845,11227 11,0339659 2,188912681 

   3) �ngiltere 62 89.501.046,50 1.443.565,2661 2.703.724,05921 7,007050386 1,475136807 

� �
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Tablo 16 Devam� 

4) ABD 115 87.937.259,51 764.671,8218 789.440,63703 6,884621267 2,736140852 

5) Almanya 114 86.956.169,09 762.773,4131 1.471.573,89151 6,807811551 2,712348323 

6) Hindistan 304 70.688.147,39 232.526,8006 338.987,05226 5,534185686 7,23292886 

7) �talya 173 65.495.309,71 378.585,6053 883.019,77248 5,127637644 4,116107542 

8) Kore 

Cumhuriyeti 

(Güney Kore) 

362 58.530.868,95 161.687,4833 309.697,21552 4,58239053 8,612895551 

9) Irak 2 52.800.000,00 26.400.000,0000 1.979.898,98732 4,133719938 0,047585058 

10) Singapur 48 41.702.411,50 868.800,2396 1.529.851,14027 3,264888066 1,142041399 

11) Türkiye 97 32.051.377,62 330.426,5734 620.584,06788 2,509307172 2,307875327 

12) Pakistan 111 31.702.223,75 285.605,6194 381.038,97396 2,481971863 2,640970735 

13) Suudi 

Arabistan 

45 3.0697.497,66 682.166,6147 759.677,74932 2,403311707 1,070663812 

14) Vietnam 210 29.393.888,31 139.970,8967 147.588,07175 2,301251935 4,996431121 

15) Birle�ik Arap 

Emirlikleri 

63 27.446.768,90 435.662,9984 812.757,25014 2,148811663 1,498929336 

16) Tayvan 217 27.103.565,18 124.901,2220 129.821,08375 2,121942193 5,162978825 

17) Hong Kong 164 24.560.692,15 149.760,3180 170.626,66637 1,922860281 3,90197478 

18) Endonezya 156 23.489.261,17 150.572,1870 197.166,36919 1,838977788 3,711634547 

19) Banglade� 98 207.93732,12 212.180,9400 271.864,81763 1,627944414 2,331667856 

20) Hollanda 20 20.541.349,03 1.027.067,4515 1.649.502,36187 1,608185304 0,475850583 

21) Danimarka 7 19.256.680,00 2.750.954,2857 2.845.105,28738 1,507608372 0,166547704 

22) Avusturya 7 12.519.793,41 1.788.541,9157 1.402.109,94257 0,980176508 0,166547704 

23) Sri Lanka 61 11.171.237,88 183.135,0472 193.310,08964 0,874597893 1,451344278 

24) Malezya 38 8.493.193,96 223.505,1042 317.162,91877 0,664933432 0,904116108 

� �
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Tablo 16 Devam� 

25) Belçika 10 7.479.681,86 747.968,1860 645.836,42973 0,585585417 0,237925291 

26) Rusya 16 7.108.545,03 444.284,0644 514.129,36859 0,556529059 0,380680466 

27) Uruguay 1 6.376.500,00 6.376.500,0000 6.376.500,00 0,499217144 0,023792529 

28) Tayland 59 6.366.053,28 107.899,2081 100.525,29999 0,498399268 1,40375922 

29) M�s�r 26 5.944.843,20 228.647,8184 265.891,79411 0,465422668 0,618605758 

30) �spanya 48 5.312.688,76 110.681,0158 124.618,99417 0,415931202 1,142041399 

31) Romanya 7 5.095.423,93 727.917,7043 978.838,64833 0,398921506 0,166547704 

32) Fransa 13 4.700.459,23 361.573,7869 535.538,66739 0,36799966 0,309302879 

33) Japonya 30 3.966.740,35 132.224,6783 258.786,55588 0,310556698 0,713775874 

34) Yunanistan 9 3.850.560,03 427.840,0033 778.284,65024 0,301460924 0,214132762 

35) Tunus 6 3.245.109,28 540.851,5467 596.184,14464 0,254060093 0,142755175 

36) �sveç 5 2.351.543,55 470.308,7100 835.157,48790 0,184102698 0,118962646 

37) Finlandiya 2 2.201.810,53 1.100.905,2650 1.006.247,93020 0,172380077 0,047585058 

38) Polonya 18 2.182.330,79 121.240,5994 120.329,82658 0,170855006 0,428265525 

39) Portekiz 9 1.964.622,95 218.291,4389 123.526,30859 0,153810626 0,214132762 

40) Filipinler 9 1.903.047,00 211.449,6667 116.013,50256 0,148989836 0,214132762 

41) Benin 1 1.615.259,52 1.615.259,5200 1.615.259,5200 0,126458911 0,023792529 

42) Ukrayna 1 1.537.000,00 1.537.000,0000 1.537.000,0000 0,120331961 0,023792529 

43) �skoçya 1 1.506.000,00 1.506.000,0000 1.506.000,0000 0,117904966 0,023792529 

44)Türkmenistan 1 1.475.000,00 1.475.000,0000 1.475.000,0000 0,115477972 0,023792529 

45) Lüksemburg 3 1.357.154,50 452.384,8333 485.884,51827 0,10625183 0,071377587 

46) Makao 7 1.323.020,00 189.002,8571 179.256,35988 0,103579435 0,166547704 

� �
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Tablo 16 Devam� 

47) Panama 1 1.300.000,00 1.300.000,0000 1.300.000,0000 0,101777195 0,023792529 

48) Macaristan 1 1.039.336,07 1.039.336,0700 1.039.336,0700 0,081369777 0,023792529 

49) Çek     

Cumhuriyeti 

7 1.007.686,12 143.955,1600 139.667,23622 0,078891898 0,166547704 

50) Kazakistan 1 873.465,22 873.465,2200 873.465,2200 0,068383723 0,023792529 

51) Kuveyt 4 811.057,50 202.764,3750 96.083,00969 0,063497814 0,951701117 

52) Gürcistan 1 741.000,00 741.000,0000 741.000,0000 0,058013001 0,023792529 

53) Kanada 2 678.812,00 339.406,0000 218.363,05931 0,053144294 0,047585058 

54) Güney Afrika 

Cumhuriyeti 

2 674.300,00 337.150,0000 343.922,59623 0,052791048 0,047585058 

55) Sudan 1 652.071,72 652.071,7200 652.071,7200 0,051050793 0,023792529 

56) Letonya 1 561.600,00 561.600,0000 561.600,0000 0,43967748 0,023792529 

57) �srail 4 475.922,42 118.980,6050 91.887,70385 0,037260038 0,095170117 

58) Virjin 

Adalar�/�ngiliz 

3 459.856,00 153.285,3333 27.559,82121 0,036002195 0,071377587 

59) Etiyopya 4 431.575,00 107.893,7500 93.592,76231 0,033788072 0,095170117 

60) Fas 2 400.774,29 200.387,1450 13.594,62991 0,031376679 0,047585058 

   61) Brezilya 9 397.512,08 44.168,0089 21.790,27901 0,031121281 0,214132762 

62) Bulgaristan 3 392.280,04 130.760,0133 71.010,59043 0,030711663 0,071377587 

63) Meksika 4 310.625,18 77.656,2950 19.468,33090 0,024318892 0,095170117 

64) Kore 

Cumhuriyeti 

(Kuzey Kore) 

4 253.178,72 63.294,6800 2.050,87743 0,0198214 0,095170117 

65) Kenya 1 230.230,00 230.230,0000 230.230,0000 0,018024741 0,023792529 

66) Filistin 1 225.200,00 225.200,0000 225.200,0000 0,017630942 0,023792529 

� �
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Tablo 16 Devam� 

67) Arjantin 1 157.000,00 157.000,0000 157.000,0000 0,012291554 0,023792529 

68) Slovakya 1 131.625,00 131.625,0000 131.625,0000 0,010304941 0,023792529 

69) �rlanda 1 124.571,23 124.571,2300 124.571,2300 0,0097527 0,023792529 

70) S�rbistan 1 116.174,95 116.174,9500 116.174,9500 0,009095354 0,023792529 

71)  Tacikistan 1 57.800,00 57.800,0000 57.800,0000 0,004525171 0,023792529 

72) Maritus 1 34.000,00 34.000,0000 34.000,0000 0,002661865 0,023792529 

73) Honduras 1 21.533,20 21.533,2000 21.533,2000 0,001685837 0,023792529 

74) Nijerya 1 20.700,00 20.700,0000 20.700,0000 0,001620606 0,023792529 

75) Katar 1 14.463,63 14.463,6300 14.463,6300 0,00113236 0,023792529 

76) Avustralya 1 12.800,00 12.800,0000 12.800,0000 0,001002114 0,023792529 

Toplam 4203 1.277.299.884,70 303.901,9473 912.744,75227 100 100 

�thalat tutarlar�na göre yap�lan s�ralamaya göre banka mü�terilerinin en fazla akreditifli ödeme 

yapt��� 10 ülke Çin, �sviçre, �ngiltere, ABD, Almanya, Hindistan, �talya, Güney Kore, Irak ve 

Singapur�dur. S�ralama Türkiye, Pakistan, Suudi Arabistan, Vietnam ve Birle�ik Arap 

Emirlikleri �eklinde devam ederek toplamda 76 ülkeden ithalat yap�ld��� ve bu ülkelere 

1.277.299.884,70 USD tutar�nda ödeme gerçekle�tirildi�i anla��lmaktad�r. En çok ithalat 

yap�lan ülkeler olarak göze çarpan Çin, �sviçre ve �ngiltere�den yap�lan ithalat�n toplam ithalat 

içindeki paylar� s�ras�yla yakla��k olarak % 13, % 11 ve % 7 �eklindedir. 

Bankadan ithalat için akreditif aç�lan ülkeler s�ralamas�nda 11. ülkenin Türkiye olmas�; 

serbest bölgelerden yurt içine yap�lan ithalat�n büyüklü�ünü göstermektedir ki söz konusu 

ithalat�n bankan�n arac�l�k yapt��� toplam ithalat içindeki pay� % 2,5 ile önemli bir mebla�� 

ifade etmektedir. 

Ayr�ca yukar�daki tablodan görüldü�ü üzere ithalat mebla��na göre yap�lan s�ralama ile 

sipari� say�s�na dair veriler benzerlik göstermemektedir. Çin hem en fazla sipari� verilen hem 

de en çok ithalat yap�lan ülke olsa bile yukar�daki s�ralama, sipari� say�s�na göre 

düzenlendi�inde de�i�mektedir. Akreditifli ödemenin kullan�ld��� ithalat i�lemlerinin 

yap�ld��� ülkeler sipari� say�s�na göre s�raland���nda a�a��daki tablo elde edilmektedir: 
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Tablo 17 
Sipari� Say�s�na Göre �thalat Yap�lan Ülkeler

Ülke Sipari� Say�s� 

1) Çin 1289 

2) Kore Cumhuriyeti (Güney Kore) 362 

3) Hindistan 304 

4) Tayvan 217 

5) Vietnam 210 

6) �talya 173 

7) Hong Kong 164 

8) Endonezya 156 

9) ABD 115 

10) Almanya 114 

11) Pakistan 111 

12) Banglade� 98 

13) Türkiye 97 

14) �sviçre 92 

15) Birle�ik Arap Emirlikleri 63 

16) �ngiltere 62 

17) Sri Lanka 61 

18) Tayland 59 

19) Singapur 48 

20) �spanya 48 

21) Suudi Arabistan 45 

� �
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Tablo 17 Devam� 

22) Malezya 38 

23) Japonya 30 

24) M�s�r 26 

25) Hollanda 20 

26) Polonya 18 

27) Rusya 16 

28) Fransa 13 

29) Belçika 10 

30) Yunanistan 9 

31) Portekiz 9 

32) Filipinler 9 

33) Brezilya 9 

34) Danimarka 7 

35) Avusturya 7 

36) Romanya 7 

37) Makao 7 

38) Çek Cumhuriyeti 7 

39) Tunus 6 

40) �sveç 5 

41) Kuveyt 4 

42) �srail 4 

43) Etiyopya 4 

44) Meksika 4 

� �
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Tablo 17 Devam� 

45) Kore Cumhuriyeti (Kuzey Kore) 4 

46) Lüksemburg 3 

47) Virjin Adalar�/ �ngiliz 3 

48) Bulgaristan 3 

49) Irak 2 

50) Finlandiya 2 

51) Kanada 2 

52) Güney Afrika Cumhuriyeti 2 

53) Fas 2 

54) Uruguay 1 

55) Benin 1 

56) Ukrayna 1 

57) �skoçya 1 

58) Türkmenistan 1 

59) Panama 1 

60) Macaristan 1 

61) Kazakistan 1 

62) Gürcistan 1 

63) Sudan 1 

64) Letonya 1 

65) Kenya 1 

66) Filistin 1 

67) Arjantin 1 

� �
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Tablo 17 Devam� 

68) Slovakya 1 

69) �rlanda 1 

70) S�rbistan 1 

71) Tacikistan 1 

72) Maritus 1 

73) Honduras 1 

74) Nijerya 1 

75) Katar 1 

76) Avustralya 1 

Yukar�daki tabloda en fazla sipari� verilen ülkeden en az sipari� verilene do�ru yap�lan 

s�ralama yer almaktad�r. Elde edilen veriler �����nda toplam verilen 4203 sipari�in içinde 1289 

sipari�le Çin 1. s�rada yer al�rken, Güney Kore�ye 362, Hindistan�a 304, Tayvan�a 217 ve

Vietnam�a 210 sipari� verildi�i görülmektedir. Burada fark edilece�i üzere Güney Kore,

Hindistan, Tayvan ve Vietnam gibi ülkelerden yap�lan al�mlarda sipari�lerin tutar� �sviçre, 

�ngiltere, ABD, Almanya gibi ülkelerden yap�lan al�mlara k�yasla daha dü�üktür. En çok 

sipari� verilen 13. ülke olarak Türkiye�nin; serbest bölgelerden yurt içine 97 adet sipari�i 

teslim etti�i anla��lmaktad�r. 

A�a��daki tabloda elde edilen verilere göre vade türü ve teyit aras�ndaki ili�ki 

gösterilmektedir. Tablodan görüldü�ü üzere sight (görüldü�ünde ödemeli) ve vadeli olmak 

üzere iki vade türü bulunmaktad�r. Görüldü�ünde ödemeli olan toplam 2441 sipari�ten 380 

tanesi teyitli iken 2061 tanesi teyitsizdir ve teyitli olanlar�n oran� % 15,6 iken teyit içermeyen 

k�sm�n oran� ise % 84,4�tür. Vadeli olan akreditif say�s� toplam 1762 iken 521 tanesi teyitli 

olup  % 29,6�l�k bir orana kar��l�k gelmektedir. Anla��laca�� üzere vadeli akreditifte teyit 

oran� daha yüksek ise bile bu oran % 30�u ancak bulabilmektedir. 
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Tablo 18 
 Vade Türü ve Teyit Aras�ndaki �li�ki

Tablo 19 
 Vade Türü ve Teyit Aras�ndaki Ki Kare Testi 
De�er Serbestlik 

Derecesi 
Anlaml�l�k 

 (Çift tarafl�) 
Do�ruluk 

De�eri 
(Çift tarafl�)

Do�ruluk 
De�eri  

(Tek tarafl�)

Pearson Ki Kare 119,115a 1 ,000   

Sürekli Düzeltmeb 118,285 1 ,000   

Benzerlik Oran� 117,762 1 ,000   
Fisher��n 

Do�ruluk Testi 
   ,000 ,000 

Geçerli Veri 
Say�s�

4203     

Vade türü ve teyit aras�ndaki ili�kiye istinaden a�a��daki hipotezler kurulmu�tur: 

H0 :Vade türü ile teyit aras�nda ili�ki yoktur. 

H1: Vade türü ile teyit aras�nda bir ili�ki vard�r. 

Teyit Toplam 

VADE 
TÜRÜ 

Evet Hay�r 

S�GHT

Hesap 380 2061 2441 
% Vade 
Türü ile 

% 15,6 % 84,4 % 100 

% Teyit ile % 42,2 % 62,4 % 58,1 

VADEL�

Hesap 521 1241 1762 
% 

Vade 
Türü ile 

% 29,6 % 70,4 % 100 

% Teyit ile % 57,8 % 37,6 % 41,9 

TOPLAM

Hesap 901 3302 4203 
% Vade 
Türü ile 

% 21,4 % 78,6 % 100 

% Teyit ile % 100 % 100 %100 
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Yukar�daki tablo için yap�lan Ki Kare testine göre H0 hipotezi reddedilmektedir yani vade 

türü ile teyit aras�nda bir ili�ki oldu�u aç�k bir �ekilde anla��lmaktad�r.  

A�a��daki tabloda ise ülke ve vade türü aras�ndaki ili�ki incelenmektedir. 

Tablo 20 
Ülke ve Vade Türü Aras�ndaki �li�ki

Vade Türü TOPLAM 
Ülke SIGHT VADEL�
ABD Hesap 47 68 115 

% Ülke ile % 40,9 % 59,1 % 100 

Almanya Hesap 47 67 114 
% Ülke ile % 41,2 % 58,8 % 100 

Banglade� Hesap 89 9 98 
% Ülke ile % 90,8 % 9,2 % 100 

Çin Halk Cumhuriyeti Hesap 900 389 1289 

% Ülke ile % 69,8 % 30, 2 % 100 

Endonezya Hesap 132 24 156 
% Ülke ile % 84,6 %15,4 %100 

Hindistan Hesap 200 104 304 
% Ülke ile % 65,8 % 34,2 % 100 

Hong Kong Hesap 104 60 164 
% Ülke ile % 63,4 % 36,6 % 100 

�sviçre Hesap 39 52 91 
% Ülke ile % 42,9 % 57,1 % 100 

�talya Hesap 59 114 173 
%  Ülke ile % 34,1 % 65,9 % 100 

Kore Cumhuriyeti 
(Güney Kore) 

Hesap 161 201 362 
% Ülke ile % 44,5 % 55,5 % 100 

Pakistan Hesap 28 83 111 
% Ülke ile % 25,2 % 74,8 % 100 

Tayvan Hesap 115 102 217 
%  Ülke ile % 53 % 47 % 100 

Türkiye Hesap 15 82 97 
%  Ülke ile % 15,5 % 84,5 % 100 

Vietnam  Hesap 208 2 210 
% Ülke ile % 99 % 1 % 100 

Toplam Hesap 2144 1357 3501 
% Ülke ile % 61,2 % 38,8 % 100 

Elde edilen veriler �����nda ilk s�rada yer alan ülkelerden ABD�ye aç�lan 115 adet akreditifin 

47 tanesi görüldü�ünde ödemeli olup, vadeli olanlar�n oran�n�n % 59 oldu�u anla��lmaktad�r. 

Di�er bir örnek olarak Çin�e aç�lan akreditiflerden ise yakla��k % 70�inin görüldü�ünde 

ödemeli ve kalan�n�n da vadeli oldu�u ifade edilmektedir.  
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Tablo 21 
Ülke ve Vade Türü Aras�nda Ki Kare Testi

De�er Serbestlik 
Derecesi 

Anlaml�l�k (Çift Tarafl�) 

Pearson Ki Kare 542,780a 13 ,000 

Benzerlik Oran� 610,837 13 ,000 

Geçerli Veri Say�s� 3501   

Vade türü ve ülke aras�ndaki ili�kiye istinaden a�a��daki hipotezler kurulmu�tur: 

H0 : Ülke ve vade türü  aras�nda bir ili�ki yoktur. 

H1: Ülke ve vade türü aras�nda bir ili�ki vard�r. Yukar�da yap�lan Ki Kare Testine göre H0

hipotezi güçlü �ekilde reddedilmektedir yani ülke ile vade türü aras�nda bir ili�ki oldu�u aç�k 

bir �ekilde görülmektedir. 

A�a��daki tablo ise ülkelere göre teyit durumunu ifade etmektedir: 

Tablo 22
Ülke ve Teyit �li�kisi

TEY�T TOPLAM 

Ülke Evet Hay�r 

ABD Hesap 91 24 115 

%  Ülke ile % 79,1 % 20,9 % 100 

Almanya Hesap 77 37 114 

% Ülke ile % 67,5 % 32,5 % 100 

Banglade� Hesap 0 98 98 

% Ülke ile % 0 %100 % 100 
Çin Halk Cumhuriyeti Hesap 71 1218 1289 

% Ülke ile % 5,5 % 94,5 % 100 
Endonezya Hesap 3 153 156 

% Ülke ile % 1,9 % 98,1 %100 
Hindistan Hesap 73 231 304 

%  Ülke ile % 24 % 76 % 100 
Hong Kong Hesap 10 154 164 

% Ülke ile % 6,1 % 93,9 % 100 

�sviçre Hesap 85 6 91 

%  Ülke ile % 93,4 % 6,6 % 100 
�talya Hesap 106 67 173 

% Ülke ile % 61,3 % 38,7 % 100 

Kore Cumhuriyeti (Güney 
Kore) 

Hesap 17 345 362 

%  Ülke ile % 4,7 % 95,3 % 100 
Pakistan Hesap 1 110 111 
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% Ülke ile % 0,9 % 99,1 % 100 
Tayvan Hesap 13 204 217 

%  Ülke ile % 6 % 94 % 100 
Türkiye Hesap 62 35 97 

% Ülke ile % 63,9 % 36,1 % 100 
Vietnam Hesap 2 208 210 

%  Ülke ile %1 % 99 % 100 

Toplam Hesap 611 2890 3501 

%  Ülke ile % 61,2 % 38,8 % 100 

Tabloda ilk s�rada yer alan ülkelerden ABD�ye aç�lan 115 akreditifin 91�inin yani % 79�unun 

teyitli oldu�u oysa Çin�e aç�lan 1289 akreditifin 1218 tanesinin yani yakla��k % 95�inin 

teyidinin bulunmad��� görülmektedir.

Tablo 23
Ülke ve Teyit Aras�nda Ki Kare Testi
De�er Serbestlik 

Derecesi 
Anlaml�l�k 

De�eri  

(Çift Tarafl�) 

Pearson Ki Kare 1562,296a 13 0,000 

Benzerlik Oran� 1318,899 13 ,000 

Geçerli Veri Say�s� 3501   

Ülke ve teyit aras�nda kurulan ili�kiye göre a�a��daki hipotezler kurulmaktad�r:

H0 : Ülke ve teyit durumu aras�nda bir ili�ki yoktur. 

H1: Ülke ve teyit durumu aras�nda bir ili�ki vard�r. 

Ki kare testi uyar�nca görülen Pearson anlaml�l�k de�erine göre H0 reddedilmektedir 

dolay�s�yla ülke ile teyit aras�nda bir ili�ki oldu�u anla��lmaktad�r. 

A�a��daki tabloda ise ithalat miktar�n�n vade ile ili�kisi irdelenmektedir. Bu amaç 

do�rultusunda öncelikle aç�lan akreditifin tutar� a�a��da görüldü�ü �ekilde 

kategorilendirilmi�tir: 

1- 50.000 USD�den az 

2- 50.000-100.000 USD aras� 

3- 100.000- 250.000 USD aras� 

4- 250.000-500.000 USD aras� 

5- 500.000 USD�den fazla 

Tablo 22 Devam�
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Tablo 24 
�thalat Miktar� ve Vade �li�kisi

SIGHT 

KATEGOR�K �THALAT TOPLAM 

 1 2 3 4 5 

Hesap 620 704 628 255 234 2441 

% �thalat ile % 65, 3 % 61,5 % 56,5 % 51, 1 % 47 % 58, 1 

VADEL�

TOPLAM 

Hesap 330 440 484 244 264 1762 

% �thalat ile % 34,7 % 38,5 % 43,5 % 48,9 % 53 %41,9 

Hesap 950 1144 1112 499 498 4203 

%  �thalat ile % 100 % 100 % 100 % 100 % 100 % 100 

Tablodan anla��ld��� üzere 1. grupta yer alan, miktar� 50.000 USD�nin alt�nda bulunan 

akreditiflerin % 65�i görüldü�ünde ödemeli ve % 35�i ise vadelidir oysa bu da��l�m bir 

sonraki kategorilerde vadelinin lehine de�i�mekte olup 5. grupta yer alan, miktar� 500.000 

USD�nin üzerinde olan akreditiflerin % 53�ünün vadeli oldu�u anla��lmaktad�r. 

Tablo 25
�thalat Miktar� ve Vade �li�kisi Ki Kare Testi

Value Serbestlik 
Derecesi 

Anlaml�l�k 
(Çift Tarafl�) 

Pearson Ki Kare 62,073a 4 ,000 
Benzerlik Oran� 62,006 4 ,000 

Geçerli Veri Say�s� 4203   

�thalat miktar� ile vade aras�ndaki ili�kinin incelenmesi için kurulan hipotezler a�a��da 

gösterilmektedir: 

H0 : �thalat�n büyüklü�ü ile vade durumu aras�nda bir ili�ki yoktur. 

H1: �thalat�n büyüklü�ü ile vade durumu aras�nda bir ili�ki vard�r. 
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Yukar�daki tablo için yap�lan Ki Kare testine göre H0 reddedilmekte ve ithalat miktar�n�n 

büyüklü�ü ile vade türü aras�nda güçlü bir ili�ki oldu�u aç�k bir �ekilde anla��lmaktad�r. 

�thalat miktar� artt�kça vadeli ithalat artarken, ithalat miktar� dü�tükçe vadesiz (sight) ithalat 

yap�ld��� görülmektedir.

A�a��daki tabloda ise kategorilendirilen ithalat miktar�na göre teyit durumunun ili�kisinin 

olup olmad��� ara�t�r�lmaktad�r. 

Tablo 26 
�thalat Miktar� ile Teyit �li�kisi

TEY�T 

EVET 

HAYIR 

TOPLAM

KATEGOR�K �THALAT TOPLAM 

 1 2 3 4 5 

Hesap 112 141 185 157 306 901 

% �thalat ile % 11,8 % 12,3 % 16,6 % 31,5 % 61,4 % 21, 4 

Hesap 838 1003 927 342 192 3302 

% �thalat ile % 88,2 % 87,7 % 83,4 % 68,5 % 38,6 % 78,6 

Hesap 950 1144 1112 499 498 4203 

% �thalat ile % 100 % 100 % 100 % 100 % 100 % 100 

Yukar�da ifade edilen kategoriler ile teyit durumu aras�ndaki ili�kiyi gösteren tabloya göre 1. 

grupta yer alan akreditiflerde teyitli olma oran� yakla��k % 12 iken, ilerleyen gruplarda söz 

konusu oran artmaktad�r ve 500.000 USD�nin üzerinde aç�lan 5. grup akreditiflerin teyitli 

olma oran� % 61,4 olmaktad�r. Dolay�s�yla yukar�daki tablo ithalat miktar� artt�kça teyit 

oran�n�n yükseldi�ini ifade etmektedir.  
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Tablo 27
�thalat Miktar� ve Teyit �li�kisi Ki Kare Testi

De�er Serbestlik 
Derecesi 

Anlaml�l�k De�eri 
(Çift Tarafl�) 

Pearson Ki Kare 627,218a 4 ,000 

Benzerlik Oran� 538,605 4 ,000 

Geçerli Veri Say�s� 4203   

H0 : �thalat miktar� ile teyit durumu aras�nda bir ili�ki yoktur. 

H1: �thalat miktar� ile teyit durumu aras�nda bir ili�ki vard�r. 

�thalat miktar� ile teyit aras�ndaki ili�kiyi ortaya koyan Ki Kare testine göre ilk hipotezin 

reddedildi�i ve ithalat miktar� ile teyitli olma durumu aras�nda çok güçlü bir ili�kinin 

bulundu�u anla��lmaktad�r. 

A�a��daki tabloda vade türüne göre ithalat tutarlar�n�n ortalamalar� aras�ndaki ili�ki t testine 

göre incelenecektir: 

Tablo 28 
 Vade Türüne Göre �thalat Tutarlar�n�n Ortalamalar� Aras�ndaki �li�ki

Vade 

Kategori 

Örneklem 

Hacmi 

Ortalama Standart 

Sapma 

Standart 

Hata 

Ortalamas� 

Aç�l��   

Tutar� 

(USD) 

Vadeli 1762 375.058,3799 1174917,08803 27990,08828 

Sight 2441 252.538,7216 657.366,82578 13.305,27618

Yukar�daki tablodan görüldü�ü üzere vadeli ithalatta aç�l�� tutar� ortalamas�, görüldü�ünde 

ödemeliye göre çok daha yüksektir.
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Tablo 29 
 Vade Türüne Göre �thalat Tutarlar�n�n Ortalamalar� Aras�ndaki Fark için t Testi

Varyanslar�n E�itli�i 
�çin Levene Testi

Ortalamalar�n E�itli�i �çin t Testi 

f 
Da��l�m�

Anlaml�l�k t 

Da��l�m� 

Serbestlik 
Derecesi 

Anlaml�l�k 
(Çift 

Tarafl�) 

Aç�l��
Tutar� 
(USD) 

Varyanslar�n 
E�it 

Varsay�lmas� 

29,591 ,000 4,303 4201 ,000 

Varyanslar�n 
E�it Olmamas� 

Varsay�m� 

  3,953 2.552,692 ,000 

�thalat miktar� ile vade türü aras�ndaki ili�kinin incelenmesi için kurulan hipotezler a�a��da 

gösterilmektedir: 

H0 : Vade türüne göre ortalama ithalat miktar� farkl�l�k göstermemektedir. 

H1 : Vade türüne göre ortalama ithalat miktar� farkl�l�k göstermektedir. 

Yukar�daki tablo için yap�lan t testine göre H0 reddedilmekte ve vade türüne göre ortalama 

ithalat miktar� aras�nda bir ili�ki oldu�u aç�k bir �ekilde anla��lmaktad�r. Vadeli akreditifteki 

ortalama ithalat miktar�n�n görüldü�ünde ödemeli akreditife oranla daha yüksek oldu�u 

görülmektedir. 

A�a��daki tabloda teyitli ve teyitsiz akreditiflerin ortalama aç�l�� tutarlar� ortalama 

gösterilmektedir 

Tablo 30 
�thalat�n Teyitli Olup Olmamas�na Göre Ortalama �thalat Tutarlar�ndaki Farkl�l�klar�n 

Ara�t�r�lmas�
Teyit 

Kategorisi 
Örneklem 

Hacmi 
Ortalama Standart 

Sapma 
Standart 

Hata 
Ortalamas� 

Aç�l��
Tutar� 
(USD) 

Teyitli 901 806.662,9565 1817869,64954 60.562,01876

Teyitsiz 3302 166.716,0996 267.736,84452 4.659,28854 
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Yukar�daki tablodan görüldü�ü üzere teyitli akreditiflerin ortalama aç�l�� tutar�n�n 

yakla��k 806.663 USD ve teyitsiz akreditiflerin ortalamas�n�n ise 166.716 USD kadar 

oldu�u dolay�s�yla teyitli akreditiflerin aç�l�� ortalamas�n�n teyitsiz akreditifle 

mukayese edildi�inde çok daha yüksek oldu�u anla��lmaktad�r. 

Tablo 31 
�thalat�n Teyitli Olup Olmamas�na Göre Ortalama �thalat Tutarlar�ndaki 

Farkl�l�klar�n Ara�t�r�lmas� �çin t Testi
Varyanslar�n E�itli�i 
�çin Levene Testi

Ortalamalar�n E�itli�i �çin t 
Testi 

f 

Da��l�m�

Anlaml�l�k t 

Da��l�m�

Serbestlik 
Derecesi 

Anlaml�l�k 
(Çift 

Tarafl�) 

Aç�l��
Tutar� 
(USD)

Varyanslar�n 
E�it 

Varsay�lmas� 

664,832 ,000 19,475 4201 ,000 

Varyanslar�n 
E�it Olmamas� 

Varsay�m� 

  10,536 910,667 ,000 

�thalat�n teyitli olup olmamas�na göre ortalama ithalat tutarlar�ndaki farkl�l�klar�n ara�t�r�lmas� 

için kurulan hipotezler a�a��da gösterilmektedir: 

H0: �thalat�n teyitli olup olmamas�na göre ortalama ithalat miktarlar� farkl�l�k 

göstermemektedir. 

H1: �thalat�n teyitli olup olmamas�na göre ortalama ithalat miktarlar� farkl�l�k göstermektedir. 

Yukar�daki tablo için yap�lan t testine göre H0  güçlü bir �ekilde reddedilmektedir. Teyitli olup 

olmamas�na göre ithalat miktarlar�n�n farkl�l�k gösterdi�i, teyitli ithalat�n ortalama tutar�n�n 

teyitsiz ithalat tutar�ndan fazla oldu�u aç�kça görülmektedir.  

A�a��daki tabloda vade türüne göre ithalat ortalamalar� aras�ndaki ili�ki gösterilmektedir. 
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Tablo 32 
Vade Türüne Göre �thalat Ortalamalar� Aras�nda �li�ki

Vade 

Kategori 

Örneklem 

Hacmi 

Ortalama Standart 

Sapma 

Standart 

Hata 

Ortalamas� 

Aç�l�� Tutar�

(USD) 

Vadeli 1357 310.985,0332 686.079,97063 18.624,50834

Sight 2144 209.697,0394 469.260,52817 10.134,48384

Yukar�daki tablo incelendi�inde en çok ithalat gerçekle�tirilen 14 ülke için toplam 3501 

akreditifin 1357�sinin yani % 39�unun vadeli oldu�u ve % 61�lik k�sma denk gelen 2144 

akreditifin görüldü�ünde ödemeli oldu�u anla��lmaktad�r. Ayr�ca vadeli akreditiflerin aç�l��

tutar� ortalamalar� dikkate al�nd���nda görüldü�ünde ödemeli akreditif ortalamalar�n�n daha 

dü�ük oldu�u gözükmektedir.

Tablo 33 
Vade Türüne Göre �thalat Ortalamalar� Aras�nda �li�kinin Ara�t�r�lmas� �çin t Testi 

Varyanslar�n E�itli�i 
�çin Levene Testi

Ortalamalar�n E�itli�i �çin t 
Testi 

f 

Da��l�m�

Anlaml�l�k t 

Da��l�m�

Serbestlik 
Derecesi 

Anlaml�l�k 
(Çift 

Tarafl�) 

Aç�l��
Tutar� 
(USD)

Varyanslar�n 
E�it 

Varsay�lmas� 

41,394 ,000 5,184 3499 ,000 

Varyanslar�n 
E�it Olmamas� 

Varsay�m� 

  4,777 2.158,173 ,000 

En çok ithalat yap�lan 14 ülkeye aç�lan akreditiflerden vade türüne göre ithalat ortalamalar� 

aras�ndaki ili�ki için kurulan hipotezler a�a��da gösterilmektedir: 

H0: Vade türüne göre ithalat ortalamalar� farkl�l�k göstermemektedir. 
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H1: Vade türüne göre ithalat ortalamalar� farkl�l�k göstermektedir. 

Yukar�da elde edilen de�erler do�rultusunda t testine göre H0 reddedilir dolay�s�yla vade türü 

ile ithalat ortalamalar� aras�nda bir ili�kinin bulundu�u sonucuna ula��lmaktad�r. 

A�a��daki tabloda ise en çok ithalat yap�lan 14 ülkeden teyit durumlar�na göre akreditiflerin 

analizi gösterilmektedir: 

Tablo 34 
Teyit Durumuna Göre Analiz 

Teyit 

Kategorisi 

Örneklem 

Hacmi 

Ortalama Standart 

Sapma  

Standart 

Hata 

Ortalamas� 

Aç�l��

Tutar� 

(USD) 

Teyitli 611 673.204,3283 1.151.098,76021 46.568,47124

Teyitsiz 2890 159.262,7329 247.671,08542 4.607,08671 

Yukar�daki tablodan anla��laca�� üzere teyitli akreditiflerin aç�l�� tutar� ortalamas�, teyitsiz 

akreditiflere göre daha yüksektir. 

Teyit durumuna göre analiz için kurulan hipotezler a�a��da gösterilmektedir. 

H0 : Teyit durumuna göre ortalama ithalat miktarlar� farkl�l�k göstermemektedir 

H1: Teyit durumuna göre ortalama ithalat miktarlar� farkl�l�k göstermektedir. 

Tablo 35 
 Teyit Durumuna Göre Analiz ve t Testi 

Varyanslar�n E�itli�i 
�çin Levene Testi

Ortalamalar�n E�itli�i �çin t Testi 

f Da��l�m� Anlaml�l�k t 
Da��l�m� 

Serbestlik 
Derecesi 

Anlaml�l�k 
(Çift 

Tarafl�) 

Aç�l�� Tutar� 
(USD)

Varyanslar�n E�it 
Varsay�lmas� 

41,394 ,000 5,184 3499 ,000 

Varyanslar�n E�it 
Olmamas� 
Varsay�m� 

  4,777 2158,173 ,000 
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Yukar�daki tabloya göre H0 hipotezi reddedilir. Teyit durumuna göre ortalama ithalat 

miktarlar� farkl�l�k göstermekte olup teyitli akreditiflerin ortalama ithalat miktarlar� teyitsiz 

ithalata göre önemli ölçüde büyüktür. 
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SONUÇLAR

Küreselle�me kavram�n�n h�zla yayg�nla�mas�yla birlikte teknolojideki h�zl� geli�meler, 

yayg�n ileti�im, ula��m mesafelerinin k�salmas� ile birlikte ülkeler uluslararas� ticarete 

yönelmi�lerdir. Uluslararas� ticarette,  ülkeler, kültürler, kambiyo rejimleri ve ülkelerin i�

yap�� �ekillerindeki farkl�l�klar gibi sebeplerden dolay� d�� ticaret iç ticaretle mukayese 

edildi�inde daha riskli bir boyut kazanmaktad�r.   

Baz� ülkeler taraf�ndan 2. Dünya Sava��ndan sonra de�er kazanan d�� ticarete geli�mekte olan 

ülkelerin de kat�lmas�yla birlikte piyasalara rekabet ortam� hâkim olmu�tur. Uluslararas� 

ticarette taraflar�n birbirleri hakk�nda yeterli bilgi sahibi olmamas� riski de beraberinde 

getirmi� olup taraflar�n kendilerini güvende hissetmelerini sa�lamak amac�yla bir tak�m 

ödeme yöntemleri ortaya ç�km��t�r. 

D�� ticarette birbirini tan�mayan taraflar�n ticari ili�kilerdeki kayg�lar�na bir bankan�n güven 

fonksiyonu ve itibar�n�n devreye girmesiyle en aza indirildi�i ödeme yöntemi olan akreditif 

belirli standartlar alt�nda uygulanabilen ve teknik bilgi gerektiren önemli bir ödeme �eklidir. 

Ancak di�er bankalar taraf�ndan uygulanan komisyon masraflar�, rezerv gibi sorunlardan 

dolay� akreditife olan talep azalmaktad�r.  

Dünya ticaret hacminin geli�imi aç�s�ndan önem arz eden akreditif i�lemleri UCP taraf�ndan 

uygulanan özel sözle�meler olup bu yap� bütün dünyada ortak kurallar alt�nda 

uygulanmaktad�r.  

UCP 600 �ün yanl�� kullan�m� ve yorumlanmas�ndan ötürü birtak�m anla�mazl�klar ortaya 

ç�kmas�na kar��n lojistik, d�� ticaret, sigorta ve teknolojik geli�meler göz önünde 

bulundurularak faydal� bir bak�� aç�s� getirdi�i yads�namaz bir gerçektir. UCP 500 �de anlam 

karga�as�na sebep olan ya da da��n�k halde bulunan maddeler düzenlenmi� ve yap�lan 

yenilikler dâhilinde rezerv konular�nda bir azalma söz konusu olmu�tur. 

Yap�lan ara�t�rmalar sonucunda Türkiye de akreditifli i�lemlerin tutar� 2012 -2014 y�llar� 

aras�nda ithalatta ve ihracatta  % 7 ile % 9 aras�nda bir seyir izledi�i görülmektedir. 

Bu çal��mada kat�l�m bankas�ndan elde edilen veriler ile kurulan hipotezler aras�nda güçlü bir 

ili�ki oldu�u vurgulanmaktad�r. Bu çerçevede çal��mam�zda SPSS 20.0 program� kullan�larak 

pearson ki-kare ve t testleri uygulanm��t�r.  
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Çal��mada ithalat tutarlar�na göre yap�lan s�ralama ile banka mü�terileri taraf�ndan en fazla 

akreditifli ödeme yap�lan 76 ülke s�ralanm�� olup ithalat yap�lan bu ülkelere toplamda 

1.277.299.884,70 USD tutar�nda ödeme gerçekle�tirilmi�tir. En çok ithalat yap�lan ülkeler 

olarak Çin, �sviçre, �ngiltere, ABD, Almanya oldu�u ve bu ülkelerin toplam ithalat tutar�ndaki 

paylar�n�n yakla��k olarak % 45 oldu�u görülmektedir. Türkiye�nin banka taraf�ndan aç�lan 

ithalat akreditifleri s�ralamas�nda 11. ülke olmas� serbest bölgelerden yurt içine yap�lan 

ithalat�n kapsam�n� aç�klamaktad�r.  

Sipari� say�s�na göre ithalat yap�lan ülkeler s�raland���nda toplam 4203 sipari� verildi�i, en 

çok sipari� veren ülkelerin; Çin, Kore Cumhuriyeti, Hindistan, Tayvan, Vietnam oldu�u 

ayr�ca bu ülkelerin toplam sipari� say�s�n�n içindeki pay�n�n % 56� l�k k�sma denk geldi�i 

anla��lmaktad�r.  

Vade türü ve teyit aras�ndaki ili�ki; görüldü�ünde ödemeli ve vadeli akreditifler baz al�narak 

de�erlendirilmi�tir. Görüldü�ünde ödemeli akreditiflerin toplam 2441 sipari�ten 380 tanesinin 

teyitli oldu�u ve bunlar�nda  % 15,6� l�k bir orana denk geldi�i anla��lmaktad�r. Vadeli 

akreditiflerin say�s� toplam 1762 iken 521 tanesi teyitlidir ve bu da  % 29,6� l�k orana kar��l�k 

gelmektedir. Vadeli akreditiflerin teyit oran�n�n görüldü�ünde ödemeli akreditifler ile 

kar��la�t�r�ld���nda daha yüksek oldu�u dolay�s�yla da vade türü ve teyit aras�nda güçlü bir 

ili�ki oldu�u anla��lmaktad�r. 

Ülke ve vade türü aras�ndaki ili�ki; görüldü�ünde ödemeli ve vadeli akreditiflerin kullan�lma 

oranlar� temel al�narak incelenmi�tir. Ülkelerin sa�lad�klar� güven imaj�, prestij gibi unsurlarla 

ba�lant�l� olarak vadeli akreditiflerin kullan�m oran�nda art�� görüldü�ü dolay�s�yla ülke ve 

vade türü aras�nda güçlü bir ili�ki bulundu�u vurgulanmaktad�r.  

Ülke ve teyit aras�ndaki ili�ki; �sviçre�ye aç�lan 91 akreditifin 85 � inin yani % 93, 4 �ünün 

teyitli oldu�u bu oran�n ABD �de  % 79, 1 ve Almanya da % 67,5 olmas�na kar��l�k Çin�e 

aç�lan 1289 akreditifin 1218 tanesinin yani % 94,5 inin teyidinin bulunmad��� görülmektedir. 

�thalat miktar� ve vade ili�kisi incelenirken aç�lan akreditif tutar� be� ayr� grupta 

kategorilendirilmi�tir. Birinci grupta yer alan miktar� 50. 000 USD�nin alt�nda bulunan 

akreditiflerin % 65�i görüldü�ünde ödemeli % 35�i ise vadeli iken da��l�m�n sonraki 

kategorilerinde vadeli akreditifin giderek art�� gösterdi�i be�inci gruba gelindi�inde miktar� 

500. 000 USD �nin üzerinde olan akreditiflerde ise bu oran�n % 53 oldu�u görülmü�tür. 

Dolay�s�yla da ithalat miktar� ve vade ili�kisi aras�nda güçlü bir ili�ki oldu�u görülmektedir. 
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�thalat miktar� ve teyit ili�kisi; birinci grupta yer alan akreditiflerin % 12�si teyitli iken daha 

sonraki kategorilerde teyit oran� artmakta ve be�inci grupta akreditiflerin teyitli olma oran� % 

61,4 olmaktad�r. Dolay�s�yla ithalat miktar� artt�kça teyit oran� yükselmekte ithalat miktar� ve 

teyit aras�nda güçlü bir ili�ki bulunmaktad�r. 

Çal��mada vadeli ithalattaki aç�l�� tutar� ortalamas�n�n yakla��k 375.058 USD iken 

görüldü�ünde ödemeli akreditifte bu tutar�n yakla��k 252.538 USD oldu�u ve vadeli 

akreditifin aç�l�� tutar� ortalamas�n�n görüldü�ünde ödemeli akreditiflerin aç�l�� tutar� 

ortalamas�ndan daha yüksek oldu�u anla��lmakta ve buna ba�l� olarak vade türüne göre ithalat 

ortalamalar� farkl�l�k gösterdi�i anla��lmaktad�r.  

Vade türüne göre ithalat tutarlar�n�n ortalamalar� aras�ndaki ili�kiyi görebilmek amac�yla 

yap�lan t testinde ortalama ithalat miktar� ile vade türü aras�nda güçlü bir ili�kinin oldu�u 

anla��lmaktad�r. Benzer �ekilde teyit ile ortalama ithalat mebla�� aras�nda da güçlü bir 

ili�kinin bulundu�u görülmekte teyitli akreditiflerin aç�l�� mebla�lar�n�n ortalamalar�n�n 

teyitsiz akreditiflerin aç�l�� ortalamas�ndan fazla oldu�u anla��lmaktad�r.  

Ayn� inceleme en çok ithalat yap�lan 14 ülke için gerçekle�tirildi�inde de t testi benzer 

sonuçlar� vermi�tir. Ortalama ithalat mebla�� ile vade türü aras�nda oldu�u gibi ortalama 

ithalat mebla�� ile teyit aras�nda yine yukar�da ifade edildi�i üzere güçlü birer ili�ki 

görülmektedir. 

Dolay�s�yla bu çal��man�n analizi k�sm�nda önerilen tüm yokluk hipotezlerinin reddedildi�i ve 

alternatif hipotezlerin kabul edildi�i görülmektedir.  

Çal��mada yer alan örneklemin di�er y�llar� ve di�er bankalar� da kapsayarak 

geni�letilmesinin örneklemin sa�l�kl� olarak de�erlendirilmesi ile hem sektör hem de ülkemiz 

ad�na daha faydal� olaca�� dü�ünülmektedir. 
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