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GIRIS
Diinya iizerinde kaynaklarin dagiliminin esit olmamasi, tiretim farkliliklarr, mamullerin

kalite farki, fiyat farkliliklar1 ve tiiketici zevkleri iilkeler arasinda ticarete neden

olmaktadir.

Her iilkenin ekonomik agidan giiclenebilmesi, refah seviyesinin yiikselebilmesi i¢in tilke
icindeki iiretimin artmasinin yani sira bu iiretim sonrasinda elde edilen iiriinlerin
yurtdist pazarlarda satilmasi gerekir. Bu nedenle iilkelerin gelisebilmeleri i¢in “dis

ticaret” dnemli bir faktordir.

Dis Ticaret, ithalat ve ihracat olmak iizere iki sekilde gergeklestirilir. Ithalat, bir malin
bedelini 6deyerek yurda getirilmesidir. Ihracat ise, iilke icerisinde iiretimi
gerceklestirilen bir malin bagka {ilkeye gonderilip, bedelinin yurda getirilmesidir.
Yurtici ticarete kiyasla dig ticaretin daha karmasik bir yapiya sahip olmasi hem ithalatci
hem de ihracatg1 agisindan farkli sorumluluk ve riskler olusturmaktadir ki, bu sorunlarin

giderilmesi i¢in yeni uygulama ve tedbirlere gerek duyulmaktadir.

Calismanin Onemi

Ulkelerin farkli ekonomik sistemlere sahip olmalari, piyasa yapilarmin farklilik
gostermesi, mesafelerin uzak olmasi, lojistik sorunlar1 ve farkli para birimlerinin
kullanimlar1 gibi 06zellikler, uluslararasi ticareti i¢ ticarete gore daha riskli hale

getirmektedir (Mustafa, 2010: 1).

Bu riskler, 6deme ve tagima yontemlerine gore alict ve satict agisindan farklilik
gosterdigi gibi, bu yontemler her iilkenin genel politikasi, 6deme giicii, alic1 ve satici
arasindaki giiven derecesi gibi bir sira faktdrlere baghdir. Ornegin, alict ve satic
kendilerine sagladigi ¢ok yonlii gilivenceler nedeniyle diger 6deme yontemlerine

nazaran akreditif yontemini tercih ede bilmekteler.

Bu caligmada da alici ve satict arasindaki giivensizlik ve riski esit bir sekilde
paylastiran, iki tarafin da c¢ikarlarin1 koruya bilen akreditifli 6demenin iilkemiz
acisindan hangi diizeyde kullanildigini arastirmak ve Tirkiye’nin dis ticareti lizerinde
nasil bir etki alani olusturdugunu incelemek iizere, bir katilim bankasi araciligr ile

yapilan ihracat verileri degerlendirmeye alinmistir.



Calismanin Amaci

Bu ¢alismanin amaci dis ticarette kullanilan 6deme sekillerinden akreditifli 6demenin
degerlendirilmesi ve Tiirkiye’de akreditifli 6deme seklinin incelenmesidir. Bu amagla
akreditifin tanimi, tarihgesi, isleyisi, fonksiyonlari, avantajlari, akreditifli 6demede
taraflar ile akreditif ¢esitleri izah edilmistir. Ardindan bir katilim bankasindan alinan

akreditif uygulamalarina dair veriler istatistik yontemlerle analiz edilmistir.

Calismamin Kapsam

Dort boliimden olusan calismamizin birinci boliimiinde kiiresellesen diinyada ve
Tiirkiye’de dis ticaret, onu etkileyen ve yon veren kuruluslar incelenmeye alinarak dis
ticaret kavrami aciklanmistir. Ikinci boliimde uluslararasi ticarette kullanilan tasima,
teslim ve dédeme yontemlerine yer verilmistir. Uglincii boliimde akreditifli ddemeler,
cesitleri ve uygulamada karsilagilan sorunlar ele alinmistir. Dérdiincii boliimde ise bir
katilim bankasindan 2013 yilinda gerceklestirilen ihracatta akreditifli 6deme yontemine
dair elde edilen veriler SPSS 20.0 programinda kullanilarak Pearson Ki-Kare, ANOVA

ve t testlerine gore degerlendirilmistir.



1. DIS TICARET KAVRAMI VE GELISIiMI

Uluslararas: ticaret veya daha ¢ok kullanilan yerlesmis deyimi ile dig ticaret, bu
niteligini aslinda ekonomik olmayan, siyasi bir kavramdan almaktadir. Dis ticaret
ifadesinin meydana ¢ikis nedeni, birbirinden miistakil, bagimsiz ve esit haklara dayanan
iki siyasi varligin yani devletin mevcudiyetidir (Dogu, 2003: 19). Baska bir deyisle
siirlar olmadan dis ticaret esas itibariyle olmaz; ancak bu genel bir kural olmayip,
devletlerin ve siyasi sirlarinin varligina ragmen, bu smirlarin ortadan kaldirilmasi
anlamina gelen ekonomik birlikler de mevcuttur. Ayrica iilkenin giimriik alanindan
ayrildigi, mallarin ve hizmetlerin giimriik islemlerine tabi tutulmadan ithal edildigi,
depolanabilir ve yeniden ihra¢ edilebilir duruma geldigi bir alan olarak tanimlanan
serbest bolgelerle (Thoman, 1956: 6 aktaran Giimiig, 2007: 48) yapilan ticaret de dis

ticarete dahil edilmektedir.

Yukarida da ifade edildigi gibi dis ticaretin meydana gelebilmesi i¢in birbirinden
bagimsiz iki ekonomik iinitenin mevcudiyeti gerekli bulunmaktadir. Ataman ve
Stimer’e gore (1998: 1) insan toplumlarinin ilkel donemlerinde ortaya ¢ikan dis ticaret

aslinda mal miibadelesine dayanan trampadan baska bir sey degildir.

Kiiresellesen diinyada Unay’in (1989: 3), “Giiniimiizde mal ve hizmetler bakimindan
kendi kendine yeterli bir iilke neredeyse mevcut degildir. Bu itibarla iilkeler sosyal ve
ekonomik sebeplerden dolayi birbirleriyle ticaret yapmak zorundadirlar.” fikri yogunluk
kazanmaya baslamistir. Dis ticaret politikast araclarinin  kullanimi bu nedenle
devletlerin siyasi ve ekonomik kalkinmalarinda biiyiikk 6nem arz etmektedir zira
giinimiiz sartlarinda higbir iilkenin sadece kendi imkéanlar1 ile istenilen seviyede

gelisemeyecegi kabul gérmektedir.

Melemen’e gore (1997: 11) bir iilkenin dis satimdan elde ettigi giic ne kadar fazla ise;
biliylimesi artacak, doviz rezervleri yiikselecek, dis borclarini daha kolay ddeyecek,
ithalat yaparken zorlanmayacak, kisi basma milli gelir diizeyi artacak, enflasyon
diisecek, siyasi kararlar daha rahat alinacak ve ekonomik istikrarla beraber siyasi istikrar
da yerlesecektir. Dolayisiyla ihracatin ¢ok onemli bir katkisi; bir iilkenin ddviz

rezervleri i¢in en etkili kaynak olmas1 olarak ifade edilebilir.



Ancak ekonomik acidan dis ticaretin faydalarina ulagmak isterken, daha Onceden
ongdriilemeyen yan etkiler veya zararlar da ortaya cikabilir. Oyle ki, yurt i¢inde yapilan
ticarette kazanan ve kaybeden kimseler ayni {ilkenin insanlar1 oldugu ve iilke ¢apinda
bir zarar bahis konusu olmadig1 halde uluslararasi ticaretin zararli sonuglari dogrudan
dogruya yurt ekonomisini etkiler. Unay’mn da (1989) belirttigi gibi, iilke ziraat ve
sanayiinin dig rekabete karsi korunmasinda, iilke mahsul ve mamullerinin yabanci
piyasalarda rekabet etmeleri imkanlarmin hazirlanmasinda, dis 6demeler dengesinin
kurulmasinda, iilkenin ekonomik ve mali durumunda siirekli bir denge saglanmasinda
dig ticarete verilecek yoOniin ve bu alanda alinacak Onlemlerin 6nemli rolil

kiigiimsenemez.

Uluslararas: ticaret bugilinlin sartlarinda ekonomik sinirlarin azalmasi, artan ulasim ve
iletisim imkanlar ile refah seviyesi gibi gerekceler sayesinde daha kolay, hizli ve
giivenli yapilabilmektedir. Bu konuda Tunahan’in (2013: 1) goriisleri asagida ifade
edilmektedir:
“1990’Ih yillardan sonra ozellikle iletisim teknolojisinde yasanan hizh
gelismeler sebebi ile mallarin, hizmetlerin, emegin ve sermayenin iilkeler
arasindaki hareketi iyice hizlanmistir. Kiiresellesen diinyada sadece
bilgisayarin bir tusuna basmak suretiyle, talep edilen veya arz edilen herhangi
bir mal veya hizmet ile bilgiye aninda ulasmak miimkiindiir. Bu da dis ticareti
artik, eskiden oldugu kadar zor ve riskli bir ticaret sekli olmaktan
cikarmaktadir. Bilgi ve internet teknolojisindeki gelismeler dis ticaret ile ilgili
islemleri o kadar kolaylagtirmis ve hizlandirmistir ki; artik uluslararasi
ticaret sadece biiyiik isletmelerin yapabildigi bir alan olmaktan ¢cikmus, kiiciik

isletmelerin bile az bir kaynakla gerceklestirebilecekleri bir ticaret haline
gelmistir” (Tunahan, 2013: 1).

Yilmaz da (2010: viii) bu konuda “teknolojinin vardigi yeni diizey, ulusal iiretim-
uluslararasi ticaret iliskisini, uluslararasi liretim-firma igi ticaret bicimine sokmustur”

seklinde fikir beyan etmistir.

Dis ticareti iilkenin ithalat ve ihracat islemlerinin toplami1 olarak goéren, ayni1 zamanda
O0demeler dengesinin en onemli unsuru olduguna vurgu yapan Koban (2003: 131),
“Odemeler dengesi agik vermeyen iilke, ekonomik agidan giiclii iilkedir ve bunu
gerceklestirmenin en 6nemli yolu ise ihracati ithalattan daha fazla artirmaktir.” diyerek

iilkelerin ihracati goz ardi etmemesi gerektigini soylemektedir.



Bu baglamda Akin da (2009: 8) “Ulkeler dis ticaret yapmadan para kazanamazlar;
irettikleri mal ya da hizmeti bagka iilkelere satmak zorundadirlar zira tiim diinyada dis
ticaret desteklerinin ana amaci ihracatin gelistirilmesidir.” seklinde goriis beyan

etmektedir.

Uluslararasi toplum biiyiiklii kiigiiklii 190°dan fazla iilkeden olusmaktadir ki, iilkeler
dogal kaynaklar ve ekonomik gelisme gibi temel Ozellikler bakimindan farklilik

gosterirler.
1.1. Dis Ticaretin Tanim

Dis ticaret veya uluslararasi ticaret, farkl tilkelerde ikametgahi, is merkezi olan veya
farkli devletlerin vatandaslhigina sahip olan gergek ve tiizel kisiler arasindaki mal ve

hizmet degisimini ifade eder (Durmaz, 2009: 16).

Uluslararas1 Iktisat ise bu bagimsiz iilkeler arasindaki ekonomik islemleri cesitli
yonleriyle incelemek amaci giider ve iilkelerin neden birbirleriyle ticaret yaptiklari

sorusu Uluslararas: Iktisat’in ilgilendigi énemli konulardan biridir (Seyidoglu, 1988: 2).

Uluslararasi veya yerlesmis deyimiyle dis ticaret; dar anlamda mal ve hizmetlerin sinir
Otesi alimi1 ve satimi olarak tanimlanmaktadir (Tunahan, 2013) . Bu tanima uygun olarak
Mumcu (1970: 11)da “Dis ticaret veya uluslararasi ticaret, devletlerarasindaki mal ve

hizmet miibadelesini ifade eder.” seklinde fikir beyan etmektedir.

Genis anlamda ise, iilkeden iilkeye genis veya dar ¢ergeve gosteren dis ticaret rejimi bir
iilkeye mal ve hizmet girisi ile o lilkeden mal ve hizmet ¢ikis1 karsiliginda olusan doviz
girisi ve ¢ikiglarint kontrol eden, bu hareketlerin esaslarini diizenleyen kisitlama ve
tesviklerin toplamidir” (Ozalp, 2009: 3 aktaran Mustafa, 2010: 15). Dis ticaretle alakali

yapilan agiklamalardan bir tanesi de asagida ifade edilmektedir:

“Temel olarak dis ticaret, uluslararasi ekonomi bilim dalimin alt ana
kollarindan birini olusturmaktadir. Milli devletler, birbirleri ile siyasi, askeri,
sosyal, ekonomik ve Kkiiltiirel iliskiler icerisinde olup degisik o6lciilerde
karsilikli bagimhilik icerisindedirler. Uluslararasi ekonomi, iilkeler arasindaki
bu cok cesitli iliskilerden sadece ekonomik olanlari ile ilgilenmektedir.
Cagimizda ekonomik olaylar, uluslararasi Kkiiltiirel, sosyal, siyasi ve askeri
iliskileri biiyiik dl¢iide etkilemektedir. Tersine, uluslararasi ekonomik iliskiler
de ekonomik olmayan bu faktérlerin etkisi altinda olusmaktadir. Uluslararasi
ekonomi, diinya iizerindeki bagimsiz iilkeler arasindaki tiim ekonomik
iliskileri inceleyen ve bunlardan belli varsayimlar altinda sonuclar ¢ikarmaya



calisan sosyal bir bilimdir ve genel ekonomi dalinin bir parcasidir” (Karluk,
2002: 1).

1.2. Ulkelerin Dis Ticaret Yapma Sebepleri

Glinlimiizde diinya iizerinde hi¢ bir {lilke, tek basina izole edilmis bir durumda
bulunmamaktadir. Belirli siyasi sinirlarla g¢evrili devletlerde ekonomik bakimdan
muayyen mal ve hizmetlere ihtiya¢ duyulmasi veya muayyen mal ve hizmetlerin
ihtiyagtan fazla iiretilmesi, ihtiya¢ duyulan mal ve hizmetlerin bedel karsiliginda baska
iilkelerden temini, yine ihtiyac fazlasi olan mal ve hizmetlerin bagka iilkelere satilmasini
zorunlu kilmaktadir. Sanli’ya gore (2003: 3) bu zorunluluk, bir taraftan sosyal ve
ekonomik sebeplere, bir taraftan da kalkinma veya biiyiime ihtiyacina dayanmaktadir ki,

uluslararasi ticaretin temelini bu sosyal ve ekonomik olgular teskil etmektedir.

Ulkeleri birbirleri ile ticaret yapmaya iten ve bundan karl ¢ikaran birinci faktor fiyattir.
Dolayisiyla dis ticarete yol acan nedenlerin basinda mallarin fiyatlarinin {ilkeler

arasinda farklilik gostermesi yer almaktadir (Karluk, 2002: 5).

Yiin Avustralya’dan, iPhone Cin’den, kahve Brezilya’dan, findik Tiirkiye’den biitiin
diinyaya ihrag¢ edilmektedir. Biitiin bu mallarin iilkeler arasinda ticarete konu olmasinin
temel nedeni elbette goreli tiretim maliyetleri farkidir. Ama soyle bir istisna da vardir ki
maliyet avantajinin olmadigi durumlarda bile uluslararasi ticarete konu olan mallarin

thracati mimkiin olabilmektedir.

Karluk’un da belirttigi gibi (2002) bu durumdan ¢ikan basit sonug¢ sdyledir: Her iilke
kendisinde nispi olarak daha bol bulunan iiretim faktoriinii veya faktorlerini daha ¢ok
kullanarak iiretmis olduklar1 mallari ihra¢ etmekte, bunun karsilifinda kendisinde nispi
olarak daha az bulunan faktorlerin daha ¢ok kullanilmasiyla iiretilmis olan mallar1 ithal
etmektedir. Bu da literatiirde karsimiza Faktdr Donatim1 Teorisi veya Heckscher-Ohlin

Teorisi olarak ¢ikmaktadir.

Dolayisiyla {ilkeleri birbirleriyle ticaret yapmaya iten zorunlu ekonomik nedenler
bulunmaktadir ki, Seyidoglu’na gore (1988) bu nedenler, yerli iiretimin yetersizligi,

uluslararasi fiyat farklilig1 ve mal farklilagtirmasi olarak {i¢ grup altinda toplanabilir.

Teknik bilgi ve uzman isgiicli yetersizligi de dis ticarete konu olmaktadir. Dogal

hammaddeler gibi, bir iilkede belirli sanayi mallariyla ilgili tiretim tekniklerinin



bilinmemesi veya bunlar1 iiretecek beceriye sahip insan giicliniin bulunmamasi da dis
ticareti zorunlu kilar. Bagka iilkelerde, bu yeni maldan satin almak isteyen tiiketicilerin
talebini karsilamanin tek yolu ithalattir. Teknolojinin hizla gelistigi, her giin yeni iiriin
ve hizmetlerin gelistirildigi diinyamizda uluslararasi ticaret olduk¢a onemli bir yer

tutmaktadir.

Teknoloji ve iilkelerin sahip olduklar: tiretim faktorlerinin farkliliklar: tiretim maliyetini
etkilerken ayni zamanda iilkeler arasinda verimlilik farklarina da neden olur. Zira
verimlilik farklarindan dolayi iilkeler iirettikleri biitiin mallar1 degil, bunlarin i¢inden en
ucuza turetebildikleri mallar1 yurt digmna satarken, daha yiiksek maliyetle trettikleri
mallar1 ithal etme yoluna gideceklerdir (Kol, 2010: 33). Ertiirk’iin 6rnegi ile konu daha
detayl1 bir sekilde ifade edilmektedir:
“(")rnegin, Ortadogu’nun petrol ve dogalgaz bakimindan zengin iilkelerinin bu
iiriinleri ¢ok ucuza ve bol miktarda iirettigi malumdur. Aym sekilde
Tiirkiye’de de tekstil iiriinleri bu iilkelere nazaran daha ucuza iiretilmektedir.
Buna karsiik Japonya’da elektronik esya cok ileri teknoloji ile ve Kkitle
halinde iiretildigi icin ucuz, Tiirkiye’de ise nispeten pahalidir. Buna mukabil,
tarim iiriinleri dogal kaynaklarmm bol olmasi sebebi ile Tiirkiye’de ucuz,
Japonya’da bu kaynaklarin kithg: yiiziinden pahahdir. Baz iilkelerde emek
maliyetleri diisiik oldugu icin emek yogun iiretimi yapilan mallarin fiyatlar

diisiik, sermaye yogun mallarin fiyat1 ise yiiksektir” (Ertiirk, aktaran
Tunahan, 2013: 10).

Ulkelerin dis ticaret yapma nedenlerinden biri de farklilastirilmis mallarmn varligidir
(Esen, 2011). Bir endiistriye bagl firmalarin irettikleri mallar birbirinin benzeri
olmakla birlikte tamamen aynis1 degildir. Bunlar arasinda dis goriiniis ve ambalajlama
yoniinden olabilecegi gibi, kullanis veya imalat bakimindan da belirli farklar
bulunabilir. Bunun gibi, tiiketici tercihleri de {ilkeden iilkeye hatta bolgesel olarak
farklilik gosterebilmektedir. Cok genis bir mal grubu iizerindeki ticaret, ancak

tiiketicilerin farkli nitelikteki mallar1 tercih etmeleri ile agiklanabilir.

Siyasi ve kiiltiirel nedenler de dis ticareti yapma nedenleri arasinda etkili faktorler
arasinda sayilabilmektedir. Buna bagl olarak ¢ogu zaman siyasi iligkileri diizeyli bir

sekilde tutabilmek icin ilgili iilkeyle ticari iligkileri de gelistirmek zorunlu olmaktadir.



1.3. Diinyada ve Tiirkiye’de Dis Ticaretin Gelisimi

Insanligin baslangicina gidildiginde, siyasi smir olmadan da dis ticaretin varhig
goriilmektedir. Heniiz topraga yerlesmemis ve toprak miilkiyetinin aligilmadigi gogebe
toplumlarda dahi dis ticaret denmesi gereken alig-verisler mevcuttur ki siiphesiz boyle
bir disg ticaret son derece ilkel bir iiretim diizeninin mevcudiyetini gerektirir.
Balikgilikla istigal eden bir kabilenin {iretimini aveilikla gecinen bir kabilenin iiriinleri
ile miibadele etmesi de gerek bagimsiz birey, gerekse bireylerin bagli bulundugu

kabile agisindan bir dis ticarettir.

Konuyu bu kadar oncesine gotlirmezsek, dis ticaretin, siyasi sinirlart da ihtiva eden
devletlerin kurulmasi ¢agina irca edilmesi miimkiindiir (Ataman ve Siimer, 1998: 1).
Imparatorluklarin yikilarak yerini kiiciik feodal sisteme dayali, miistakil devletlere
birakmasi ile ekonomik pargalanma ortaya c¢ikmis, ekonomik diizen etkinligini

yitirmis, dolayisiyla dis ticaret bugiinkii anlamu ile yayginlagmustir.

Bir taraftan, gelisen teknolojinin gerektirdigi ham maddeleri ele gecirmek, diger
taraftan iiriinlere pazar bulmak amaci ile kolonyal savaslar diinyaya yayilmis, ayrica
yeni kaynaklar bulmak ve yeni siiriim sahalari agmak icin kesiflere hiz verilmistir

(Ataman ve Siimer, 1998: 2).

Diinyanin bilinmeyen bolgelerini kesfetmek, yeni topraklar ve toplumlar bulmak
sadece ilmi bir merak olarak kalmamis; insanin 6grenmek, yeni bir seyler bulmak
arzusu siirekli gelismistir. Baslangigta ilmi arastirma arzusu 6ne ¢ikmis, daha sonra
kesif ve buluslarin ekonomik avantajlar sagladig: tespit edilmis boylece Amerika'nin
kesfi, Avustralya ve Pasifik Adalari'nin bulunmasi bilimsel bir basar1 olmakla birlikte,
zengin dogu iilkelerinin mallar1 iizerinde ticaret tekeli yaratmak, Baharat ve Ipek
yolunu ellerinde bulunduran dogu iilkelerinin tekelini kirarak, ekonomik bir biiylime
saglama hedeflenmistir. Cografi kesiflerle ticaret yolunun degismesi ve yeni kitalarin
kesfi ile uzunca bir donem ekonomik biiyiime ihtiyacinin zorunlu kildig1 bir tedbir
olarak addedilen somiirgeciligin yayginlasmasi uluslararasi ticari iligkileri farklilagtiran

geligsmeler olarak goriilmektedir.

Merkantilizm; uluslararasi ticareti yonlendiren bir doktrin olarak benimsenmis ve 16.

ylizyilin sonlarina kadar da pek ¢ok diinya iilkesi bu doktrinin etkisinde kalmistir



(Koban ve Keser, 2007: 5). Merkantilist donemde zenginlesmenin yolu ticaretten
gecmektedir ve tartisilan sey dis ticaretin yararlar1 degil, dis ticaret yoluyla nasil

zenginlesilebilecegidir (Yilmaz, 1992: 3).

Merkantilizm sonucunda ticaret devletlerin yogun baskisiyla ve kisitlayici engelleriyle
karsilagsmis ancak 18. ylizyll baslarinda Merkantilizmin yerine gecen Klasik
Liberalizm sayesinde sanayi devrimi koklesmis ve buhar giicliniin sanayiye

uygulanmastyla birlikte biiytik 6l¢ekli liretime gegilmistir.

Daha sonra 19. ylizyil sonu ve 20. yiizyil baglarinda himayeci ve milli ekonomi
taraftarlarinin yeniden kuvvet kazandigi goriilmiistiir ki Ataman ve Siimer’e gore
(1998: 3) ozellikle 1. ve 2. Diinya Savaslar1 arasindaki ekonomik doktrinler ve
ekonomi politikasi, diger sebeplerin de etkisi altinda kalarak daha ¢ok miidahaleciligi

ve himayeciligi dngdren doktrinler etkisi altinda kalmaistir.

Bu baglamda Karafakioglu’na goére (2012: 15-17 aktaran Giirgan, 2012) yakin tarih
perspektifinden uluslararasi ticaretin gelisimini ifade eden ii¢ slire¢ bulunmaktadir ki;
bunlardan ilki 1. Diinya Savasi’nin meydana geldigi yillar1 ifade eder, ikincisi
teknolojik gelismelerin yasanmasi neticesinde hizlanan ve 1970’li yillardan baslayip
1980’11 yillarin sonuna kadar devam eden bir siirectir ve sonuncusu ise yakin tarihi izah
eden, 1990’lar itibari ile hizla genislemeye baslayan uluslararasi ticaret hacminde

oldukea etkili olan iletisimde yasanan biiyiik degisiklikleri isaret etmektedir.

1. Dilinya Savasi sonrasi bir¢ok iilke yonetimi toplum refahini yeniden arttirmak adina
gerek ulusal gerekse uluslararasi boyutta ticarete dnem vermislerdir, bu sebeple 1918
sonrasinda hiikiimetler serbestlesmeyi gergeklestirebilmek icin ekonomik duvarlari
asagiya dogru indirmisler boylece ticaret hacminde hem ulusal hem de uluslar arasi
diizeyde artig gortilmistiir. 1929°da ortaya ¢ikan Biiylik Bunalimin da etkisiyle s6z
konusu donem yerini tekrar asir1 korumaciliga birakarak rekabetci devaliiasyonlar, tarife
savaglar1 ve komsuyu yoksullagtirma politikalar1 gibi uygulamalar kiiresel ticareti asgari
diizeylere ¢ekerek refah araci olmaktan ¢ikmistir (Bayraktutan, 2010). 2. Diinya Savasi
sonrasinda kurulan yeni diizende savas sonrasi ekonomik darbogazin asilmasi i¢in IMF,
DB, DTO ve OECD benzeri uluslar arasi nitelikli kurumlar olusturulmus ve bu
kuruluglar iilke ekonomilerinin diizenli ve istikrarli gelismesi ile dis ekonomik

iligkilerin ve dis ticaretin engelsiz gelismesine katki saglamistir ancak bu siire¢ kesintili



devam etmistir. Oyle ki, 1980’lere kadar golgede kalan serbest piyasaci yaklagim 1980
sonrasinda yeniden etkinlik kazanmis ve moda olmustur (Yilmaz, 2004: 73). ilgili
donemde ticaretteki nispi serbestlik artmis ayrica ¢ok uluslu sirket kavramlar siklikla

goriilmeye baslanmigtir.

Nitekim Yilmaz’a gore (2004) diinya capinda dis satimlar 1950°de 315 milyar USD
iken s6z konusu miktar 1990 yilinda 3.447 milyar USD olmustur ki bu dénemde
ticaretin sekli de degismis; ge¢misin hammadde karsili§i imalat {iriin ticareti yerini
gelismis {ilkeler arasinda mamul maddelere dayali ticarete birakmustir. Ozellikle 2.
Diinya Savasi’nin sona ermesinden itibaren diinya ekonomisinin en Onemli
egilimlerinden biri uluslararasi ticaretteki artis olarak goriilmektedir. Zira 1970 yilinda
570 milyar USD olan diinya ticaret hacmi, 1982 yilinda 3,4 trilyon, 1984°de 3,5 trilyon,
1989°da 5,7 trilyon, 1999°da 11,7 trilyon, 2005°de ise yaklasik 11 trilyon USD diizeyine
kadar yiikselmistir (Koban ve Keser, 2007: 7). Diinya ticaretindeki s6z konusu biiylime
sonraki yillarda da devam ederek 2014 yilinda 18,6 trilyon USD seviyesine ulagsmigtir
(DTO, 2015). Diinya ticaretindeki bu biiyiime sonraki yillarda da devam ederek 2014’te
18,6 trilyon USD seviyesine ulasarak (DTO, 2015) énceki yila gore % 2,8 deger
kazanmig, 2015’te bu deger % 3,3’e yiikselmis ve 2016’da bu farkin % 4 olmasi
beklenmektedir (Alptekin, 2015: 1).

Eksi’ye gore (2012) genel olarak diinyada dis ticaretin hizli gelisiminde etkili olan
unsurlar; yeni piyasalardaki artan talep, iireticilerin 6l¢ek ekonomilerini hedeflemeleri,
sermayenin llkeler arasindaki hizli yayilimi, uzmanlasmis destek faaliyetleri,
tedarik¢ilere daha fazla talep olmasi, ticari engellerin kaldirilmasi, tedarik zincirinin
entegrasyonu, ulastirma alt yapisinda geligsmeler, bilgi ve iletisim teknolojisindeki
devrim, miisteriler arasindaki iletisimin gelismesi, 6deme kolayliklar1 ve bankacilik
sisteminin gelismesi, uluslararas1 ticareti destekleyici devlet politikalar1 seklinde

siralanmaktadir.

Ulkemize gelince, Ataman ve Siimer’e gore (1998: 15) Tiirkiye 1980°1i yillara kadar
disa kapali, ithal ekonomisine dayali makroekonomik politikalar izlemis, 1980 yilina
gelindiginde ise Ozellikle ABD ve Bati diinyasinda esen liberal riizgarlar ve
liberalizmin ytikselisi Tirkiye’yi 24 Ocak 1980 kararlarin1 almak suretiyle gerek

makroekonomik alanda gerekse dis ticarette disa agik bir ekonomi izlemeye
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yoneltmistir.  Ozellikle 2000°li yillarin basindan itibaren bugiine dek Tiirkiye’nin
uluslararasi ticaret hacminin artist dikkat ¢ekici bulunmaktadir.
Tiirkiye’nin dis ticaret rakamlarindaki degisime baktigimizda 2000°li
yillarda 27,7 milyar USD ihracat ve 54,4 milyar USD ithalat ile 82,1 milyar
USD’lik toplam dis ticaret hacminin, 2011 yili sonu itibari ile 134,9 milyar
USD ihracat ve 240,8 milyar USD ithalat ile 375,7 milyar USD’lik toplam dis
ticaret hacmine ulasmasi ve 2023 Tiirkiye vizyonunda 500 milyar USD bir
ihracat hedefi ve 750 milyar USD ithalat 6ngoriisii ile 1,2 trilyon USD’lik bir

dis ticaret hacmi beklentisi diinya ile biitiinlesik is yapis seklinin sonucudur
(Eksi, 2012: 3).

2014 yili itibartyla Tiirkiye Diinya’nin 18., Avrupa’nin 7. biiyiik ekonomisi olmasina
karsin (Ekonomi Bakanligi, 2016), Tiirkiye’nin diinya mal ticaretindeki yeri Avrupa
Birligini tek bir ekonomik gii¢ olarak kabul ettigimizde 21°nci sirada; fakat AB’yi iiye
iilkeler bazinda degerlendirdigimizde ihracatinda % 4 artis sonrasinda 158 milyar dolar
ile 31'nci sirada yer aliyor (Alptekin, 2015: 4). 2015 yilinda ise 2014 yilinin ayni
donemine kiyasla; ihracat (157,6 milyar USD’den 143,9 milyar USD’ye gerileyerek)
% 8,7 oraninda, ithalat ise (242,2 milyar USD’den 207,2 milyar USD’ye gerileyerek)
% 14,4 oraninda azalmig, toplam dis ticaret hacmi 351,1 milyar USD olarak
kaydedilmistir (Ekonomi Bakanligi, 2016). Asagidaki sekilden de goriilebilecegi gibi
2002’de yaklasik % 38 olan Tiirkiye’nin dis ticaret hacminin GSYH’ye oran1 2015
yilinda % 48,75 olarak ger¢eklesmistir.

Grafik 1.
D1s Ticaret Hacmi/GSYH (%)

60
48.7 49.5 49.2 50.01 4g 75
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Kaynak: TUIK, 2016
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1.3.1. Kiiresellesme ve Dis Ticaret

Kiiresellesme, diinya genelinde yasanan ekonomik, sosyal, kiiltiirel, siyasi, hukuki ve

baska her tiirlii yakinlagma ve biitlinlesme egilimlerinin adidir (Kazgan, 1997).

“Kiiresellesen diinya” ifadesi, hemen her ciddi aciklamanin ayrilmaz bir
unsuru olmustur. Konu ne olursa olsun, diinyanin doniisiimiinii anlatmak,
“degisimin” altim cizmek iizere “kiiresellesme” kavraminin kullanilmasi
bosuna degildir. 1980°li yillarda artik net bir sekilde kullanilmaya baslanilan
“kiiresellesme” kavrami, tahmin edilecegi gibi Kkiiresel Kkelimesinden
dogmustur. “Tiim diinyay1 kapsayan, etkileyen, diinya 6lceginde” anlaminda
kullanilan Kkelime, Kkiiresellesmeye doniistiigiinde ise bilgi ve iletisim
teknolojilerinin gelismesiyle birlikte iilkelerin ekonomik, siyasi ve Kiiltiirel
olarak yakinlagmasi ve biitiinlesmesi anlamina gelmistir (Altan, 2013: 149).

Yilmaz’a gore (2004: 74) kiiresellesme, ekonomik anlamda uluslararasi ticaretin, ¢cok
uluslu sirketlerin ve uluslararasi finans akist ve yatinmin genislemesine isaret
etmektedir. Kapitalist iiretim ve tiiketim tarzinin getirmis oldugu hammadde ihtiyaci,
nihai tirlinlerin yeni pazarlara satilabilmesi zorunlulugu ve bu sistemin isleyebilmesi
icin Avrupali ulus devletlerin denizasir1 imparatorluklar kurma girisimleri, bugiin
anlagilan anlamiyla kiiresellesmenin baslangici olarak kabul edilmektedir (Wallerstein,

1974: 348 aktaran Ates, 2012: 101)

Bir¢ok diisiiniiriin sik¢a belirttigi goriise gore kiiresellesmenin giiciinii ve hakimiyetini
ekonominin isleyisinden yani ekonomik yasalardan aldigi1 yoniindedir ki, bu diisiinceye

gore kiiresellegsmenin birinci boyutu ekonomiktir (Saglam, 2007: 7).

Fischer’e gore (2003: 2) ekonomik kiiresellesme, genel anlamda iilke ekonomilerinin
entegrasyonunu, yani diinyanin tek bir pazarda biitiinlesmesini ifade eder. Bir baska
deyisle ekonomik kiiresellesme, iilkeler arasinda mal, sermaye ve emek akiskanliginin
artmas1 sonucu ilkeler arasindaki ekonomik iliskilerin gelismesi, diinya olgeginde

karsilikli etkilesimlerin yogunlagsmasi ve yayginlasmasi olarak ifade edilmektedir.

Kiiresellesme, tek bir kiiresel pazarda ticaret, finans, insanlar ve fikirlerin
entegrasyonunun artmasi sonucunda devletlerin bagimliligini ifade eder (Diinya
Bankasi, 2014) dolayistyla kiiresellesme, teknolojik gelismeler ve dis ticarette meydana

gelen biiyiik hacimli artiglar sayesinde diinya ekonomisinde biiyiimeye yol agmaktadir.
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Son yiizyilin ikinci yarisi1 diinya niifusunda 2,5 kat artis olmasina ragmen global
GSYH’de 6 kat artisa taniklik etmektedir (Aktan ve Vural, 2004: 146). IMF verilerine
gore kiiresellesmeyle ilgili asagidaki bilgilere ulasgilmistir (IMF, 2014):

a. Diinya GSYH’nin yiizdesi olarak ticaretin (mal ve hizmetler) degeri 1980 yilinda %
42,1°den 2007 yilinda % 62,1’¢e yiikselmistir.

b. Diinya GSYH’nin ylizdesi olarak dogrudan yabanci yatirimlar 1980 yilinda % 6,5’ten
2006 yilinda % 31,8’e ylikselmistir.

Kiiresellesme, basta diinya ekonomik sistemi olmak iizere sistemlerin entegrasyonudur
(Yilmaz, 2003: 101). Aslan’a gore (2005: 13) ekonomik kiiresellesme siirecinde
yasanan en Onemli gelismelerden biri, yogunlasan ticari faaliyetler nedeniyle
iilkelerarast karsilikli bagimliliin, isbirliginin ve benzerligin artmasidir ki, ticaret
baglantilar1 arttikca da ulusal iliskiler degismekte, uluslararasi tercihler gelismekte,

yayginlagsmakta hatta mecburiyete doniismektedir.

Aslinda ticaretin uluslararasi alanda yayginlasmasi yani ticaretin kiiresellesmesinde bazi
gelismelerin ¢ok biiyiik rolleri olmustur ki Kivileim’a gore (2013: 224) bu gelismelerin
basinda 1947°de kurulan GATT ' gercevesinde giimriik tarifeleri ve kotalarin
kaldirilarak uluslararasi ticaretin evrensel boyutlarda serbestlestirilmesi g¢alismalari
vardir. Bunlarin yaninda elbette teknolojik (iletisim ve haberlesme) gelismelerin de ¢cok
onemli etkileri olmustur, Seyidoglu’na gore (2003: 189) bu gelismelerle birlikte tasima

maliyetleri diigmiis, uluslararasi pazar daha kolay izlenir bir hale gelmistir.

Ticaretin kiiresellesmesinin baslica sebeplerinden biri olarak goriilen iletisim (internet)
teknolojisinin rolii hakkinda ifade edilen ¢ok c¢arpici yorumlar bulunmaktadir: Welch’in
tabiri ile sOylenirse “Yalnizca ev aligverislerimizin degil, sirketteki tiim siparislerin de
internete kaydigim goriince, bir fosil olarak hayatimi devam etmek istemedim” (Ozer,

2002: 27).

Glinlimiizde kiiresel ekonomiye yon veren giicler, odaklar ve onun icindeki aktorler o
denli karmasik ve etkilidir ki, iilkelerin (gelismis dahi olsa) ulus devlet formunu klasik

tanim ve anlamlariyla devam ettirmeleri imkani neredeyse kalmamistir (Garih, 2000).

' Bugiin GATT 1 yerini Diinya Ticaret Orgiitii (DTO) almustir.
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Toulmin’in (1999: 90) de belirttigi gibi, kiiresellesme, ulusal hiikiimetlerin ekonomik
rollerini azaltmis, kiiresel rekabetin iilkelerden ¢ok, uluslararasi sirketler arasinda
olmasina yol acan bir siireci hizlandirmistir. Artik kiiresel rekabet tilkeler arasinda degil,
isletmeler arasinda gerceklesmektedir. Togan da (1993: v) bu konuda benzeri bir
yorum yaparak; “Bugiin gelismis iilkelerin dis ticaretlerinin biiyiik bir kismini firmalar
aras1 ticaret olusturmaktadir. Diinya ticaretinde uluslararast firmalarin payr hizla
artmaktadir zira bu sirketlerin ABD dis ticaretindeki pay1 % 80 civarindadir.” ifadesini

kullanmistir.

Boylece ekonomi adeta yeniden yapilanan kiiresel toplumun hem itici giicii, hem de
hizli déniisiim gosteren boyutu olmustur (Oke, 2001: 9). Bu yoniiyle kiiresellesmenin
ekonomik boyutunun siyasi sonuglar dogurdugu da sdylenebilir (Yardimci, 2012: 6).
Altan’in da (2013: 149) belirttigi gibi uluslararasi ticarette yasanan hizli biiylime
kiiresellesmenin hem sebeplerinden, hem de sonuclarindan biri sayilmaktadir. Ancak
Iyibozkurt’a (1999: 72) gére kiiresellesmenin ticaret ve sermaye hareketleri {izerindeki
etkilerini olumsuz degerlendirenler de vardir. Baz1 diisiiniirlere gore kiiresellesme diinya
ekonomisinin ve dig ticaretin lokomotifi olarak savunulurken, bazilarmma goére de

diinyay1 i¢inden ¢ikamayacagi bir yola sokmaktadir.

Adda’ya gore (2005: 10) kiiresel ekonominin biitliniinii olusturan pargalarin gittikge
daha fazla entegre olmasi, kiiresel ekonomiye kendine oOzgii bir dinamik
kazandirmaktadir ki, bu dinamik gittik¢e devletlerin kontroliinden ¢ikmakta ve paranin
kontrolli, kamu finansmaninin idare edilmesi gibi devletlerin baz1 baslica egemenlik
alanlarma zarar vermektedir. Kiiresellesmenin bu sekilde, giivenlik ayagindan ziyade
ticaretin ve sermayenin oniindeki engellerin kaldirilmas1 boyutlariyla 6ne ¢ikarilmasi ve
bu siirecin ulus devletin tasfiyesiyle birlikte gelismesi Cok Tarafli Yatirim Antlagsmalari
(CTYA) ile DTO gibi kurumlarin 6ne ge¢mesi ve ulus devletin yerini almasi, dnceleri
tek tek tilkeleri ilgilendiren kararlarin uluslararasi mekanizmalar araciligiyla alinip
yiriitiilmesi tepki dogurmaktadir (Yilmaz, 2004: 78). Bu acidan bakildigi zaman

kiiresellesmenin firsat mi, tehdit mi oldugu tartigma konusu olarak kalmaktadir.
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1.3.2. D1s Ticaretle Tlgili Uluslararas1 Kuruluslar

Geleneksel olarak uluslararasi politikadaki aktorler sadece devletler olarak tanimlana
gelmistir. Ancak gecen ylizyilin ikinci yarisindan itibaren uluslararasi orgiitlerin ve
hiikiimet dis1 kuruluslarin uluslararasi politika alanina daha fazla dahil olmalariyla
birlikte devletin aktorliik konusundaki tekeli 6nemli Olclide kirilmaya baslamistir

(Y1lmaz, 2004: 23).

Sanayi kapitalizminin zorlamasiyla sémiirge imparatorluklari kurma ve bu
sekilde Avrupa’da var olan anarsik yapiy1 diinyanin geri kalaninda hiyerarsi
ekseninde organize etmeye girisen Avrupah iilkelerde sanayilesme gittikce
yayginlasmistir. Bu gelismeyle uluslararasi ticaret yogun olarak ana iilke ile
somiirge arasinda cereyan etmekten ¢cikmis ve sanayilesen iilkeler arasindaki
ticaret de bilyliime egilimine girmistir. Sanayi iiriinlerindeki uluslararasi
ticaretin yayginlasmasiyla birlikte bu iiriinlerin tasidiklar1 sartlar ve bunlara
uygulanacak o6lcii birimleri konusunda uluslar arasinda genel kurallarin
yerlestirilmesi bir zorunluluk olarak ortaya cikmistir (Archer, 2001: 11
aktaran Ates, 2012: 64).

Ote yandan 1980°li yillardan sonra uluslararasi ticarette kizisan rekabet kosullari
devletleri dlgek ekonomisini genisletme yoniinde egilim gdstermeye zorlamugtir. Iste
bu baglamda firmalarmin iiretim yaptig1 ve serbest ticarete konulan pazarin
genisletilebilmesi, bdylece firmalarina pazar avantaji saglama amacindaki tlkeler
yakin komsulariyla veya bolge iilkeleriyle ¢esitli yogunluklarda degisen ekonomik
biitiinlesme girisimlerine girmek durumunda kalmig ve bunlarin bazilar1 zaman
icerisinde uluslararasi 6rgiit bigimine biirlinmiistiir (Bennet ve Oliver, 2002: 10 aktaran

Ates, 2012: 65).

Uluslararas1 orgiitlerin uluslararasi politikada ne dereceye kadar aktor olduklari 6nemli
bir tartigma konusudur. Realist gelenek bu orgiitleri tamamen biiyiik giiclerin birer dig
politika araci olarak goriir (Ersoy, 2002: 14). Liberal yorum ise bu orgiitlerin
uluslararas1 politikada 6zerk birer aktor olarak kabul edilebilecegi tezini ileri siirer

(Ikenberry, 2001 aktaran Ates, 2012: 33).

Uluslararas1 orgiitlerin konumu, aldiklar1 kararlar ve uygulamalar1 her ne kadar
tartisma konusu olsa da, kiiresellesmis diinyanin ayrilmaz bir pargasi ve vazgegilmez

tarafi olarak goriilmektedir.

Kiiresellesen diinya igerisinde ekonomik ¢ikarlar1 artirmak, rekabet avantaji kazanmak

iizere entegrasyonlar ve birlesmeler hizla artmis ve bazi uluslararasi kuruluslar ve
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anlagmalar hem kiiresellesmeye, hem de ekonomik entegrasyonlara zemin hazirlamistir.
Kiiresel ticaret ise kiiresel ekonomi igerisinde olusan aglar iizerinden yapilan ve
diinyanin genelini kapsayan ticari faaliyetlerdir. Bu faaliyetler uluslararasi ticaret
anlagsmalarina bagl kalmarak, DTO, MTO ve IMF gibi organizasyonlarm denetimi ve

yonlendirmelerinin etkisindedir (Oatley, 2012: 45-46) .

2. Diinya Savagsi sonrasi yikimi yeniden insa etmek ve ekonomik sistemi yeniden
dengesine kavusturmak ve uluslararasi serbest ticareti saglamak amaciyla {ig¢
uluslararas1 kurum olarak IMF, DB ve GATT kurulmustur (Acar, 2006: 77 aktaran
Basak, 2010: 34-35).

1-22 Temmuz 1944 tarihleri arasinda ABD New Hampshire eyaletinin Bretton Woods
kentinde toplanan Birlesmis Milletler Para ve Finans Konferans’ina sunulmus (IMF,
19.07.2014) ve Tirkiye de dahil 45 iilkenin katildigi Konferans sonucu White Plan’1
cergevesinde 27 Aralik 1945°te ana sdzlesmeyi imzalamalari ile IMF ve DB’nin
kurulmasina karar verilmis ve 1 Mart 1947°de finansal islemlere baglamistir (Parasiz,

2009: 7).

1.3.2.1. Milletlerarasi Ticaret Odas1 (MTO)

Merkezi Paris’te bulunan MTO, ticari orf ve adetleri biitlin dis ticaret yapan {ilkelerin
ortak bir sekilde kullanabilecegi bigimde standartlara ulastirmayi hedeflemektedir
(Gtirsoy, 2012: 47).

Kiire iizerinde dis ticaretin yayginlasmasi ve lretim fazlasi olan iilkelerin ilgili
mallarini, rahatlikla baska iilkelere pazarlayabilmesi icin dig ticaretin Oniindeki yasal
siirlamalarin kaldirilmast kadar teknik risk ve zorluklarin giderilmesi de 6nem arz
etmektedir (Beyazit, 2010: 53) . Dis ticaretin baglantili oldugu ve uyulmas: gerekli
kurallar ve yasal diizenlemeler, iilkeden iilkeye farkliliklar gdstermektedir. Dig
ticaretin gelismesi, dig ticaret yapacak iilkeler arasindaki bu farkliligin azaltilmasina,
uyulmasi gereken kural ve kaidelerin yeknesak ve evrensel hale getirilmesine baghdir.
Bu baglamda MTO farkh iilkelere mensup firmalarin birbirleriyle
yapacaklar:t dis ticarette islemlerin kolaylastirilmasi, ticaret hacminin
genisletilmesi ve dis ticaretin belli standartlara gore yapilmasini saglamak
amaciyla; uluslararasi yeknesak kurallar ve teamiiller dizisi olusturan ve

bunlar1 belli Kriterlere gore tasnif ederek yaymlayan, yaymlarii
numaralandirip isimlendiren, gerektiginde revize eden, revize yayinlari
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ilgililere anlatan bir kurulus olarak tanmimlanabilecektir (Homak, 2011:
17).

Bu nedenle MTO, uluslararasi ticaretin belirli kurallara gore yapilmasini éngoéren bir
dizi yapilanmay1r hayata geg¢irmekle gorevli kilinmistir. S6z konusu Orgiitiin
gorevlerinin 6nemi, uluslararasi ticaretin karmasiklig1 dikkate alindiginda ¢ok daha iyi
anlagilacaktir. Ciinkii en az iki farkl: iilke arasinda gergeklestirilen dis ticaret faaliyeti,
mesafenin uzakligi, farkli paralarin kullaniliyor olmasi, degisik mevzuatlarin ilgi
alania girmesi, mal ve para teslimindeki zorluklar ile maliyetler ve bunlara bagl
olarak ortaya ¢ikabilecek riskin biiyiikliigii gibi konular, dis ticaretin icrasi hakkinda

detayli bir diizenlemenin geregini ortaya koymaktadir.

Yukarida bahsedilen konulara ¢6ziim bulabilmek ve taraflarin herhangi bir
anlasmazliga ugramadan Ozellikle mal ve para transferlerini kolayca
gerceklestirebilmeleri i¢in MTO ilgili konularda detayli diizenlemeler yapmuistir
(MTO Tiirkiye Milli Komitesi, 2012: 1).

MTO’nun dis ticaretin yeknesakligi konusunda yapmis oldugu diizenlemeleri su

sekilde 6zetlemek miimkiindiir:

a. Uluslararas1 ticarette mallarin teslim sekilleri (Incoterms) icin standartlari

belirlemek, (MTO, 2016).
b. Akreditifle ilgili 6demelerde yeknesaklik saglamak (UCP) (Polat, 2008: 209).

c. Mukavele teminatlar1 ve kombine tagima belgeleri i¢in yeknesak kurallar belirlemek

(www.ekodialog.com, 2014).
¢. Vesaike bagli 6demeler hakkinda tek diize kurallar tespit etmek (Al Kilig, 2014).

d. Uluslararas1 6zel tahkim kuruluslarinin olusturulmasi ve degisik uyusmazliklar icin

0zel kurallar koymak (Caglar, 2014).

Bunlarin yani sira Oktay’in (2013: 200 aktaran Arslan, 2014: 64-65) da belirttigi gibi,
MTO’nun is diinyasinin tiim ekonomik aktorlerinin ¢ikarlarini korumak, rekabetci
yatirimlart ve diinya ticaretini tesvik etmek, ticari uygulamalar1 ve ticari terminolojiyi
tiim {iye ilkeler i¢in ortak hale getirmek, uluslararasi ekonomik sorunlarin (6zellikle
ticari anlagmazliklarin) ¢6ziimii icin iilkeler arasinda karsilikli taninmay1 ve iligkiyi

gelistirici rol oynamak, gerekirse bu konuda ortak bir hukuki uzlasma mekanizmasi
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(6rnegin, tahkim divani/tahkim odas1) kurmak ve bu amagla iilkeler arasinda yakin

iligki ve baris1 tesvik etmek gibi islevleri vardir.

Biitiin bu diizenlemeler, kiire tizerindeki dig ticaret uygulamalarmin biitiin {ilkelerde
ayni ilkelere baglh kalinarak gergeklestirilmesine imkan vermekte, bu da tabii olarak
dis ticaretin daha uygulanabilir olmasina olanak tanimaktadir (Karagiil ve ilter, 2011:

22). Ozellikle UCP 600 diinya iizerinde dis ticaret erbabi i¢in cok dnem arz etmektedir.

Akreditifli 6deme yontemi icin MTO tarafindan gelistirilen bir 6rnek kurallar
olan UCP her zaman MTO’nun en ¢ok kullanmilan en popiiler kurallar
olmustur. Diinyada her giin acilan akreditiflerin ¢cok biiyiik bir ¢cogunlugu bu
kurallara tabi tutulmaktadir. Ulkelerin bu konuda diizenlemelerinin
bulunmamasi, bulunsa bile her iilkenin kendi akreditifini kendi
diizenlemelerine tabi tutmasimin karisikhga yol acabileceginden veya
genellikle bir baska iilkede bulunan taraf icin kabul edilemeyebileceginden
dolay1 bir 6rnek kurallarin kullanilmasi 6nemli olmaktadir ((")zalp, 2010: 5).

Akreditiflere iliskin 600 sayillt MTO Yayini, akreditif metni akreditifin bu kurallara
tabi oldugunu agik¢a belirttiginde herhangi bir akreditife (uygulanabildikleri dlctide
herhangi bir teminat akreditifi — standby letter of credit — dahil) uygulanan kurallardir.
Bu kurallar akreditif sartlariyla agik¢a degistirilmedikleri veya uygulama dist
birakilmadiklar siirece akreditifin biitiin taraflar1 icin baglayicidir (Uniisan ve Canitez,

2014: 574).

1.3.2.2. Diinya Ticaret Orgiitii (DTO)

Uluslararas1 ticaret 2. Diinya Savasi sonunda uluslararast toplum tarafindan
Ozendirilerek yeni uluslararasi ekonomik diizenin 6nemli bir ayagi haline getirilmistir.
Sermaye, yatirim ve kalkinma alanlarinda DB, mali ve parasal istikrar alanlarinda ise
IMF uzman kurulus olurken, sistemin vazgegilmez kismi olan ticaretin
serbestlestirilmesi i¢in de Diinya Ticaret Orgiitii’niin kurulmasi planlanmis (Ates,
2012: 204) hatta bu amaca yonelik olarak Orgiitiin statiisiinii olusturan Havana

Sézlesmesi taslagr goriisiilmiistiir (DTO, 30.10.2014).

DTO, Eyliil 1986’da baslayan ve 15 Aralik 1993 tarihinde tamamlanan Giimriik
Tarifeleri ve Ticaret Genel Anlagsmasi anlamina gelen (General Agreement on Tariffs
and Trade-GATT) GATT’1n en son Uruguay Turu Miizakereleri sonucunda 15 Nisan
1994°de Merakes’de varilan anlagsmaya gore 1 Ocak 1995°de kurulmus ve 1 Temmuz

1995 tarihinde faaliyetlerine baslamistir. Boylece, dis ticaretin uluslararasi diizeyde
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serbestlestirilmesi cabalar1 gergevesinde, bu tarihten itibaren GATT’in yerini DTO

almistir (Ertek, 2006: 398).

DTO’niin hayata gegmesiyle birlikte ¢cok tarafli diinya ticaret sistemine sadece sanayi
iriinleri degil, ayn1 zamanda hizmetler alanindaki ticaret ile ticaretle baglantili anti-
damping (Akman ve Yaman, 2008: 233), devlet yardimlari, korunma dnlemleri, teknik
engeller, kamu ihaleleri, ticaretle baglantili yatirim onlemleri, fikri ve siai miilkiyet
haklari, ¢evre, anlasmazliklarin halli mekanizmasi, rekabet gibi pek ¢ok konu daha

dahil edilmistir (Savas, 2009).

1.3.2.3. Bankalar ve Merkez Bankasi

D1s ticaret islemlerinde ihracatgi isletmeden (dolayisi ile ihracatci iilkeden) mal ya da
hizmet satildiginda, bu mal ya da hizmetin ithalat¢1 isletmeye (dolayist ile ithalatc
iilkeye) teslimi kadar ithalat¢1 iilkeden dis ticarete konu mal ya da hizmet bedelinin
ihracatci isletmeye 6denmesi de biiyiik 6nem tasir. Dig ticaret islemleri igerisinde yer
alan finansal kuruluslar icinde bankalar, dis ticaret islemlerinin gergeklesmesinde;
kredi, kefalet ve transfer iglemleri gibi son derece kritik islemlerde etkinlik gdsterirler.
Dis ticaretin 6nem kazandigr giiniimiiz diinyasinda hiikiimetlerin dis ticaretlerini
gelistirme yoniinde isletmelere destek olduklar1 goriilmektedir. Ulkelerin dis ticaret
hacimlerinin artirilmasi i¢in gerekli ortamin saglanmasinda hem ticari bankalarin hem

de merkez bankalariin 6nemi biiytiktiir.

Bankalar, ihracat sirasinda karsilikli yapilan iglemleri kolaylastirmakta, zaman kaybim
onlemekte ve karsilagabilecek riskleri azaltmakta (Atay, 2010: 76) ayrica ticari
bankalar global 6l¢ekte taninmis, kabul gérmiis finansal kurumlar olarak ihracatg1 ve
ithalat¢1 isletmelerin yaninda yer alarak, dis ticaret isleminin gerceklestirilmesine katki
saglamaktadirlar. Bu nedenle dis ticaret islemlerini etkin bir sekilde gerceklestirmek
isteyen isletmelerin ve sistemin igerisinde calisacak kisilerin dig ticaretin Snemli

aktorleri olan bu kurumlarin yapisin1 tanimasinda biiylik 6nem ve fayda vardir.

Tiirkiye’de yasanan Nisan 1994, Kasim 2000 ve Subat 2001 krizleri ile Latin Amerika,
Meksika ve Asya krizleri; reform programlarinin makroekonomik istikrarin olmadigi,
bankacilik sisteminin zayif oldugu ve etkin olarak denetlenemedigi iilkelerde, finansal

krizlere neden olabilecegini gdstermesi agisindan énemlidir (Ozcan, 2009: 61).
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Merkez Bankalar1 da iilkedeki ekonomik istikrar ve bilylimeyi saglama konusunda
faaliyet gosteren en onemli finansal kuruluslarin basinda gelir. Merkez bankalariin en
onemli gorevi tilkede fiyat istikrarinin saglanmasidir zira siirdiiriilebilir biiylime ve tam
istihdam1 gerceklestirebilmek ancak fiyat istikrarini saglamakla miimkiin olacaktir.
Fiyat istikrar1 piyasada kendiliginden olugsmadigindan merkez bankalar1 bunu
gerceklestirebilmek icin c¢esitli para ve kur politikalar1 uygulama yollarina

gideceklerdir (Firat, 2009: 2-3).

Merkez bankalari, tistlendikleri paranin i¢ ve dis degerini ekonomiye yarar saglayacak
diizeyde tutma ve ekonominin gereksinme duydugu kredi verilebilir fonlari, ihtiyact
karsilar miktarda hazir bulundurmak gibi onemli goérevleri yerine getirirken aldigi
kararlar; piyasa faiz oranlari, kredi verilebilir fonlar ve para arz1 iizerinde etki yapar
(Oktay ve dig., 2013: 21). Bu etki sadece finansal piyasalarda degil tiim iilke

ekonomisi tizerinde hissedilmektedir.

1.3.3. Tiirkiye’nin Dis Ticaretle Ilgili Kurumlar

Uluslararasi ¢evrede biiyiikk 6nem atfedilen uluslararasi ticaretin kurallar1 uluslararasi
kurum ve kuruluslarca belirlenmekte, yerel hiikiimetler tarafindan da tesvik edici ve
gelisimini  saglayict adimlar atilmaktadir. Tiirkiye’de dis ticaret milli geliri
artirabilecek bir vasita olarak goriildiigii i¢in, tamamen bu amaca yonelik kuruluglar
olusturuldugu gibi, baz1 kurum ve kuruluglara da ayn1 ama¢ dogrultusunda gorevler
yiiklenmigstir. Bu baglamda Tirkiye’nin dis ticareti ile ilgili bazi kurumlar asagida

aciklanmaktadir.

1.3.3.1. Giimriik ve Ticaret Bakanhgi (GTB), Ekonomi Bakanhg:

Hacmi artan ve giderek karmasiklasan dig ticaret islemlerinin daha fazla kontrol
gerektiren giivenlik ve denetim ihtiyaci ile dis ticaret erbabinin daha az kontrol talebi
arasinda olusan ikilem, glimriik idarelerinin karsilastigi en Onemli zorluklardan
birisidir. Bu iki durum arasinda denge olusturamayan giimriik idaresi ne kadar ¢ok ve
Ozverili ¢aligirsa caligsin bagarili olarak degerlendirilmemektedir. Bu ¢eliski giimriik

idarelerini yeni ¢oziimler iiretmeye yoneltmektedir.

GTB gerek i¢ gerekse dis ticaret siireglerinin yonetilmesi kapsaminda, hukuki

altyapinin etkin ve verimli bir sekilde olusturulmasi gorevleri ile ¢ok énemli bir rol
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oynamaktadir. Bir yandan ticaret hayatimizin c¢agmn ihtiyaclarima uygun sekilde
diizenlenmesi amactyla yeni Ticaret Kanunu yiiriirliige girerken, diger yandan glimriik
islemlerinin kolaylastirilmasi ¢ercevesinde Kagitsiz Beyan, Tek Pencere, Tek Durakta
Kontrol, Yetkilendirilmis Yiikiimlii gibi projeler yiriitiilmektedir (tasfiye.gtb.gov.tr,
2013).

300 milyar USD’ye yaklasan dis ticaretimizin % 40’1, ihracatin % 53’1, kara glimriik
kapilar1 araciligiyla yapildigindan, trafik akiginin rahatlamast ve hizlandirilmasi,
bilirokrasinin azaltilarak islemlerin hizlandirilmasi, uluslararasi standartta hizmet
sunulmasi, tlim iglemlerde en son teknolojilerin kullanilmasi kaginilmaz olmustur bu
sebeple basta Yap-islet-Devret (YID) Modeli olmak iizere her tiirlii imkan bu yonde
kullanilmaya caligilmaktadir (GTB, 2013: 94). Benzer bicimde Oktay ve dig.in
(2013: 8) de belirttigi gibi son yillarda glimriiklerde bekleme siiresini daha da
azaltarak, maliyetleri diislirlip ihracatgilarin rekabet giiclinii arttiracak tek pencere
sistemi, kapilarin modernizasyonu, islemlerin elektronik ortama taginmasi gibi

uygulamalar hayata ge¢mistir.

Giimriik idarelerinde ihracat islemlerinin tamamlanma siirelerine
bakildiginda, 2010'da ilk bir dakikada tamamlanan islemlerin oram %
42 iken 2013'te bu oramin onemli 6lciide artarak % 61'e, 2014'iin ilk 6
aymda ise % 65’e ulastifi, ilk yarim saatte islemleri tamamlanan
beyannamelerin oranmma bakildiginda ise 2010'da % 70 olan bu oranin
2013 itibariyle % 78'e ulastig1, 2014'iin ilk alt1 ayinda ise % 82 oldugu
goriilmektedir. Diger taraftan, 2013 yili verileriyle 2010'a iliskin veriler
kiyaslandiginda bir ihracat beyannamesinin ortalama islem siiresi
onemli olciide kisalmistir. ihracatta ortalama olarak islem siireleri
2010'da 7 saatin iizerindeyken, 2013 itibariyle 4 saatin altina (3 saat 54
dakikaya), 2014'iin ilk alt1 ay1 itibariyle ise 3 saatin altina (2 saat 45
dakika) inmistir (Giimriik ve Ticaret Bakanhgi , 2014).

Diinya ticareti ekonomik biitlinlesme siireclerinin derinlestigi, kiiresel olgekte pazara
giris stratejilerinin yogun sekilde uygulandigi ve ihracat pazarlarinda rakip iilkelerin
aktif stratejiler gelistirerek, ihracatta pazar paylarini artirmaya ¢aligtigi bir ddnemden
geemektedir. Bu donem ve {ilkemizin 2023 vizyonu; ekonomi ve dis ticaret

politikalarmin yeni bir anlayis ve yapiyla yliriitiilmesini zorunlu kilmaktadir.

Bu kapsamda, Cumhuriyet tarihinde ilk kez, ihracata dayali biiylime modeli
cergevesinde, mal ve hizmet sektdrlerinde yatirim-iiretim-ihracat zincirine iliskin
politikalarin bir biitiin olarak ele alinmasini saglayacak bir kurumsal yapilanmaya

duyulan ihtiya¢ dikkate alinarak, 8 Haziran 2011 tarihli 637 Sayili Kanun Hiikmiinde
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Kararname ile Dis Ticaret Miistesarligi’nin tiim hizmet birimleri ile Thracat1 Gelistirme
Etiid Merkezi (IGEME) ve Hazine Miistesarligi’nin Tesvik Uygulama ile Yabanci
Sermaye Genel Miidiirliiklerinin birlestirilmesi, ayrica ikili, bolgesel ve ¢ok tarafli
platformlarda hizmet ticaretine iliskin anlagsmalar1 hazirlamanin ve miizakereleri
ylirlitmenin gorev ve yetkileri arasina dahil edilmesi sonucunda Ekonomi Bakanligi

kurulmustur (Ekonomi Bakanligi, 2014).

Temel misyonu “Ulkemiz ekonomisinin gelisimine ve sosyal refaha katki saglamak
amaciyla, dig ticaret ve yatirimlara iliskin politikalar1 gelistirmek ve uygulamak”
(Denizli Sanayi Odasi, 2014) olan Ekonomi Bakanligi’nin tiim birimlerinin gdrev
alanlari ile ilgili faaliyetlerinin yan1 sira 2023 yilinda Tiirkiye’nin ihracatin1 570 milyar
USD’ye c¢ikarma stratejik hedefi dogrultusunda gerceklestirmekte oldugu ¢esitli
faaliyetler vardir (Oktay ve dig., 2013: 13).

Ekonomi Bakanligi’nin dis ticaretle ilgili yetki, goérev ve sorumluluklart asagidaki gibi

ozetlenebilmektedir (Ekonomi Bakanligi, 2014):

a. Dis ticaret hizmetlerine iliskin ana hedef ve politikalarin belirlenmesine yardime1

olmak ve belirlenen dis ticaret politikasini gelistirmek ve yiirlitmek.

b. Dis ticaretin iilke ekonomisi yararina yapilmasi amaciyla {irlin ve yurtdigi

miiteahhitlik dahil uluslararas1 hizmet ticaretine iligkin gerekli her tiirlii tedbiri almak.

c. Diinya ticaretinden alman paymn artirilmasint ve siirdiiriilebilir ihracat artigini
saglamak {izere ihracatin pazar ve iriin ¢esitliligini genisletmeye yonelik gerekli

tedbirleri almak ve buna yonelik destek yontemlerini gelistirmek ve uygulamak.

¢. Ithalatin iilke ekonomisinin yararina gerceklestirilmesi ve yerli sanayiinin korunmasi

ile ilgili gerekli tedbirleri almak ve ticaret politikas1 savunma araclarini uygulamak.

d. Ulke kalkinmasinda yabanci sermayeden beklenen katkilari saglamak ve

yonlendirmek amaciyla gerekli tedbirleri almak.

e. Yatirim tesviklerinin {ilke ekonomisi yararma etkin bir sekilde diizenlenmesini temin
amaciyla ihtiya¢ duyulan mevzuati hazirlamak, uygulamak, uygulamay takip etmek,

degerlendirmek ve gerekli tedbirleri almak.

f. Dis ticarete konu iriinlerin gilivenli, mevzuata ve standartlara uygun olmasini

saglamak, bu amagcla ithalatta ve ihracatta denetim yapmak ve yaptirmak, ticarette
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teknik engellerin Onlenmesine iliskin ¢alismalar yiiriitmek, iirin giivenligi, teknik

diizenlemeler ve denetimlere dair mevzuat, politika ve uygulamalar1 koordine etmek.

g. Dis ticarete dair konularda Avrupa Birligi ile iligkileri ve uyum c¢aligmalarini

yliritmek.

1.3.3.2. Tiirk Eximbank

Ihracat finansmami tanimi, ihracat¢inin ihracat taleplerine cevap verebilmesi igin
gereksinim duydugu finansmani veya ihracatgmin mallar1 sevk etmeden Once ya da
sevk ettikten sonra s6z konusu olabilecek ihracat islemleri ile ilgili olarak gereksinim
duydugu fonlar1 saglayabilmesi seklinde ifade edilebilmektedir (Tomanbay, 2001: 138
aktaran Zaim, 2011: 17). Thracat finansmaninda; ticari bankalar, kalkinma bankalari,
faktoring ve finansal kiralama (leasing) gibi ihracat kredi kuruluslar1 aktif rol

oynamaktadirlar.

Ihracat kredi kuruluslari hem tamamen devlete bagli bir kurum veya tamamen &zel bir
kurulug gibi faaliyet gosterebilmelerinin yani sira, yar1 devlet-yar1 6zel bir kurulus da

olabilir (Aydemir, 2010: 44).

Tiirkiye’de ihracatin kurumsallasmis tek asli tesvik unsuru; sermayesi tamamen
Hazineye ait olan Tiirk Eximbank’tir (Colak, 2007: 84). Tirk Eximbank, bu amaca
yonelik olarak ihracatg¢ilar1 kisa, orta ve uzun vadeli nakdi ve gayri nakdi kredi, sigorta ve

garanti programlari ile desteklemektedir (Tiirk Eximbank, 2014).

Tiirk Eximbank'in temel amaci; ihracatin gelistirilmesi, ihra¢ edilen mal ve hizmetlerin
cesitlendirilmesi, ihra¢ mallarma yeni pazarlar kazandirilmasi, ihracatgilarin
uluslararas1 ticarette paylarinin artirilmast ve girisimlerinde gerekli destegin
saglanmasi, ihracatgilar ile yurtdisinda faaliyet gosteren miiteahhitler ve yatirimcilara
uluslararasi piyasalarda rekabet giicili ve giivence kazandirilmasi, yurtdisinda yapilacak
yatirimlar ile ihracata yonelik yatirim mallar iiretim ve satiginin desteklenerek tesvik

edilmesidir (Atay, 2010: 82).

Tiirk Eximbank tarafindan 2013 yilinda ihracat sektériine 19,7 milyar
USD nakdi kredi ve 8,4 milyar USD sigorta/garanti imkam olmak iizere
toplam 28,1 milyar USD’lik destek saglamistir. Bu tutar, Tiirkiye
ihracatinin yaklasik % 18,5’ine tekabiil etmektedir. Diger taraftan, 2014
yilinda bu destegin 22 milyar USD nakdi kredi ve 11,8 milyar USD
sigorta/garanti imkini olmak iizere % 20’lik bir artisla toplam 33,8
milyar USD’ye yiikseltilmesi hedeflenmektedir. Bdylece, Tiirkiye
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ihracatinin % 20’sine destek saglanacaktir. 2013 yilsonu itibariyle
Banka’nin aktif biiyiikliigii 24,8 milyar TL olup, 6denmis sermayesi 2,2
milyar TL diizeyinde bulunmaktadir (Tiirk Eximbank, 2014).

1.3.3.3. Hazine Miistesarhg:

Hazine Miistesarligi’'nin da uluslararasi ekonomik iligkilerle dis ticaretin
yonlendirilmesi ve diizenlenmesi ile ilgili dnemli fonksiyonlart ve faaliyetleri vardir.

S6zii edilen fonksiyon ve faaliyetler genel hatlar1 ile su sekilde siralanabilmektedir:

a. Hazine islemlerini; para, kredi ve nakit hareketleri ile devletin i¢ ve dis borg
yonetimini yapar (Caskurlu, 2006: 100). Uluslararasi mali piyasalarda mevcut
finansman araglarmi kullanarak dis bor¢ yiikiinii hafifletici her tiirli islemi yapar

(www.ekodialog, 2014).

b. iki tarafli ve c¢ok tarafli dis ekonomik iliskiler ve anlasmalarla ilgili hizmetleri

yiiriitiir (Mevzuat1 Gelistirme ve Yayin Genel Midiirliigi, 2014).

c. Yurtdist miiteahhitlik hizmetleri ile ilgili uygulamalar1 yiirlitme ve ilgili kurum ve
kuruluslar arasinda koordinasyon saglama gorevini yerine getirir (Kiigiikkocaoglu,

201?).

d. Yerli ve yabanci 6zel sektoriin yatirnm ve sermaye faaliyetlerinin plan ve hedef
gayelerinin uygun bir sekilde yliriitiilmesini tesvik ve tanzim edecek tedbirleri tespit ve
teklif eder, uygular ve uygulamayi takip eder (T.C. Basbakanlik Hazine Miistesarligi,
2014).

e. Tirk parasmin dolasimi ve istikrarin1 saglamaya yonelik politikalar1 Tiirkiye
Cumhuriyet Merkez Bankasi ile birlikte olusturur ve uygular (Ozbilen, 1999: 375-381
aktaran Turgut, 2010: 92).

f. Tirk parasmin kiymetini korumak amaciyla, Tiirk parasinin yabanci paralar
karsisindaki degerinin belirlenmesine, doviz ve dovizi temsil eden belgelere (menkul
degerler ve diger sermaye piyasasi araglart dahil) iliskin tiim islemler ile dovizlerin
tasarruf ve idaresine, Tiirk parast ve Tirk parasini temsil eden belgelerin (menkul
degerler ve diger sermaye piyasasi araglar1 dahil) ithal ve ihracina, kiymetli maden, tas
ve esyalara iligkin islemlere, ihracata, ithalata, 6zelligi olan ihracat ve ithalata,

gorinmeyen islemlere, sermaye hareketlerine iliskin kambiyo islemlerine ait
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diizenleyici, sinirlayici esaslarin belirlendigi Tiirk Parast Kiymetini Koruma Hakkinda

32 Sayili Kararin uygulanmasini saglar (T.C. Bagbakanlik Hazine Miistesarligi, 2014).

g. Merkezi yonetim biinyesindeki kamu idareleri, sosyal giivenlik kurumlari, kamu
iktisadi tesebbiislerini, 6zel hukuk hiikiimlerine tabi olmakla beraber sermayesinin %
50’sinden fazlasi kamuya ait olan kuruluslari, fonlari, kamu bankalarini, yatirnm ve
kalkinma bankalarini, biiyiiksehir belediyelerini, belediyeleri ve bunlara baglh
kurulusglar ile sair yerel yonetim kuruluslarini, yap-islet-devret, yap-islet ve isletme
hakki devri ve benzeri finansman modelleri gercevesinde gergeklestirilmesi dngoriilen
projeler ve hibelerle siirli olmak kaydiyla sivil toplum orgiitlerinin projelerinin
finansman1 i¢in dig kaynaklarin teminine yardimci olmak amaciyla, Hazine Geri
Odeme Garantisi, Hazine Yatirim Garantisi, Hazine Kars1 Garantisi ve Hazine Ulke
Garantisi araclarini kullanarak garanti verme islemini yerine getirir (Oktay ve dig.,

2013: 66).

g. Kamu kurum ve kuruluslar1 (kamu bankalar1 hari¢) ile belediyelerin, uluslararasi
sermaye piyasalarinda tahvil ve diger bor¢lanma araci ihra¢ etmesine ve yurt digindan

nakdi kredi saglamalarina izin verir (TCMB, 2015).

1.3.3.4. Ticaret ve Sanayi Odalar1 (TSQO), Dis Ticaret Miistesarhgi1 (DTM), Ticaret

Miisavirlikleri

Uluslararasi rekabetin her gecen giin hizlandig1 bu yeni diinya diizeninde, tilkemizin
ihracati icin ongdriilen hedeflerin gergeklestirilebilmesi bakimindan 6zel sektoriin asli
temsilcisi olarak Tiirkiye Odalar ve Borsalar Birligi (TOBB), dis ticaret ve 6zellikle,
ihracat strateji ve politikalarinin belirlenmesi, dis ticaret mevzuatinin uluslararasi
kurallar ve yukarida belirtilen amaclar dogrultusunda olusturulmasi ve uygulanmasi

yoniinde ¢aligmalar yapmaktadir (TOBB, 2014).

TOBB’un biinyesinde yer alan Ticaret Odalar1, Sanayi Odalar1 veya Ticaret ve Sanayi
Odalarindan bazilar1 diinyaca taninirliklari, uzun yillara dayali tarihi gegmisleri,
bulunduklar1 cografi konum, iiye sayilar1 vb. etkenler nedeniyle farklilasmakta ve dig
ticarete katkilar1 diger odalardan daha fazla olabilmektedir (Oktay ve dig., 2013: 83).
Ornegin, Tiirkiye'nin gelecegine adanmis bir kurum olarak Istanbul Ticaret Odasi
(ITO); ticaret, kiigiik sanayi ve hizmet sektorlerinin hizla gelisme ve yayginlasmasini

tesvik etmekte, yurtdisinda yeni pazarlar olusturmak i¢in ¢aligmakta, is diinyasinin
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gelismesinin  Oniindeki engelleri tespit etmekte ve kaldirilmasi igin faaliyette

bulunmaktadir (ITO, 2014).

DTM, 1994 yilinda Bagbakanlik'a bagl olarak, dig ticaret politikalarinin tespitine
yardimc1 olmak i¢in kurulmus (Mevzuati Gelistirme ve Yaym Genel Midirliigi,
2015) bir miistesarlik olup 2011'de Tiirkiye Cumhuriyeti Ekonomi Bakanliginin

kurulmasi neticesinde yetkileri bu bakanliga devredilmistir (Resmi Gazete, 2015) .

DTM’nin 4059 sayili Kanuna gore gorevleri, dig ticaret politikalarinin tespitine
yardimc1 olmak, tespit edilen bu politikalar ¢ercevesinde ihracat, ihracati tesvik,
ithalat, yurt dis1 miiteahhitlik hizmetleri ve ikili ve c¢ok tarafli ticari ve ekonomik
iligkileri diizenlemek, uygulamak, uygulamalar1 izlemek ve gelistirmektir (TBMM,

2014).

Dis ticaret iligkilerimizin fazla oldugu veya gelisme potansiyeli arz ettigi iilkelerde
tesis edilen, DTM’ye bagli olan Ticaret Miisavirliklerinin baslica gorevleri ise,
bulunduklar1 piyasalar hakkinda bilgi toplamak ve bu bilgileri ihracat¢ilara aktarmak
ile ihrag iirlinlerimizin pazarlanmasinda ve yabanci firmalarla ihracat¢ilarimiz arasinda

cikabilecek olan sorunlarin ¢oziimiinde etkin olarak ¢aligmaktir.

Yurtdis1 Ticaret ve Ekonomi Miisavirlikleri, uluslararas: halkla iligskilerde énemli rol
oynayan, kar amaci giitmeyen kamusal kurumlardir (Karakaya, 2006: viii). Bazi
iilkelerde birden fazla sehirde Tiirk ticaret ataselikleri veya miisavirlikleri gorev

yapmaktadir (Oktay ve dig., 2013: 13).

1.3.3.5. Kiiciik ve Orta Olcekli Sanayileri Gelistirme Baskanhg (KOSGEB)

Tiirkiye’nin 90’11 yillarda farkina vardigi KOBI’lerin ekonominin temel diregi oldugu
gerceginin artik her kesim tarafindan kabul edilmeye basladig1 glinlimiizde Tiirkiye’ nin
toplam imalat sanayindeki isletmelerinin % 99,8’ini sayilar1 3,5 milyonu bulan

KOBI’ler olusturmaktadir (Yayla, 2010: 209-210).

1990 yilinda 3624 sayili Kanun ile kurulmus olan KOSGEB, bu tarihten giiniimiize
kadar, sadece imalat sanayi KOBI’lerine hizmet ve destekler vermistir (Karakog, 2010:
78). KOSGEB’in kurulus amaci, kiiciik ve orta Olgekli igletmelerin teknolojik
yeniliklere hizla uyumlarini saglamak, rekabet giiclerini yiikseltmek ve ekonomiye

katkilarin1 arttirmaktir (Yildiz, 2013: 79-81). Biitiin bunlar da sonugta bu firmalarin
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uluslararasi rekabet giiclerini ve dolayisiyla ihracat sanslarini da arttirmakta oldugu
icin KOSGEB, ayni1 zamanda ihracatcilar acisindan da onemli bir destek kurulusu

islevi gormektedir (Oktay, 2013: 97).

Ihracata yonelik devlet yardimlarinin temel amaci, KOBI niteligindeki firmalar basta
olmak tiizere, ihracat¢1 firmalarin ihracata yonelik faaliyetlerini gerek iiretim gerekse
pazarlama asamalarinda destekleyerek, uluslararast pazarlarda karsilagtiklar1 sorunlarin
giderilmesine yardimci olmak ve rekabet giicli kazanmalarina olanak saglamaktir

(Yakal, 2002: 24 aktaran Atayeter ve Erol, 2017?: 3).

KOSGEB’in aslinda direkt “dis ticaret destegi” olarak nitelendirdigi bir destegi yoktur,
ancak halen yiiriirliikte olan desteklerinden bazilari, isletmelerin dis ticarete yonelik
caligmalara baslamalarina ve dis ticaret faaliyetlerini gerceklestirmelerine yardimei

olmaktadir (Akin, 2009: 16).

KOSGEB’in bu ¢ergevedeki destekleri; KOBI Proje Destek Programi, Tematik Proje
Destek Programu, Isbirligi Giigbirligi Destek Programi, AR-GE, Inovasyon ve
Endiistriyel Uygulama Destek Programi, Genel Destek Programi, Girisimcilik Destek
Programi, Gelisen Isletmeler Piyasast Kobi Destek Programi, Kredi Faiz Destegi,
Laboratuvar Hizmetleri sekilde siralanabilir (KOSGEB, 2014):

Ornegin, KOBI Proje Destek Programi cercevesinde Isletmelerin; iiretim, y&netim-
organizasyon, pazarlama, dig ticaret, insan kaynaklari, mali isler ve finans, bilgi
yonetimi ve bunlarla iligkili alanlarda sunacaklar1 projeler desteklenmektedir (T.C.

Kiiltiir ve Turizm Bakanh@ Yatirim ve Isletmeler Genel Miidiirliigii, 2014).

Genel Destek Programi’nin amaci ve gerekgesi ise proje hazirlama kapasitesi diigiik
KOBI’ler ile KOSGEB hedef kitlesine yeni dahil olmus sektdrlerdeki KOBI’lerin de
mevcut KOSGEB desteklerinden faydalanmasi, KOBI’lerin kaliteli ve verimli
mal/hizmet liretmelerinin saglanmasi, mevcut KOSGEB desteklerinin revize edilerek
daha fazla KOBI’nin bu desteklerden yaygin sekilde faydalanmasi, KOBI’lerin rekabet
giiclerini ve diizeylerini yiikseltmek amaciyla genel isletme gelistirme faaliyetlerinin
tesvik edilmesi ve KOBI’lerin yurt ici ve yurt dis1 pazar paylarmi artirmak amaciyla

tanitim ve pazarlama faaliyetlerinin gelistirilmesidir (Maden, 2012: 99-100).
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1.3.3.6. iktisadi Kalkinma Vakfi (IKV) ve Diger Kurumlar

AB ve Tirkiye-AB iligkileri alaninda uzmanlagmis bir sivil toplum ve arastirma
kurulusu olan IKV; 1965°ten beri faaliyette olan, Avrupa biitiinlesmesi ve Tiirkiye-AB
iliskileri alaninda is diinyas1 ve genel kamuoyunu bilgilendirmek amaciyla arastirmalar
yiiriiten, rapor ve kitap yayinlayan, seminer ve benzeri toplantilar diizenleyen bir

kurulus olup, Tiirkiye’ye AB’yi, AB’ye de Tiirkiye’yi anlatmaktadir (IKV, 2014).

IKV, AB ile dis ticaretin gelistirilmesi konularinda da yonlendirici ve bilgilendirici
caligmalar yapmaktadir (Oktay ve dig., 2013: 99). AB Komisyonu destegi ve igbirligi
ile ticari, teknik, mali, AR-GE vb. alanlarda KOBI’ler aras1 isbirligi imkanlari
gelistirmeye  yonelik  ¢esitli  programlarin  (Europartenariat, FEuro partner,
Medpartenariat, Enterprise, Business Partnerships, vb.) Tirkiye temsilciligini

iistlenmistir (TOBB, 2014).

Yukarida adi gecen kurum ve kuruluslardan baska yurt iginde dis ticarete yardimci
bazi destek hizmet kuruluslart da mevcuttur ki bu kuruluslar su basliklar altinda

incelenebilmektedir (Oktay ve dig., 2013: 100):
a. Sigorta Sirketleri

b. Lojistik Firmalar1

c. Glimriik Miisavirlikleri

¢. Antrepo Isletmecileri

d. Uluslararas1 Gozetim Sirketleri

1.3.4. Tiirkiye’de Dis Ticaretin Gelisimi

Tiirkiye Cumhuriyeti’nin kurulus yillarinda, 1. Diinya Savasi ve Kurtulus Savasi’nin
olumsuz ekonomik etkileri 6nemli Olclide hissedilmis, ulastirma alt yapisinin ve
sermaye birikiminin yetersiz olusu, genel ekonominin bir biitiinlik olusturmaktan
ziyade, bolgesel sekillenmesine neden olmus ve dis ticaret de bu kosullar altinda
sekillenmistir. Uygulanan ekonomi politikalarinda baslangicta liberal fikirler 6ne ¢iksa
da, bu politikalardan umulan sonuglarin alinamamasi ve 1929’da giimriik tarifelerini
degistirme serbestisinin kazanilmasi ve kiiresel kriz nedeniyle 1930’dan itibaren daha

fazla devlet agirlikli dis ticaret politikalarinin uygulandigi goriilmektedir.
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Cumbhuriyetin kurulmasindan bugiine gecen yaklasik 90 sene dis ticaret agisindan
1923-1950, 1950-1980, 1980-2000 ve 2000-2014 seklinde asagida goriildigii lizere

irdelenmektedir:

1.3.4.1. 1923-1950 Donemi

1923 yilinda Osmanli Imparatorlugu’ndan ekonomik olarak iflas etmis bir iilke
devralan gen¢ Tirkiye Cumbhuriyeti Devleti, 1. Diinya Savas1 ve Kurtulus Savasi
sonunda milli bir pazar olusturma ve dis ekonomik iliskileri politik bagimsizligin
sagladigr imkanlardan yararlanarak yeniden diizenleme sartlar1 elde etmistir (Yiicel,
2014). Gerek devralinan mirasin niteligi ve Lozan anlagmasinin getirdigi sinirlamalar,
gerek Kurtulus Savast sonrasi yonetiminin sosyal yapisi ve gerekse heniiz 1928-1929
Buhraninin tecriibelerini edinmemis Bati’dan gelen politika tavsiyeleri ve yabanci
sermayenin devam edegelen onemi gibi faktorler, devlet miidahalesinin asgari oldugu
bir kapitalist gelisme modelinin izlenmesine yol agmistir (Sahinkaya, 1999 aktaran

Aydogan, 2002: 11).

Ilgili dsnemde Tiirkiye bir tarim toplumu olup sanayi heniiz kurulmadigindan tiiketim
mal1 ithalat1 ancak tarim tirlinleri ve madensel hammadde ihraci ile karsilanmaktaydi.
1923-1929 doneminde demir-celik, kagit, cam {irlinleri, seker, pamuklu dokuma gibi
mamullere olan ithalat talebi toplam ithalatin yaklasik % 50’sini olusturmaktaydi.
Ekonomideki asir1 derecede disa bagimlilik, disa agik olmanin da temel nedeni idi

(Sahin, 2009: 43-44).

Tiirkiye ekonomisinde 1923-1929 yillar1 incelendiginde ithalatin Gayri Safi Milli
Hasila’ya (GSMH) orant % 14,6 ve ihracatin GSMH’ye orani ise % 10,6 olmustur. Bu
orana daha sonraki 50 yil igerisinde ulagilamamasi bu donemde ticari agiklik

uygulamasinin bir gostergesi olarak gdsterilmektedir (Boratav 2006: 49-50).

Asagidaki sekilde Tiirkiye’nin ithalat-ihracat degerleri, dis ticaret dengesi ve ihracatin

ithalat1 karsilama oranlar yillar itibariyle 1923-1929 donemi gosterilmektedir:
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Tablo 1.
Dis Ticaret Gostergeleri, 1923-1929 (Bin USD)

Dis Dis .
. . Ihracat /
Ihracat Ithalat Ticaret Ticaret .
Degisim Degisim Ithalat
Yillar (bin (bin Dengesi Hacmi GSYH*
(%) (%) Karsilama
USD) USD) (bin (bin
Orami (%)
USD) USD)
1923 50.790 - 86.872 - -36.082 137.662 58,5 2.959
1924 82.435 62,3 100.462 15,6 -18.027 182.897 82,1 3.392
1925 102.700 24,6 128.953 28,4 -26.253 231.653 79,6 3.817
1926 96.437 -6,1 121.411 -5,8 -24.974 217.848 79,4 4.512
1927 80.749 -16,3 107.752 -11,3 -27.003 188.501 74,9 3.937
1928 88.278 9,3 113.710 5,5 -25.432 201.988 77,6 4.362
1929 74.827 -15,2 123.558 8,7 -48.731 198.385 60,6 5.301

Kaynak: TUIK, Yillara Gore Dis Ticaret, 2014.

* Milyon TL. GSYH 1948 sabit fiyatlartyla hesaplanmustir.

1923'ten itibaren bir yandan 1. Diinya Savasi sonrasinin ilk bunalimini atlatan diinya
ekonomisinin hizla gelismesi, 6te yandan Kurtulus Savasi'ndan ¢ikan Tiirkiye'nin
ekonomik canlanma donemine girmesi nedeniyle, 1925 yilina kadar hem ihracatimiz
hem de ithalatimiz siirekli olarak artmistir. Ancak 1926 yilindan itibaren diinyadaki
ekonomik bunalima paralel olarak Tiirkiye'nin dig ticaret hacminde bir daralma
meydana gelmistir (Parasiz, 1998: 17). Yukardaki sekilden de gorildiigi gibi,
Cumbhuriyetten sonra da dis ticaret dengesi aciklart devam etmistir. So6zii edilen

donemde en fazla dis ticaret agig1 48.731 bin USD ile 1929°da yasanmustir.

1930 ve 1931 yillart i¢ ekonomiye yonelik olarak miidahale 6nlemlerinin alinmadig:
ancak dig ticarette siki denetimler uygulanan yillar olmustur (Boratay, 2006: 67).
Iyibozkurt’'un (1999: 295) da belirttigi gibi 1929’dan sonra hiikiimet, Lozan
Anlagmasi’nin giimriiklerle ilgili maddesine gore, dis ticarete miidahale etmeye
baglamistir. 1930°dan itibaren dis ticaret politikasi ile sanayilesme politikas1 arasinda
uyumu saglayabilmek adina ¢esitli 6nlemler alinmig (Eren, 1989: 250) ve 1933’den
itibaren Tiirkiye, iilkenin dig ticaretinde dnemli bir yere sahip olan iilkelerle karsilikli
giimriik tarife indirimlerini de kapsayan ikili ticaret anlasmalar1 yapmaya baslamistir.

Bu donemde hiikiimetin ithal ikamesine yonelik sanayilesme politikasiyla uyumlu bir
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dig ticaret politikasi uyguladigini sdylemek miimkiindiir (Tezel, 1994: 167-174).
Asagidaki sekilde ilgili degiskenlerin degerleri 1930-1939 itibariyle gosterilmektedir:

Tablo 2.
Dis Ticaret Gostergeleri, 1930-1939 (Bin USD)
D D
. . " N ihracat/
Thracat Ithalat Ticaret Ticaret .
Degisim Degisim Ithalat
Yillar (bin (bin Dengesi Hacmi GSYH*
(%) (%) Karsilama
USD) USD) (bin (bin
Orani (%)
USD) USD)
1930 71.380 -4,6 69540 -43,7 1.840 140.920 102,6 5.431
1931 60.226 -15,6 56935 -13,8 291 120.161 100,5 5.877
1932 47.972 -20,3 40718 -32,1 7.254 88.690 117,8 5.253
1933 58.065 21,0 45091 10,7 12.974 103.156 128,8 6.065
1934 73.007 25,7 68761 52,5 4.246 141.768 106,2 6.447
1935 93.670 4.4 70635 2,7 5.597 146.867 107,9 6.252
1936 93.670 22,9 73619 42 20.051 167.289 127,2 7.694
1937 109.225 16,6 90540 23,0 18.685 199.765 120,6 7.811
1938 115.019 5,3 118899 31,3 -3.880 233918 96,7 8.550
1939 9.9646 -13,4 92498 -22,2 7.149 192.145 107,7 9.139

Kaynak: TUIK, Yillara Gére Dis Ticaret, 2014

* Milyon TL. GSYH 1948 sabit fiyatlartyla hesaplanmustir.

Sekilden de anlasildigi lizere; Savrul ve digerlerine gore (2013: 63) 1929°dan itibaren
uygulanan iktisat politikalar1 sonucunda 1930-1937 arasinda dis ticaret dengesi siirekli
fazla vermistir. 1930°da ihracat bir onceki yila gore % 4,6 ve ithalat ise % 43,7
azalmistir, 1934’te ise ihracat bir onceki yila gore % 25,7 artarken, ayn1 yil ithalat bir
onceki yila gore % 52,5 artmustir. {thalattaki bu énemli artisa ragmen 1934’te de dis
ticaret dengesinin fazla verdigi goriilmektedir. Bu donemde 1938 haricinde her y1l dis

ticaret dengesi fazla vermistir.

2. Diinya Savasi’nin bagladigi 1939 yilindan, sona erdigi 1945 yilina kadar, diger
iilkelerde oldugu gibi Tiirkiye’de de dis ticaret biiylik giigliiklerle yiiriitiilmiis (Serin,
2001: 307 aktaran Demirkoparan, 2010: 6) ve bu donemde ithalat ve ihracat daha ¢ok

kliring ve takas yoluyla stirdiiriilmiistiir (Hig, 1988: 193). Uygulanan savas ekonomisi
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dis ticaretin gelismesini 6nemli dl¢lide engellemis hatta dis ticaretin daralmasina neden
olmustur ki bu donemde dis ticaret fazlasi olusturulmaya yonelik politikalar
benimsenmis, bu baglamda ithalatin kisilmasi amaglanmigtir. Savas yillarinda ihracat
arttirtlmak istense de ulusal paranin asir1 degerli olmasi ve devletin gelir elde etmek
icin ihracattan da vergi almasi ihracati, hem hacim hem de deger olarak 6nemli 6l¢iide
azaltmistir (Bulut, 2006: 178). Ancak ithalattaki diislis ihracattaki diisiisten fazla
oldugu icin Tiirk dig 6demeler bilangosu fazla vermis ve rezervlerimizde artis olmustur

(Parasiz, 1998: 65). Asagidaki tablo ise 1940-1950 doneminde ilgili degiskenleri

yansitmaktadir:
Tablo 3.
Tiirkiye’nin Dis Ticareti 1940-1949 (Bin USD)
. . Ihracatin
Thracat Ithalat Dis ticaret | Dis ticaret ithalati
Yillar . .
m— m— dengesi hacmi karsilama
Deger De§/1$1m Deger Deg/lslm oram %
1940 80.904 -18,8 50.035 -45,9 30.869 130.939 161,7
1941 91.056 12,5 55.349 10,6 35.707 146.405 164,5

1942 126.115 38,5 112.879 103,9 13.236 | 238.994 11,7

1943 196.734 56,0 155.340 37,6 41.394 | 352.074 126,6

1944 177.952 -9,5 126.230 -18,7 51.722 304.182 141,0
1945 168.264 -5,4 96.969 -23,2 71.295 | 265.233 173,5
1946 214.580 27,5 118.889 22,6 95.691 333.469 180,5
1947 223.301 41 244644 105,8 -21.343 | 467.945 91,3
1948 196.799 -11,9 275.053 12,4 -78.254 | 471.852 71,5
1949 247.825 25,9 290.220 55 -42.395 | 538.045 85,4

Kaynak: TUIK, Yillara Gore Dis Ticaret, 2014

Tabloda yer alan veriler incelendiginde 1930°dan itibaren uygulanan dis ticaret
politikalarinin da etkisiyle 1939-1946 doneminde dis ticaret fazlasi verildigi
goriilmektedir. Bunun temel nedenlerinden biri 2. Diinya Savasi icinde tarim
iriinlerine ve hammaddelerimize talep arttig1 i¢in de ihracatimizin artmis olmasidir

(Eren, 1989: 251).

Savas ekonomisinden ¢ikigla birlikte, 1946 yilinda Tiirkiye ekonomisinde ilk
devaliiasyon yapilmis, boylece 1 USD’nin degeri 1,30 TL’den 2,80 TL’ye ¢ikarilmis

ve TL % 115,4 oraninda deger yitirmistir. Bu donemde yapilan devaliiasyon bir ¢ok
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amaca hizmet etmistir ki, Aydogan’a gore (2002: 13) bu amaglarin basinda serbest dis

ticaret politikasina gecilmesi i¢in zemin olusturmak yer almistir.

Yabanci sermayenin iilkeye ¢ekilmesi icin ilk tesvik yasasi 1947 Mayis’inda meclisten
onay alirken, ¢etin savas sartlarina ragmen 1930°dan beri siirekli fazla veren dis ticaret
dengesi 1947°de ilk defa bozulmus ve bu tarihten sonra siirekli acik vermeye

baslamistir (Tural, 2014: 7).

1.3.4.2. 1950-1980 Donemi

1948 yilindan itibaren Tiirkiye’de uygulanmaya baslanan ve 1950 yilinda iktidar
degisikligi ile birlikte liberallesen ekonomi politikalariin sonucu olarak, 1950
yilindan itibaren ithalat fazlas1 devamli olarak biiylimiis, 1950 - 1953 arasinda diinya
ekonomik ve siyasi konjonktiiriiniin olumlu etkileri Tiirkiye’nin dis ticaret hadlerini
diizeltmistir (Serin, 2001: 307 aktaran Demirkoparan, 2010: 6). Bu dénemde izlenen
asir1 liberal ekonomi politikasinin sonucu olarak ithal mallara olan talebin hizla
biliylimesi, var olan altin ve doviz rezervinin hizla erimesi ve ihracatta baslayan
daralma, dis kredilerin de gittik¢e biiyliyen 6demeler dengesi agigini kapayamamasi,
dis ticarette liberasyon sisteminin fiilen 22 Eyliil 1952’de, resmen 20 Nisan 1953’te
terkedilmesine ve ithalati kisitlayici 6nlemler alinmasina yol agmistir (Aydogan, 2002:

14-15). S6z konusu doéneme dair Tiirkiye’nin dis ticaret verileri asagidaki tabloda

gosterilmektedir:
Tablo 4.
Tiirkiye’nin Dis Ticareti 1950-1979 (Bin USD)

ihracat ithalat Dis Dis ililtlilaacl:ttlln

Yillar Deger Degisim Deger Degisim ticaret' ticare't karsilama
% % dengesi hacmi oram %

1950 263424 |63 285.664  |-1,6 -22.240 | 549.088  |92,2
1951 314.082 19,2 402.086  |40,8 -88.004 | 716.168 | 78,1
1952 362.914 155 555.920 38,3 -193.006 | 918.834 65,3
1953 396.061 |91 532.533  |-4,2 -136.472 | 928.594 | 74,4
1954 334.924 |-154 478.359  |-10,2 -143.435 | 813.283  |70,0
1955 313.346  |-64 497.637 |40 -184.291 | 810.983  [63,0
1956 304.990 |-2,7 407.340  |-18,1 -102.350 | 712.330 | 74,9
1957 345217 | 13,2 397125  |-25 -51.908 | 742.342 86,9
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Tablo 4 Devami

ihracat ithalat Dis Dis il.lracatln
Yillar . Degisim . Degisim ticaret ticaret klthalatl
Deger A Deger A dengesi | hacmi arsllatl)na
oram %
1958 247271 |-284 315.098  |-20,7 -67.827 | 562.369 | 78,5
1959 353.799 | 43,1 469.982 49,2 -116.183 | 823.781  |75.3
1960 320731 |-9.3 468.186 |-0,4 -147.455 | 788.917 |68,5
1961 346.740 |81 507.205 8,3 -160.465 | 853.945 |68,4
1962 381.197  |9,9 619.447 22,1 -238.250 |1.000.644 |61,5
1963 368.087 |-34 687.616 11,0 -319.529 | 1.055.703 |53,5
1964 410771 |11,6 537.229  |-21,9 -126.458 | 948.000 |76,5
1965 463.738 12,9 571953 |65 -108.215 | 1.035.691 | 81,1
1966 490.508 |58 718.269 | 256 -227.761 |1.208.777 |68,3
1967 522.334 |65 684.669  |-4,7 -162.335 | 1.207.003 | 76,3
1968 496.419  |-50 763.659 11,5 -267.240 | 1.260.078 |65,0
1969 536.834  |8,1 801.236 |49 -264.403 | 1.338.070 |67,0
1970 588.476  |9,6 947.604 18,3 -359.128 | 1.536.081 | 62,1
1971 676.602 |15,0 1.170840 [23,6 -494.239 | 1.847.442 |57,8
1972 884.969  |30,8 1.562.550 | 33,5 -677.581 |2.447.519 |56,6
1973 1.317.083 | 48,8 2.086.216 [33,5 -769.133 [ 3.403.299 |63,1
1974 1.532.182 |16,3 3.777.501 | 81,1 -2.245.319 | 5.309.683 | 40,6
1975 1.401.075 |-8,6 4.738.558 | 254 -3.337.483 | 6.139.633 | 29,6
1976 1.960.214 |39,9 5.128.647 |82 -3.168.433 | 7.088.862 | 38,2
1977 1.753.026 |-10,6 5.796.278 | 13,0 -4.043.252 | 7.549.304 | 30,2
1978 2.288.163 |30,5 4.599.025 |-20,7 -2.310.862 | 6.887.187 | 49,8
1979 2.261.195 |-1,2 5.069.432 10,2 -2.808.236 | 7.330.627 | 44,6

Kaynak: TUIK, Yillara Gére Dis Ticaret, 2014

Tabloda yer alan veriler 1518inda 1950-1980 yillar1 arasinda dis ticaretin siirekli acik

verdigi ve ozellikle 1970’lerin ikinci yarisinda ihracatin ithalati karsilama oraninin ¢ok

azaldig1 goriilmektedir. Donemin baglarinda dair Sahin (2009: 120) su goriisleri ifade

etmektedir:

Tiirkiye'de 1950'li yillarda iktisat politikasinda ve iktisadi faaliyetlerde
ortaya cikan en carpici gelismeler dis ekonomik iliskilerde gézlenmistir.
Fakat bu gelismelere ragmen Tiirkiye bu dénemde nispi olarak disa
kapalh ekonomi olma 6zelligini degistirememistir. Tiirkiye'nin diinya
ticaretindeki pay1 binde ile ifade edilecek diizeydedir. 1950'li yillarda dis
ticaret hacminin GSMH’ye oram1 da % 10'lar civarindadir.
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Dolayisiyla, disa agik ekonomilerde, dis ticaretin iilke liretimi i¢indeki pay1 yiiksek
oldugundan ((Toplam ithalat + ihracat) / GSMH orant biyiiktiir); kurlardaki
degismeler, iiretim ve fiyatlar iizerinde ¢ok etkili olabilmektedir (Onder, 2005: 26) .
1950-1960 doneminde izlenen politikalar Tiirkiye’nin gereklerine ters diismiis, bu
donemde paramizin i¢ ve dis degerinde diisme baslamis buna ragmen sabit kur sistemi
ihracati azaltmis, ithalati1 asir1 kazangli hale getirmis ve kaynak israfina yol agmustir.
Bu durum karsisinda hiikumet i¢ ve dis ekonomik istikrar1 saglamak amaciyla 4
Agustos 1958 tarihinde 6nlem alma yoluna gitmis ve dis ticaret politikas1 yeni bastan

diizenlenmistir (Demirkoparan, 2010: 6).

Diinyada gelismekte olan bir¢ok iilkede oldugu gibi Tiirkiye’de de 1960 ve 1970’li
yillarda temel ekonomik kalkinma stratejisi olarak ithal ikameci politikalar1 yogun bir
sekilde uygulanmustir (lyibozkurt, 1999: 296-297). Bu dénemde agir sanayi ve
sermaye mallarinda yurti¢i iiretim kapasitesini arttirmayi amaglayan biiylik kamu
yatirimlart hedeflenmistir (Hatiboglu, 1973: 91). Tiirkiye nin uyguladigi ithal ikameci
stratejinin 6nemli Olgiide ithal hammaddelere dayandigi goriilmektedir. Bu nedenle
1973’de meydana gelen petrol krizinden sonra Tiirkiye’nin dis ticaret hadleri
kotiilesmeye baslamistir. 1977 de 6demeler dengesi krizi kendisini iyice hissettirmis,

krizi asmak i¢in alinan tedbirler yetersiz kalmustir (ileri ve Horasan, 2002: 5-6).

OPEC’in ham petrol fiyatlarin1 1974 yilinda biiylik oranda artirmasi ve Tiirkiye’ nin
ekonomik iligkilerinde dnemli yeri olan {ilkelerde goriilen durgunluk ekonomimizin bir
bunalim dénemine girmesine ve ikinci petrol sokundan (1978) sonra ihracatimizin
ancak petrol faturasini karsilayabilir bir diizeyde kalmasi, dis kredi bulmaktaki
giicliikler nedeniyle ithalatta karsilasilan sikintilar, 6zellikle 1978 — 1979 déneminde,
tam bir ekonomik bunalim yasanmasina yol a¢gmis, bu arada paramiz 1978 ve 1979
yillarinda iki kere devaliie edilmistir (Serin, 2001: 308 aktaran Demirkoparan, 2010: 6-
7).

Tiirkiye ekonomisinde 1970’11 yillarin ikinci yarisinda, yeniden, dis 6deme giicliikleri
ve yiiksek oranda fiyat artislari bi¢ciminde goriinen ekonomik bunalimin giderek
toplumsal ve siyasal boyutlar kazanarak daha da agirlagsmasi tlizerine tilkede 24 Ocak
1980°den baslayarak bir dizi yeni ekonomi politikas1 kararlart alinmistir (Kepenek ve

Yentiirk, 2000 aktaran Kilickaplan, 2002: 20).
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1.3.4.3. 1980-2000 Donemi

Tiirkiye ekonomisinde, 1980 yilina gelinceye kadar gerek ihracat ve gerekse ithalatin
yapisinda 6nemli sayilabilecek bir gelisme olmamistir (Karluk, 2002: 597). Ancak
uluslararas1 ticaretin gelisim dinamikleri ve rekabetin degisen dogasi karsisinda
Tiirkiye 1980'li yillarda ekonomik biiyliime ve sanayilesme stratejisi baglaminda ithal
ikame sanayilesmenin yerine, ihracata yonelik biliylimeyi hedef alan radikal bir
degisiklige gitmek suretiyle 6nemli bir adim atmistir (Grabowski, 1994; Kazgan, 1988
aktaran Doganlar ve dig., 2003: 91).

Kisa donemde istikrar saglama, uzun donemde ise ekonomide yapisal bir degisim
gerceklestirmek tizere yiiriirlige konmus (Ege, 1998 aktaran Demirkoparan, 2010: 7)
24 Ocak Kararlar ile ihracata dayali biiylime stratejisini se¢cen Tiirkiye, 1980 sonrasi
izledigi liberal dis ticaret politikalar sayesinde ihracat ve ithalat hacmini goriilmedik

sekilde artirmistir (Yavan, 2001).

1980°1i yillarin basina kadar Tiirkiye’nin diinya dis ticareti icindeki pay1 binde 40’larin
altinda kalmis, daha sonraki yillarda dis ticaret hacminin hizla artmasina paralel olarak

bu oran bir miktar yiikselmis ve 1987 yilinda binde 71 olmustur (Karluk, 1999: 503).

Bu strateji degisikliginin arkasinda yatan temel neden, hem diinyadaki yapisal
degisikliklere uyum saglama, hem de ithal ikameci sanayilesme politikasinin yarattigi
yiiksek giimriik duvarlari ile korunan ve bu nedenle de rasyonel kaynak dagiliminin
gerceklesmedigi i¢ pazara doniik ve diinya pazarlarinda rekabet sansina sahip olmayan
bir yapidaki sanayinin, dis rekabete acik bir liretim yapisina kavusturulmasidir (Gediz,

2004: 2). So6z konusu yillardaki dis ticaret gostergelerini ifade eden tablo asagida

gosterilmektedir:
Tablo 5.
Tiirkiye’nin Dis Ticareti 1980-1989 (Bin USD)
ihracat ithalat . Das Il.lracatln
Das ticaret . ithalati
Yillar . ticaret
Degisim Degisim dengesi hacmi karsilama
Deger % Deger % oranmi1 %
Yo Yo
1980 |2.910.122 287 |7.909.364 56,0 |-4.999.242 |10.819.486 36,8
1981 4.702.934 61,6  |8.933.374 12,9 |-4.230.439 |13.636.308 526
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Tablo 5 Devami

ihracat ithalat . Das Il.lracatln
Yillar Das ticaret ticaret ithalati
Desisi Desisi dengesi hacmi karsilama
o 1S1Im o 1S1m
Deger e% } Deger e§ d oranm1 %
Yo Yo
1982 5.745.973 222 |8.842.665 10  |-3.096.692 |14.588.639 65,0
1983 5.727.834 0,3 |9.235.002 44 |-3507.168 |14.962.836 62,0
1984 7.133.604 245 |10.757.032 | 16,5 |-3.623.429 |17.890.636 66,3
1985 7.958.010 11,6 |11.343.376 55 |-3.385.367 |19.301.386 70,2
1986 7.456.726 6,3 11.104.771 21 |-3.648.046 |18.561.497 67,1
1987 10.190.049 36,7 |14.157.807 | 27,5 |-3.967.757 |24.347.856 72,0
1988 11.662.024 144 |14.335.398 13  |-2673.374 |25.997.422 81,4
1989 11.624.692 0,3 15.792.143 | 10,2 |-4.167.451 |27.416.835 736

Kaynak: TUIK, Yillara Gore Dis Ticaret, 2014

Disa agilma politikalar1 Tiirkiye’nin uluslararasi ticarete katilimi, rekabet ve kalite

acisindan bir milat sayilabilir. 24 Ocak 1980 kararlarina kadar takip edilen politikalar

ile disa kapal1 bir goriintii veren Tiirkiye bu donem ile beraber uluslararasi ticarette var

olmaya calismistir (Melemen, 2003: 6). Ilgili dénemde Tiirkiye nin dis ticaret ve cari

islemler dengesi, 1980-88 donemi boyunca genelde agiklarin azaldigi bir egilim

sergilerken 1989 sonrasinda 6zellikle ihracattaki tikanma nedeniyle dis ticaret dengesi

bozulmaya ve cari islemlerde 6nemli dalgalanmalar yasanmaya baslamistir (Bulut,

2006: 315). Tirkiye’nin 1990-2000 donemindeki dis ticaret verilerini yansitan tablo

asagida gosterilmektedir:

Tablo 6.
Tiirkiye’nin Dis Ticareti 1990-1999 (bin USD)
ihracat ithalat . Dis Il.lracatln
Das ticaret . ithalati
Yillar . ticaret
Dezisim Dezisim dengesi hacmi karsilama
Deger go } Deger % d orani %
Yo Yo
1990 12.959.288 11,5 120302126 | 412 |.9342.838 |35261.413 58,1
1991 13.593.462 4.9 21.047.014 | 90 |_.7.453552 |34.640476 64,6
1992 14.714.629 8,2 22.871.055 87 | 8.156.426 |37.585.684 64,3
1993 15.345.067 4.3 20428370 | 287 |.14.083.303 |44.773.436 52,1
1994 18.105.872 18,0 123270019 | 209 |.5164.147 |41.375.891 778
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Tablo 6 Devami

ihracat ithalat . Dis Il.lracatln
Yillar Das ticaret ticaret ithalati
Dedisi Dedisi dengesi hacmi karsilama
- 1S1m o 1S1m
Deger e% } Deger e§ d oran1 %
Yo Yo
1995 21.637.041 195 |35709.011 535 | 14.071.970 |57.346.052 60,6
1996 |53 904 465 7,3 43626642 | 222 | .20.402.178 |66.851.107 53,2
1997 1 26.261.072 131 | 48.558.721 113 | 22007.649 |74.819.792 54,1
1998 26.973.952 2,7 45921392 | 94 |.18.947.440 |72.895.344 58,7
1999 26.587.225 14 40671272 | 14 | .14.084.047 |67.258.497 65,4

Kaynak: TUIK, Yillara Gére Dis Ticaret, 2014

1990’1 yillarda Tirkiye ekonomisi ithalatin hizla artisi ve genel anlamda doviz
cikisina neden olacak ¢esitli unsurlarin neredeyse geometrik denilebilecek artiglarinin
baskisina maruz kalmaya baslamisken, ihracatin artis oranlar1 baglaminda duraklama
isaretleri vermistir. Bunun da temel nedeni ithalat icinde imalat {iriinlerinin ve ham

petrol ile dogalgazin agirlikli olmasidir (Karluk, 2002: 602-603).

1980 yilindan sonra vergi iadesi, ihracatta prim sistemi gibi ihracati 6zendirme
onlemleri ile 1980-2005 yillar1 arasinda ihracatin yapisi tarim iriinlerinden sanayi
iirlinlerine yonelmistir (Atik, 2013: 357). Boylece 1980-2000 déneminde, Tiirkiye’nin
thracatinin  sektorel yapisinda o©nemli degisiklikler meydana gelmis ve tarim
iriinlerinin (gida dahil) 1980 yilinda % 65 olan pay1, 2000 yilinda % 14’e gerilerken,
sanayi Uriinlerinin pay1 % 26 dan % 82’ye ylikselmistir (Gediz, 2004: 5).

Bu durum diinyadaki sektorel dagilimin ilgili donemde incelenmesi s6z konusu
oldugunda da yeterince anlasilir bulunmaktadir. Asagidaki sekilde gosterildigi iizere
bazi1 secilmis iilkelere gore sektorel dagilimin 1980°den 2004’e¢ doniisiimii

incelendiginde hizmet sektoriiniin artan pay1 dikkat cekmektedir:

Tablo 7.
GSMH’nin Ulkeler Bazinda Sektorel Dagilim
TARIM (%) SANAYT (%) HIZMET (%)
1980 1990 2004 1980 1990 2004 1980 1990 2004
Diinya 7 6 4 38 33 28 56 61 68
ABD 14 2 1 34 28 22 53 70 77
Euro Bolgesi 4 4 2 37 33 27 59 63 71
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Tablo 7 Devami

TARIM (%) SANAYT (%) HIZMET (%)
1980 1990 | 2004 | 1980 | 1990 | 2004 | 1980 | 1990 | 2004
Japonya 4 3 1 42 39 31 54 58 68
Polonya - 8 3 - 50 33 - 42 64
Macaristan 19 15 3 47 39 31 34 46 66
Tiirkiye 26 18 13 22 30 22 51 52 65
Cin 30 27 13 49 42 46 21 31 41
Kore 15 9 4 40 42 41 45 50 56
Hindistan 38 31 21 26 28 27 33 42 54
Brezilya 11 8 10 44 39 38 45 53 52

Kaynak: Diinya Ticaret Orgiitii, Diinya Gelisim Gostergeleri 2006 aktaran Yilanoglu, 2008: 16.

Ozellikle yapisal degisimin sanayiden hizmetlere kaydig1 gelismis iilkelerde bu egilim
daha belirgindir. Bu durum iilke ekonomisinin gelismiglik diizeyi arttik¢ca hizmetler
sektdriiniin paymin yiikselmesi, buna karsilik tarimin ve sanayinin payinin azalmasi ile
aciklanmaktadir. Bu dogrultuda imalat sanayiinden hizmet sektoriine gegis egilimi,
ozellikle sanayilesmesini tamamlamis, gelismis iilkelerde daha belirgin bir sekilde

goriilmektedir.

Tiirkiye acisindan degerlendirme yapildiginda; 1980°de % 26 olan tarimin pay1
2004°te % 13’e diigmiistiir. Ayn1 donemde % 22 olan sanayinin pay1 degismek iken %

51 olan hizmet sektoriiniin pay1 % 65’°e ulagsmustir.

1 Ocak 1996 tarihinde Avrupa Birligi (AB) ile glimriik birligi siirecine girilmesinin
ardindan da dig ticaretimizin yonii biiylik dl¢lide genelde OECD, 6zelde ise AB
iilkeleri ile yapilir hale gelmistir (Karluk, 2002: 604). Hi¢’in de belirttigi gibi (1988:
197) 1960’1 yillardan bu yana dis ticaretimizde OECD, ozellikle AET iilkeleri ile

Islam iilkeleri onemli bir yer tutmaktadur.

AB’nin giimriik birligine katilmakla Tiirkiye hem AB’nin uygulamakta oldugu ortak
gimriik tarifesini, hem de ortak dis ticaret politikasin1 uygulamay1 kabul etmistir
(Elmas Eraslan, 2008: 366). Giimriikk Birligi Protokolii, islenmemis tarim {iiriinleri
disinda tiim sanayi mallariin Tiirkiye ile AT arasinda serbest dolagimini, Tiirkiye’nin,
Avrupa Toplulugu’nun ortak dis ticaret politikasini benimsemesini dngoriir (Dura ve

Atik, 2003: 350).
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1996 yilinda Avrupa Birligi ile Giimriik Birligi’ne gidilmesi kararlar1 alindiktan sonra,
Tiirkiye’nin ihracati hem niteliksel hem de niceliksel olarak yeni bir degisim siireci
icerisine girmis, ancak, bu olumlu gelismelerin stirekliligi saglanamamis, 1997 yilinda
Asya Krizi, 1998 yilinda bu krizin Rusya’ya sicramasi ve Tiirkiye’nin Rusya ile olan
bavul ticaretinin biiylik darbe almasi, 1999 yilinda Marmara’da deprem felaketinin
yasanmasiyla Tiirkiye ekonomisi sikintili bir siirecin i¢ine girmistir (Alpaydin ve

Tunali, 2011: 213).

1.3.4.4.2000-2015 Donemi

20001 yillarda Tirkiye'nin ihracatina iliskin hedeflerini ortaya koymak ve rekabet
giiclinii arttiracak politikalar iiretmek amaciyla kamu, 6zel sektor ve iiniversitelerin
katilimiyla hazirlanan 1998-2005 ihracat stratejisinin temel unsurlari; katma degeri
yliksek, bilgi ve teknoloji yogun iirlinleri ihra¢ etmek, siirdiiriilebilir ihracat artisi
saglamak, alim giicli yiiksek, gen¢ niifuslu dinamik pazarlara yonelmek ve nihai
tilketiciye yonelmek olarak belirlenmistir (DTM, 2000 aktaran Doganlar ve dig.,
2003: 97).

Ulusal paranin degerindeki yiiksek diisiisle baslayan 2001 yili, Tiirkiye ekonomisinin
tarihinde yasadigi en derin krizle sonuglanmais, bu ise dis ticaret agigini gegici olarak
daraltmistir (Arslan Elmas, 2008: 366). 2001 krizi sonrasinda “siirinen kur”
politikasinin terk edilerek yliksek oranli devaliiasyonun yapilmasi, makroekonomik
kosullarin reel iicretler lizerinde baski olusturmasi, uluslararasi piyasalarda rekabetin
yurtici iireticileri daha verimli ¢alismaya yoneltmesi, dnceki yillara gore ic tiiketim
talebinin nispeten kisitli olmasi, diisen enflasyona paralel olarak faiz oranlarinin
azalmas1 ve uluslararasi piyasalarda USD’nin Euro karsisinda deger kaybetmesi gibi
nedenlerle 2003 yilinda dis ticaret hacmi % 64 seviyesinde artis gostermistir (Bulut,
2006: 318).

Asagidaki tablodan da anlasilacagi gibi Tiirkiye ekonomisinde 2000-2007 yillari
arasinda dis ticarette karsilagilan sicrama belirgindir zira dis ticaret toplamda 3,5 kat
artmistir. Bu dénemde ihracat 4, ithalat ise 3 katina ulasmistir (Ozkaramete Coskun,
2009: 185). 2000-2015 yillarindaki dis ticaret verilerini gosteren tablo asagida

gosterilmektedir:
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Tablo 8.
Tiirkiye’nin Dis Ticareti 2000-2015 (bin USD)

. . Ihracatin
Ihracat Ithalat . . .
Dis ticaret | Dis ticaret ithalati
Yillar . .
dengesi hacmi karsilama
9 Degisim - .. °
Deger % /S Deger Degisim % orani %
(1)

2000
27.774.906 4,5 54.502.821 34,0 -26.727.914 82.277.727 51,0
2001 31.334.216 12,8 41.399.083 -24,0 -10.064.867 72.733.299 75,7

2002
36.059.089 15,1 51.553.797 24,5 -15.494.708 87.612.886 69,9

2003
47.252.836 31,0 69.339.692 34,5 -22.086.856 116.592.528 68,1

2004
63167.153 33,7 97.539.766 40,7 -34.372.613 160.706.919 64,8

2005
73.476.408 16,3 116.774.151 19,7 -43.297.743 190.250.559 62,9

2006
85.534.676 16,4 139.576.174 19,5 -54.041.498 225.110.850 61,3

2007
107.271.750 254 170.062.715 21,8 -62.790.965 277.334.464 63,1

2008
132.027.196 23,1 201.963.574 18,8 -69.936.378 333.990.770 65,4

2009
102.142.613 -22,6 140.928.421 -30,2 -38.785.809 243.071.034 72,5

2010
113.883.219 11,5 185.544.332 31,7 -71.661.113 299.427.551 61,4
2011 134.906.869 18,5 240.841.676 29,8 -105.934.807 375.748.545 56,0
2012 152.461.737 13,0 236.545.141 -1,8 - 84.083.404 389.006.877 64,5
2013 151.802.637 -0,4 251.661.250 6,4 -99.858.613 403.463.887 60,3
2014 157.610.158 3,8 242.177.117 -3.8 - 84.566.959 399.787.275 65,1

2015%

143.850.376 -8,7 207.206.509 -14,4 -63.356.133 351.056.885 69,4

Kaynak: TUIK, Yillara Gére Dis Ticaret, 2016. * 2015 y1l1 verileri gegicidir.

Gortildiigii tizere ilgili donemde genel olarak dis ticaret hacmi siirekli olarak artmis ve

thracatin

ithalat1

karsilama

orani

%  60’lar
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2. DIS TICARETTE TASIMA, TESLiM VE ODEME SEKILLERI
2.1. D1s Ticarette Tasima Sekilleri

Uluslararas1 ticaretin tamamlayict bir parcast olarak tasimacilik, ticaretin
kiiresellesmesi ve iiretim maliyetlerinin birbirine yaklasmasiyla rekabet edilecek bir
alan olarak gecmise gore iizerinde daha fazla durulan bir 6ge haline gelmistir. Zaman
icerisinde teknolojik gelismelerin de etkisi ile gesitlenen tagima sistemleri; kara, hava,
deniz, demiryolu ve Ozellikli tiirde nehir/suyolu ve boru yolu tagimaciligi olarak

siniflandirilabilmektedir (Koban ve Keser, 2007: 108).

Bir malin bir pazardan digerine ulastirilmasi, tek ya da birden fazla tagima tiirii ile
olmaktadir. Asagida verilen tabloda farkli tasima modlarinin hiz, giivenilirlik,
yeterlilik, bulunabilirlik ve maliyet acgisindan 1-5 arast puanlanarak siralamasi
verilmistir. Isletmeler kendileri i¢in tasima moduna karar verirken bu bes ana faktor
acisindan kararlarini sekillendirebilirler. Eger 6nemli olan hiz ise havayolu ve karayolu
birincil tercih olurken, amag¢ en az maliyetle tasimak ise suyolu ve boru hatt1 tasima

modlar1 6ne ¢ikmaktadir.

Tablo 9.
Tasima Modlarimin Bazi1 Faktorlere Gore Siralamasi
Hiz Giivenilirlik | Yeterlilik | Bulunabilirlik| Maliyet
Kapidan
Taginan Hizmet Verilen
Tasima Kapiya Zamanlamada . Ton*Mil
Urliniin Cografik Nokta
Modlar1 Ulastirma Basari Basina Maliyet
Cesitliligi Sayis1
Zamani
Demiryolu 3 4 2 2 3
Suyolu 4 5 1 4 1
Karayolu 2 2 3 1 4
Boru hatt1 5 1 5 5 2
Havayolu 1 3 4 3 5

Kaynak: Cevik ve Giilcan, 2011: 38. Not: 1= En yiiksek sira

Tiirkiye’deki tagimacilik oranlari; yillara gore kiigiik farkliliklar olsa da, hem yolcu
hem de yiik tasimaciliginda en ¢ok kullanilan yontemin % 90 civarinda ¢ok biiyiik bir

agirlikla karayolu ile gergeklestigini gostermektedir (TND, 2013: 57).
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Tiirkiye’de Yillar Itibariyle Yiik Tasimacih@

Tablo 10.

TURKIYE
vil Karayolu | Demiryolu | Denizyolu | Toplam
(Milyon Ton - Km)
2001 151 8 15 174
2002 151 7 11 169
2003 152 9 10 171
2004 157 9 7 174
2005 167 9 6 182
2006 177 10 7 194
2007 181 10 10 201
2008 182 11 11 204
2009 176 10 11 198
2010 190 11 13 214
2011 203 12 16 231
2012 216 12 16 244
2013 224 11 17 253
2014 234 12 16 262
2001-2012 % 42,7 % 54,3 % 5,1 % 40,0
Yilda % 3,1 % 3,9 % 2,2 % 2,9
2001-2014 % 54,9 % 58,6 % 3,8 % 50,6
Yilda % 3,2 % 3,6 % 1,8 % 3,0

Kaynak: KGM, 2016.

Yukaridaki grafikten goriildiigii lizere; yiik tagimaciliginda demiryolundan sonra en

cok kullanilan yontemler sirasiyla karayolu ve denizyolu seklindedir.

Tasimacilikta en c¢ok kullanilan yontemlerin her biri asagida teker teker

aciklanmaktadir.

2.1.1. Karayolu Tasimacilig1

Karayolu ile esya tagimaciligi, gonderici ile tasiyict arasinda yapilan sozlesme ve
uluslararas1 karayolu ile esya tasimaciligi usul ve esaslar1 g¢ergevesinde, belirli bir
bedel karsiliginda mallarin kapidan kapiya seklinde ifade edilen aktarmasiz teslimini
saglayan, diger tasima sistemlerini de destekleyen tagima tiiriidiir (Koban ve Keser,

2007: 109).

Her ne kadar denizyolu ve demiryolu tagimaciligi karsisinda birim degisken maliyetler
acisindan dezavantajli konumda olsa da siirli diizeyde sabit maliyet yatirimina ihtiyag

duymas1 ve aktarma yapilmadan kapidan kapiya nakliye imkani sunmasi nedeniyle
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karayolu tasimacilig1 giiniimiizde vazgecilmez duruma gelmistir (Acar ve Koseoglu,
2014: 235). Karayolu ulasiminda koprii ve otoban gibi altyapt yatirimlart devlet

tarafindan yapilmakta, araglar ise 6zel sektor tarafindan isletilmektedir.

Karayolu esya tasimaciliginin bir kisim {stiinlikkleri olmasina ragmen bazi

olumsuzluklar1 da bulunmaktadir (Coskun, 2012: 38):

a. Iklim sartlar1 karayollar: trafiginde giivenligi azaltmakta ve mallarin zamaninda

teslimini giiclestirmektedir.
b. Trafik tikanikliklarina ve kazalarina neden olmaktadir.

c. Agir ve yiiksek hacimli esyalarin karayolu ulagtirma mevzuatina uyumlu olmamasi,

taginmalarini cogunlukla imkansiz hale getirmektedir.

¢. Uluslararast gegislerde giimriik islemlerinden kaynaklanan ilave bekleme siireleri

ortaya c¢ikabilmektedir.
d. Karbondioksit salinim1 nedeniyle ¢evre kirliligine neden olmaktadir.

Ayrica sektor, basta zorlu rekabet ve yiikselen petrol fiyatlar1 nedeniyle artan maliyet
giderleri olmak iizere, kendi i¢inde bazi zorluklarla kars1 karsiya bulunmaktadir (T.C.

Disisleri Bakanligi, 2014).

Bu dezavantajlara ragmen karayolu tasimasinin halen Oncelikle tercih edilen
tasimacilik sekli olarak 6n planda olmasi miisterilere sundugu esneklik, hiz, sefer
siklig1, uygunluk, diger tasiyicilara mal ulastirilmasi ve ekipman cesitliligi gibi

avantajli hizmetlerden kaynaklanmaktadir (MEGEP, 2011: 8-10).

Deniz agsin iilkelerle olan ticaret harig, dis ticaretimizin énemli bir bolimi karayolu
iizerinden gergeklesmekte ve karayolu lizerinden yapilan tagimanin pay1 ve miktari dis
ticaretteki artisa paralel olarak her gecen yil artmaktadir (T.C. Disisleri Bakanligi,
2014).

2.1.2. Havayolu Tasimaciligl (Air Transportation)

Uluslararas: ticaretteki gelisim ve sermaye yatirimlariin farklilasan yapisi, havayolu
ile kargo tasimaciliginin, uluslararasi tagimada son donemde dikkate deger bir paya

sahip olmasinda rol oynamistir (Koban ve Keser, 2007: 129).
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Tasimacilik modlarindan biri olan havayolu tasimacilig1 6zellikle zaman ve hizin 6n
plana ¢iktig1 durumlarda tercih edilen bir yontemdir. Diger yontemlere gore asagida

ifade edilen avantaj ve dezavantajlar1 vardir.

Havayolu tagimaciliginin diger tasima yontemlerine gore avantajlar1 asagidaki sekilde

siralanabilmektedir (Coskun, 2012: 94):

a. Istatiksel olarak en giivenilir ydntem olmasi; yiiksek hizi nedeniyle hedef lokasyona

en kisa zamanda ve kat edilen mesafe olarak da en az mesafe kat edilerek varilmasi

b. Calinma, zarar gérme, bozulma gibi taginan iiriinlere zarar verecek olaylarin en az

goriilmesi

c. Cok sayida segenegin (hava yollar sirketlerinin) olmasi ve sefer sayisinin fazla

olmasi
¢. Sistemin hizl1 olmasi nedeniyle kolaylastirilmis glimriik/tasima prosediirleri

Acar ve Koseoglu’na (2014: 243-244) gbre dezavantajlar ise; hava sartlarindan ¢ok
cabuk etkilenmesi; isletme maliyetlerinin olduk¢a yiiksek olmasi; ucak tagima
kapasitesi ile siurlt olmasi; diger ulastirma gesitlerine entegre olma ihtiyaci; teknik,

yasal ve yonetsel pek ¢ok boyutunun olmasidir.

Havayolu tasimaciliginda tipik olarak daha cok tasinmasinda zaman smir1 olan;
teknoloji tiriinleri, miicevherat, bozulabilir hassas iiriinler (taze gida vs.) ve evraklarin

taginmasi s0z konusudur (Cevik ve Giilcan, 2011: 35-44).

Tiirkiye’de tekstil, elektronik, makine ve ekipmanlari, bilgisayar, otomotiv, ilag sanayi
ve ¢igekeilik sektorlerinin gelismesi, hava kargo tagimaciligina olan talebi artirmistir
(DPT, 2005: 26). Tiirkiye’nin kitalararasi cografi konumu ile siirdiirdiigii disa agilma
ve dis ticaret politikalari, lilke acisindan uluslararasi hava tagimaciliginin 6nemini
artirmakta olsa da tiim bu g¢abalara ragmen, havayolu tagimaciligi sektorii istenilen
diizeye henliz ulasamamistir (Korul ve Kiiciikonal, 2003: 24 aktaran Bayraktutan,

2012: 83).

2.1.3. Demiryolu Tasimacihig:

Demiryolu tagimaciligi kara tasimaciliginin, karayolu tasimaciligi ile birlikte bir

pargast olup, her iki tagimacilik tiirii de kara iizerinden yapildigindan kara tasimaciligi
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cercevesinde tanimlanabilmekte, ama demiryolu tasimacili§ina 6zel bir durum olmakla
birlikte rayli sistemler ¢ergevesinde uygulanan bir tasima sistemidir (Coskun, 2012:

71).

Uzun mesafelerde, zamanin biraz daha esnek oldugu durumlarda kita i¢i tasimaciligi
icin uygun bir alternatif olan demiryolu tasimacilifi, biiyiik miktarlarda tasima
yapabilme kabiliyeti nedeniyle birim bagina diisiikk degisken maliyet, diger ulasim
modlaria gore daha az kaza riski tasimasi ile giivenilir nakliye sekli, olduk¢a yaygin
ray sistemi gsebekesi, diger tasiyicilara mal ulastirmasi (kombine tasimacilik), ¢ok
sayida yardimci hizmetler (aktarma, gecis Oncelikleri, depolama), vb. avantajlari ile 6n

plana ¢ikmaktadir (Acar ve Koseoglu, 2014: 241).

Yukarida saydigimiz bu avantajlarina ragmen, demiryolu altyapisinin biiyiik maliyet
icermesi, bazi lilkelerde demiryolu altyapisinin yetersizligi, kapidan kapiya tasima
yapilamadig icin ek olarak ara tagima maliyeti, vibrasyon yiiksek oldugundan hassas
iiriinlerin taginmasina uygun olmamasi, 6zellikle kara ve havayolu tasimaciligina gore
yavas bir tagima tiirii olmasi demiryolu tasima tiiriiniin dezavantajlar1 arasinda yer

almaktadir (Koban ve Keser, 2007: 133).

Tiirkiye’de biitiin ulasim modlarinin dengeli ve birbiriyle entegre sekilde gelistirilmesi
diistincesinin oncelikli devlet politikasina donligmesinden dolay1 2003-2013 yillarinda
2013 fiyatlar1 ile demiryolu sektoriine yaklasik 40 milyar TL kaynak aktarilmistir
(UDH, 2013: 106). TCDD tarafindan isletilmekte olan demiryollarinin 2013 yili sonu
itibariyle toplam uzunlugu 12.097 km’dir (TUIK, Ulastirma Istatistikleri, 2014).
Tiirkiye’de yilda gergeklestirilen 550 milyon tonluk yiik tagimaciliginin ortalama % 5’1
demiryolu ile yapilmaktadir (Tiirkiye Sanayiciler ve Isadamlar Dernegi, 2014).

Dis ticaret islemlerinde de demiryolu kullanimi dénem igerisinde 6nemli 6l¢iide artis
gostermistir. 2001 yilindan 2013 yilina kadar tren yolu ile yapilan uluslararas: tagima

miktar1 ton bazinda % 184,5 artig gdstermistir (TUIK, 2014).

2.1.4. Boru Hatti Tasimacihigi

Boruyolu tagimaciligt 19. ylizyilin sonlarinda daha ¢ok kii¢lik ¢apli ve kisa mesafeli
hatlarda petrol ve dogalgaz tasimaciligi yapmak tiizere kurulan bir sistem olup,

giinlimiizde artan talebin yapisina ve teknolojideki gelismelere de bagli olarak biiyiik
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hacimli, uzun mesafeli ve yiiksek basingla yapilan bir tagima tiirii olarak baz1 6zellikli
iirlinlerin tasinmasinda kullanilmaktadir (Barda, 1982: 195 aktaran Koban ve Keser,

2007: 122-135).

Siv1 ve gaz iriinlerinin toplu taginmasi, en diisiikk tasima birimi maliyeti, yliksek is
cikarma kapasitesi/hacmi, tim modlar iginde en giivenilir olmasi, uzun tasima
mesafesi, iklim sartlarindan ve diger engellerden nadir etkilenmesi gibi avantajlar ile

diger tasimacilik cesitlerinden farklilik gostermektedir (Acar ve Koseoglu, 2014: 245).

[lk kurulum maliyetinin yiiksekligi, hat iizerinde tasinacak malzeme tiiriiniin
degistirilmesinin giigliigii, kontrol edilmesi ve ulasilmasi gii¢ bolgelerden gegirilmis
boru hatlarinda sabotaj, tahrip, hirsizlik gibi riskleri de bu tasimacilik tiirliniin
dezavantajlar1 arasinda sayilabilir (T.C. Ulastirma Denizcilik ve Haberlesme

Bakanlig, 2014).

Tiirkiye’de ¢ok fazla petrol ve gaz iiretimi olmamasina ragmen iilke hem biiyiik bir
pazar, hem de aktarma merkezi olarak son yillarda ciddi 6nem kazanmistir. Tiirkiye’de
boru hatlar1 i¢inde dogalgaz boru hatlar1 daha yaygin bir ag goriiniimiindedir, dyle ki
dogalgaz1 yurtdisindan Tirkiye’ye tasiyan ana tasima hatlart ile yurt i¢i dagitimin

yapildig1 bolgesel dagitim aglar1 mevcuttur (Yilmaz, 2005: 4-14).

2.1.5. Denizyolu Tasimacihigi

Uluslararast anlamda en yaygin olarak kullanilan denizyolu tagimaciligi kisaca
insanlarin ve yiiklerin denizde hareket edebilen araclar vasitasiyla bir noktadan diger

bir noktaya taginmasi olarak tanimlanabilir (Coskun, 2012: 54).

Gerek sanayi ham maddesini olusturan yiikleri bir seferde biiyiik miktarlarda tagima
ozelligi, gerekse tasima maliyetinin demiryoluna gore 3,5, karayoluna gbre 7 ve
havayoluna gore 22 kat daha ucuz olmas1 denizyolu tagimaciliginin 6neminin belirgin
bir gostergesidir (T.C. Ulastirma Denizcilik ve Haberlesme Bakanligi, 2014). Biiyiik
miktarlarda dokme yiik, kuru yiik, sivi-gaz ve birim yiik (konteyner) taginmasina
uygun olmasi, ¢ikis-varis limanlar1 arasinda herhangi bir transit gecis ve glimriik
isleminin olmamasi da bu tasima seklinin avantajlarindandir (Acar ve Koseoglu, 2014:

238).
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Denizyolu tasimacilifinin yukarda sayilan avantajlarinin yaninda siiphesiz ki

dezavantajli yonleri de bulunmaktadir.

Kapidan kapiya tagima olarak giiniimiizde tercih edilen tasima sisteminin 6zelliklerini
tagimamasi, tagima siiresinin bazi diger tasima modlarina gore daha yiiksek olabilmesi,
temel faktor olan altyapr yatirimlarimin maliyetlerinin yiiksekligi, hava kosullarina
bagl olarak tagima riskinin artabilmesi, limanlardaki yiikleme ve bosaltma islerindeki
stirenin uzunlugu denizyolu tagimasinin zayif taraflarindandir. (Koban ve Keser, 2007:

122-123).

Tiirkiye iic kitanin gecis yollarinda bulunan cografi konumu nedeniyle; Cebelitarik
Bogaz1 ile Atlas Okyanusu’na, Siiveys Kanali ile Arap Yarimadasi ve Hint
Okyanusu’na, Tiirk Bogazlarinin Karadeniz-Akdeniz baglantilartyla Avrasya ve
Uzakdogu’ya uzanan bir ulasim agmin odak noktasindadir (Batur, 2008: 28). Bu
durum kabotaj, uluslararasi ve transit tasimacilik yoniinden Tiirkiye’nin Onemini

belirtmektedir.

Asagidaki tabloda Tiirkiye’nin dis ticaretinde kullanilan tagima ydntemleri igerisinde

denizyolunun pay1 miktar ve deger cinsinden gosterilmektedir.

Tablo 11.
Tiirkiye’de Denizyolu Tasimacihiginin Dis Ticaretteki Payi, 1999-2013
Denizyolu
Yillar Ihracat ithalat
Miktar (%) Deger (%) Miktar (%) Deger (%)

1999 84,1 45,3 90,9 47,2
2000 84,4 47,1 90,7 50,6
2001 83,6 49,5 90,4 48,7
2002 82,7 47,2 89,3 55,0
2003 80,5 49,2 91,1 57,3
2004 77,5 49,5 92,3 50,7
2005 73,7 48,2 92,5 48,4
2006 76,1 49,9 934 49,0
2007 75,5 48,6 92,7 51,0
2008 75,6 50,3 93,2 524
2009 71,6 46,2 93,6 52,5
2010 73,9 50,7 92,7 53,2
2011 73,6 54,5 93,1 554
2012 75,7 51,1 934 54,5
2013 74,2 54,6 934 55,6

Kaynak: TUIK, Dis Ticaret istatistikleri Y1llig1, 2013

48



Glinlimiizde diinya ticaretinin yaklasik % 90’1 denizyolu ile gergeklestirilmekte ve
diinya deniz ticaretinden yilda 400 milyar USD gelir elde edilmektedir (T.C. Ulastirma
Denizcilik ve Haberlesme Bakanligi Karayolu Diizenleme Genel Midiirliigl, 2014).
Tiirkiye i¢in denizyolu tagimaciligi, diinya icin de oldugu gibi, iilkemizin %4 liniin suyla
cevrili olmasi, 8.333 km uzunlugundaki kiy1 seridi ile Avrupa iilkeleri arasinda en
fazla kiy1r uzunluguna sahip iilkeler arasinda yer almasi, acik denizlere Akdeniz ile
gecit vermesi yonleri ile 6nemli paya sahiptir (Demir, 2006: 23 aktaran Koban ve

Keser, 2007: 122).

Tablo 11°den goriildiigii gibi 1999 yilindan bu yana hem ihracatta, hem de ithalatta
denizyoluyla yiik tasinmasi diger tasima yontemlerine gore ¢cok daha yiiksektir. TUIK
verilerine gore Tirkiye’nin 2010 yilinda gergeklesen toplam ihracatinin % 50,74’
denizyolu ile tasinmisken, 2011 yilinda 134,9 milyar USD olan toplam ihracatimizin
yaklasik % 55’1 yani 73,6 milyar USD’lik kismi denizyolu ile taginmistir (Tiirkiye
Odalar ve Borsalar Birligi, 2014). 2015 yili Ocak ayinda gergeklestirilen ihracatin
tasima sekillerine bakildiginda en ¢ok ihracat “Deniz Yolu” (6.199 milyon USD) ile
yapilirken, bu tasima seklini sirasiyla “Kara Yolu” (3.952 milyon USD) ve “Hava
Yolu” ulagimi (2.029 milyon USD) izlemektedir (GTB, 2016).

Ayrica lilkede {iiretilen mallarin uluslararasi pazarlara ulastirilmasini kolaylastiran,
kisilerin toplu tasima hizmetlerine erisimini arttiran ve iilkenin uluslararasi rekabetteki
konumunu en ideal sekilde kullanmayi garanti eden ¢ok-modlu entegre (kombine)
tasimacilik sistemi de var ki; Birlesmis Milletler Avrupa Ekonomik Komisyonu,
kombine tagimacilig1 “yiiklerin tek bir ara¢ veya birim yiik halinde, farkli tasimacilik
tirleri kullanilarak ve farkli tagimacilik tiirlerine geciste yiikiin elle¢glenmeden
tasinmas1” olarak tanimlamaktadir (T.C. Ulastirma Denizcilik ve Haberlesme

Bakanlig1, 2016).

2.1.6. Tiirkiye’nin Dis Ticaretinde Kullanilan Tasima Yontemlerinin Paylar

Asagidaki sekillerde Tiirkiye’nin ihracat ve ithalatinda tagima sistemlerinin oranlari

1999-2013 itibariyle ayr1 ayr1 gosterilmistir.
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A. Miktar - Quantity

B. Deger - Value

Tasima sistemi - Transport system

Deniz yolu Kara yolu Hava yolu Diger
Yillar Sea Road Air Other ("
Years A B A B A B A B
1999 84,1 453 15,2 46,3 0,2 8,2 0,5 0,3
2000 844 471 14,8 433 0,2 84 0,6 1,2
2001 83,6 495 15,3 420 0,3 7.2 0.8 13
2002 82,7 472 16,2 455 0,2 6,5 09 0,8
2003 80,5 492 18,2 430 0,2 6.8 1.1 1,0
2004 775 495 20,8 429 0,2 6,2 14 14
2005 73,7 48,2 244 43,0 0,3 54 1,6 34
2006 76,1 499 215 11 0,2 57 22 33
2007 75,5 486 21,0 415 i Y 6 6,5 1,9 34
2008 75,6 50,3 20,8 38,6 1,7 79 19 3,2
2009 716 46,2 252 415 1.9 96 14 28
2010 739 50,7 243 403 0,7 6,7 1,0 22
2011 73,6 54,5 242 373 1,0 64 1,2 1.8
2012 757 511 25 331 10 143 0.8 15
2013 742 54.6 242 354 1.0 85 05 15

Sekil 1: Tiirkiye’nin Ihracat1 i¢inde Tasima Sistemlerinin Orani, 1999 -

(1) Demiryolu, posta, boru hatti ile yapilan tasimalar ve elektrik enerjisi, kendinden hareketli vasitalar.

Kaynak: TUIK, Dis Ticaret istatistikleri Yillig1, 2013.

2013

Sekil 2°den goriildiigii gibi 1999 yilinda iken ihracatta denizyolu tagimaciliginin pay1

miktar olarak % 84, deger olarak yaklasik % 45 iken karayolu % 46 ve havayolu

tagimaciligl ise % 8 olmustur. 2013 yilina gelindiginde ise denizyolu tagimaciliginin

pay1 deger bazinda % 55’e yiikselmis, karayolu tasimaciligi ise % 46’dan % 35’e

diismiis, havayolu tasimaciliginin payr ise miktar cinsinden Onemli bir artis

gostermigtir. Goriildiigii iizere Tiirkiye’nin ihracatinda denizyolu ve karayolu agirlikli

bir yap1 bulunsa da havayolunun 6nemi de giin gectik¢e artmaktadir.

Tiirkiye’nin ithalatinda kullanilan tagima sistemlerinin pay1 asagida gosterilmektedir:

A. Miktar - Quantity

B. Deger - Value

Tasima sistemi - Transport system

Deniz yolu Kara yolu Hava yolu Diger "
Yillar Sea Road Air Other "
Years A B A B A B A B
1999 90,9 47,2 59 39,0 0,1 10,8 3.1 3,0
2000 90,7 50,6 59 33,6 0,1 10,8 33 5,0
2001 90,4 48,7 6,5 32,6 0,0 12,6 3,0 6,0
2002 89,3 55,0 6,6 27,6 0,2 12,3 39 51
2003 91,1 57.3 6,7 257 0,1 12,2 21 48
2004 923 50,7 50 246 0,1 12,6 26 121
2005 92,5 48,4 49 245 0,1 11,2 24 15,9
2006 934 49,0 4.8 234 0,1 9.8 1,8 17,8
2007 92,7 51,0 5.1 227 0,2 99 2,0 16,4
2008 932 524 46 204 0,1 8.4 21 18,8
2009 93,6 525 45 238 0,1 8.2 1,9 15,5
2010 92,7 53,2 50 229 0,1 8,2 22 15,8
2011 93,1 554 44 18,5 0.1 89 25 172
2012 934 545 39 16,7 0.1 10,1 26 18,7
2013 934 55,6 4,0 15,9 0,1 13.0 25 155

Sekil 2: Tiirkiye nin Ithalat I¢inde Tasima Sistemlerinin Orani, 1999 — 2013

(1) Demiryolu, posta, boru hatti ile yapilan tagimalar ve elektrik enerjisi, kendinden hareketli vasitalar.

Kaynak: TUIK, Dis Ticaret istatistikleri Yillig1, 2013.
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2013 yili verilerine gore Tiirkiye’nin ithalatinda denizyolu ile tasinan yikler deger
bazinda yaklasik % 56 ile ilk sirada iken karayolu % 16 ve havayolu ise % 13 gibi
onemli paylara sahiptir. Diger tagima tiirlerinin pay1 ise ihracattan farkli olarak ¢ok

daha yiiksek bir paya; deger bazinda yaklasik % 15°lik bir orana sahiptir.

TUIK verilerine gore Tiirkiye’nin 2010 yilinda gerceklesen toplam ihracatinin %
50,741 denizyolu ile taginmigken, 2011 yilinda 134,9 milyar USD olan toplam
thracatimizin yaklasik % 55’1 yani 73,6 milyar USD’lik kism1 denizyolu ile tasinmigtir
(Tiirkiye Odalar ve Borsalar Birligi, 2014).

2.2. D1s Ticarette Teslim Sekilleri

Dis ticarette ihracatcinin ithalat¢iya mallart nasil teslim edecegi ve fiyatlamasini nasil
yapacagi onemli bir sorundur. Mallarin teslim sekline gore fiyatlar1 da degismektedir.
Dis ticaret islemleri sonucunda bir iilkeden diger iilkeye nakledilen malin ithalatgiya
teslimi ve teslimde sozkonusu olan yoOntemler, ithalatg1 ve ihracatginin
yiikiimliiliklerinin belirlenmesi acisindan biiyilk 6nem tasimaktadir. Satilan malin
ithalatciya teslim yeri, tasima ve sigorta giderlerinin sorumlusu ve benzeri sorunlarin
¢cOziimii icin dis ticarette teslim sekillerinin bilinmesi gerekmektedir. Dis ticarette
teslim sekillerinin bilinmesi, ayni zamanda malin en ucuz, en giivenli ve en hizh

bicimde nakledilmesi agisindan da 6nem tasimaktadir.

Yukarida ifade edilen sorunlardan otiirii 1919°dan beri  faaliyette bulunan
Milletleraras1 Ticaret Odas1 (ICC); 1936 yilindan bugiline, dis ticaret islemlerinin
gerceklestirilmesi esnasinda meydana gelebilecek olan maliyet ve riskler konusunda
belirsizligi ortadan kaldirabilmek i¢in Uluslararasi Ticari Terimleri’ni (INCOTERMS)
tanimlamakta ve zorunluluk olarak degilse de uluslararasi standartlar olarak kural
koymaktadir. Zaman igerisinde bir ¢ok kez (1953, 1967, 1976, 1980, 1990, 2000 ve
2010) degisiklige ugrayan INCOTERMS’e gore dis ticarette kullanilan teslim sekilleri
en son 2010°da yapilan diizenleme neticesinde 11 adet olarak belirlenmistir.
INCOTERMS 2010°da yer alan sekliyle dis ticarette kullanilan teslim sekilleri
asagidaki tabloda gosterilmektedir.
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Tablo 12.
D1s Ticarette Kullanilan Teslim Sekilleri

Herhangi Bir Tasima Sekli Deniz ve i¢ Su Yolu Tasimacihig:

EXW: Ex Works (Is Yerinde Teslim) gﬁg;uifsiﬁé:rﬁ?i;i ?z? (Gemi

FCA: Free Carrier (Tastyiciya Masrafsiz) FOB: Free On Board (Gemide

Masrafsiz)
CPT: Carriage Paid To (Tasima Odenmis CFR: Cost and Freight (Masraflar ve
Olarak) Navlun)
CIP: Carriage and Insurance Paid To CIF: Cost, Insurance and Freight
(Tasima ve Sigorta Odenmis Olarak) (Masraflar, Sigorta ve Navlun)
DAT: Delivered At Terminal (Terminalde
Teslim)
DAP: Delivered At Place (Belirlenen Yerde
Teslim)
DDP: Delivery Duty Paid (Glimriik Vergileri
Odenmis Olarak)

Kaynak: www.iccwbo.org, 2015
2.2.1. E Grubu Teslim Sekilleri
a. Ticari Isletmede Teslim / Ex Works (EXW)

E grubunda tek bir teslim sekli vardir ki bu da “Ticari Isletmede Teslim” seklinde ifade
edilebilecek olan “Ex-works (EXW)” teslimidir (Uniisan ve Canitez, 2014: 203). Bu
teslim sekli, mallarin ihracat¢inin fabrikasinda (depo, diikkan vb.) hazir hale getirilip
hi¢ bir tasima aracina yiiklenmeden ve giimriik ¢ikis islemleri yapilmadan ithalat¢iya
haber verilmesiyle, ihracat¢inin sorumlulugunun son bulmasimi ifade etmektedir
(Oztiirk, 2012: 318). Ihracatci, kararlastirilmadik¢a malin alic1 tarafindan saglanan bir
araca yiiklenmesinden ya da mallarin ihra¢ giimriiglinden gecirilmesinden sorumlu
degildir (Bedestenci ve Canitez, 2004: 180). Mallarin saticinin is yerinden alinarak
istenilen yere taginmasi ile ilgili biitiin masraf ve riskler aliciya aittir (Kaya, 2006: 58
aktaran Ozgoker ve Dogag, 2010: 150). O halde EXW teslim seklinde sdzlesmede
belirtilen satis bedeline yalnizca ambalajlanmis mal bedeli dahildir (Bedestenci ve

Canitez, 2012: 166).

EXW ..o (belirlenen teslim yeri) Incoterms 2010 yazilimi ile kullanilir ve birden
cok tasima tiirlinlin olmas1 hali de dahil olmak {iizere secilen tagima tiirii ne olursa

olsun kullanilabilir (Kizil ve dig., 2013: 152).
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Ihracatci igin en diisiik riskli olan teslim seklidir zira ithalatci dis ticarete konu olan
mal1 ihracatginin igyerinde teslim alir. Dolayisiyla bu noktadan sonra ortaya
cikabilecek her tiirlii masraf (tasima, sigorta vb) ve risk aliciya aittir. Thracatgi

acisindan yurt i¢i satistan ¢ok fazla farki bulunmamaktadir.

2.2.2. F Grubu Teslim Sekilleri

F-Grubu teslim sekillerinde satict uluslararasi pazarlamaya konu olan mamiili,
ithalat¢1 tarafindan belirlenen ve giimriik smirin1 gececek olan tasiyiciya teslim
etmekle sorumludur (Bedestenci ve Canitez, 2012: 166). Bu teslim sistemi de kendi

icerisinde FCA, FAS ve FOB olmak iizere ii¢ farkli sekilde gerceklesebilmektedir.

a. Belirlenen Yerde Tasiyiciya Teslim / Free Carrier (FCA)

Belirlenen yerde tasiyiciya teslim, mallarin, ihracatci tarafindan giimriik ¢ikis islemleri
tamamlanmis olarak, ithalat¢i tarafindan belirlenmis herhangi bir tasiyiciya ve
herhangi bir yerde teslim edilmesiyle ihracat¢inin sorumlulugunun son buldugu bir
teslim seklidir (Oztiirk, 2012: 319-320). Eger alic1 tarafindan kesin bir teslim yeri
belirtilmemigse, satict tasiyanin mallar1 teslim alacagi yer civarinda bir yer
belirleyebilir (Bedestenci ve Canitez, 2012: 166). Mallarin ihracat1 i¢in glimrekleme
islemleri gereken hallerde satici bu iglemleri yerine getirir (Kizil ve dig, 2013: 152).
Ithalatc1 firma, nakliyeciye teslim edilen malin uluslararas1 tasima iicreti (navlun)
sigortalanmasi, kendi {lilkesine geldiginde bosaltma ve giimriik vergisi, i¢ tasima
tiiriinden biitiin masraflar iistlendiginin bilincinde olmaldir (Ozgoker ve Dogag, 2010:
152). Karayolu, demiryolu, havayolu ve ¢ok yontemli tasimacilik uygulamalarinda

kullanilabilir (Uniisan ve Canitez, 2014: 204).

b. Gemi Yaninda Teslim / Free Alongside Ship (FAS)

Gemi yaninda teslim, saticinin mallar1 belirlenen yiikleme limaninda, alict tarafindan
secilen geminin dogrultusunda (Ornegin bir rihtimda veya bir mavnada) birakarak
teslim etmesini ifade etmektedir (Oztiirk, 2012: 319-321). Bu da, o andan itibaren
mallarla ilgili tiim gider, kayip veya hasar rizikolarmin alic1 tarafindan iistlenilmesi
anlamini tasir (Uniisan ve Canitez, 2014: 204). FAS’da sdzlesmede belirtilen satis
bedeline hem mal maliyeti, hem de rithtima kadar yapilan nakliye iicreti dahildir

(Ozgoker ve Dogag, 2010: 152).
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Alict dogrudan yada dolayli olarak ihrag¢ iglemlerini yerine getirmeyecekse bu terimi
kullanmak dogru olmaz (Bedestenci ve Canitez, 2012: 167). Ayrica konteyner ile

tasima yapildiginda FAS yerine FCA kurali kullanilmalidir (Kizil ve dig, 2013: 155).

¢. Gemi Bordasinda Teslim / Free on Board (FOB)

Dis ticarette en ¢ok kullanilan teslim sekillerinden biri olan gemi bordasinda teslim,
malin ihracat¢i tarafindan sozlesmede adi belirtilen bir limanda, ithalatci tarafindan adi
belirtilen bir gemiye yliklenmis olarak teslimini Ongdren satis ve teslim seklidir
(Oztiirk, 2012: 322). Mallarla ilgili tiim gider, kayip veya hasar rizikolar1 bu noktadan
itibaren alic1 tarafindan ustlenilir (Bedestenci ve Canitez, 2012: 167). Eger gemi
kiipestesi pratikte bir anlam ifade etmiyorsa, FCA termininin kullanilmas1 daha isabetli
olur (Uniisan ve Canitez, 2014: 205). Ornegin, Ro-Ro tasimaciliginda oldugu gibi
mallarin gemi kiipestesini asarak tesliminin herhangi pratik bir anlami kalmamis ise bu
durumda FCA terimi kullanilir (Ozgdker ve Dogag, 2010: 153). FOB ............... (belirlenen
yiikleme limani) Incoterms 2010 yazilimi ile kullanilir ve sadece deniz veya i¢su

tasimaciliginda kullanilabilir (Kizil ve dig, 2013: 156).

2.2.3. C Grubu Teslim Sekilleri

C-Grubu teslim sekillerinde uluslararast pazarlamaya konu olan malin nakliyesine
yonelik ihracat¢inin kendisi s6zlesme yapar ancak bu noktada saticit sadece nakliye
bedelini O6demektedir. Diger bir ifadeyle malin yiiklenmesinden sonra ortaya
cikabilecek ek masraflar, kayiplar, hasarlar ve diger risklerden dolay: ihracatg¢inin

higbir sorumlulugu olmaz (Uniisan ve Canitez, 2014: 205-206).

a. Mal Bedeli ve Navlun / Cost and Freight (CFR)

Sadece deniz yolu tasimaciliginda kullanilan bu teslim seklinde ihracat¢inin
sorumlulugu FOB + malin giiverteye yerlestirilmesi ve varis limanina kadar navlunun
odenmesidir (Oztiirk, 2012: 323). Ancak malla ilgili kaylp ve hasar rizikolar1 ile
giderlerde goriilebilecek artig, yiikleme limaninda mallarin gemi kiipestesini ge¢gmesi
anindan itibaren saticidan ithalat¢iya devredilmis olur (Bedestenci ve Canitez, 2012:
168). Bunlara ek olarak CFR terimi, saticinin ihra¢ i¢in mallar1 glimriikten gecirmesi

gerektigini de ifade eder (Uniisan ve Canitez, 2014: 206).
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CFR sadece denizyolu tasimaciliginda kullanilir; havayolu, karayolu, demiryolu gibi
diger tasima tiirlerinde ise asagida gecen CPT teslim seklini kullanmak esastir
(Ozgoker ve Dogag, 2010: 155-156). CPT ve CIP kurallarinda oldugu gibi CFR kurali
da varis yeri ile birlikte kullanilsa da (yani varis yerine kadar tasima masraflar1 satici
tarafindan 6dense de) bu kural dahilinde satict teslim yiikiimliiliiglinii (“teslim” ile
mallara iligkin hasar ve ziya riski saticidan aliciya geger) mallar varma yerine
ulagtiginda degil, mallar1 tasiyiciya teslim ettiginde yerine getirmis olur (Kizil ve dig,

2013: 156).

b. Mal Bedeli, Sigorta ve Navlun / Cost, Insurance and Freight (CIF)

Mal bedeli, sigorta ve navlun terimi ile ihracat¢i, mal bedeli ve navlun (CFR)’deki
yiikiimliiliklerine aynen sahiptir ancak ek olarak, mallarin tasinmasi sirasinda yitik
veya hasar rizikosuna kars1 deniz sigortasi temin etmek durumundadir (Oztiirk, 2012:
325). O halde ihracatci sigorta sdzlesmesini yapar ve sigorta primini dder (Uniisan ve
Canitez, 2014: 206). Fakat ithalat¢1 CIF terimi ile saticinin sigortada sadece minimum
kuvertiir temin etme yiikiimliiliigii bulundugunu bilmelidir (Bedestenci ve Canitez,
2012: 168). Bu yiizden ithalat¢i1 firma ihracatciya biitiin riskleri kusatan bir sigorta
yaptirmast yoOniinde uyarida bulunmasinda fayda vardir (Dolek, 2006: 8 aktaran

Ozgoker ve Dogag, 2010: 157).

CPT, CIP ve CFR kurallarinda oldugu gibi CIF kurali da varis yeri ile birlikte
kullanilsa da (yani varig yerine kadar tasima masraflari satici tarafindan 6dens de) bu
kural dahilinde satici teslim ytlikiimliiliigiinii (“teslim” ile mallara iliskin hasar ve ziya
riski saticidan aliciya geger) mallar varma yerine ulastiginda degil, mallar tasiyiciya

teslim ettiginde yerine getirmis olur (Kizil ve dig, 2013: 157).

c. Tasima Ucreti Odenmis Olarak Teslim / Carriage Paid to Named Place Of
Destination (CPT)

Tasima iicreti 6denmis olarak teslim terimi, ihracat¢inin mallar1 bizzat kendisinin
sectigi bir tastyiciya teslim edecegini, fakat ihracat¢cinin ek olarak mallarin belirtilen
varis noktasina getirilmesi gereken tasima giderlerini 6demek zorunda oldugunu ifade
eetmektedir (Oztiirk, 2012: 326-327). Mallarm kayip ve hasarina ait rizikolarla birlikte

tastyiciya teslimden itibaren dogabilecek ek masraflar, mallarin tagiyicinin nezaretine
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verilmesinden itibaren ithalatcidan ihracatciya ge¢mesi s6z konusudur (Uniisan ve
Canitez, 2014: 206). Tasima sigortasinin yapilmast konusunda saticinin bir
yikiimliiligi yoktur ancak sigortay1 yaptirmasi i¢in alictya mutlaka gerekli bilgileri
vermek zorundadir (Ozgoker ve Dogag, 2010: 156). CPT terimi karayolu, demiryolu,
havayolu ve bunlardan olusan ¢ok yontemli tasimacilik yaklasimlarinda kullanilabilir

(Bedestenci ve Canitez, 2012: 169).

d. Tasima Ucreti ve Sigorta Odenmis Olarak Teslim / Carriage And Insurance

Paid To Named Place Of Destination (CIP)

Tasima ticreti ve sigorta 6denmis olarak teslim (CIP) terimi ile ihracatgi tasima iicreti
O0denmis olarak teslim (CPT)’deki yiikiimliiliiklerine aynen sahiptir ancak ek olarak
mallarin taginmasi sirasinda yitik veya hasar rizikosuna karsi kargo sigortasi temin
etmek durumundadir (Oztiirk, 2012: 328). O halde ihracatg1 sigorta sdzlesmesini yapar
ve ve sigorta primini 0der (Bedestenci ve Canitez, 2012: 169). Ayrica benzer sekilde
CIP’ta karayolu, demiryolu, havayolu ve bunlardan olusan ¢ok yontemli tasimacilik

yaklagimlarinda kullanilabilir (Uniisan ve Canitez, 2014: 207).

CIP kurali, saticinin mallar1 kendisinin sectigi bir tasiyict veya diger bir kisiye
belirlenen yerde (eger taraflarca bdyle bir yer kararlagtirilmis ise) teslim edecegini ve
saticinin, mallarin belirtilen varig noktasina getirilmesi i¢in gerekli tasima sozlesmesini
yapmak ve tagima masraflarint 6demek zorunda oldugunu ifade eder (Kizil ve dig,

2013: 153).

2.2.4. D Grubu Teslim Sekilleri

D-Grubu teslim sekillerinde ihracat¢1 uluslararasi pazarlamaya konu olan mamuliin
varis iilkesine kadar ortaya ¢ikan navlun giderleri ile diger harcamalarin tamamim
iistlenirken, ortaya g¢ikabilecek risklerin sorumlulugunu da kendisi yiiklenmektedir ve
bu nedenle de ihracatgilar tarafindan en az tercih edilen teslim seklidir (Bedestenci ve
Canitez, 2012: 169-170). Bu grupta DAT, DAP, DDP olmak iizere ii¢ teslim sekli

incelenmektedir.

a. Terminalde Teslim / Delivered At Terminal (DAT)

Terminalde teslim (DAT), yeni bir teslim sekli olup, INCOTERMS 2010 ile kaldirilan

terimlerden sinirda teslim (DAF), gemide teslim (DES) ve glimriik resmi 6denmemis
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olarak teslim (DDU) yerine getirilmis bir terimdir (Oztiirk, 2012: 334). Ihracata konu
olan mallar DAT teslim seklinde ihracatci tarafindan varig yerinde bosaltilarak; liman,
lojistik kdy, antrepo, herhangi bir lojistik terminal veya ithalatcinin deposunda
ithalatgiya teslim edilecektir (Uniisan ve Canitez, 2014: 207). Satic1 mallarin belirlenen
varma yerinde veya limaninda belirlenen terminale getirilmesi ve tasima aracindan

bosaltilmasinda iligkin tiim hasar ve masraflari tistlenir (Kizil ve dig, 2013: 153).

b. Belirlenen Yerde Teslim / Delivered At Place (DAP)

DAP teslim sekli yine Incoterms — 2000°de yer alan ve son degisiklikle kaldirilan
DEQ, DAF, DES ve DDU teslim sekillerinin islevini gormektedir (Uniisan ve Canitez,
2014: 207). Belirlenen yerde teslim (DAP), saticinin mallar1 belirlenen varma yerinde
gelen tasima aracindan bosaltmadan alicinin tasarrufuna birakmakla teslim ettigini
ifade etmektedir (Oztiirk, 2012: 336). Mallarin ihracat: i¢in giimriikleme islemlerini
satic1 yerine getirir (Kizil ve dig, 2013: 154).

¢. Giimriik Vergileri Odenmis Olarak Belirlenen Varis Yerinde Teslim /

Delivered Duty Paid (DDP)

DDP, saticinin mallar1 ithalat i¢in giimriiklenmis olarak ve belirlenen varma yerinde
gelen tasima aracinda bosaltmaya hazir sekilde alicinin tasarrufuna birakmakla teslim
ettigini ifade etmektedir (Oztiirk, 2012: 333). Yani satic1, mallarin ihracat1 ve ithalati
icin glimriikleme islemlerini yapmakla, ihracat ve ithalat i¢in gerekli her tiirlii harci
odemekle ve tiim giimriik formalitelerini yerine getirmekle yiikiimliidiir (Kizil ve dig,
2013: 154). EXW teslim sekli ihracat¢t icin ne kadar az yikiimliliik anlamina
geliyorsa, DDP terimi de tam tersine ihracat¢i i¢in maksimum sorumlulugu ifade eder
(Uniisan ve Canitez, 2014: 208). Taraflar mallarin ithalinde 6denecek bazi masraflari
(6rnegin katma deger vergisi) saticinin ylikiimliiliikleri disinda tutmay1 arzu ediyorlar
ise, bu durum satis s6zlesmesinde bu amacla eklenecek agik bir ifade ile belirtilecektir
(Ozgdker ve Dogag, 2010: 163). Bu teslim sekli her tiirlii tasima sekli igin

kullanilabilir.

2.3. D1s Ticarette Odeme Sekilleri

Ticaret esas itibariyle karsilikli giivene dayanir; saticinin belli bir tarihte siparis

kosullarina uygun olarak mali teslim etmesine ve alicinin da mal bedelini ilgili
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anlasma sartlarina gore vaktinde 6deyecegine iliskin karsilikli gliven, ticaretin temelini

olusturur.

Geleneksel olarak ticaret biiyiik olciide acik hesap seklinde yapihrken;
alic1 ve saticl ilizerindeki ekonomik baskilar, ekonomik bunalimlar, borg
krizleri, yabanc1 para ile 6deme araclarimin yetersizligi, ozellikle dis
ticarette alici ve satictmin  farkh yasal diizenlemelere, teamiile
(yapilagelise), orf ve aAdete hatta ekonomik sistemlere sahip iilkelerde
yerlesik bulunmalar: gibi etkenler, giiveni artirici, giiven saglayic1 6deme
ya da tahsil usul ve sekillerinin gelistirilmesine yol agmistir (Akgiic, 2013:
179).

Uluslararasi ticarette 6deme konusu yukarida anilan nedenlerden otiirii ilgili siirecin en
onemli agamalarindan birisidir. Dis ticarette kullanilan 6deme yontemlerinin se¢imi;
mal ve sektor bazinda yerlesik gelenekler, alici ve satici arasindaki giiven derecesi,
alicinin 6deme giicii, taraflarin yasadig: iilkelerin ekonomik politikalar1 gibi pek ¢ok
faktore baglidir (Onursal, 1996: 269 aktaran Dilek, 2007: 3). Bugiin itibariyle
uluslararas1 ticarette siklikla kullanilan 6deme yoOntemleri; Pesin, Mal Mukabili,

Vesaik Mukabili, Kabul Kredili ve Akreditifli 6demeler seklinde siralanabilmektedir.

Asagidaki sekilde; 6deme yontemlerindeki risklerin ithalat¢t ve ihracat¢i acisindan

dagilimi, 6deme risk merdiveni seklinde verilmektedir:

IHRACATCI ITHALATCI
En Riskli En Diisiik Risk
Mal Mukabili Odeme 4

Vesaik Mukabili Odeme

Akreditifli Odeme

v Pesin Odeme

Sekil 3: Odeme Risk Merdiveni
Kaynak: (Demir, 2010: 6)

Sekilden de anlasilacag iizere; ihracatci igin en yiiksek risk Mal Mukabili Odeme
Yéntemi iken en diisiik risk ise Pesin Odeme’dedir. Benzer bigimde ithalatg1 icin Pesin

Odeme en yiiksek riski ifade ederken, Mal Mukabili Odeme Yontemi de en diisiik riski
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icermektedir. Sozii edilen dig ticarette 0deme yoOntemleri asagida sirasiyla ifade

edilmektedir:

2.3.1. Pesin Odeme

Pesin 6demede (Cash Payment) alic1 (ithalat¢i), mal bedelinin tamamini ya da bir
boliimiinii, mali teslim almadan 6nce ihracat¢iya 6demekte; ihracat¢i da pesin tahsil
ettigi mal bedeli karsiliginda mallar1 daha sonra ithalatgiya gonderme yolu ile
yikiimliliiglinii yerine getirmekte, islemi tamamlamaktadir (Akgilig, 2013: 180).
Nakden, havale ile ve prefinansman seklinde, uygulamada cogunlukla havale ile

uygulanan yontemde ithalatci riskli taraf olarak ihracatc¢iy1 pesinen finanse etmektedir.

Pesin 0deme en fazla ihracatgmnin yararma olan, sattigi mallarin bedelinin hemen
tahsilini saglayan, ithalat¢inin 6dememe ihtimalini ortadan kaldiran 6deme seklidir
(Dogu, 2003: 80). Sekil 8’den de goriildiigii gibi bu tiir 6deme ithalat¢i agisindan en
riskli olan 6deme seklidir. Bedelini 6dedigi halde mallarmi alamama ya da diisiik
kaliteli veya degisik tiir mallarin gonderilmesi gibi riskler ile kars1 karsiya bulunan
ithalatcinin bu tiir 6demeyi kabul etmesinin altinda s6z konusu malda piyasada kitlik
bulunmasi ve ithalatginin o mali her tiirlii kosul altinda alma zorunlulugu yatmaktadir
(Oztiirk, 2012: 293). Alicinin bu ydntemi tercih etmesinin bir diger nedeni ise pesin
o0deme karsiliginda yapilacak yiiksek oranda bir iskontodan yararlanmaktir (Dilek,

2007: 5).

Tiirkiye’de, gerceklestirilen ¢aligmalar sonucunda igletmelerin biiyiik boliimiiniin pesin
O0deme yontemi disinda kullanilan diger 6deme ydntemlerini ya bilmedigi ya da
kulaktan dolma bilgiler nedeniyle bu 6deme ydntemlerinden kacindigr goriilmustiir

(Konya Ticaret Odasi, 2014).

Asagidaki tablolardan da anlagilacagi lizere Tirkiye’'nin son 5 yil igindeki ithalatinin
yarisi, ihracatimin ise kiiciik bir payr Pesin Odeme Yontemi kullanilarak
gerceklesmistir.  Dolayisiyla ihracatgimizin da ithalatgimizin da pazarlikta giicli

olmayan, risk alan taraf oldugu ifade edilebilir.

Ayrica ithalatta kabul kredili, vadeli akreditif ve mal mukabili 6deme sekillerine gore
yapilan KKDF kesintisi bu 6deme yontemlerinin sinirli kullanilmasina neden olmustur

(www.orgtr.org, 2016). Dis ticaretteki bu olumsuzlugu gidermek amaci ile Bakanlar
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Kurulu’nun 10 Nisan 2015 tarihinde aldigir 2015/7511 sayili karar ile bazi glimriik
tarife istatistik pozisyonlarinda yer alan mallara iligkin yukarida belirtilen 6deme

yontemleri ile yapilan ithalatta KKDF vergisi oran1 % 0 (sifir) olarak tespit edilmistir

(Resmi Gazete, 2016).

Tablo 13.
Odeme Sekillerine Gore Tiirkiye’nin ithalat1 (%)

Odeme Yontemleri 2010 2011 2012 2013 2014
Mal Mukabili Odeme 18,71 17,79 29,90 30,90 29,53
Pesin Odeme 51,43 46,24 45,65 46,74 49,26
Vesaik Mukabili Odeme 8,06 7,20 6,33 6,16 6,15
Vadeli Akreditif 5,03 4,56 5,24 4,85 436
Bedelsiz 2,82 2,70 2,38 2,06 2,57
Ozel Takas 0,73 0,53 0,43 0,33 0,01
Akreditif 12,52 20,34 9,52 8,45 7,61
Bagli Muamele 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
Kabul Kredili Akreditif 0,05 0,04 0,07 0,06 0,04
Kabul Kredili Vesaik Mukabili 0,42 0,34 0,24 0,22 0,20
Kabul Kredili Mal Mukabili 0,17 0,21 0,19 0,18 0,21
Ozel Hesap 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Kaynak: Giimriik ve Ticaret Bakanlig1, D1 Ticaret Istatistikleri, 2015.

Yukaridaki tablodan anlasildig1 tizere Tiirkiye’nin ithalatinin neredeyse yarisi pesin
O0deme yapilarak gerceklesmektedir. En ¢ok kullanilanlar olarak dikkat ¢eken diger
yontemler ise yaklasik % 30 ile Mal Mukabili ve sonrasinda da % 6 ile Vesaik

Mukabili 6deme yontemleridir.

Tablo 14. Odeme Sekillerine Gore Tiirkiye’nin Thracat1 (%)

Odeme Yontemleri 2010 2011 2012 2013 2014
Mal Mukabili Odeme 59,24 60,30 57,27 61,78 65,22
Pesin Odeme 7,74 7,17 14,34 9,97 9,48
Vesaik Mukabili Odeme 18,43 18,26 16,01 17,04 15,36
Vadeli Akreditif 2,08 1,75 1,65 1,59 1,55
Bedelsiz 0,81 0,89 0,64 0,90 1,01
Ozel Takas 0,84 0,62 0,47 0,40 0,01
Akreditif 10,56 10,76 9,39 8,08 7,13
Bagli Muamele 0,00 0,00 0,00 0,00 0,01
Kabul Kredili Akreditif 0,05 0,05 0,03 0,02 0,02
Kabul Kredili Vesaik Mukabili 0,17 0,14 0,09 0,08 0,08
Kabul Kredili Mal Mukabili 0,03 0,01 0,04 0,07 0,07
Ozel Hesap 0,01 0,01 0,02 0,01 0,00

Kaynak: Giimriik ve Ticaret Bakanlig1, D1 Ticaret Istatistikleri, 2015.
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Tablo 10’da goriildiigii lizere Tiirk ihracatgist yurt disina satisinin % 65 gibi ¢ok
onemli bir kismini risk alan taraf olarak gergeklestirebilmektedir. Thracatta kullanilan
diger yontemler ise sirasiyla % 15 ve % 10 ile Vesaik Mukabili ve Pesin 6deme

yontemleridir.

2.3.2. Mal Mukabili Odeme

Mal karsiligr 6deme (Cash Against Goods), ihracatginin mal bedeline iliskin higbir
tahsilat yapmadan mallar1 ithalatgrya gondermesi ve ithalat¢inin da mallar iilkesine
geldikten sonra giimriikleme islemlerinin ardindan belirlenen vade tarihi dogrultusunda
mal bedelini ihracat¢1 emrine banka transferi ile gondermesi esasi tizerine kurulu bir
odeme seklidir (Dolek, 200?: 36 aktaran Oztiirk, 2012: 294). Bu tarz 6demenin bir diger
ismi acik hesaptir (open account). Mal karsiligi 6deme, pesin 6demenin tam tersidir;
“Once mal gelir, sonra para gider” esasina dayanmaktadir (Utkulu ve dig., 2013: 50).
Satic1 mallar1 ve mala iligkin belgeleri malin bedelini tahsil etmeden gondererek, malin
miilkiyetini de alicitya devretmis olmaktadir (Kemer, 2005: 341 aktaran Dilek, 2007:
4).

Mal mukabili 6deme sekli; ithalatginin mali ithal edip, bedelini 6dememe riski tagimasi
nedeniyle ihracat¢i agisindan en riskli, buna karsin ithalatgr i¢in mali ve ilgili vesaiki
elde ettiginden en az riskli 6deme sekli olarak degerlendirilmektedir (Eksi ve dig.,
2012: 65). Bu tiir 6deme sekli daha ¢ok rekabetin yogun oldugu alic1 piyasalarinda,
saticinin alictya giiven duydugu, alict ile satici arasinda uzun siireli ticari iligkilerin
bulundugu durumlarda goriilmektedir (Akgii¢, 2013: 181). Dogu’ya (2003: 74) gore bu
usul daha ziyade, kesin satist ileride yapilmak iizere ithalat¢ci ve komisyonculara,
ihracatginin  yurtdisindaki sube ve temsilciliklerine mal gonderilmesi olarak

nitelendirilen konsinye ihracatta kullanilmaktadir.

Mal mukabili 6demeye gore kabul kredili mal mukabili 6deme yoOntemi ihracatci
acisindan daha az risk igerdigi i¢in ¢ok daha fazla tercih edilmektedir. Kabul Kredili
Mal Mukabili 6deme yonteminde ihracat¢i mal bedelini polige gibi gegerli bir 6deme
aractyla garanti altina almakta, ithalatci ise mal bedelini 6demeden glimriik islemlerini
tamamlayarak mallar1 piyasada satip ya da tliretimde degerlendirip kendisine finansman

saglamaktadir (Demir, 2010: 9).
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Tablo 9 ve 10’dan goriildiigl lizere; Tirkiye’de ihracat i¢in en ¢ok kullanilan 6deme
yontemi % 60 civarinda bir pay ile Mal Mukabili Odeme’dir ki ithalatta da s6z konusu
0deme yonteminin orani yaklasik % 30’dur ve pesin 6demenin ardindan 2. sirada yer

almaktadir.

2.3.3. Vesaik Mukabili Odeme

Vesaik mukabili 6deme (Cash Against Documents); ithalatginin mal bedelini
bankasina Odedikten sonra, mallar1 teslim almasmna olanak saglayan belgeleri
bankasindan teslim alarak mallarin miilkiyetini kazandig1 6deme seklidir (Eksi ve dig.,
2012: 66). Saticinin, bankadan belgelerin aliciya teslim edilmesi karsiliginda, bedeli
tahsil etmesini talep etmesi nedeniyle de vesaik karsiligi tahsil ya da Odeme

(documentary collection) denmektedir (Akgii¢, 2013: 182).

Ihracatci tarafindan ithalatginin bankasina génderilen, mallarin miilkiyetini temsil eden
ve mallarin giimriikten ¢ekilebilmesine olanak saglayan belgeler, bedeli 6dendiginde
muhabir banka tarafindan ithalat¢iya teslim edilmektedir (Oztiirk, 2012: 296). Burada
muhabir bankanin sorumlulugu ise 6deme karsili§inda vesaikin alictya teslimi ve tahsil
edilen bedelin saticinin yetkili bankasina transferi ile sinirlt olup, alicinin 6deme
yapmamasi durumunda her iki banka yoniinden dogabilecek herhangi bir risk
bulunmamaktadir (Dogu, 2003: 75). Vesaik mukabili yonteminin temel 6zelligi,
bankalarin bir sorumluluk {istlenmeksizin sadece miisterilerinin vekili olarak

davranmalaridir (Clarke, 1995: 196 aktaran Dilek: 2007: 6).

Vesaik mukabili 6deme mal mukabili 6deme metoduna gore ihracat¢i agisindan daha
az riskli bir 6deme seklidir. Utkulu ve dig.’ne (2013: 53) gore oncelikle ithalat¢1 maddi
darbogaz igerisine girip mali 6deme noktasinda sikint1 yasayabilir ve mali alamaz veya
timilyle mali almaktan vazgecebilir; dikkat edilirse buradaki riskler firmanin parasal
noktada sikint1 yagamasindan dolay1 karsimiza ¢ikmaktadir yani ithalat¢i agisindan bir
art niyet yoktur. Bu nedenle bu ihtimaller diisiiniilerek vesaik mukabili 6deme
yonteminin birbirini iyi taniyan ve daha once ticari iliskiler kurmus firmalar tarafindan
kullanilmasi 6nerilir (Demir, 2010: 11). Bu ve benzeri nedenlerle risklerin en aza
indirilmesi amaciyla ihracatgilar mal ve vesaik mukabili 6deme yontemlerini, agagida

izah edilen, Kabul Kredili Odeme Y&éntemi ile beraber kullanmayi tercih edeceklerdir.
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Tiirkiye’de 6deme yontemlerinin kullanilmasina dair veriler incelendiginde; vesaik
mukabili 6deme yOnteminin ihracatta yaklasik olarak % 15°lik bir payla mal mukabili
O0deme yonteminden sonra 2. sirada bulundugu ve ithalatta ise % 6 civarinda bir orana

sahip oldugu anlasilmaktadir.

2.3.4. Akreditifli Odeme (Letter of Credit)

Dis ticarette yaygin olarak kullanilan 6deme sekilleri incelendigi zaman, 6deme
sekillerinde taraflar arasindaki risklerin esit olarak dagitilmadigi goriilmektedir. Bu
nedenle diger ddeme sekillerinin eksiklerini gideren, her iki tarafa da esit sekilde
sorumluluk ve risk yiikleyen, iki tarafin da c¢ikarlarini koruyan bir édeme sekline
ihtiya¢ duyulmaktadir. Demir’e (2010: 20) gbre bu avantajlar1 saglayan 6deme sekli
olarak literatiirde karsimiza akreditifli 6deme sekli ¢ikmaktadir.

Akreditif; mesafeli satimlarda, bir nevi edimlerin karsilikli ve ayn1 anda 6denmesi
sonucunu dogurdugundan, milletleraras: ticarette taraflar arasindaki gliven probleminin
¢Oziimiine yardime1 olan dnemli bir aragtir (Dogan, 2011: 27). Eksi ve dig.’ne (2012:
70) gore akreditif; bir ithalat¢inin talebine istinaden, bir bankanin verdigi ve ithalatgi
tarafindan ayrintilar1  belirtilmis, mala veya hizmete iliskin belgelerin ibrazi
karsiliginda, belirtilen bir ihracatgiya ddeme yapilacagi yolundaki sarth bir taahhiit

olarak tanmimlanabilir.

Oztiirk’e (2012: 303) gore ihracatg1 ve ithalatc arasinda s6z konusu olan karsilikli
giivensizligi 6deme siirecine banka itibarim1 katarak ortadan kaldiran akreditifli
O0demeler tiimiiyle bankalar aracilifiyla gerceklestirilmekte ve ihracatgi ile ithalategt
acisindan en garantili olan 6deme seklidir. Giiven agisindan daha emin olmasina
ragmen, maliyetler agisindan yiiksek banka komisyonlarindan dolayr firmalar

akreditifli ¢aligmalardan kaginirlar (Utkulu ve dig., 2013: 56).

Milletlerarasi ticarette taraflar arasindaki gilivensizlik duygusunu bertaraf etmek amaci
ile kabul edilmis olan akreditifin; 6deme, teminat ve kredi olmak iizere ii¢ temel

fonksiyonunun oldugu kabul edilmektedir (Dogan, 2011: 39).

Akreditiflerde en az dort taraf bulunmaktadir; ithalatgr firma (amir—applicant),
ithalat¢inin bankas1 (amir banka—opening/issuing bank), ihracat¢i firma (lehdar—

benificiary) ve ihracat¢inin bankasi (muhabir banka—advising bank, ihbar/teyid eden
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banka) (MTO 522 no.lu Brosiir aktaran Dogu, 2003: 81). Satis sozlesmesi alici ile
satic1 arasinda bir anlagma oldugu halde akreditif amir banka ile alic1 arasinda yapilan
bir anlagma olup; amir banka kosullara uydugu takdirde, saticiya karst yiikiimliilik
altina girmektedir (Akgilig, 2013: 188). Bankalar akreditifli 6demede yalniz belge

iizerinde inceleme yaparlar; mal ve hizmetlere iligkin islem yapmazIar.

Akreditifli islemler MTO’nun “Akreditiflere Iliskin Bir Ornek Usuller ve Uygulama
Kurallar’na (Uniform Customs and Practice for Documentary Credits — UCP)
dayanilarak yiiriitiliir (Dilek, 2007: 17). Yeknesak Kurallar en son Temmuz 2007
yilindan itibaren uygulanmaya baslanan, 600 sayli brosiirle aktiiel hale getirilmistir ve
bu kurallarin uygulanabilmesi i¢in akreditif metninde bu kurallara atif yapilmasi
gerekmektedir (Kayihan ve Eski, 2010: 182) zira s6z konusu yeknesak kurallar ancak
kendilerine, acik olarak sézlesmelerde atif yapildiginda kullanilabilirler (Ozkan, 2012:
5).

Odeme sekilleri ile ilgili genel bir tasnif ve risk derecelendirmesi yapilsa da diinyanin
farkli bolgelerinde baz1 6deme sekillerinin daha yaygin oldugu goriilmektedir, dyle ki
akreditifli 6demeler en yogun sekilde Giliney Amerika, Orta Dogu, Asya, Afrika ve
Rusya’da kullanilmaktadir (SITPRO, 2003: 8 aktaran Polat, 2008: 210).

Tiirkiye’de 6deme yontemlerinin kullanilmasina dair veriler incelendiginde; 2014
yilinda akreditifli 6deme yOnteminin ihracatta yaklasik olarak % 8,70 ve ithalatta ise %

12,01 civarinda oldugu anlasilmaktadir.

2.3.5. Kabul Kredili Odeme

Kabul kredisi, satict ile alict arasinda yapilacak bir anlagsma ile ithal edilecek mal
bedelinin 6denmesinin, malin génderilmesinden belli bir siire sonraya birakilmasidir,
baska bir deyisle; satici veya saticinin bankasi tarafindan diizenlenen vadeli bir
policenin alic1 tarafindan kabuliinden itibaren agilan vadeli bir akreditif tiirtidiir (Dogu,

2003: 70).

Vesaik mukabili 6demede ithalatginin mali teslim almasini saglayan belgelerin
goriindiigiinde 6denmesi karsiliginda ithalatgiya verilmesi tahsil emrinde acikga

belirtilmekte iken, kabul kredili 6demede goriindiigiinde 6denmesi emri yerine
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d6demenin belirli bir vade i¢inde yapilmasina olanak saglayan 6deme emri (polige) s6z

konusudur (Oztiirk, 2012: 301)

Kabul kredili 6deme tek basina bir 6deme yontemi olmayip, pesin ddeme hari¢ diger

Odeme tiirleri ile birlikte kullanilmaktadir (Utkulu ve dig., 2013: 54):
a. Kabul Kredili Mal Mukabili

Mal mukabili islemlerde ithalat¢1 6nce mali ¢ceker sonra mevzuatta belirlenen siirede
mal bedelini 6der. Bu islemde ise 6deme yapmasi gereken siire igerisinde police kabul
edilecek, police vadesinde ise 6deme yapilacaktir. Boylece siire acgisindan ithalatciya

ikinci bir finansman kolaylig1 yaratilmaktadir (Sahin, 2002: 22).
b. Kabul Kredili Vesaik Mukabili

Bu 6deme seklinde mallarin alictya gonderilmesinden sonra bankanin mal bedelini
tahsil etmesi yerine policeyi aliciya kabul ettirdikten sonra veya bir kabule kendisinin
de avalini verdikten sonra vesaiki alictya teslim edip daha sonra police vadesinde mal

bedelinin ihracat¢iya 6dendigi 6deme seklidir (MEGEP, 2015).
c. Kabul Kredili Akreditif

Ihracatcinin kusat mektubuna (ithalatginin hazirladig1 akreditif metni) uygun vesaiki
bankaya ibraz ettiginde mal bedelini tahsil etmeyip banka tarafindan kabul edilmis
policenin vadesinde 6denecegini taahhiit altina bir 6deme seklidir (T.C. Milli Egitim
Bakanligi, 2015).

Kabul kredili 6deme, uygulamada kimi riskleri de icermektedir. Eger

vadeli police kabul edilmez ise, mallarin iadesi veya bir baska aliciya

devredilmesi amaciyla yabanci iilkede depolanmasi ve sigortalanmasi

saticiya onemli maliyetler yiiklemektedir. Ote yandan kabul karsihginda

sevk belgeleri alic1 tarafindan temin edilip, mallar alicimin miilkiyetine

gecmis ve police bedeli 6denmemis ise yurtdisinda yogun bir hukuki

miicadeleye girilmesi gerekmektedir. Bu gibi durumlarin yasanmamasi

icin satic1 diizenledigi policenin kendi iilkesindeki bir banka tarafindan

kabul edilmesi kosulunu 6ne siirebilmektedir (Oztiirk, 2012: 302).
Tiirkiye’nin  dig  ticaretinde Odeme sekillerinin  kullanilmasma dair  veriler
incelendiginde; 2014 yilinda kabul kredili 6deme yontemlerinin ihracatta yaklasik

olarak % 0,17 ve ithalatta ise % 0,45 civarinda paya sahip oldugu anlagilmaktadir.
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2.3.6. BPO Odeme Sekli (Bank Payment Obligation — Banka Odeme

Yiikiimliiliigii)

BPO, tiim diinyadaki bankalar arasinda elektronik fon transferi standardi saglayan bir

sistem olan “Diinya Capinda Bankalararasi Finansal Iletisim Toplulugu” (SWIFT)

onciiliigiinde, ihracatcilarin digsa agilimimi kolaylastiracak banka giivenceli yeni bir

O0deme yontemi olarak gelistirilmistir (Goleg, 2015: 103).
“Diinya ticaretinde acik hesap 6deme yonteminin paymmn hizla arttigi ve
banka giivencesi saglayan akreditifin diinya ticaretindeki paymm %15
civarina geriledigi goriilmektedir. Acik hesap 6deme yonteminin daha c¢ok
tercih edilme nedenlerinin basinda operasyonel islem kolayh@ ve bankalara
6denen masraf-komisyon maliyetinin diisiikliigii geliyor. Fakat giivencesiz bir
6deme yontemi olan acik hesap islemleri tahsilat endiseleri yaratiyor. Bu
endiseyi gidermek icin kullamilan ihracat sigortalar1 da ihracattaki riski
karsilayacak seviyede degil. Bu nedenle, piyasanin hem operasyonel kolayhk
hem de banka giivencesi saglayan bir 6deme yontemine ihtiyac1 var. Bu
ihtiyac1 karsilamak iizere sunulan yeni 6deme yéntemi BPO, ticari islemlerin
daha kolay ve daha pratik sekilde gerceklesmesine olanak verirken, banka
destekli olmasi sayesinde de ihracatcilarimiza tahsilat giivencesi saghyor.
BPO'nun dis ticaret yapan firmalarimiza operasyonel kolayhk, islemlerin

seffaf takibi, oOdeme giivencesi gibi 6énemli avantajlar saglamasi
beklenmektedir” (Tiirkiye hracatgilar Meclisi, 2016).

BPO 6deme sekli, banka garantili olmayan d6deme yontemleri (mal mukabil, vesaik
mukabili 6deme vb.) i¢in banka gilivencesi ve genis finansman imkanlar1 saglayan yeni
bir bankacilik iirlintidiir. BPO kisaca agik hesap (mal mukabili) 6deme ydntemine
banka giivencesi getirmektedir (Ozkan ve dig., 2014: 55). Vesaik mukabilini riskli
bulan akreditif, standby ve banka garantisi gibi tiriinleri karmasik ve pahali bulan ve bu
gibi nedenlerle kullanmak istemeyen ancak banka gilivencesinden de faydalanmak
isteyen tacirlerin kullanabilecegi bir alternatiftir (Tiirkiye Milletleraras1 Ticaret Odasi,

2016).

Mal mukabili 6demelerdeki riski azaltmak i¢in sunulan bu 6deme yontemi hem satici
hem de alic1 igin gilivence olusturmakta olup; akreditif gibi, alicinin bankas1 saticinin
bankasina sartli garanti sunmakla birlikte, akreditiften farkli olarak bankalarca evrak
incelemesi yapilmamakta ve islemler hizla gerceklesmektedir (Tiirkiye Is Bankas,
2016). BPO ve diger 6deme yontemleri arasinda karsilastirma yapilarak asagidaki sekil

ile ifade edilmistir.
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Sekil 4: BPO ve Diger Odeme Yontemlerinin Karsilagtirilmasi
Kaynak: Tiirkiye Ekonomi Bankasi, 2016

AKREDITIF |

BPO
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3. AKREDITIFLi ODEMELER
3.1. Akreditifin Tanim ve Tarihcesi

Akreditif; ihracat bedelinin Odenmesi konusunda, ithalatginin ve ihracat¢inin
sozlesmede belirtilen yiikiimliiliiklerini yerine getirmelerinden sonra ve buna dair
belgeleri ibraz etmeleri kosulu ile 6demenin yapilabilecegine iligkin ithalat¢inin
bankasi tarafindan diizenlenen bir tiir yazili teminattir (Giirsoy, 2005: 118-119 aktaran
Kaya, 2013: 137). Sarthh bir 6deme taahhiidii olarak tanimlanabilir. Akreditifli
O0demeler, alic1 (ithalat¢l) tarafindan mala veya hizmete degil ibraz edilen belgelere

istinaden yazilmaktadir (Gokgoz ve Seker, 2014: 90) .

Akreditif ifadesi ¢esitli dillerde farkli sekillerde ifade edilebilmekle birlikte hepsinde
de kredi ibaresine yer verilmektedir. Sozii edilen ifade “letter of credit”, “documentary
credit” ile es anlamli olarak kullanilmakta, bazen “bankers’ commercial letters of

credit” ya da “documentary letter of credit” seklinde de ifade edilmektedir (Polat,

2008: 211 aktaran Acar, 2012: 65).

Akreditifin ortaya cikig siireciyle ilgili olarak kesin bir bilgi verilmese bile akreditife
12. yiizyilda rastlamildig: ileri siirtilmektedir. O donemde akreditifin mal karsilig
avans veya kredi seklinde uygulandig1 anlagilmaktadir (Goger, 1980: 33 aktaran Sarag,
2014: 6-7).

Akreditif deyiminin ilk olarak ‘Traveler’s Letter of Credit’ olarak, disariya giden ve
yanlarinda giivenlik nedeniyle para tagimak istemeyen tacir ve gezginlerin ihtiyaclarini

karsilamak iizere yapilan organizasyon icin 18. yiizyilda kullanildig1 gériiliir (Ozalp,

2007: 23).
3.2. Akreditifin Isleyisi
Akreditifli ddemenin isleyisine dair Oncelikle asagidaki bilgilere yer verilecektir:

ithalatc1 (amir), bankasindan (amir banka-issuing bank) ihracate1 (lehtar-
beneficiary) lehine bir akreditif agmasimi (kiisat mektubu) ve ihracatcinin
iilkesindeki bankasi (muhabir banka-negotitating bank) aracihigiyla
haberdar edilmesini ister. Thracatci akreditifte belirtilen sartlara uygun
olarak ve belirtilen siire icinde mallarin yiiklendigine dair gerekli belgeleri
(vesaiki) dogru, eksiksiz, kurallara uygun ve Kkredinin gecerlilik siiresi
icerisinde bankasina sunar. Banka ihracat¢i tarafindan kendisine sunulan bu
belgeleri inceledikten sonra, sozlesmeye uygun bulunan bu belgeleri
ithalatcimin bankasina (amir bankaya) gonderir. Amir banka akreditif
sartlarina uygunlugu inceledikten sonra ihracata konu olan mal bedelini
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ihracatcinin bankasina transfer eder (Kaya, 2013: 138).

Akreditifli ddemenin isleyisi siireci Grafik 2’de ve miiteakip aciklamasinda genel

olarak agsagidaki gibi ifade edilmektedir:

Grafik 2.
Akreditifli Odeme Seklinde islem Akist
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Kaynak: Bedestenci ve Canitez, 2012: 230

(1) Ihracat¢1 ve ithalatgr kendi aralarinda bir alim-satim s6zlesmesi
diizenleyerek, sozlesmede 6deme seklinin akreditifli olacagini belirtirler
(Koban, 2003: 77). Tiim ihracat ve akreditif igleminin sekillendigi bu
asamada ihracatci, ithalat¢inin alacagi malin tiim detayini, diizenleyecegi
dokiimanlari, akreditifin cinsini, mal detaymi imzaladig1 proforma
faturaya yazar ve ithalatciya verir (Melemen, 2012: 261). Genel olarak
akreditif igleminde, amir ile lehtar arasinda akdedilen temel s6zlesme ile,
amir ile banka arasinda yapilan ve akreditif talebini iceren sozlesme ve
banka ile lehtar arasinda yapilan dar anlamda akreditif s6zlesmesi olmak
tizere li¢ farkli s6zlesme mevcuttur (Dogan, 2011: 81 aktaran Giinay:

2013: 34).
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2)

3)

“4)

)

Ithalatc1 kendi bankasma bagvurarak lehtar lehine, belirtecegi kosullar
altinda, bir akreditif acmasi talimatin1 verir (Koban, 2013: 77). Bu
talimatin ithalat¢1 tarafindan amir bankaya verilebilmesi i¢in, ithalatci
proforma fatura veya sdzlesme metnini de dikkate alarak, amir bankanin
‘Akreditif Ac¢tirma Teklif Mektubunu’ doldurmalidir (Bedestenci ve
Canitez, 2012: 248). Bankaca hazirlanan akreditifi ihracatgiya
fakslayarak teyit alir, kendisi icin bir diizeltme s6z konusu ise bankasina
yaptirir ve nihai olarak akreditifin her sayfasim kaseleyip imzaladiktan
sonra, lehtar bankasma gonderilmek iizere kendi bankasina (amir
bankaya) verir (Melemen, 2012: 261).

Talimati alan ithalatcinin bankasi, ithalatcinin talebini mevzuat
cercevesinde inceler, eger bir aykirilik bulmazsa, ithalat¢i lehine 6nce bir
“gayri nakdi kredi hesab1” acar, daha sonra 5 ig giinii icinde ithalatci
adina ve ihracatcinin bankasi nezdinde, alim-satim sozlesmesindeki
bilgileri ve ithalat¢inin kogsullarini tasiyan akreditifi, uluslararasi kurallar
ve bankacilik teamiillerine uygun sekilde bir “Akreditif Mektubu”
diizenleyerek acar ve ihracatgiya ihbar edilmesi icin ihracat¢inin
bankasina akreditif mektubunu gonderir (Koban, 2003: 77).

Lehtar banka kendisine gelen akreditif mektubunu kendi dahili mevzuati
acisindan ve uluslararasi mevzuat agisindan sifreleri ile kontrol eder
(Koban, 2003: 78), dogruluk derecesini arastirir ve ihracat¢iya bekledigi
akreditifin acgildigini ihbar eder (Bedestenci ve Canitez, 2012: 231).
Ancak muhabir banka her akreditifi kabul edip lehtara bildirmek zorunda
degildir; iistlenmedigi maddeler varsa hem lehtara hem de akreditifi
kendisine gonderen amir bankaya bildirmek zorundadir (Melemen, 2012:
262).

Akreditif ihbarini alan ihracat¢i malimi ihracata hazirlar ve uluslararasi
tasima aracina yiikleyip giimriikten gecirerek fiili ihracati baglatir
(Koban, 2003: 78). Eger aralarinda baglayict bir sozlesme yoksa
ihracatg1 kendisine gelen akreditife gore mutlaka yiikleme yapmak
zorunda degildir (Melemen, 2012: 262). Akreditifin sarthh bir kredi

(teklif) mektubu olmasi sebebiyle, akreditifte yazan sartlar yerine
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getirilirse ihracat¢1 parasini alabilecektir, sartlar1 yerine getirmezse
herhangi bir ddeme alamayacaktir.

(6) Mallar1 ithalat¢ciya sevk eden ihracat¢ci Ote yandan da ithalat¢cinin
kendisinden istedigi ve akreditif mektubunda isimlerini ve niisha
adetlerini yazdirdig1 sevk vesaikini de dogru ve eksiksiz bi¢imde
hazirlaylp zamaninda kendi bankasmna ibraz ederek, ihracat bedelinin
odenmesi talebinde bulunur (Koban, 2003: 78). Ihracatci i¢in 6deme
acisindan en zor ve riskli asama dokiimanlarin hatasiz hazirlanip lehtar
bankasina zamaninda sunulmasidir, zira dokiimanlarin kusursuz
sunulmas1 mal bedelini almasi agisindan oldukca dnemlidir (Melemen,
2012: 262).

(7) Muhabir banka ihracat¢idan aldigi dig satima konu olan vesaiki inceler
ve eger yapilan iglem akreditif sartlarina uygun ise, kendi Romiz
Mektubunu da ekleyerek, amir bankaya gonderir (Bedestenci ve Canitez,
2012: 231). Eger akreditife teyit vermigse dokiimanlar1 daha siki kontrol
eder ve varsa hatalar1 lehtara diizelttirir (Melemen, 2012: 263).

(8) Muhabir banka amir bankasindan 6deme talebinde bulunur (Bedestenci
ve Canitez, 2012: 231). Odemede asil yetkili olan banka ithalat¢cinin
islemin basinda mal bedeli icin kredi tahsis ettirdigi/para yatirdig1 amir
bankasidir (Melemen, 2012: 263).

(9) Muhabir bankanin yapti1 gibi amir banka da belgeleri alir ve inceler
(Bedestenci ve Canitez, 2012: 231). Eger bir aykirilik gérmeyip uygun
bulursa, ithalat¢iy1 arayip vesaikin geldigini bildirir (Koban, 2003: 78).

(10) Amir banka alicinin akreditif agcma sekline gore ilgili hesab1 bor¢landirir
ve gerekli tahsilat yapilir, mali temsil eden vesaik ithalatciya teslim edilir
(Bedestenci ve Canitez, 2012: 231). Amir banka mal bedelini
ithalatcidan tahsil ederek ithalat¢ci adma bu bedeli ihracat¢inin kendi
bankasindaki hesabina SWIFT yoluyla havale eder (Koban, 2003: 78).

(11) Ilgili vesaiki amir bankadan alan ithalat¢1 giimriik beyannamesini de
diizenleyerek sevk vesaiki ile birlikte malin1 glimriikten ceker

(Bedestenci ve Canitez, 2012: 231).
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(12-13) Eger akreditif teyitli ise muhabir banka tarafindan ihracat¢iya odeme
yapilmigtir. Akreditifin teyitsiz olmasi1 halinde ise, ihracat bedelinin
O0denebilmesi i¢in, amir banka sozii edilen ihracat bedelini akreditifin
ozelligine gore muhabir bankaya transfer eder (Bedestenci ve Canitez,
2012: 231). Daha sonra transfer edilen bu bedel, muhabir banka

tarafindan ihracatciya ddenir.

3.3. Akreditif isleminin Fonksiyonlar

Milletlerarasi ticarette taraflar arasindaki glivensizlik duygusunu bertaraf etmek amaci
ile kabul edilmis olan akreditifin; 6deme, teminat ve kredi olmak iizere ii¢ temel
fonksiyonunun oldugu kabul edilmektedir (Dogan, 2012: 39). Bunlarin her biri

sirastyla asagida agiklanmaktadir:

3.3.1. Odeme Fonksiyonu

Dis ticarette akreditifli 6deme yoOntemlerinin tercih edilmesinin baglica nedenleri
arasinda ihracat¢inin bir bankanin 6deme giivencesine sahip olmadan malint sevk

etmek istememesi gelmektedir (Kaya, 2011: 180).

Akreditif; yapis1 ve geregi itibariyle bir ddeme aracidir ve bu nedenle &deme
fonksiyonu akreditifin en temel islevidir. Alict ile satici arasinda yapilan anlagsma
sonucunda alictnin mallarin yiiklendigini gosterir belgeleri teslim almasiyla mal
bedelini 6demesini taahhiit etmektedir (Boliikbasi, 2008: 36 aktaran Karakaya, 2015:
24).

Alicinin bankaya ddeme talimati vermesi ifanin yerini tutmaz, ddeme ylkimluligi
ancak akreditif bedelinin banka aracilifi ile lehtara 6denmesi neticesinde sona
ermektedir. Ozetle alici, ifaya iliskin zincirleme nitelik tasiyan yiikiimliiliiklerini yerine

getirmek zorundadir.

Dolayisiyla, satict tarafindan vadesi iginde bankaya belgelerin uygun bir sekilde tam
ve eksiksiz olarak ibraz edilmesine ragmen, bedel banka tarafindan Gdenmezse,
alicinin erteleme def’i varligimi siirdiiremeyecegi i¢in satici, temel iliskiye dayanarak

alacagini talep eder (Gtinay, 2013: 11)
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3.3.2. Teminat Fonksiyonu

Akreditifin agilmasi ile birlikte ihracat¢i (lehtar), banka tarafindan verilen miistakil,
garanti benzeri bir teminat edinmis bulunmaktadir; boylece ihracatgi, akreditif konusu
belgeleri tam olarak temin ve ibraz etmis bulunmasi kosuluyla, alicinin 6demeden
kacinma veya d6demede sikintiya diismesine bagli rizikolarin bir ¢ogundan kurtulmus

olur (Demir, 2010: 24).

Teminat fonksiyonu, esas itibariyle temel iliskinin taraflari i¢in gegerli olup bu husus
Yargitay kararlarinda da agikca su sekilde ifade edilmistir: ‘Akreditif ve Ozellikle
belgeli akreditif, ayr tilkelerde bulunan ve kambiyo (doviz) ithalat, ihracat konularinda
degisik rejimlere tabi olan ihracatgr ve ithalatgir arasindaki iligkilerin giiven i¢inde

yiirliyiip sonu¢lanmasini saglar’ (Dogan, 2012: 40).

3.3.3. Kredi Fonksiyonu

Akreditif hemen biitiin hukuk sistemlerinde kredi veya benzeri kavramlarla ifade
edilmekle birlikte, bu husus dogrudan tarihi siirecle ilgili olup hukuken islemin kendisi
bir kredi degildir (Demir, 2010: 25). Akreditifin a¢ilmas1 ve alici ile akreditif bankasi
arasinda bagin dogmasi sirasinda, akreditif bedeli akreditif amiri tarafindan bankaya
yatirilip banka tarafindan bloke edilerek, akreditif belgelerinin ibrazi iizerine lehtara
Odenir. Sistem bu sekilde calismakla birlikte akreditif bedelinin aliciya banka
tarafindan acilacak kredi ile 6denmesi de s6z konusu olabilir (Yener, 2008: 47 aktaran
Sarag, 2014: 12). Soyle ki; alici, ihracatciyla anlagmak kosuluyla, 6denmesi ertelenmis
bir akreditif actirarak kredi amacini gergeklestirebilir. Alict mallar1 almasina kargilik,
O0demeyi daha sonra yapacaktir. Bu durumda istisna olarak Odemesi ertelenmis

akreditif kredi olarak kabul edilir (Kaya, 1995: 32-33 aktaran Karakaya, 2015: 25).

3.4. Akreditifli Odemenin Avantajlar

Akreditif hem ihracatcilara hem de ithalatgilara Onemli avantajlar saglamaktadir
(Pekgan ve Ucdal, 1992: 21 aktaran Oztiirk, 2012: 313). Kaymakgi, Avcr ve Sen’e
gore (2007: 341) akreditifli 6demenin avantajlar1 sirasiyla satict ve alicilar agisindan

asagidaki gibi siralanmigtir:

* Satici bir akreditifli 6demede, mal bedelinin kendisine ddenecegine dair banka

garantisine sahiptir.
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¢ Kambiyo kontrolii uygulanan iilkelere mal satiginda, satic transfer riskine karsi
kendisini korumus olmaktadir.

e Saticrya finansman kolayligi saglamaktadir. Ornegin; lehine kabul kredili
akreditif acgilan satict vade sonunu beklemek istemezse, senedini iskonto
ettirmek sureti ile mal bedelini tahsil edebilmektedir.

* Alci, satic1 akreditif sartlarmi yerine getirmedikce bankaca saticitya herhangi
bir 6deme yapilmayacagindan emindir.

* Alict mal bedelini 6demeyi, mallarin sevkine kadar geciktirme imkanina sahip
olmaktadir.

e Eger satict malim kredili olarak satmaya razi olursa, alict mallar teslim alip
satig yaptiktan sonra parasini vadesinde 6deme kolayligi elde etmektedir. Alici
boylece banka kredilerine nazaran daha diisiik bir maliyetle finansman olanagi

saglamis olmaktadir.

3.5. Akreditifli Odemede Taraflar

Akin’a gore (2004: 54-55 aktaran Oztiirk, 2012: 303) akreditifte ithalat¢1 (akreditif
amiri), ithalatcinin bankasi (amir banka), ihracatcinin bankasi (muhabir banka) ve

ihracatci (akreditif lehtar1) olmak iizere dort taraf bulunmaktadir.

3.5.1. Akreditif Amiri (Ithalatcr)

Amir (alici/ithalatgr), lehtar (satici/ihracatgl) ile satim sozlesmesi yaptiktan sonra
aralarindaki sozlesmeye uygun olarak gerekli teminatlar1 sagladiktan sonra banka ile
veya akreditifi agacak bagka bir taraf ile akreditif agilmasi konusunda mutabakata

varan ve akreditif actirma talimatin1 vererek islemi baslatan taraftir (Ozalp, 2007: 24) .

3.5.2. Lehtar (Ihracatci)

Lehine akreditif acilan ihracat¢i (satici) ‘lehtar’ olarak tanimlanir (Kizil ve Sogul,
1995: 54 aktaran Kaya 2013: 140). Ozalp’a gore (2007: 24) lehtar, amir ile
aralarindaki satim sozlesmesine uygun olarak kendi lehine ac¢ilan akreditifin sartlarini
inceleyen, gerektiginde tadil edilmesini isteyen ve akreditifin kullanilabilir olduguna
kanaat getirdikten sonra soz konusu akreditife istinaden mal gonderen veya hizmeti

yerine getiren, ayrica akreditif sartlarina uygun evraki gorevli bankaya ibraz ederek
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vesaik bedelini tahsil eden ya da vesaike ekli poli¢esine bankanin kabuliinii alan satici

taraftir.

Temel iliskide satici konumunda bulunan lehtar, akreditife uygun belgeleri bankaya

ibraz ederek ddeme talebinde bulunur (Dogan, 2012: 68).

3.5.3. Amir Bankasi

Amir banka ithalat¢cinin bankasi olup, ihracat¢i lehine akreditif agan bankadir (Kaya,
2013: 139). Ihracatgi, akreditif vadesi iginde istenilen kosullari yerine getirirse ve
bunlar ile ilgili belgelerin incelenmesi sonucu akreditif sartlarina uygunlugu

durumunda, amir banka 6deme yapmakla yiikiimliidiir.

Amir bankanin sorumlulugu akreditifin sartlarina baghdir; banka risk altina girmemek
icin 6ddemede bulunurken akreditif sartlarina tamamen uyulmus olup olmadigim biiyiik
bir dikkatle arastirmak zorundadir (Kizil ve Sogul, 1997: 98 aktaran Dizkirici, 2004:
60) .

3.5.4. Lehtar Bankas1 (Muhabir Banka)

Muhabir banka, ihracat¢inin bankasidir. Bir akreditif isleminin c¢alisabilmesi icin
thracatginin ve ithalat¢cinin bankalarmin birbirinin muhabiri olmas1 gerekmektedir.
Diger bir ifade ile bankalarin birbirleri ile i yapmalar: icin birbirleri nezdinde hesab1
olmalidir (Oztiirk, 2012: 304). Ihbar (bildirim) bankasi, amir bankanin istemi iizerine
akreditifi lehtara sadece bildiren, ihbarda bulunan bankadir. Amir banka, ihbar bankasi
araciligr ile akreditif lehtar1 ile iletisim kurmaktadir ve bu nedenle ihbar bankasi
akreditif lehtarinin tilkesindedir, ¢ogu kez de amir bankanin o iilkedeki muhabiridir

(Akgiic, 2009: 193).

Mubhabir banka, tistlendigi gorevlere gore ihbar bankasi ya da teyit bankasi gibi isimler
de alabilmektedir (Melemen, 2012: 258). Ozalp’in da (2007: 25) belirttigi gibi gorevli
banka, bir akreditif isleminde 6deme yapmaya, ertelemeli 6deme yiikiimliiliigii altina
girmeye, police kabul etmeye ve istira iglemi yapmaya yetkili bankadir. Bu gorevler
muhabir banka tarafindan yerine getirilebilecegi gibi bagka bankalar tarafindan da

yerine getirilebilir (Aydos, 2000: 25-26 aktaran Sarag, 2014: 54).
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3.5.5. Diger Bankalar
3.5.5.1. Teyit Bankasi (Confirming Bank)

Teyit bankast UCP 600 Madde 2’ye gore, amir bankanin talebi veya verdigi yetki
tizerine akreditife teyidini ekleyen banka anlamina gelmektedir. Buna gore bir
akreditife teyidini yazili olarak ekleyen banka, akreditif sartlarina uygun vesaikin
kendisine ibrazi halinde, lehtara karsi geri doniilemez ©Odeme taahhiidii altina
girmektedir (Acar, 2012: 89). Oztiirk’e (2012: 304) gore teyit bankasinmn sorumlulugu
amir bankanin sorumlulugu derecesindedir. UCP 600 Madde 8’e gore de, bir teyit
bankasi akreditife teyidini ekledigi an itibariyle ibrazi karsilamakla veya istira etmekle

doniilemez bicimde yiikiimliidiir (Kizil, Sogur ve Orsgelik, 2013: 124).

3.5.5.2. Gorevli Banka (Nominated Bank)

Dis ticarette amir banka ile akreditif lehtar1 aym ililkede bulunmadiklarindan, ¢cogu kez
lehtarin bulundugu iilkede amir bankanin subesi de olmadigindan; akreditifli 6demede
araci olarak da nitelendirilen yetkili bir banka 6deme siirecine katilmakta, amir banka,
yabanci iilkedeki lehtara genellikle yetkili (gorevli, arac1 banka) yoluyla ulagmaktadir
(Akgii¢, 2009: 192).

Gorevli bankanin teyit eden banka olmamasi halinde amir bankanin bir bankay1 yetkili
kilmig olmasi bu banka i¢cin 6deme, vadeli 6deme taahhiidii altina girme, policeyi

kabul etme veya istira etme yiikiimliiliigii olusturmaz (Sirinpinar, 2012: 36).

3.5.5.3. Geri Odeme-Rambursman Bankasi (Reimbursing Bank)

Akreditif iglemlerinde genellikle amir banka ile gorevli banka veya teyit bankasi
arasinda bir hesap iligkisi yoksa bir rambursman bankasinin akreditife dahil edilmesi
ihtiyac1 ortaya cikar (Ozalp, 2007: 27). Rambursman bankas1 amir bankanin 6deme
ajanidir; amir bankadan aldig1 talimata gore, bu talimatta belirtilen bankanin talebi
tizerine, akreditif bedelini 6demekte ve amir bankanin hesabina bor¢ kaydetmektedir

(Demir, 2010: 29).

‘Akreditifli 6demede, 6deme yiikiimliiliigii amir bankaya aittir. Amir banka,
akreditif sartlarima uygun belgelerin ibrazi (sunulmasi) karsihiginda; 6deme
yapmakla veya policeyi kabul etmekle ya da policeyi satin almakla ve yetkili
kildig1 bankaya geri 6deme yapmakla (ramburse etmekle) yiikiimliidiir.
Amir banka bu yiikiimliiliigiinii dogrudan, bir subesi, biirosu aracihig ile
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yerine getirebilecegi gibi, bu konuda iiciincii bir bankaya (rambursman
bankasina) da yetki verebilir. Rambursman bankasi, akreditifli 6demede bir
taraf olarak kabul edilmez (Akgiic, 2009: 195) .

Bankalar arasi rambursman islemleri icin MTO tarafindan Akreditiflere Iliskin
Bankalar Aras1 Rambursmanlar i¢in Bir Ornek Kurallar (ICC Uniform Rules for Bank
to Bank Reimbursements Under Documentary Credits) ismi ile, 1 Ekim 2008 tarihinde
yiiriirliige giren brosiirii yaymlanmigtir ki, URR 725 olarak bilinen bu giincelleme,

UCP 600 kurallarina uyumlu hale getirmek amaciyla yapilmistir (Acar, 2012: 90).

3.6. Akreditif Cesitleri

3.6.1. Giivenlik Acisindan Akreditifler

01.07.2007 tarihine kadar giivenlik agisindan akreditifler doniilebilir (kabili riicu) ve
doniilemez (gayrikabili riicu) olmak iizere gruplanmis olsa da UCP 600 kurallar ile
birlikte dontilebilir akreditifler kaldirilmis ve tiim akreditifler doniilemez kosuluna sahip
olmuglardir (Canitez ve dig., 2011: 70). Ayn1 zamanda 3. madde kapsaminda bir
akreditifin doniilemez (irrevocable) oldugu belirtilmese dahi, bu akreditifin doniilemez
nitelikte oldugu kabul edilmistir. Dolayisiyla doniilebilir (revocable) akreditiflerin UCP
600 i¢inde standart olarak diizenlenmedigi agikca goriilmektedir (Kring, 2009:1229).

Islemin herhangi bir aninda lehtara haber vermeden degistirilebilen akreditife
doniilebilir akreditif denilmektedir ki, UCP 600’e gore tim akreditifler doniilemez
olarak acilabilse de taraflar mutabik kaldiginda doniilebilir akreditif acilabilir (Ozalp,
2010: 862).

Doniilemez akreditifler ise; lehtar ilizerine diisen gorevleri yerine getirdikten sonra
akreditif talimatinda yazan sartlar1 yerine getirmesi karsiliginda bankanin 6deme
islemini yerine getirdigi ve bundan doniisii olmayan akreditiftir (Boliikbasi, 2008: 46).
Doniilemez akreditifler, doniilebilir akreditiflerin aksine herhangi bir anda akreditif
bankasinin talebi iizerine tek tarafli olarak degistirilemez ya da iptal edilemezler (Ozalp,

2007: 44).
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3.6.2. Odeme Sorumlulugu Bakimidan Akreditifler
3.6.2.1. Teyitli (Confirmed) Akreditif

Amir bankanin kesin yikiimliiliigline ek olarak teyit bankasimin uygun bir ibrazi
kargilayacagina veya istira edecegine iligkin kesin bir yiikiimliiliik altina girmesine
teyit denilmektedir (Dogan, 2012: 48). Lehtar, akreditifi acan amir bankay1 tanimamasi
halinde veya kendisini daha fazla gilivende hissetmek icin, akreditife yonelik teyit
isteyebilir (Uniisan ve Canitez, 2014: 266). Muhabir banka da akreditifi ‘teyit’ ederek
bedellerin 6denecegi hususunda ilave teminat vermekte ve herhangi bir 6dememe
durumunda, muhabir banka amir bankanin yiikiimliligiinii tstlenmis olur (Kaya,
2013a: 433). Uygulamada sadece doniilemez akreditifler teyitli olarak agilirlar (Kaya,
2013b: 144).

3.6.2.2. Teyitsiz (Unconfirmed) Akreditif

Teyitsiz akreditiflerde muhabir bankanin, amir banka tarafindan agilan akreditiflere
teyit verme durumu ve zorunlulugu yoktur, fakat burada muhabir banka tarafindan
tistlenilen bir teyit sorumlulugunun olmamasina ragmen, muhabir banka amir bankanin
actig1 akreditifi ozenle incelemek ve lehtara ibraz etmekle yiikiimliidiir (Uniisan ve
Canitez, 2014: 267). Teyitli akreditiflerde teyit bankas: iistlenecegi riske karsilik bir
komisyon aldig1 i¢in, tabiatiyla akreditif masraflar1 yiikselmekte, bu sebeple de

ithalatcilar genellikle teyitsiz akreditifleri tercih ederler (Kaya, 2013a: 433-434).

3.6.3. Odeme Sartlar1 Bakimindan Akreditifler
3.6.3.1. ibrazda (Goriildiigiinde) Odemeli Akreditif (At Sight L/C)

Bu tiir akreditifte lehtar ihracata konu olan vesaiki uygun kosullarda ibraz etmesi
halinde, ihracat bedelini hemen tahsil edebilir (Uniisan ve Canitez, 2014: 267). Thracat
teyitli ise 0deme ihracat¢inin bankasi tarafindan, teyitsiz ise ithalatcinin bankasi
tarafindan Odenir. Goriildiigiinde odemeli akreditiflerde bazi iilkelerde 6deme icin
police gerekli iken bazi iilkelerde zorunlu olmadig: halde vergiye tabi oldugundan pek

kullanilmaz (Ozalp, 2007: 52).
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3.6.3.2. Vadeli Akreditif (Deferred Payment L./C)

Uygulamada en fazla goriilen ve genellikle gelismis iilkelerin ithalat¢ilar: tarafindan
arzu edilen bir 6deme yontemi olan (ertelemeli) vadeli odeme, ilk olarak 1983
giincellemesinde nazara alinmig ve sonraki diizenlemelerde de korunmustur (Dogan,
2012: 52). Vadeli akreditif, ithalat¢1 ve ihracat¢i arasindaki satis sdzlesmesine gore
akreditif bedelinin ibrazinda degil de, bu belgelerin ibrazindan belirli bir siire sonra
ihracatglya Odenmesini saglayan akreditif tiiriidiir (Kaya, 2013a: 436). Bu siire
vesaikin ibrazindan veya fatura tarihinden, yahut sevk tarihinden itibaren 60, 90, 120

ve 180 giin kadar olabilir (Uniisan ve Canitez, 2014: 267).

3.6.3.3. Kabul Kredili Akreditif (Acceptance L/C)

Kabul kredili akreditifte ihracat¢1 mallarr gonderdikten sonra sevk belgeleri ile birlikte
policeyi teyit bankasi, amir banka veya akreditif amiri tarafindan kabul edilmek iizere
bankasina verir, police kabul edildikten sonra ihracatgiya geri verilir. Poligelerin amir
tizerine keside edilmemesi gerekir, bu sekilde diizenlenip ibraz edilen policeleri

bankalar ek belge olarak goriirler, dikkate almazlar (Ozalp, 2007, 53).

3.6.4. Kullamis Amaci Bakimindan Akreditifler
3.6.4.1. Devredilebilir Akreditif (Transferable L/C)

Lehtar1 tarafindan iigiincii bir sahsa devredilebilen akreditiftir (Kaya, 2013b: 145).
Ihracatcinin aym1 zamanda iiretici olmadig1 milletleraras1 satimlarda, satici-ihracatgi
tireticiden aldig1 mallar1 ayn1 sartlarda ve fakat farkli fiyatla satmaktadir (Dogan, 2012:
55). Iste bu gibi durumlarda; lehtarin (ihracatci) ikinci bir lehtara (iiretici) akreditifi
kolayca devretmesi gerekir (Uniisan ve Camitez, 2014: 268). Genel anlamda amirin
talimatiyla amir banka tarafindan acilan akreditifte ‘transferable’ sozciigiiniin
eklenmesiyle akreditif transfer edilebilir hale getirilir (Ozalp, 2007: 48). Bu
akreditifler, tagidiklar1 devir kosullarina gore tamamen veya kismen devredildikleri
gibi, kisimlar halinde birden fazla kisilere devredilebilmesi de miimkiindiir, ama s6z

konusu akreditifler sadece bir kez devredilebilir (Kaya, 2013a: 435).
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3.6.4.2. Karsihikh Akreditif (Back to Back L/C)

Kargilikli akreditifler, genellikle transit ticarette, araci vasitasiyla yapilan satiglarda
kullanilirlar (Kaya, 2013a: 434). Devredilebilir akreditifte oldugu gibi ilk lehtar araci
olarak ihracatin1 gerceklestirmekte, ayrica ithalatcinin mallarin imalat¢isini tanimasini,
dogrudan imalat¢1 veya asil satici ile satis akdi iligkisine girmesini istememektedir
(Ozalp, 2007: 50-51). Sozii edilen firma hem ihracatci, hem de ithalatci oldugu igin;
kendi lehine acilan akreditifi amir bankasina teminat gostererek, yapacagi ithalat icin
akreditif actirabilir (Uniisan ve Camitez, 2014: 271). Dogal olarak burada ihracatgi
firma ilk akreditif icin lehtar olurken, ikinci akreditif i¢cin amir olmaktadir (Dogan,
2012: 55). Kargsilikli akreditifte bankalarin riski yiliksek oldugu i¢in komisyonu da
yiiksektir, bu nedenle sinirli sekilde uygulanmaktadir (Kaya, 2013b: 145).

3.6.4.3. Basit Akreditif (Fixed L/C)

Basit akreditif bir defa uygulanan, tekrarlanmayan akreditiflerdir. Eger akreditif
metninde rotatif ifadesi yer almaz ise, bu akreditifler adi (basit) akreditif olarak kabul
goriirler (Uniisan ve Canitez, 2014: 268).

3.6.4.4. Boliinebilir Akreditif (Divisible L/C)

Eger devredilebilir akreditife ‘boliinebilir’ ibaresi eklenirse, bu durumda akreditif
birden fazla ihracat¢iya devredilebilir. Ithalatgilar bu tiir bir uygulamay: genellikle,
birden fazla ihracatcidan mal ithal etmek zorunda kaldiklarinda bagvururlar ve
akreditifi de ihracatg1 iilkedeki temsilcilerine acarlar (Uniisan ve Canitez, 2014: 270-
271). Boliinebilir akreditifler aslinda devredilebilir akreditiflere son derece benzerler
ama parcalanabilir (fractionable), temlik edilebilir (assignable) ve aktarilabilir
(transmissible) ibarelerinin yer aldigi akreditifler devredilemezler (Eksi, 2010: 269
aktaran Sarac, 2014: 34-35).

3.6.4.5. Kirmizi Sarth Akreditif (Red Clause L/C)

Kirmiz1 sartli akreditif tiirii, Avustralya, Yeni Zelanda ve Giiney Afrika’daki agac
ticaretinde gelistirilmistir (Eksi, 2005: 40 aktaran Sarag, 2014: 26).

Akreditif tutarinin tamaminin ya da bir kisminin, muhabir bankaya sevk belgeleri ibraz

edilmeden ihracatciya avans veya pesin olarak ddenmesi seklinde yapilan bir akreditif
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seklidir (Kaya, 2013a: 434). Eski donemlerde mektup formatinda diizenlenen
akreditiflerde pesin 0denecek tutar, dikkat ¢cekmesi i¢in kirmizi renkle yazildigindan
bu akreditifler “kirmizi sartll” olarak adlandirilmisti ancak gilinlimiizde bu
uygulamadan hemen hemen hi¢ yararlanilmamaktadir, fakat ayn: deyim hala pesin
odemeye imkan veren akreditifler i¢in kullanilmaktadir (Ozalp, 2007: 54). Bu akreditif
tiirii lehtarina bir anlamda kredi imkan1 veren bir akreditiftir; heniiz akreditif kogsullar
yerine getirilmeden ve hatta ihracat¢1 iiretime dahi gegcmeden, bu akreditif sayesinde
muhabir bankasindan bir miktar avans alir (Uniisan ve Canitez, 2014: 271). Ithalatci
acisindan kirmizi sartl akreditifin en biiylik dezavantaji; ihracat¢idan hicbir teminat
alimmaksizin, sadece makbuz veya benzeri belgeler karsilifinda muhabir bankasinin
O0deme yapmasidir (Demir, 2010: 49). Bu durumda ihracat¢1 yiikkleme yapmaz ya da
almis oldugu avanst muhabir bankasina geri ddemezse, risk ve sorumluluk tamamiyla

amir bankaya ve dolayisiyla da amire aittir.
3.6.4.6. Yesil Sarth Akreditif (Green Clause L/C)

Kirmiz1 gartli akreditifin yukarida aciklanan riski sonucunda ortaya cikabilecek
zararlar1 en aza indirmek igin, “yesil sartl” akreditif sekli gelistirilmistir (Uniisan ve
Canitez, 2014: 271). Bu akreditif tiirlinde mallar Once bir {i¢iincii sahsa (depo
firmasina) banka adina teslim edilmekte ve ambar teslim makbuzu bankaya verilmek

suretiyle karsiliginda avans alinabilmektedir (Kaya, 2013b: 145).
3.6.4.7. Rotatif (Doner, Yenilenen) Akreditif (Revolving L/C)

Rotatif akreditifler kullanildik¢a ayrica bir talimata ya da bildirime gerek kalmaksizin
kendiliginden yenilenerek ayni sartlarla yeniden kullanilabilen akreditiftir (Kaya,
2013a: 434). Ihracatgi ile ithalatc1 arasinda siireklilik arz eden satim sdzlesmelerinde
devamli mal sevkiyat: ve buna bagl olarak da 6deme giindeme gelecegi i¢in, taraflar
her bir sevkiyat icin yeni akreditif agilmasi yerine yenilenebilir akreditif acilmasini
tercih etmektedirler (Dogan, 2012: 53). Amirin bankasindan yenilenebilir akreditif
talebinde bulunabilmesi i¢in, lehtarin yenilenebilir akreditif agilmasini kabul etmis
olmasi, yani taraflar arasinda bu yonde mutabakatin olmasi gereklidir (Dogan, 2012:

54).
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3.6.5. Dis Ticarette Yaygin Olarak Kullanilan Akreditifler

3.6.5.1. Doniilemez, Vadeli Akreditif (Irrevocable and Deferred L/C)

Doniilemez ve vadeli olarak diizenlenen akreditifler uygulamada sikca karsimiza
ctkmaktadir. S6z konusu akreditifin kiisat metninin 40A kisminda “Irrevocable’’, 41D
boliimiinde “Deferred veya Def Payment” ve 42P kisminda ise belirli bir vade yazilidir
ve bu s6z konusu genel 6zelliklere sahip bir akreditif, doniilemez ve vadeli akreditif

olarak tanimlanmaktadir (Bedestenci ve Canitez, 2012: 242).

3.6.5.2. Doniilemez, Teyitli, Vadeli Akreditif (Irrevocable, Confirmed and
Deferred L/C)

Bu akreditifin kiisat metninin 40A kisminda “Irrevocable”, 41D boliimiinde
“Deferred” veya “Def Payment” ayrica 42P kisminda ise belirli bir vadenin
bulunmasina ek olarak 49 numarali boliimde de, “Confirm” veya “Confirmed” ibaresi
yazilidir (Canitez ve dig., 2011: 80). Ihracatci acisindan teyitli akreditif teyitsiz
akreditife nispeten ¢ok daha giivenilir bir akreditif tlirtidiir.

ihracat¢inin bankasinin teyit vermesi, onun, ithalatcinin bankasina ve daha
da otesi ithalatcinin iilkesine olan giiveninin bir gostergesidir. Dolayisiyla bir
akreditife verilecek teyit, ithalatcinin iilkesinin ekonomik giiciine ve o iilkenin
dis 6deme imkanlarina baghdir. Ornegin Tiirkiye’de ihracatcimin bankasi, bir
gelismekte olan iilkenin (Orta Dogu Ulkeleri, Giiney-Dogu Asya Ulkeleri,
Latin Amerika Ulkeleri, vb.) bankasi tarafindan acilacak bir akreditife teyit
vermek icin yiiksek oranh bir komisyon uygularken ve hatta hic teyit
vermeyebilirken, 6rnegin Avrupa Birligi iilkelerinden birinin bankasi
tarafindan acilacak bir akreditife daha kolay teyit verir ve bunun icin daha
diisiik oranh komisyon alabilir (Koban, 2003: 87).

3.6.5.3. Doniilemez, Goriildiigiinde Odemeli Akreditif (Irrevocable, at Sight L/C)
Bu tiir akreditiflerde uygun sartlarin karsilandigimi gosteren sevk vesaikinin ibrazi
tizerine amir banka ddemeyi muhabir bankasina, banka da ihracat¢iya gegmektedir.
3.6.5.4. Doniilemez, Teyitli, Goriildiigiinde Odemeli Akreditif (Irrevocable,

Confirmed at Sight L/C)

Muhabir bankanin lehtara karg1 akreditifin acilmasimmi bildirmesinin yaninda,
akreditifin 6denmesi icin Ongoriilen sartlarin yerine gelmesi halinde, her haliikarda

O0deme yapilacagini bildirdigi akreditif teyitli doniilemez akreditiftir (Dogan, 2012:
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48). Burada teyit olduguna gore teyit veren banka kendisine sevk belgeleri uygun bir
sekilde teslim edildikten sonra, ihracat bedeli amir banka tarafindan transfer edilsin
veya edilmesin, bes is giinii icerisinde lehtara 6demek zorundadir. Bu nedenle
akreditifli odemeler icerisinde; doniilemez, teyitli ve goriildiiglinde akreditifler
ihracatgilar tarafindan en ¢ok tercih edilen bir akreditif tiiriidiir (Bedestenci ve Canitez,

2012: 246).

3.7. Akreditif Uygulamalarinda Karsilasilan Sorunlar

Dis ticaretin dogasindan kaynaklanan ozellikleri ve tasidigi riskler nedeniyle ddeme
yontemleri her gecen giin bilyiik dnem kazanmustir. Ulkelerin dis ticaret politikalarmin
ve buna bagli mevzuatin belirledigi sinirlar dahilinde, taraflar 6deme konusunda
anlasabilme 6zgiirligline sahiptirler. Alict ve satici igin gerekli giiven ortamini saglayan
akreditif; evraka bagli bir kredi sistemi olmasi nedeniyle dikkatle incelenmesi ve

uygulanmasi gereken bir finansal metottur (Kring, 2009: 2).

Meydana gelebilecek farkliliklart 6nlemek amaciyla MTO tarafindan uzun siire once
olusturulan ve kullanilan Yeknesak Kurallar dizini, uluslararasi ticaretin geligsmesiyle
birlikte yeniden gozden gecirilerek UCP 600 olusturulmustur (Yilmaz ve dig., 2012:
390).
Amaci1 Kkarsilayamayan ifadeler, yanlis yorumlar, Kkullanmilan dil gibi
sorunlar1 ihtiva eden UCP 500 belgesi her ne kadar o6zellikle akreditif
konusunda isleyisin kolaylastirilmas1 amaciyla diizenlenmis olsa da rezerv
oraninin % 50’lerden asag: ¢ekilmesi gerceklesmemis, tersine yiikselmistir.
UCP 600 revizyon cahsmalarina baslandiginda diinya capinda yapilan
birka¢ arastirma akreditifler altinda ibraz edilen belgelerin % 70’inin
rezervler nedeniyle ilk ibrazda geri cevrildigini dolayisiyla akreditifin bir

6deme arac1 olarak piyasadaki paymm siirdiirmesinde ciddi sorunlar
yasanabilecegini gostermektedir (UCP 600, 2007 aktaran Giil, 2010: 50-51).

Akreditifli 6deme yonteminin kullanilmasinda; bankanin hata yahut eksiklere istinaden
O0deme yapmamast anlamina gelen “rezerv” uygulamada sik¢a karsilagilan bir sorun
olup UCP 600 ile birlikte rezerv uygulamalarinin asgari diizeye inmesi, akreditifin
geleceginin gilivence altina alinmasi, kullaniminin kolaylagsmasi amacglanmaktadir
(Kodalak ve dig., 2015: 69) . Rezerv uygulamasi kisaca asagidaki gibi ifade edilebilir:
Bankalar akreditif islemlerini vesaike dayal olarak yiiriitiirler, ¢iinkii mallar:

degil mallar: temsil eden vesaiki dikkate alarak islem yaparlar. Ancak vesaiki
dikkate alirken, bir taahhiit altina da girdiklerini bildikleri i¢in islemlerini
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yerine getirirlerken bir takim hususu goéz oniinde bulundururlar: Vesaiki
olusturan vesikalar1 yani belgeleri dis goriiniis itibariyle dikkatle incelemek ve
bu belgelerin uygunlugunu gerek icerik, gerekse niisha adedi acisindan
akreditif mektubuyla Kkarsilastirarak saptamak. Bankalar bu incelemede
olumlu bir sonuca ulastiklar: takdirde akreditifi kabul ederler ve ithalatciya
ulastirirlar; aksi halde reddederler. iste bu reddetme islemine Rezerv Koyma
veya sadece Rezerv denir. Rezervin sonucu, ithalatcinin bankasinin
ithalatcimin onaymm aldiktan sonra akreditif bedelinin ihracatciya gecikmeli
veya eksik gonderilmesi, hatta hi¢ gonderilmemesidir (Koban, 2003: 104).

Sekil bakimindan ve istenilen belgelerin varligi acisindan yapilan incelemelerden
sonra, akreditif kosullarina istinaden belgelerin icerikleri incelenir ve yapilan inceleme
sonucunda; her ne kadar istenilen belgeler tam olarak mevcut olsa da, ibraz edilen
belgelerdeki var olan durum ile akreditif kosullarinda bir uyusmazlik (discrepancy)
ortaya ¢ikarsa, bu durum muhabir banka tarafindan amir bankaya bildirilir (Bedestenci
ve Canitez, 2012: 253). Sozii edilen uyusmazlik hakkinda bilgi sahibi olan amir banka
da, bu uyusmazligin kabul edilip edilmeyecegine dair nihai karar i¢in amirine
basvurur; iste bu asamada amir uyusmazlik noktasini kabul ederse, akreditif islemleri
ve ddeme siireci normal olarak devam eder, ancak yapilan yanliglik veya igerigin
akreditif kosuluna uymamasi sonucu, ihracat bedelinden ¢ok az da olsa cezai nitelikte
bir kesinti yapilir ki, bu kesintiye akreditif islemlerinde “rezerv” denilmektedir

(Uniisan ve Canitez, 2014: 286).

Akreditif bankas1 azami bes banka is giinii icerisinde belgelerin akreditife
uygun olmadigina karar verdiginde iki sekilde davranabilir. Birincisi;
akreditif bankasi ibraz1 karsilamayi reddedebilir. ikincisi; akreditif bankas
resen veya lehtarin talebi iizerine rezervi kaldirip kaldirmayacagim akreditif
amirine sorabilir. Ancak bu sorma durumu bes banka is giiniinii
uzatmayacagl gibi, akreditif amiri belgeleri kabul etmek istese bile banka
belgelere rezerv koyarak iade edebilir (Sarac, 2014: 81 aktaran Reisoglu,
2008: 47).

Melemen’e gore (2014: 281) akreditifle ilgili en sik rastlanan hatalar asagidaki gibidir:

* Vesaikin eksik ibraz edilmesi

*  Mal taniminin akreditifte ve yabanci faturada (Invoice) farkli olmast
* Vesaik arasinda bilgi uyumsuzlugu

* Orijinal veya kopya vesaik adedinde tutarsizlik

* Vesaikin imzasiz olmasi

* Eksik yiikleme yapilmasi

e Akreditifteki meblagin asilmasi
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* Yiikleme ve bogalma limanlari isimlerinin yanlig yazilmasi

* Istenen beyanlarin verilememesi

* Sigorta belgesinin yliklemeden sonraki bir tarihi tagimasi

* Izin verilmedigi halde kismi veya aktarmal1 yiikleme yapilmasi

* Teslim seklinin istenildigi gibi yazilmamasi ve b.

UCP 600’e gore ‘Rezervli’ ya da ‘Uygun Olmayan Belgeler’ ya da ‘Rezerv Kaldirma’
gibi konular ayr1 bir diizenlemeyle hiikme baglanmistir ki, bu diizenleme eski
uygulamanin genel c¢izgisine sadik kalmakla birlikte, bankalarca gonderilecek red

bildirisinin tek olacagi hususunu acik¢a biinyesinde diizenlemistir (Kring, 2009: 1229)
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4. BANKALARDA AKREDITIF UYGULAMALARININ
DEGERLENDIRILMESI

4.1. Callsmanin Amaci

Bu calismanin amaci akreditifli 6demelerin bankalardaki gilincel uygulamalarinin
incelenmesidir. So6zii edilen ama¢ dogrultusunda elde edilen veriler; {ilke, ihracat
miktar, sevkiyat miktari, vade tilirli, teyit durumu ve teslim sekline gore

incelenmektedir.
4.2. Calismanin Kapsam

Yukarida ifade edilen ama¢ dogrultusunda bir katilim bankasinin 2013 yilina ait
ihracatta kullanilan akreditifli ddeme verileri elde edilmistir. ilgili verilerde akreditif
acilan iilkeler, sevkiyat sayisi, ihracat tutarlari, vade ve teyit durumu, teslim sekli ile

acilan akreditifin ortalama biiytikliigline dair bilgiler yer almaktadir.
4.3. Calismanin Yontemi

Katilim bankasindan 2013 yilinda gerceklestirilen ihracatta akreditifli 6deme yontemine
dair elde edilen veriler SPSS 20.0 programinda kullanilarak Pearson Ki-Kare, Anova ve

t testlerine gore degerlendirilmistir.
4.4. Calisma Sonuclarmin Degerlendirilmesi

Sonuglarin degerlendirilmesi i¢in Oncelikle c¢alisma genel olarak analiz edilmis

sonrasinda elde edilen analiz sonuglar1 gosterilerek irdelenmistir.
4.4.1. Cahlsmanin Analizi

Elde edilen veriler diizenlenerek her bir iilkeye gerceklestirilen toplam ihracat tutari,
iilke basina ortalama sevkiyat miktari, sevkiyat sayist ve payr asagidaki tabloda

gosterilmistir:
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Tablo 15.

Ulkelerin Toplam Thracat Miktarina ve Sevkiyat Sayisina Gore Degerlendirilmesi

Ulkelerin Toplam ihracat ve Ortalama Sevkiyat Miktarina

Ulkelerin Sevkiyat Sayisina Gore Siralanmast

Z Gére Siralanmasi

2

% Ulke Ad1 Toplam (USD) Sevl(()i;taatl;/lll;lttan Ulke Ad1 Sg;l;'lzf‘t l();)y)'

(USD)

1 | GANA 136.013.723,17 | 68.006.861,5850 CIN 155 148
2 | SENEGAL 61.253.061,17 15.313.265,2925 LUBNAN 80 7.6
3 | YEMEN 60.985.803,76 1.051.479,3752 CEZAYIR 59 5.6
4 | RAK 40.624.600,68 3.124.969,2831 YEMEN 58 55
5 | LUBNAN 21.524.552,27 269.056,9034 BAE 44 42
6 | cin 17.106.242,27 110.362,8534 HONG KONG 41 3,9
7 | INGILTERE 9724036,83 1.080.448,5367 ITALYA 40 3.8
8 | BELARUS 9.688.287,92 1.937.657,5840 TUNUS 40 3.8
9 | KATAR 8.041.475,26 1. 005.184,4075 ETIYOPYA 39 3,7
10 | BAE 7.470.085,74 169.774,6759 MISIR 33 3,1
11 | CEZAYIR 7.390.554,53 125.263,6361 ISRAIL 32 3,1
12 | TORKIYE 6.297.658,32 331.455,7011 PAKISTAN 28 2.7
13| iSVICRE 5.614.025,76 935.670,9600 S. ARABISTAN 28 2.7
14 | S ARABISTAN 5.450.427,14 194.658,1121 BANGLADES 26 2,5
15 | HONG KONG 5.363.740,94 130.822,9498 URDUN 24 2.3
16 | OZBEKISTAN 5.235.521,80 249.310,5619 HINDISTAN 2 2,1
17 | ITALYA 3.999.322,26 99.983,0565 OZBEKISTAN 21 2,0
18 | TUNUS 3.681.737,34 92.043,4335 TURKIYE 19 18
19 | {SRAIL 342.7476,33 107.108,6353 FRANSA 17 16
20 | MISIR 3.105.068,39 94.092,9815 FAS 16 1,5
21 | pORTEKIZ 2.530.494,74 210.874,5617 GUNEY KORE 15 14
22 | PAKISTAN 2.456.447,35 87.730,2625 [RAK 13 12
23 | ORDON 2.241.976,05 93.415,6688 TAYVAN 13 12
24 | NIERYA 2.241.143,50 560.285,8750 GUNEY AFRIKA 12 11
25 | BELCIKA 2.170.802,94 361.800,4900 PORTEKIZ 12 1.1
26 | ETIYOPYA 2.042.600,07 52.374,3608 NEPAL 11 1,0
27 | HINDISTAN 2.017.573,83 91.707,9014 INGILTERE 9 9
28 | GUNEY KORE 1.990.177,74 132.678,5160 HIRVATISTAN 8 8
29 | LiBYA 176.3778 21 587.926,0700 ISPANYA 8 8
30 | MALTA 1.700.000,00 1.700.000,0000 KATAR 8 8
31 | FRANSA 1.521.600,44 89.505,9082 KUVEYT 8 8
32 | BAHREYN 1.149.765,65 383.255,2167 YENI KALEDONYA 7 7
33 | SINGAPUR 1.123.034,64 1.123.034,640 BELCIKA 6 6
34 | FILISTIN 1.061.472,60 265.368,1500 FINLANDIYA 6 6
35 | BOSNA-HERSEK | 965.899,20 241.474,8000 ISVICRE 6 6
36 | FAs 944.794,08 59.049,6300 BELARUS 5 5
37 | BANGLADES 865.169,79 33.275,7612 BOSNA-HERSEK g 4
38 | ANGOLA 840.425,47 840.425,4700 FILISTIN g 4
39 | KUVEYT 783.540,71 97.942,5888 JAPONYA g 4
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Tablo 15 Devam

Ulkelerin Toplam ihracat ve Ortalama Sevkiyat Miktarina

Gore Siralanmasi

Ulkelerin Sevkiyat Sayisina Gére Siralanmasi

@

% . Ortalama . Sevkiyat Pay1
2 Ulke Ad1 Toplam (USD) Sevki{StS ]1\)/[)iktar1 Ulke Ad1 Sayse %)
40 | KAZAKISTAN 781.578,95 390.789,4750 KENYA 4 4
41 | UMMAN 781.066,05 195.266,5125 MAKEDONYA 4 4
42 | GUNEY AFRIKA 665.967,35 55.497,2792 NIJERYA 4 4
43 | TAYVAN 614.337,21 47.256,7085 SENEGAL 4 4
44 | BULGARISTAN 607.727,43 202.575,8100 UMMAN 4 4
45 | KALEDONYA 594.493,13 84.927,5900 BAHREYN 3 3
46 | {SPANYA 568.019,18 71.002,3975 BULGARISTAN 3 3
47 | xONGO 538.443,87 179.481,2900 KONGO 3 3
48 | FINLANDIYA 533.809,24 88.968,2067 LIBYA 3 3
49 | ZiMBABVE 447.000,00 447.000,0000 MACARISTAN 3 3
50 | RUSYA 414.517,50 414.517,5000 GANA 2 2
51 | KENYA 414.003,11 103.500,7775 KAZAKISTAN 2 2
52 | NEPAL 383.845,17 34.895,0155 KIRGIZISTAN 2 2
53 | KIRGIZISTAN 369.005,85 184.502,9250 NIKARAGUA 2 2
54 | AZERBAYCAN 365.565,00 365.565,0000 SRi LANKA 2 2
55 | JAPONYA 257.520,00 64.380,0000 URUGUAY 2 2
56 | MAURITIUS 238.394,96 238.394,9600 ALMANYA 1 1
57 | ALMANYA 230.737,76 230.737,7600 ANGOLA 1 1
58 | HOLLANDA 178.788,63 178.788,6300 AZERBAYCAN 1 1
59 | DOMINIK CUM 168.549,47 168.549,4700 CEK CUM. 1 1
60 | HIRVATISTAN 157.367,32 19.670,9150 DOMINIK CUM. 1 o1
61 | cEk cuM. 127.846,72 127.846,7200 GABON 1 1
62 | MACARISTAN 123.645,30 41.215,1000 GINE 1 1
63 | YENi ZELANDA 102.393,34 102.393,3400 HOLLANDA 1 1
64 | GINE 102.138,44 102.138,4400 ISVEC 1 1
65 | MORITANYA 92.200,00 92.200,0000 KOLOMBIYA 1 1
66 | iSVEC 72.811,26 72.811,2600 MALTA 1 1
67 | GABON 60.550,00 60.550,0000 MAURITIUS 1 1
68 | URUGUAY 60.541,30 30.270,6500 MEKSIKA 1 1
69 | SUDAN 50.511,39 50.511,3900 MORITANYA 1 1
70 | TAYLAND 47.760,00 47.760,0000 RUSYA 1 1
71 | MAKEDONYA 39.865,03 9.966,2575 SINGAPUR 1 1
72 | SRi LANKA 38.322,84 19.161,4200 SUDAN 1 1
73 | KOLOMBIYA 34.461,06 34.461,0600 TAYLAND 1 1
74 | NIKARAGUA 34.400,00 17.200,0000 YENI ZELANDA 1 1
75 | MEKSIKA 32.867,50 32.867,5000 ZIMBABVE 1 1

TOPLAM 462.739.150,25 | 441.544,9907 TOPLAM 1.048 100,0
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Ihracat tutarlara gore yapilan siralamaya gére banka iizerinden en fazla akreditifli mal
satilan 10 iilke Gana, Senegal, Yemen, Irak, Liibnan, Cin, Ingiltere, Belarus, Katar ve
BAE’dir. Bu iilkeleri Cezayir, Tiirkiye, Isvicre, Suudi Arabistan ve Hong Kong takip
etmektedir. Toplam 75 iilkeye ihracat yapildig1 ve bu tilkelerden toplam 462.739.150,25
USD tutarinda mal gonderildigi anlagilmaktadir. En ¢ok ihracat yapilan iilkeler olarak
goze carpan Gana, Senegal, Yemen, Irak ve Liibnan’a yapilan ihracatin toplam ihracat

icindeki paylar1 sirasiyla yaklasik olarak % 29, % 13, % 13, % 9 ve % 5 seklindedir.

Bankadan ihracat i¢in akreditif a¢ilan iilkeler siralamasinda 12. iilkenin Tiirkiye olmas;
yurt i¢cinden serbest bolgelere yapilan ihracatin biiyiikliigiinii gostermektedir ki sz
konusu ihracat 6.297.658,32 USD tutar1 ile bankanin aracilik yaptigi toplam ihracat
icinde % 1,36 pay1 ile onemli bir meblagi ifade etmektedir.

Ayrica yukaridaki tablodan goriildiigii lizere ihracat meblagina goére yapilan siralama ile
sevkiyat sayisina dair veriler benzerlik gostermemektedir. Zira Gana en ¢ok ihracat
yapilan iilke olmasina ragmen sevkiyat sayisina gore 50. sirada yer almaktadir. Buna
karsin 155 adet sevkiyat sayisi ile birinci sirada olan Cin, ihracat meblagina gore 6.
siradadir. Bu tablodan en ¢ok ihracat yapilan {ilke ile en fazla sevkiyat yapilan tilkelerin

benzesmeyebilecegi anlasilmaktadir.

Elde edilen verilere gore toplam 1048 sevkiyat i¢inde 155 adet siparisle Cin 1. sirada
yer alirken, Liibnan’in 80, Cezayir’in 59, Yemen’in 58 ve BAE’nin 44 adet siparis
verdigi goriilmektedir. Fark edilecegi lizere Cin, Cezayir, BAE ve Hong Kong gibi
iilkelere yapilan toplam satiglarin tutar1 Gana, Senegal, Yemen, Irak ve Liibnan gibi
iilkelere yapilan satislara kiyasla daha disiiktiir. En ¢ok sevkiyat yapilan 18. iilke
Tiirkiye’'nin ise yurt icinden serbest bolgelere 19 adet siparis teslim ettigi

anlagilmaktadir.

Ulkelerin toplam ihracat miktar: ile sevkiyat sayilarina gére incelenmesinin ardindan,
elde edilen verilerin degerlendirilmesi sonucunda sirastyla Ulke-Teyit, Ulke-Vade Tiirii,
Vade Tiirii-Teyit, Vade Tiirii-lhracat Miktar, Teyit-Thracat Miktar1 iligkileri igin
Pearson Ki Kare analizi uygulanmus, ayrica Ortalama ihracat Miktar1 ile Vade Tiirii
arasindaki iliski ve Ortalama Ihracat Miktar1 Teyit iligkisi igin t testi uygulamasi ve

Ortalama fhracat Miktarlar1 ile Teslim Sekli iliskisi icin d¢ ANOVA (Varyans Analizi)
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testi yapilmistir. Analizde saglikli sonuglar elde edilebilmesi adina siparis sayist 5’in

altinda olan {ilkeler dikkate alinmamus, listedeki ilk 36 iilkenin verileri incelenmistir.

4.4.2. Analiz Sonuclarinin Degerlendirilmesi

Ki Kare bagimsizlik testi iki veya daha fazla degisken grubu arasinda iliski bulunup
bulunmadigini incelemek i¢in kullanilir. Yani degiskenler arasinda bagimsizlik olup
olmadig1 arastirilir. Bunun i¢in her sira ve satirdaki elemanlara ait beklenen ve gozlenen
frekanslarin karsilastirilmasi gerekir. Neticede ortaya konan hipotezlerin (Hy veya H;)

asagida ifade edildigi tizere dogru olup olmadig tetkik edilir.

Asagidaki tabloda ihracat yapilan iilkelerle teyit durumu arasinda Ki Kare testi

yapilarak bu iki faktor arasinda anlamli bir iliski olup olmadig1 incelenmistir.

) Tablo 16.
Ulke ve Teyit Arasinda Ki Kare Testi

Deger Serbestlik Derecesi | Anlamlilik (Cift tarafl)
Pearson Ki Kare 296,046° 36 ,000
Benzerlik Orani 320,498 36 ,000
Gecgerli Veri Sayisi 969

a. 28 cells (37,8%) have expected count less than 5. The minimum expected count is ,20.
Ulke ile teyit arasindaki iliskiye istinaden asagidaki hipotezler kurulmustur:
Hy : Ulke ile teyit arasinda iliski yoktur.

H; : Ulke ile teyit arasinda bir iliski vardir.

Tablodaki Anlamlilik degeri 0,01’den kiigiik oldugundan Hy hipotezi gii¢clii bir sekilde
reddedilmektedir dolayisiyla iilke ile teyit durumu arasinda % 1 seviyesinde anlamli bir

iligski oldugu agik¢a anlagilmaktadir.

Asagidaki grafige gore de en ¢ok sevkiyat yapilan iilke olan Cin’e yapilan ihracatta
belirgin bir sekilde teyit istenmedigi ve en ¢ok sevkiyat yapilan ikinci iilke Liibnan’a ise
acilan akreditiflerin daha ¢ok teyitli oldugu gozlemlenmektedir. OECD Resmi Destekli
Ihracat Kredilerine iliskin Ulke-Risk Smiflandirmalari listesinde Liibnan’in en yiiksek
(7.) risk dereceli iilke olarak degerlendirildigi dikkate alindiginda, bu iilkeye yapilan
ihracatta akreditifler i¢in daha ¢ok teyit istenmesi anlamli karsilanabilir. Buna karsin
ayni listede 7. derece riskli iilke olarak degerlendirilen Irak’a yapilan toplam 13

ithracatin sadece 3’1 i¢in teyit istenmistir.
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} Grafik 3.
Ulke ile Teyit Durumu Arasindaki Iliski
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Bahreyn gibi iilkelere yapilan ihracatin tamamai igin teyitli akreditif istenmesine karsin
Giiney Kore, Japonya, italya, Tayvan, Yeni Kaledonya, Rusya, Singapur, Sri Lanka,
Portekiz, Banglades, Ozbekistan’a yapilan ihracatin tamam icin teyit istenmedigi
miisahede edilmistir. Ayrica Tirkiye’de yurt i¢inden serbest bolgelere yapilan toplam

19 ihracat i¢inde 2 siparisin 6demesinin teyitli akreditifle gerceklestigi goriilmektedir.

Asagidaki tabloda ise ihracat yapilan iilkelerle vade tiirii arasinda Ki Kare testi yapilarak
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bu iki bilesen arasinda anlamli bir iligki olup olmadig1 incelenmistir.

Tablo 17.

Ulke ve Vade Tiirii Arasinda Ki Kare Testi

Deger Serbestlik Derecesi Anlamlilik (Cift tarafli)
Pearson Ki Kare 400,571° 36 ,000
Benzerlik Orani 488,209 36 ,000
Gecgerli Veri Sayisi 969
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a. 22 cells (29,7%) have expected count less than 5. The minimum expected count is ,48.

Ulke ile ve vade tiirii arasindaki iliskiye istinaden asagidaki hipotezler kurulmustur:

H, : Ulke ile vade tiirii arasinda iligki yoktur.

H; : Ulke ile vade tiirii arasinda bir iliski vardir.

Anlamlilik degerinin bu 6rnekte de kiigiik oldugu ve Hy hipotezinin giiglii bir sekilde

reddedildigi boylece lilke ve vade tiirli arasinda % 1 seviyesinde giiclii bir iliski oldugu

anlagilmaktadir.

Asagidaki tabloda, elde edilen verilere gore vade tiirii ve teyit arasindaki iliski

gosterilmektedir. Tablodan goriildiigii iizere goriildiiglinde 6demeli ve vadeli olmak

tizere iki vade tiirii bulunmaktadir. Goriildiiglinde 6demeli olan toplam 507 siparisten 94

tanesi teyitli iken teyitli olanlarmn orani1 % 18,54 bulunmustur. Vadeli olan 541 adet

akreditif isleminden ise 118 tanesi teyitli akreditiflerin oran1 % 21,81 olarak

hesaplanmuistir.
Tablo 18.
Vade Tiirii Teyit Iliskisi
Teyit Durumu
Vade Tiirii Toplam
E H
Goriildiigiinde Odemeli 94 413 507
% 18,54 % 81,46 % 100
Vadeli 118 423 541
% 21,81 % 78,19 % 100
Toplam 212 836 1.048

Asagidaki tabloda ise vade tiirii ile teyit arasinda uygulanan Ki Kare testi sonuglari

gosterilmis, miiteakiben bu bilesenler arasindaki iliski yorumlanmustir.

Tablo 19.
Vade Tiirii ve Teyit Arasinda Ki Kare Testi
. Serbestlik Anlamhhk Dogruluk Degeri | Dogruluk Degeri
Deger Derecesi (Cift Tarafl) (Cift Tarafl) (Tek Tarafh)

Pearson Ki Kare 1,735% 1 ,188

Siirekli Diizeltme" 1,539 1 215

Benzerlik Orani 1,739 1 ,187

Fisher'in Dogruluk Testi ,192 ,107
Gecerli Veri Sayis1 1.048

a. 0 cells (0,0%) have expected count less than 5. The minimum expected count is 102,56.

b. Computed only for a 2x2 table

92




Vade tiirii ve teyit arasindaki iliskiye istinaden asagidaki hipotezler kurulmustur:
Hy : Vade tiirii ile teyit arasinda iliski yoktur.
H;. Vade tiirii ile teyit arasinda bir iligki vardir.

Anlamlilik degeri 0,10’dan biiyilk oldugundan Hy hipotezi giiglii bir sekilde
tasdiklenmekte, yani vade tiirii ile teyit arasinda anlamli bir iliski olmadig1 acgik bir
sekilde anlasilmaktadir. Bu sonucu destekleyen asagidaki grafikte de goriildiigl tizere
ister pesin ister vadeli akreditiflerde daha ¢ok teyit istenmedigi goriilmektedir.

Grafik 4.
Vade Tiirii ile Teyit Durumu Arasindaki Tliski
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Asagidaki tabloda ise ihracat miktarinin vade tiirii ile iliskisi incelenmektedir. Bu amaca

binaen Oncelikle agilan akreditiflerin tutar1 agsagidaki gibi stniflandirilmistir:

1- 50.000 USD’den az

2- 50.000-100.000 USD aras1

3- 100.000- 250.000 USD aras1
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Tablo 20.
Vade Tiirii ile Ihracat Miktar Tliskisi

ihracat Siifi
Vade Tiirii Toplam
1 2 3 4 5
Pesin 221 115 87 36 48 507
Vadeli 210 135 115 49 32 541
Toplam 431 250 202 85 80 1.048

Tablodan goriildiigli {izere her bir ihracat sinifinda pesin veya vadeli akreditiflerin
toplam sayis1 birbirine yakinlik teskil etmektedir. Hem yukaridaki tablo hem de
asagidaki grafikten anlasildigi gibi akreditiflerin biiyiik bir kismi miktar1 50.000
USD’nin altinda olan siparislerden olusmaktadir. Yine akreditif miktar1 arttik¢a siparis

sayisinin da azaldig: grafikten miisahede edilmektedir.

Grafik 5.
Vade Tiirii ile Ihracat Miktar1 Arasindaki iliski
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Vade tiirii ile ihracat miktar1 arasindaki iligki asagidaki tabloda ifade edilen Ki Kare

testi ile agiklanmaktadir.
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Tablo 21.
Vade Tiirii ve Ihracat Miktar1 Arasinda Ki Kare Testi

Serbestlik Anlamhhk
Deger
Derecesi (Cift Tarafl)
Pearson Ki Kare 9,857° 4 ,043
Benzerlik Orani 9,891 4 ,042
Gegerli Veri Sayisi 1.048

a. 0 cells (0,0%) have expected count less than 5. The minimum expected count is 38,70.

Vade tiirii ile ihracat miktar1 arasindaki iliskiye istinaden asagidaki hipotezler
kurulmustur:
Hoy : Vade tiirii ile ihracat miktar1 arasinda iliski yoktur.

H; : Vade tiirii ile ihracat miktar1 arasinda bir iligki vardir.

Tablodan anlagildig izere Anlamlilik seviyesi 0,05’ten kiigiik oldugundan Hy hipotezi
reddedilmektedir; vade tiirli ile ihracat miktar1 arasinda % 5 seviyesinde anlamli bir

iliski mevcuttur. Ihracat miktar1 arttikga hem pesin hem de vadeli akreditiflerin sayisi

azalmaktadir.

Asagida teyit ile ihracat siniflarn arasindaki iligkiyi gosteren tabloya istinaden 1048
adet akreditifin yaklastk % 80’inin teyitsiz oldugu anlasilmaktadir. Teyitsiz
akreditiflerde de yukaridaki tablolara benzer sekilde ihracat miktar1 arttikca islem

sayisinin azaldig1 anlasilmaktadir.

Tablo 22.
Teyit ile Ihracat Miktar: Iliskisi
ihracat Sinifi
Teyit Durumu Toplam
1 2 3 4 5
E 73 24 44 34 37 212
H 358 226 158 51 43 836
Toplam 431 250 202 85 80 1.048

Asagidaki tabloda ise ihracat miktar1 ile teyit durumu arasindaki iligski ifade

edilmektedir:
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Tablo 23.
Teyit ve Thracat Miktar1 Arasinda Ki Kare Testi

Deger Serbestlik Derecesi Anlamlihik (Cift Tarafl)
Pearson Ki Kare 74,856° 4 ,000
Benzerlik Orani 68,628 4 ,000
Gecerli Veri Sayis1 1.048

a. 0 cells (0,0%) have expected count less than 5. The minimum expected count is 16,18.
Teyit ile ihracat miktar1 arasindaki iligkiye istinaden asagidaki hipotezler kurulmustur:
Hy : Teyit ile ihracat miktar1 arasinda iliski yoktur.

H; : Teyit ile ihracat miktar1 arasinda bir iliski vardir.

Yapilan Ki Kare testine gére Hy hipotezi reddedilmekte olup teyit durumu ile ihracat

miktart arasinda % 1 seviyesinde anlamli bir iligki oldugu anlagilmaktadir.

Asagidaki grafikten de bu iliskinin daha ¢ok teyitsiz akreditifler tarafinda degiskenlik
gosterdigi, teyitli akreditiflerde ise birbirine yakin degerlerde oldugu goriilmektedir.
Teyitsiz akreditiflerde ihracat miktar1 arttikca siparis sayisi da azalmakta iken, teyitli
akreditifler i¢cin ayn1 kaidenin gecerli oldugu sdylenememektedir.

Grafik 6.
Teyit Durumu ile Ihracat Miktar1 Arasindaki Iliski
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Asagidaki tablolarda ise vade tiirii ile ihracat tutarlarinin ortalamalar1 arasindaki iliski t

testine gore incelenmektedir. Aciklayici bilgileri sunan asagidaki tablodan goriilecegi

iizere toplam 507 adet pesin (goriildiigiinde 6demeli) akreditif tutarinin ortalamasi

741.441 USD, standart sapmasi yaklasik 6.731.065 USD ve standart hata ortalamasi ise
298.937°dir. Vadeli akreditifte ise ortalama degerinin 160.495 USD ve standart

sapmanin da 392.835 USD seviyesinde oldugu goriilmektedir.

Tablo 24.
Ortalama ihracat Miktari ile Vade Tiirii Arasindaki iliskinin

Incelenmesi i¢in t Testi Uygulamasi (Tanimlayiei Istatistikler)

.. Standart Hata
Vade tiirii Orneklem Hacmi Ortalama Standart Sapma
Ortalamasi
Pesin 507 741.441,4663 | 6.731.065,82196 298.937,12802
Vadeli 541 160.495,9830 [ 392.835,71612 16.889,32659

Asagidaki tabloda ilgili iliskiyi sunabilmek i¢in uygulanan Levene testi ve t testi

sonuclar1 goriilmektedir.

Tablo 25.
Ortalama Ihracat Miktari ile Vade Tiirii Arasindaki iliskinin Incelenmesi I¢in t Testi
Uygulamasi (Bagimsiz Orneklem Testi)

Varyanslarin
Esitligi i¢in Levene Ortalamalarin Esitligi icin t Testi
Testi
F Anlamhl t Serbestli | Anlamhl | Ortalam | Standart | Farkin % 95 Giiven
Dagilim 1k Dagilim k 1k alar Hata Arahig1
Derecesi (Cift Arasind | Farki | Alt Stmir | Ust Siar
Tarafl) | aki Fark
Varyanslarin
1149811,6
Esit 13,253 , 000 2,004 1046 ,045 580945.4 | 289907,3 | 12079,35 |
Varsayillmasi
Varyanslarin
1169183,9
Esit Olmamas: 1,940 509,231 ,053 580945,4 [ 299413,8 | -7292,98
4
Varsayimi

Ihracat miktar1 ile vade tiirii arasindaki iligkinin incelenmesi igin asagidaki hipotezler

kurulmustur:

H, : Vade tiiriine gore ihracat miktarlari farklilik gdstermemektedir.

H, : Vade tiiriine gore ihracat miktarlar farklilik gdstermektedir.
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Tabloya gore t dagilimi degeri esit olmadigindan varyanslarin esit olmamasi durumu
s0z konusudur dolayisiyla anlamlilik diizeyi 0,053 olarak ¢ikar. Bu sonug¢ Hy hipotezinin
reddedildigini ve s6z konusu ortalama ihracat miktar1 ile vade tiirii iligkisinin % 10

seviyesinde anlamli oldugunu ifade eder.

Asagidaki tablolarda da ise ortalama ihracat miktari ile teyit iliskisi incelenmektedir. Tlk

tabloda Oncelikle teyitli ve teyitsiz akreditiflerin ortalama acilis tutarlari

gosterilmektedir.

Tablo 26.

Ortalama Thracat Miktar ile Teyit Arasindaki liski I¢in t Testi (Tanimlayic
Istatistikler)

Orneklem Standart Hata
Teyit Durumu Ortalama Standart Sapma
Hacmi Ortalamasi
Teyitli 212 585.525,6223 | 1.734.787,09689 119.145,66698
Teyitsiz 836 405.033,1559 | 5.185.957,56616 179.360,09288

Yukaridaki tablodan goriildiigii iizere teyitli akreditiflerin ortalama agilis tutarinin
yaklasik 585.526 USD ve teyitsiz akreditiflerin ortalamasinin ise 405.033 USD kadar
oldugu, goriilmektedir. Ayrica teyitli akreditiflerin standart sapmasinin teyitsize
kiyasla ¢ok yiiksek oldugu ve standart hata ortalamalarinin ise 119.000 ve 179.000
USD seklinde siralandigi anlagilmaktadir. Asagidaki tabloda da ilgili test sonuglari

gosterilmektedir.

Ihracatin teyitli olup olmamasma gore ortalama ihracat tutarlarmdaki farkliliklarmn

arastirilmasi i¢in kurulan hipotezler asagida gosterilmektedir:

Ho : Ihracatin teyitli olup olmamasma goére ortalama ihracat miktarlar1 farklilik

gostermemektedir.

H; : lhracatin teyitli olup olmamasina gore ortalama ihracat miktarlari farklilik

gostermektedir.
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Tablo

27.

Ortalama Thracat Miktar ile Teyit Arasindaki fliski I¢in t Testi (Bagimsiz
Orneklem Testi)

Varyanslarin .
Esitligi icin Ortalamalarin Esitligi I¢cin t Testi
Levene Testi
F Anlamhh t Serbestli | Sig. | Ortalamala | Standart | Farkin % 95 Giiven
Dagilim k Dagih k (2- r Hata Aralig1
1 mi Derecesi | tailed | Arasindaki Farki Alt Alt Sinir
) Fark Sinir
Varyanslari
n Esit 180.492,46 | 361.302,48 889.452,66
,188 ,664 ,500 1.046| 617 528.467,
Varsayllma 6 4 ; 9
st
Varyanslari
n Esit 180.492,46 | 215.327,03 ) 603.047,77
,8381 979,634 | ,402 242.062,
Olmamasi 6 7 . 1
Varsayimi

Ortalamalar arasindaki farkin standart hata farkina boliinmesiyle elde edilen t degeri

0,500 oldugundan varyanslarin egit olmasi s6z konusudur ki bu durumda ilgili

anlamlilik diizeyi 0,664 oldugundan

Hy hipotezi reddedilmemektedir. Elde edilen

sonuca gore teyit durumu ile ortalama ihracat miktar1 arasinda bir iligki bulunmamakta.

Analizin son kisminda da teslim sekli ile ortalama ihracat miktar1 arasindaki iligki

incelenecektir. Ilgili analizin sonucunu ortaya koyan ANOVA testi asagidaki tabloda

gosterilmektedir.

Tablo

28.

Ortalama Ihracat Miktarlari ile Teslim Sekilleri Arasindaki Iliskinin ANOVA
Testi (Varyans Analizi) ile Incelenmesi

Serbestlik

F

Kareler Toplami Karelerin Ortalamasi Anlamlilik
Derecesi Dagilimi
Gruplar
207.333.081.675.119,000 5 41.466.616.335.023,8 1,866 ,098
Arasi
Grup lgi 22.839.341.804.604.644,0 1.028 22.217.258.564.790,5
Toplam 23.046.674.886.279.764,0 1.033
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Teslim sekilleri ile ortalama ihracat tutarlarindaki farkliliklarin incelenmesi i¢in kurulan

hipotezler agagida gosterilmektedir:
Hy : Teslim sekilleri ile ortalama ihracat miktarlar farklilik gostermemektedir.
H; : Teslim sekilleri ile ortalama ihracat miktarlar farklilik gostermektedir.

Yukaridaki tablodan anlasildigi iizere ortalama ihracat miktarlar: ile teslim sekilleri
arasinda % 10 seviyesinde anlamli bir iliski mevcuttur ancak anlamlilik seviyesi

oldukea diisiik olarak tespit edilmektedir.

Bu durumu ortaya koyan asagidaki grafikte de goriildigii iizere EXW, FCA ve FOB
teslim sekillerinde ortalama ihracat miktar1 250.000 USD’nin altinda iken, CPT/CFR ve
DAP teslim sekillerinde ortalama tutar 250.000-500.000 USD arasinda yer almaktadir.
CIP/CIF teslim sekillerine gelince ise sozii edilen ortalama ihracat miktar1 1.250.000
USD seviyesinin bile ilizerinde yer almaktadir.

Grafik 7.
Ortalama Ihracat Miktari ile Teslim Sekilleri Arasindaki Iliski
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SONUC ve ONERILER

Bu calismanin aragtirma problemi, uluslararasi ticarette bir 0deme araci olarak
kullanilan ~ akreditifin ~ Tirkiye’deki  bankalarda  giincel = uygulamalarinin
degerlendirilmesi ve yorumlanmasi seklinde ifade edilmistir. Literatlir taramasinin
ardindan bir katilim bankas1 ornek olay olarak incelenmis, elde edilen ihracat verileri
degerlendirilmis, SPSS 20.0 programi kullanilarak Pearson ki-kare ve t testleri
uygulanmig, istatistik sonuclar irdelenerek aralarindaki baglantilar gdsterilmistir.
Katilim bankasindan elde edilen veriler ile kurulan hipotezler arasinda giiglii iligkiler

oldugu tespit edilmistir.

Calismada ihracat tutarlarina gore en fazla akreditifli 6deme ile satis yapilan 75 iilke
siralanmig olup, bu iilkelere toplam 462.739.150,25 USD tutarinda satis gerceklestigi
tespit edilmistir. Banka {izerinden isletmelerin en ¢ok ihracat yaptigi iilkeler olarak
Gana, Senegal, Yemen, Irak, Liibnan, Cin, Ingiltere, Belarus, Katar, BAE’nin
bulundugu ve adi gecen iilkelerin banka iizerinden gerceklesen toplam ihracat
tutarindaki paylarinin yaklastk % 80 oldugu goriilmektedir. Tiirkiye’nin, banka
tarafindan agilan ihracat akreditifleri siralamasinda 12. iilke olmasi, yurt i¢inden serbest

bolgelere yapilan satigin biiyiikliigiinii gostermektedir.

Sevkiyat sayisina gore ihracat yapilan iilkeler siralandiginda toplam 1048 sevkiyat
yapildigi, en ¢ok sevkiyat yapilan iilkelerin; Cin, Liibnan, Cezayir, Yemen, BAE, Hong
Kong, Italya, Tunus, Etiyopya, Misir oldugu ayrica bu iilkelerin toplam sevkiyat sayisi

icindeki payinin % 56,20’lik kisma denk geldigi anlagilmaktadir.

Ulke ve vade tiirii arasindaki iliski; goriildiigiinde 6demeli ve vadeli akreditiflerin
kullanilma oranlar1 temel aliarak incelenmistir. Ulkelerin sagladig1 giiven, imaj, prestij
gibi unsurlarla baglantili olarak vadeli akreditiflerin kullanim oranlarinda artis
goriildiigii, dolayisiyla {ilke ve vade tiirii arasinda giicli bir iliski bulundugu

vurgulanmaktadir.

Ihracat yapilan iilkelerle teyit durumu arasinda Ki Kare testi yapilmis ve bu iki faktor

arasinda % 1 seviyesinde anlamli bir iligki oldugu anlagilmistir.

Vade tiirii ile teyit arasindaki iliski; goriildiiglinde 6demeli (pesin) ve vadeli akreditifler

baz alinarak degerlendirilmistir. Pesin 6demeli olan toplam 507 siparisten 94 tanesi

101



teyitli iken teyitli olanlarin orant % 18,54 olarak bulunmustur. Vadeli olan 541 adet
akreditif isleminden ise 118 tanesi teyitli akreditiflerin oranm1 % 21,81 olarak
hesaplanmistir. Dolayisiyla ister pesin isterse de vadeli akreditiflerde daha c¢ok teyit
istenmedigi goriilmektedir. Yapilan analiz sonucunda vade tiirii ile teyit arasinda

anlamli bir iligki bulunamamastir.

Vade tiirii ile ihracat miktar1 arasinda yapilan analize istinaden; agilan toplam 1048
akreditifin % 41,12’lik kisminin miktar1 50.000 USD’nin altinda olan siparislerden
olustugu, ayrica ihracat miktar1 arttikca hem pesin hem de vadeli akreditiflerin sayisinin
azaldig1 goriilmiistiir. Yapilan istatistiki analize gore vade tiirli ile miktar arasinda % 5

seviyesinde anlamli iligkiler bulunmustur.

Teyit durumu ile ihracat miktar1 arasindaki iligski incelendiginde s6z konusu iki faktor

arasinda % 1 seviyesinde gii¢lii ve anlamli iligkiler elde edilmistir.

Vade tiirii ile ihracat tutarlarinin ortalamalar1 arasindaki iligki t testine gore incelenmis,
kurulan hipotez neticesinde s6z konusu ortalama ihracat miktar ile vade tiirii iliskisinin

% 10 seviyesinde anlamli oldugu goriilmiistiir.

Ortalama ihracat miktar1 ile teyit durumu arasindaki iligskiyi inceleyen t testine gore

faktorler arasinda anlamli bir fark bulunamamustir.

Analizin son kisminda teslim sekli ile ortalama ihracat miktar1 arasindaki iligki
incelenmis, ANOVA testinden anlasildig1 iizere ortalama ihracat miktarlar ile teslim

sekilleri arasinda % 10 seviyesinde anlamli iligkiler tespit edilmistir.

Dolayisiyla bu anlamda analiz kapsaminda Onerilen yokluk hipotezlerinin ¢ogunun
reddedildigi ve alternatif hipotezlerin kabul edildigi goriilmektedir. Caligmada yer alan
orneklemin diger yillar1 ve diger bankalar1 kapsayarak genisletilmesinin orneklemin
saglikli olarak degerlendirilmesi ile hem sektér hem de iilkemiz adina daha faydali
olacag1 disiiniilmektedir. Bu yoniiyle bakildiginda ¢aligmanin bulgularmin oldukca

onemli pratik sonuglar1 oldugu sdylenebilir.
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